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Σε έναν κόσμο γεμάτο ανασφάλεια vιώθεις myουριά. 

Γ1ατi ξέρε~ς όn κάθε cmyμή έχε~ς σm δ1άθεσή σου 

μια μοναδl.Κή υποδομή 

• 3 ιδιόκτητες κλιVJΚές και 1 σύγχρονο πολυϊατρείο 
• 17 ιδιόκτητα ασθενοφόρα 
• 3 ελικόπτερα και 1 υyειονομκό αεροπλάνο 
• Συνεργάτες ιατρούς όλων των ειδΙΚοτήτων 
• ΕξειδΙΚευμένο νοσηλευτικό και διοικητικό προσωπικό 

• 24ωρη Γραμμή Υγείας 1010 
• 280 οχήματα οδικής βοήθειας 
• 140 σταθμούς οδικής βοήθειας πανελλαδΙΚά 
• 24ωρη Γραμμή Οδικής Εξυπηρέτησης 1168 
• Το mo εκτεταμένο δίκτυο ασφαλιστJΚών συμβούλων και 

128 Γραφεία Πωλήσεων σε όλη την Ελλάδα 

Γ~ατi ξέρε~ς όn έχε~ς όλες nς επιλογές γ~α να είσαι 

πάντα εξασφαλισμένος 

• Ασφάλειες Ζωής και Προγράμματα Υγείας 
• Ασφάλεω Εισοδήματος και Προγράμματα Σύνταξης 
• Προγράμματα γενικής αποταμίευσης και χρηματοδότησης 
σπουδών yια τα παιδιά 

• Προγράμματα Επένδυσης και Αμοιβαία Κεφάλαια 
• Ασφάλιση Αυτοκινήτου, Κατοικίας, Σκαφών 
• Προγράμματα Ιατρικής και Οδικής Βοήθειας 
• Ασφάλιση Ανθρώmνου ΔυναμΙΚού, Risk Management, 
ασφάλιση περιουσιακών στοιχείων, αστικής ευθύνης, 
μεταφορών και οΙΚονομΙΚών απωλειών yια τις εmχειρήσεις 

• Χρηματοδοτικές λύσεις yια κάθε σας ανάγκη 

φ INTERAMERICAN 
Μεγάλη και Σίγουρη 
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Γιατί ι<αι ο ασφαλιστής, 

ασφάλεια θέλει. 

Όπως κάθε άνθρωπος θέλει να είναι ασφαλής, γιο να νιώθει καλά και να ζει καλύτερο, έτσι και ο ασφαλιστής αναζητά μια 

μεγάλη αξιόπιστη εταιρία, που θα μπορεί να του εξασφαλίσει την επιτυχημένη επαγγελματική πορεία που ονειρεύεται. 

Η ΑΤΕΑσφολιστική, οπό τις ασφαλίσεις Πυρός της ΑΓΡΟΤΙΚΗΣ ΤΡΑΠΕΖΑΣ ΕΜΑΔΟΣ το 1932 έως σήμερα, μέλος του μεγά­

λου χρηματοοικονομικού Ομίλου ATEbank με βασικό μέτοχο το Ελληνικό Δημόσιο, με μακρά εμπειρία στο χώρο, έχει τη 

δύναμη και τη γνώση να στηρίξει τους συνεργάτες της. Καθημερινά, προσωπικά, με σοβαρότητα και αξιοπιστία. Με ένα πλήρες 

πρόγραμμα σύγχρονων ασφαλιστικών προϊόντων, με ευέλικτη τιμολογιακή πολιτική και πολιτική αμοιβών που μπορεί να καλύψει 

όλες τις προσδοκίες των επαγγελματιών ασφαλιστών. 

Οι δυνατότητές της στην ασφάλιση δύσκολων, ειδικών περιστατικών και μεγάλων κινδύνων είναι ασυναγώνιστες. 

Η ΑΤΕΑσφολιστική διακρίνεται γιο τη φερεγγυότητα και την ευρωστία της. 

Γι ' αυτό έχει κερδίσει την εμπιστοσύνη των πελατών της. 

Γι' αυτό έχει την προτίμηση τριών χιλιάδων συνεργατών. 

Γι' αυτό αξίζει να συνεργάζεται κανείς μαζί της! 

ΕλΑΤΕ στη μεγάλη οικογένεια της ΑΤΕΑσφαλιστικής! 

ΤΗλΕΦΩΝΑ ΕΠΙΚΟΙΝΩΝΙΑΣ: ΔΙΕΥΘΥΝΣΗ ΔΙΚΤΎΟΥ AGENCY: 2109379028 • ΓΕΝΙΚΗ ΕΠ ΙΘΕΩΡΗΣΗ ΔΙΚΤΎΟΥ ΜΕΣΙΤΩΝ ΑΣΦΜΙΣΕΩΝ ΚΑΙ ΠΡΑΚΤΟΡΩΝ: 2109379015 

ΑΤΕΑσιDαλιστική 
Ε Τ Α / Ρ Ι Α ΟΜΙΛΟΥ ΑΤΕΒΑΝΚ 

Κοντά σας, ό ,τι κι αν τύχει. 

-------

Με τnν πρόλnψn κερδίzειs πάντα 
το Π □ 1 XV ί δ I τn S Ζω Γ1 S ! 

ΕΝΩΣΗ 
ΑΣΦΜΙΣΤΙΚΩΝ 

ΕΤΑΙΡΙΏΝ 
ΕΜΑΔΟΣ 

www.eaee.gr 

~ 
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Ο ''Πρμ,ι" ήpk κaι είναι ο ~ ΙJOU σύμμαχος στο παιχνίδι της ζωής! 

Γκηί n αnοτελεσματικn προστασία τnς υγείας σαυ, τnς αωματικnς ακεραιότnτάς σου 
και τnς περιουσίας σου είναι στο χέρι σου! Η ασφάλισn καλύπτει τους κινδύνους, 
αλλά n rφόλmιιη τους εξουδετερώνει! Με τnν πρόληψη , σε κάθε βnμα σου, 
αποφεύγεις τους κινδύνους και προστατεύεις ό, τι αγαπάς! 
Στη ζωή εσύ ιnwyεις rιώς βα παίξεις. 

Κάνε την πρόλnιι,η τ,οοο ζωής κcιι βα κερδίζεις πάντα! 

ΧΟΡΗΓΟι ΕΠΙΚΟιΝΩΝιΑΣ ΚΑΙ ΕΡΕΥΝΑΣ 

»- Η ΚΑΘΗΜΕΡΙΝΗ -.. 



Προσανατολ1σμός στον άνθρωπο ΓιΑΣΦΑΛΙΣΤΙΚΟ r-

ΑΣΦΑΛΙΣΤΙΚΟ ΝΑΙ 
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Ό,τ1 κ1 αν χρε1αστεf s, 
θα εf μαστε πάντα εδώ γ1α να σου δfνουμε ασφάλε1α 

Όταν θέλε1s να προχωρrΊσε1s, όταν χρε1άζεσα1 βοrΊθε1α, όταν ονεφεύεσα,, 

όταν τολμάs, εf μαστε δf πλα σου. 60 χρόν10 τώρα, γ1α 4 γεν1έs, 
με πάνω από 1 εκατομμύρ10 πελάτεs, σε 5 χώρεs, εf μαστε εδώ. 

Μ1α ασφαλ1στ1κrΊ εταφf α που ξέρε, να στnρfζε1 τn ζωrΊ . 

□ ΑΣΠΙΣ ΠΡΟΝΟΙΑ 
Για καλό και για κακό 

Λ. Knφ1σias 62, 151 25 Μαρούσ1 • Τnλ. : 210 6198960, Fax: 210 6176165 • www.aspis.gr ------------------



Η επιστροφή του Ασώτου 

και οι Ασωτοδιδάσκαλοι 

Γράφει ο 

Βαγγέλης r Σπύρου, 
εκδότης του «ΝΑΙ» 

Ασωτος, όπως λένε το λεξικό, είναι ο σπάταλος, ο ακόλαστος, ο διεφθαρμένος· 

οσωτείο είναι ο χαρακτήρ και η διαγωγή του ασώτου· οσωτείον είναι ο τόπος 

οσωτείος· οσωτεύομοι σημαίνει ζω οσώτως· ασωτοδιδόσκαλος, ο διδάσκων την 

ασωτίαν (Λεξικόν της ελληνικής γλώσσης, Σκαρλάτου Δ. του Βυζαντίου - 1851). 

01 Νεοέλλnνες (κα1 ανάμεσά τους 01 ασφαλ~στές, ως Χρ10τ1ανοί κατά το πλείστον), ό­

σο1 πάνε στnν εκκλnσία αρχές του Τρ1ωδίου, αρχές άνο1ξnς συνnθως, μετά τnν Κυρ1α­

κn του Τελώνου κα1 του Φαρ1σαίου, τnς υποκρ1σίας, κενοδοξίας κα1 ταπείνωσπς, ακού­

νε από το Ευαγγέλ10 τπν παραβολn του Ασώτου, κατά τnν οποία κάπο1ος είχε δύο γIους. 

Ο νεότερος ζnτnσε από τον πατέρα του το μερίδ10 τnς περ1ουσίας του καI ταξίδευσε σε 

«Η επιστροφn του Ασώτου» (1619), μουσαμάs 1,06 χ 1,43 μ., του Τζιοβάνι Φραντσέσκο 
Μπαρμπιέρι, γνωστού ωs Ιλ Γκουερτσίνο (Τσέντο 1591 - Μπολόνια 1666). Πρόκειται για έναν 
από τουs τρειs πίνακεs που εκτελέσθπκαν το 1619 για τον καρδινάλιο Γιάκοπο Σέρα, 
αντιπρόσωπο του Πάπα στπ Φεράρα . 

μακρινn χώρα, όπου δ1εσκόρπ1σε τnν 

περ1ουσία «ζων ασώτως». Ετυχε τότε 

να πέσε~ στn χώρα όπου ζούσε φτώχε1α 

καI πεiνα (κραχ;) καI αυτός να υστερεί­

ταI κα1 να κακοπερνά. Πnγε, λο1πόν, υ­

ππρέτnς σε κάποIον που τον έβαλε να 

βόσκε~ γουρούν10. Εκεi προσπαθούσε 

να χορτάσε1 τnν πείνα του τρώγοντας 

ξυλοκέρατα καI από τ1ς τροφές των 

χοίρων. Κάπο1α μέρα nρθε στα λογ1κά 

του κα1 είπε: «Πόσο1 εργάτες του πατέ­

ρα μου έχουν περίσσευμα ψωμί κ1 εγώ 

χάνομα1 στnν πείνα! θα γυρίσω στον 

πατέρα μου καI θα του πω ότ1 "δεν εi­

μα1 άξ10ς να λέγομ01 γIος σου, κάνε 

μου σαν έναν υπnρέτn σου!"» . Σπκώ­

θnκε κα1 πnγε στον πατέρα του κI εκεί­

νος, όταν τον είδε από μακρ1ά, τον ευ­

σπλαγχνίσθn. Ορμπσε τρέχοντας κ01 

τον αγκάλ10σε κα1 τον φίλnσε. Ο γIος 

τού είπε: «Πατέρα, αμάρτnσα στον Ου-

ρανό καI ενώπ1όν σου». Ο πατέρας κά-
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λεσε τους δούλους του καI δ1έταξε να του φέρουν στολn 

κα1 ρούχα να τον ντύσουν όμορφα καI υποδnματα καI δα­

χτυλfδ1, καI να κάνουν τραπέζ1α, κα1 να γ10ρτάσουν, επε1-

δn ο γIος του nταν νεκρός κα1 ανέστn, χαμένος καI βρέ­

θnκε. Ετσ1 κI έγ1νε, καI μες στο γλέντ1 ο γIος του ο μεγα­

λύτερος, που είχε μείνε~ στο πατρ1κό σπiτI, ερχόμενος απ' 

τα χωράφ1α άκουσε χορούς καI χαρές κα1 ρώτnσε έναν υ­

πnρέτn να μάθε~ 11 γίνετα1. Οταν έμαθε τα σχετ1κά, εξοργί­

στnκε καI δεν nθελε να μπε1 στο σπίτ1, παρ' όλον ότ1 τον 

παρακαλούσε ο πατέρας του να ε1σέλθε1. «Τόσα χρόνω ε­

γώ δουλεύω γ1α σένα κα1 δεν έσφαξες ένα κατσίκI να 

γ10ρτάσω με τους φίλους μου, κα1 γ1 ' αυτόν το γI0 σου, 

που έφαγε όλο το β1ος του με πόρνες ασώτως, θυσίασες 

τον καλύτερο μόσχο». «Ελα, πα1δί μου», του είπε ο πατέ­

ρας, «εσύ πάντα nσουν μ' εμένα κ01 όλα τα δ1κά μου nταν 

καI δ1κά σου. Πρέπε1 να ευφρανθείς καI να χαρείς, δ1ό11 

αυτός ο αδελφός σου nταν νεκρός καI ανέζnσε, απολωλός 

καI ευρέθn» (Λουκάς 1ε', 11-32). 
Η παραβολn του Ασώτου έχε1 πολλές εφαρμογές κα1 δ1-

δάγματα γ1α τnν ανθρώπ1νn ζωn, αλλά καI γ1α επί μέρους 

ζnτnματα τnς καθnμερ1νότnτας. 

Βλέποντας από τον Σεπτέμβρ10 έως σnμερα 11ς δ1εθνείς 

καI τοπ1κές ε1δnσε1ς, κατά μία έννο1α πολλά άτομα κα1 

πολλές εταφείες παντός είδους ταφ1άζουν με τον Ασωτο. 

Μέχρ1 να ξεσπάσε1 n 01κονομ1κn κρίσn ζούσαν «ασώτως». 

Τους είχε κυρ1εύσε1 μIα «απλnστία», μIα πλεονεξία, μIα α­

χορτασ1ά, καI τον πλούτο δ1ασκορπούσαν κακώς κα1 α­

χρείως σ' έναν καταναλω11σμό υπερβολnς. Ακούστε έναν 

ύμνο κ01 βάλτε δίπλα έναν χρnματ~στn, έναν δ1ακ1νnτn ο­

μολόγων , έναν μεγαλοτραπεζίτn, έναν Δ1ευθυντn Αμο1βαί­

ου Κεφαλαίου n Συνταξ1οδο11κού Ταμείου, έναν Γεν1κό Α­
σφαλ1στ1κnς Εταφείας: 

«Δαπανnσας ασώτως τnς πατρ1κnς ουσίας τον πλούτον 

καI καταναλώσας, έρnμος γέγονα εν τn χώρα 01κnσας των 

πονnρών πολπών ... » 

Κατέθεταν 01 άνθρωπο1 τα χρnματά τους γIα ένα σπίτI, 

μ1α αποταμίευσn γ1α να προγραμματίσουν το μέλλον, γ1α 

μ1α σύνταξn, γIα μIα ώρα ανάγκnς, κα1 01 γ1άπnδες χαρτο­

γ1ακάδες τα δαπανούσαν ασώτως στα bonus, στIς υπερ­

προμnθε1ες, στIς αμο1βές τους μέσω μετοχών, καταναλώ­

νοντας ζωn «σελέμπρ111», ερnμώνοντας κα1 φτωχεύοντας 

τράπεζες κ01 κοIνό ... Τα δ1αβάζετε κα1 τα ακούτε καθnμε­

ρ1νά. Το ίδ10 έκαναν καI αρκετοί στnν ελλnν1κn ασφαλ1-

στ1κn αγορά. Ολο1 μέσες-άκρες θα άκουσαν γIα ασώτους 

υ1ούς στnν ΕΓΝΑΤΙΑ, στnν INTERAMERICAN, στnν ALICO, 

στnν ΑΣΠΙΔΑ, στnν Ελλnνοβρετανν1κn, στnν ΑΓΡΟΤΙΚΗ, 

«Αφροδίτπ και Αδωνιs» (1570), του Πάολο Βερονέζε (Βερόνα 1528 
- Βενετία 1588). Πίνακαs που αγοράστπκε από τον Βελάσκεθ στn 
Βενετία το 1649 για τον Φίλιππο Δ'. 

στnν ΕθΝΙΚΗ, στnν Ευρωπαϊκn Πίστn, στnν ASTRA, στnν 

ALLIANZ, στον Φοίν1κα, στn METROLIFE κ.λπ ... Κάπο1ους 

n φnμn τούς ανέδε1ξε Ασωτοδ1δασκάλους με παράσnμα 

δ1καστnρίων ... Κάπο1α πα1δ1ά, «ζώντας ασώτως» τnν επο­

χn του χρnμα11στnρ1ακού κραχ, χάθnκαν σε «ξένες χώ­

ρες», φεύγοντας απ' τnν πατρ1κn στέγn του θεσμού τnς α­

σφάλ1σnς. Κάπο1α άλλα πα1δ1ά έμε1ναν π1στά στnν αξία κ01 

χρnσψότnτα τnς ασφάλ1σnς. 01 δύσκολο~ 0Iκονομ1κοί κ01-

ροί που έρχοντα1 καλούν τους πάντες που ασχολούντα1 με 

τα ασφαλ1σ11κά δρώμενα να επ~στρέψουν στn «χώρα» καI 

το χώρο τους. 01 συνάνθρωποf μας έχουν ανάγκn τπν α­

σφάλ~σn. Οσο1 εγκατέλε1ψαν το «πατρ1κό τους σπίτ~» ας 

επ1στρέψουν, λέγοντας ΝΑΙ στnν υπnρεσία του θεσμού I­

δ1ωτ1κnς ασφάλ~σnς στnν ελλnν1κn ασφαλ1στ1κn αγορά. Το 

καλύτερο Next Deal τους θα είν01 n προστασία του «πατέ­

ρα» τους κα1 του «αδελφού» τους. 

Ευάγγ. Γ. Σπύρου 

ΥΓ.: Στ1ς 15.2.2009 εfνα1 n Κυρ1ακn του Ασώτου. Μπεf­

τε σε μIα εκκλnσία καI ξαναζnστε αυτnν τnν παλ1ά Iστορία, 

που π1θανόν να είναI χαρμόσυνο νέο του μέλλοντός μας. 

Ε.Σ. 
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Το ΝΑΙ ξεφυλλίζει και ξαναθυμ-ίζει τnν Ιστορ ία 
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Ηλία Πετρόπουλου 

«Μικρά κείμενα 1949-1979» 

εκδόσειs Γράμματα 1980 

Ανέκαθεν n θεσσαλονfκn επλήπετο από τnν μάστ1-

γα τnς φωτ1άς. Η τελεuταfα μεγάλη πυρκαϊά ty1vε στ1ς 

5 Αυγούστου 1917. Το γεγονός ελάχ1στn δnμοσ1ότn­
τα βρήκε. 01 παλα1οf θεσσαλον1κεlς έζησαν τnν δρα­

ματ~κή καταστροφή τnς πόλεώς τους, όμως n νέα γε­

νεά αγνοεl τι ακρ1βώς σuνέβn. Η σχετ1κή β]βλ1ογρα­

φfα εfνα1 μnδαμ1νή κα1 01 δ1ασωθεiσες φωτογpαφiες 

σπάν1ες. Η προφορ1κή παράδοση ακόμn οργιάζε1. 

Η θεσσαλονiκn έχε1 μiα συνεχή αlγλn α1ώνων. Αφ ' 

ότου εκτiσθn υπήρξε, και uφiσταται, ως μiα μεγαλό­

πολn. Δεν εγνώρ1σε τnν τύχn τnς πόλεως των Αθηνών, 

nou στα μεσαιωνικά χρόνια εκuμαfνετο μεταξύ χωρ1-

ού κα1 κωμοπόλεως. Το κακό τnς 5nς Αυγούστου 

1917 βρήκε τnν θεσσαλονfκn στο αποκορύφωμα του 
Πρώτου Παγκοσμiοu Πολέμου. Η πρωτεύουσα τnς τό­

τε Βορεlοu Ελλάδος ήταν ένα περιχαρακωμένο στρα­

τόπεδο . Λfγο έξω από τnν πόλn, το μέτωπο. Μέσα στnν 

πόλn , μέχρ1 τ~ς 31.1 .1916, απεβ1βάσθnσαν 125.000 
Γάλλοι, 100.000 Αγγλο1 και, ακόμn, Κ1νtζο1, Σενεγα­
λέζοι, Ιταλοl, Σέpβο1. Το λιμάν1 γεμάτο πολεμικά, με­

ταγωγ1κά, νοσοκομε1ακά, μαούνες, βάρκες, καΤκ1α. Η 

iδ1α n πόλn εiχε μια χαρακτnρ1στ1κή σύνθεση πληθυ­

σμού: 55.000 Εβραlοι, 30.000 Ελλnνες, 32.000 
Τούpκοι, καθώς και αρκετές χ1λ1άδες Σέρβο1, Αλβα­

νοl , Φραγκολεβαντiνο1, Αρμέν101, Βούλγαρο1, Ούγγpοι 

κ.ά. Τα καφεκοπτεlα ανήκαν σε Αρμένnδες, τα δε ζα­

χαροπλαστεfα σε Σέρβους. Ωστόσο, σχεδόν το σύνο­

λο των μαγαζιών βρισκόταν σε χέρ1α Ε~ραfων. Η θεσ­

σαλονiκn κuρ1ολεκτ1κώς ήταν μ1α εβρα1ούπολn. 

Η θεσσαλονfκn έγ1νε ελλnν1κή τα 1912, ανfψερα 

του Aγiou Δnμnτρiοu, που εfνα1 και ο πολ1ούχος τnς. 

Η πυρκαϊά άρχ~σε το Σάββατο 5 Αυγούστου 1917 και 
κράτησε τρεις σωστές ημέρες. Ακρ1βώς nρ1ν από ένα 

Η nρώτn nμtρα -

της κατοστpσφικnς ή\Jρκ~ϊός 

τρu 1917. 

χρόνο (17.8.1916) εfχε ξεσπάσε1 το κfνnμα τnς Εθνι ­

κι'!ς Αμύνnς. Στα πράγματα tπαν ο Βενιζέλος . Ο στρα ­

τηγός Σαρά1γ έλυνε κ' έδενε . Τ1ς ημέρες τnς πυρκαϊ­

άς n δ1εΘνής κατάσταση παροuσ1αζόταν εξόχως τετα­

μένπ. Η προοπτ1κή, για να εκτψήσπ κανείς τα αλλε­

πάλληλα γεγονότα, ήταν εξαφετ1κά μ1κρfι. Ολα έμο1α­

ζαν σαν συνονθύλευμα επεισοδfων. 

Ο Λόuδ Τζωρτζ εδnλωνε στπν Βουλή των Κο1νοτή-

+ 

των ότ1 δεν υπάρχει επάρκε1α τροφfμων κα1 ότ1 δέον να 

μn uποτιμάτα1 ο εκ των γερμαν1κών uποβρuχfων κfνδu­

νος. Τότε το θέατρο «Κοτοπούλη » έπα1ζε τα «Κόκκ1να γά­

ντ1α » . Τότε κάποια στάσn εξερράγη σε φυλακή τnς Ισπα­

νfας (εφονεύθnσαν 7 κρατούμενο1) . Στ1ς 5 Αυγούστου 

1917 βοuλγαρ1κά αεροπλάνα έρρ1ξαν στο Μοναστήρ1 
2.000 βόμβες. Ο πόλεμος εμαfνετο. Ο Κερένσκu κυβερ­

νούσε ασταθώς τnν Ρωσfα. Τότε οι Ιταλοf ενfκnσαν τους 

-.. 

Αuστρ1ακούς στο Τολμfνο. Και, τότε, το πρώτο ρωσ1κό 

γuνα1κεfο Τάγμα θανάτου μετέβη στο μέτωπο. 

Το Σάββατο 5 Αυγούστου 1917 στnν Αθήνα, έπεηα 

από περiοδο ασυνήθους καύσωνας, άρχ~σαν τα μελτέ­

μια. Κα1 ενώ σuνεχ1ζόταν στο Δuτ~κό Μέτωπο n δεύτε­

ρη μεγάλη μάχn τnς Φλάνδρας , ο τέως τσάρος εγκατέ­

λε1ψε με πάσαν μuσ11κότnτα το ανάκτορο του Τσάρκο­

γ1ε-Σέλο. Εν τω μεταξύ στnν θεσσαλονfκn άρχ1ζε n με-
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γάλn nuρκαϊά, nou άλλαξε τnν όψn τnς. 

Tnv όψn που εlχε n θεσσαλονiκn τnν εnoxn εκεiνn 

μας τnν δiνε1 ο γνωστός γ1α τον μ1σελλnν1σμό του Γάλ­

λος αξ1ωματ1κός κα1 συγγραφεύς Ζαν-Ζοζέ Φραππά, nε­

ρ1γράφοντας ένα nερinατό του, στ1ς 12 Οκτωβρiοu 
1915, ως εξnς: 
Ηταν ένας θαυμάσιος καφός, αρκετά ζεστός, και οι 

τελευταίες αναλαμπές του καλοκαφιού στεφάνωναν ε­

κεί κάτω στον ορίζοντα τις πολυάριθμες κορυφές του 

θεσσαλικού Ολύμπου. Πλοία κάθε μορφής και κάθε κα­

τηγορίας σαπιοκάραβα, παλιά μεταγωγικά, ξερνούσαν 

στην πόλη κύματα Ελλήνων στρατιωτών ... Προχωρού­

σαμε με δυσκολία, γιατί ήμασταν υποχρεωμένοι να α­

ποκρούωμε κάθε στιγμή σφοδρές επιθέσεις αναρίθμη­

των λούστρων και διασκεδάζαμε παρατηρώντας το γρα­

φικό πλήθος με τις παρδαλόχρωμες φορεσιές, που γέ­

μιζε τα πεζοδρόμια και την παραλιακή λεωφόρο. Γιατί 

υπάρχει ό,τι θέλεις μέσα σ' αυτήν την πόλη-μυρμηγκο­

φωλιά, που δεν την επωνόμασαν άδικα «Σταυροδρόμι 

των Εθνών». Βλέπει κανείς Αθηναίους, Κρητικούς, Θεσ­

σαλούς, Τσιγγάνους, Αλβανούς, Τούρκους. Βλέπει κα­

νείς και προ πάντων Εβραίους, των οποίων οι γυναίκες, 

που διετήρησαν τα πατροπαράδοτα φορέματά τους, μοι­

άζουν σαν παχιοί παπαγάλοι. Ολος αυτός ο κόσμος κι-

νείται, χεφονομεί, φιλονικεί με δυνατές φωνές, ο ένας 

φωνάζει τον άλλον από μακριά σ' όλες τις γλώσσες του 

κόσμου. Έμποροι ελιών ή αμυγδάλων, εφημεριδοπώλες 

σε ξεκουφαίνουν με τις φωνές τους, χαμίνια κουβαλούν 

βρώμικα κοφίνια με ψάρια, κρεοπώλες σέρνουν μέσα 

στην σκόνη ζώα, που μόλις σφάχτηκαν και που αφήνουν 

πίσω τους ίχνη αίματος, χαμάληδες προχωρούν με μικρά 

βήματα, κουβαλώντας στην ράχη τους απίστευτα βάρη. 

Οι άνθρωποι είναι ακάθαρτοι, σκουπίδια είναι μαζεμένα 

κοντά στα πεζοδρόμια, μυρουδιές που σε αναγουλιά­

ζουν ανεβαίνουν κατά κύματα από τους πρωτόγονους 

οχετούς, και μολαταύτα μαγεύεσαι αμέσως από αυτήν 

την πληθωρική ζωή, από αυτόν τον θόρυβο και, ειδικά, 

από αυτά τα ζωηρά χρώματα, που χορεύουν μπροστά 

στα μάτια σου, μέσα στις μαγικές ακτίνες ενός τρελλού 

ήλιου, που κυλά εκεί ψηλά το πύρινο άρμα του στην γα­

λανή πεδιάδα του ουρανού. 

Η περ1γραφn εiνα1 ρομαντικn. Τέτο1ες nεpinou εiνα1 

κα1 01 περ1γραφές τnς τότε θεσσαλονiκnς που έχουν τα 

πεζογραφnματα του Π1έρ Λοτi. Αλλά n πραγματ1κότnτα 

nταν δ1αφορετ1κn. Η iδ1α n ρuμοτομiα τnς θεσσαλονfκnς 

αποτελούσε τον σοβαρότερο λόγο των συχνών πuρκαϊ­

ών, nou εnανε1λnμμένως τnν κατέστρεψαν. 

Ο καθnγnτnς του Πανεn1στnμlοu θεσσαλονiκnς κ. Απ. 

Βακαλόπουλος, σχετ1κώς με τα αfτ1α των πuρκαϊών, εn1-

σnμαfνε1 τα εξnς: 

«Με τnν πάροδο των α1ώνων κα1 με τnν σuσσώρεuσn 

νέων κατοίκων φαίνεται ότι αντίστοιχα nλnθafvouv κα1 τα 

σniτια τnς θεσσαλονfκnς, ενώ οι μεγάλο1 ελεύθερο1 χώ­

ρο1 μ1κραiνοuν. Δεν έχε1 πω ωραίους και πλατιούς δρό­

μους, ούτε κα1 λ1θόκτιστα ψnλά και πολυώροφα σnfτ10. 

Τα σπίτια εfνα1 χτ10μένα με τσατμάδες, το ένα κοντά στο 

άλλο, τόσο, ώστε σκεπάζουν τον δρόμο κα1 τον μετασχn­

ματlζοuν σ' αλnθινό τούννελ. Ετσι όμως n παραμ1κρn πυρ­

καϊά βρiσκε1 άφθονn τροφn στους ξύλινους σκελετούς 

των σnιτ1ών κα1 μπορεί να ξαnλωθn κα1 ν' αnειλnσn και ό­

λn ακόμn τnν nόλn και τnν ζωn πολλών κατοiκων τnς, αν 

τύχn μάλ1στα να φυσά ο βορειοδuτ1κός άνεμος, ο περl­

φnμος Βαρδάρnς». 

Τελευταίες μεγάλες πυρκαϊές, που έκαναν μεγάλες κα­

ταστροφές στnν θεσσαλονfκn, είναι αυτές που έγιναν στα 

1840, 1849, 1877, 1890 (οπότε κάnκε n Μnτρόnολn με 

το nολύτ~μο αρχείο τnς), το 1910, κα1 n τελευταία το 

1917, που κατέστρεψε το μεγαλύτερο μέρος τnς πόλεως. 
Είναι αυτό, όπου σnμερα υψώνονται τα «νεόκτιστα», οι 

νέες οικοδομές. Εκεί np1v από χρόνια nταν ένας χώρος α­

πό σωρούς ερε1nfων, τα λεγόμενα «καμένα». 

Τα μέσα γ1α τnν κατάσβεσn nuρκαϊών ήταν πρωτόγο-

να. Ακόμn ασφαλώς θα θuμούντα1 01 nαλ10Ι θεσσαλονι­

κεiς τους περiφnμοuς Εβραiοuς τουλουμπατζήδες (πυρο­

σβέστες) που, τρέχοντας με θόρυβο κα1 φωνές μέσα από 

τους δρόμους και σέρνοντας πίσω τους τις πρωτόγονες 

πυροσβεστικές αντλiες, έσπερναν τnν ταραχή κα1 τnν 

σύγχuσn στον nλnθuσμό. Η τοuρκικn φράσn «γιαγκiν 

βαp» (πυρκαϊά) αντnχούσε αnαiσια. 

Ομως, τnν ωραιότερn περιγραφή τnς πυρκαϊάς μάς τnν 

δiνει ο καθnγnτής μετεωρολογiας του Πανεnιστnμiοu 

θεσσαλονiκnς κ. Βασ. Κuριαζόnοuλος, ο onoioς βασlζει 

τα πορiσματά του σε εn1στnμον1κά τεκμήρ1α κα1 μεθόδους. 

Ιδού n κατά Κuρ1αζόnοuλον εξήγnσn τnς καταnλnκτ1κής 

εκτάσεως τnς πυρκαϊάς τnς θεσσαλονfκnς, που εlναι κα1 

n μεγαλύτερn πυρκαϊά του ελλnν1κού χώρου στους νεώ­

τερους χρόνους: 

Κατά το θέρος του 1917 ο πόλεμος εις την Βαλκανικήν 

μεταξύ Δυτικών Συμμάχων και Γερμαvοβουλγάρων ευρί­

σκετο εις κρίσιμοv φάσιv της εξελίξεώς του. Το πολεμικόν 

μέτωπον των δύο αντιπάλων παρατάξεων απείχεν ολίγος 

δεκάδας χιλιομέτρων της Θεσσαλονίκης, της οποίας η 

πόλις και ο λιμήν απετέλουv την βάσιν της εγκαταστάσε­

ως και ανεφοδιασμού των συμμαχικών ενόπλων δυνάμε­

ων. 

Ολίγον μετά την μεσημβρίαν του Σαββάτου 5/18ης Αυ-
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Στο προαύλ10 τπς εκκλπσfας τπς Αγίας Α1κατερίνπς, μετά τπν πuρκαγ1ά του 1917. Πuροπαθεfς διαμένουν Π(Χ)()ωpινά στο εσωτερIκό τζαμ1ού τπς πόλπς . 

ίtiAj] 

γούστου 1917 εξερράγη πυρκαϊά εις οικίαν του f3ορεί­

ου τμήματος της πόλεως, πλησίον της Εγνατίας οδού. 

Παρά τος απεγνωσμένος προσπαθείας του πληθυσμού 

και των ελληνογαλλικών στρατιωτικών δυνάμεων, το 

πυρ διεδόθη ταχύτατα εντός του απογεύματος και κατέ­

στρεψεν εις διάστημα δύο ημερών το σύνολον του κυ­

ριωτέρου τμήματος της πόλεως, εκτάσεως αρκετά με­

γαλυτέρας του ενός τετραγωνικού χιλιομέτρου. Κυρίως 

κατεστράφη το τετράγωνον μεταξύ των οδών Λέοντος 

Σοφού - Αγίου Δημητρίου - Εθνικής Αμύνης - Λεωφό­

ρου Νίκης. 

Εις την πυρποληθείσαν περιοχήν ευρίσκοντο αι κυ­

ριώτεραι οικοδομαί, τα σημαντικώτερα εμπορικά και 

βιοτεχνικά καταστήματα, ως και αι σπουδαι6τερaι απο­

θήκαι της μεγαλοπόλεως, όπου η έδρα της συμμαχικής 

στρατιωτικής ηγεσίας και της γαλλικής Στρατιάς της 

Ανατολής. 

Η εξαιρετική επέκτασις της πυρκαϊάς οφείλεται εις την 

έλλειψιν συγχρονισμένων πυροσ{3εστικών μέσων, εις το 

εύφλεκτον υλικόν των ξυλίνων ως επί το πλείστον οικο­

δομών, εις την αθλίαν ρυμοτομίαν σκαλιών και στενών 

δρόμων, εις την προηγηθείσαν επί μακρόν παρατεταμέ­

νη ανομβρίαν και έκτακτον ξηρασίαν και κυρίως εις τον 

πνεύσαντα κατά την πυρκαϊάν βόρειον, σφοδρόν και ξη­

ρόν άνεμον. 

Η ταχύτης μεταδόσεως του πυρός υπήρξε πράγματι ε­

ξαιρετική. Τούτο οφείλεται τόσον εις την ραγδαίαν προ­

χώρησιν του κυρίου μετώπου του πυρός, όσον και εις 

την συνεχή δημιουργίαν πλήθους αλλεπαλλήλων εις βά-

θος νέων εστιών, όπισθι:ν του πυροκαύστου μετώπου, 

διά μεταδόσεως του πυρός διά των φερομένων παρά 

του σφοδρού ανέμου ελαφρών φλεγομένων ξυλίνων 

/χ)λίδων. Και, ως ήτα επόμενον, παρά την επαγρύπνη­

σιν των ενοίκων επί των στεγών, δεν κατωρθούτο πά­

ντοτε η κατάσβεσις των νέων καμίνων. Τέλος, η ανά­

φλεξις και ανατίναξις μεγάλης αμερικανικής αποθήκης 

υγρών καυσίμων εδημιούργησε πρόσθεταν χείμαρρον 

φλογών. 

Η πυρκαϊά κατεστάλη την τρίτην ημέραν, ενώ εντοπι­

σθείσαι εστίαι πυρός παρέμεναν επ' αρκετόν ακόμη. Η 

μεγάλη όμως καταστροφή είχεν ήδη συντελεσθή από της 

πρώτης νυκτός. 

Παρά το γεγον6ς ότι η πυρκαϊά αύτη έπληξε την πρω­

τεύουσαv της Μακεδονίας μόλις προ 50 ετών, παρου­

σιάζεται μεγάλη δυσχέρεια κατά την συγκέντρωσιν πλη­

ροφοριών περί τούτης. Τούτο οφείλεται εις την διακο­

πήν της εκδ6σεως των εφημερίδων της Θεσσαλονίκης 

(λόγω καταστροφής των εγκαταστάσεών των) και εις το 

σχετικώς ολιγόλογον των αθηναϊκών εφημερίδων επί 

του ζητήματος αυτού, πιθανώς λόγω του διεξαγομένου 

πολέμου. 

Κατά τος ημέρας της πυρκαϊάς ο nνέων άνεμος ήτα 

βίαιος, ξηρός και ψυχρός, βορειοδυτικών ώς βορειοα­

νατολικών διευθύνσεων. θυελλώδης την πρωfαν της 

4/17ης Αυγούστου, ταχύτητος 15-18 μέτρων ανά δευ­

τερόλεπτον, διατηρεί αρκετά μεγάλην ισχύν την επιού­

σαν, περί την ώραν της ενάρξεως της πυρκαϊάς, ενώ το 

εσπέρας της ιδίας ημέρας, ότε το πυρ ευρίσκετο εις το 

κατακόρυφον, ηυξήθη και η ταχύτης του ανέμου. Επνεεν 

όμως τότε ως δυτικός. Και την επομένην 6/ 19ην Αυγού­
στου, δευτέραν ημέραν της πυρκαϊάς, ο άνεμος εξακο­

λουθεί μέχρι της μεσημβρίας να πνέη ως δυτικός, μεγά­

λης πάντοτε ταχύτητος. 

Κατά τος απογευματινάς όμως ώρας της 19ης συνέβη 

κάτι ακόμη χειρότερον. Ο δυτικός άνεμος εστράφη εις νό­

τιον, προφανώς λόγω επικρατήσεως ισχυράς θαλασσίας 

αύρας (μπάτη). Η μεταβολή αυτή της διευθύνσεως του α­

νέμου έστρεφε τος φλόγας προς βορράν, επεξέτεινε την 

πυρκαϊάν προς τος άνω της Εγνατίας οδού συνοικίας της 

πόλεως και εγένετο πρόξενος, μεταξύ άλλων, της μεγα­

λυτέρας αρχαιολογικής και καλλιτεχνικής καταστροφής, 

διά της πυρπολήσεως της μεγάλης βυζαντινής βασιλικής 

του Αγίου Δημητρίου, πολιούχου της Θεσσαλονίκης. 

Ασθενής άνεμος νοτίου τομέως έπνεεν επίσης καθ ' όλην 

την ημέραν της 20ής Αυγούστου εις τον έσω θερμαϊκόν. 

Τα υπάρχοντα μετεωρολογικά στοαεία της Θεσσαλονί­

κης της 1 Βης Αυγούστου 1917 αποτελούν ακριβώς τους 

χαρακτήρας του θερινού Βαρδάρη. Ο άνεμος αυτός, όταν 

πνέη κατά την θερμήν περίοδον του έτους, δημιουργεί τος 

πλέον ευνοϊκάς συνθήκας ταχείας εξαπλώσεως μιας πυρ­

καϊάς. 

Ο απολογισμός των απωλειών και ζημιών εκ της μεγα­

λυτέρας αυτής πυρκαϊάς ελληνικής πόλεως υπήρξεν εξαι­

ρετικά οδυνηρός. 

Πλην των κολοσσιαίων υλικών καταστροφών, κατεμε­

τρήθησαν πέντε νεκροί, πλήθος τραυματιών και 100. 000 

άστεγοι, εκ των οποίων οι 25.000 πρόσφυγες, λόγω του 

διεξαγομένου πολέμου. Και μόνη η στέγασις των μυριά­

δων πυροπαθών εδημιούργησε πρόσθετα τεράστια προ­

βλήματα εις την ασφυκτιώσαν εκ της πολεμικής αναταρα­

χής μεγαλόπολιν. Εξ άλλου, γενική υπήρξεν η αναστάτω­

σις των ελληνικών και συμμαχικών στρατιωτικών αρχών. 

Οπως απεδείχθη, η καταστροφή αύτη δεν ωφείλετο εις 

πολεμικήν ενέργειαν, ούτε εις εμπρησμόν. 

Οι εφnμερiδες τnς θεσσαλονiκnς ουδέν αναφέρουν 

nεpi πυρκαϊάς, διότι απλούστατα έκλεισαν. Η έκδοσn τους 

εnανελnφθn έπειτα από αρκετές nμέρες. 

Εξ άλλου, οι αθnναϊκές εφnμερiδες ανέγραψαν τnν εi­

δnσn για πρώτn φορά τnν 7nv Αυγούστου, χωρiς να δώ­

σουν ιδιαfτερn σnμασiα στο γεγονός. Μόνο τnν επομένn 

αντελnφθnσαν το μέγεθος τnς συμφοράς, που κατέστρε­

ψε τα 2/3 τnς πόλεως, που άφnσε άστεγους 100.000 

ανθρώπους, και έκανε ζnμιές 500.000.000 χρυσών 

δραχμών, που ανεστάτωσε τα συμμαχικά στρατεύματα. 

Η πρώτπ σελiδα τnς εnιστολΙΊς του Τιμολ. Maupouδn προς τn Διεύθυνσn τnς 

Εταφfας «ΕθνικΙΊ» τπς 7nς Αυγούστου 1917, τελευταiα nμέpα τnς πυρκαϊάς, 

σχετ1κά με τn μεγάλn καταστpοφΙΊ. Οι nλnpoφopfες που πεp1έχοντα1 σ' αuτrιν 

εfναι πολύτιμες, δ1ότι ο Τ. Μαυpοuδrις ΙΊταν αυτόπτnς μάρτυρας. Η επ1στολΙΊ 

γpάφτnκε ενώ n φωτ1ά δεν έχεI ακόμn κατασταλεf εντελώς. Η εταφεία έπρεπε 

να πλnpώσει περίπου 2.500.000 δρχ., ποσό κατά 1.000.000 πάνω από το 

μετοχικό τnς κεφάλα10. Τελ1κά εξόφλnσε αποζnμε1ώσεις 2.850.000 δρχ. 

Η un' αp1θμ. 45 Σuνεδρfασn του Διο1κnτικού Συμβοuλfου τπς Εταιρfας 

«ΕθνικΙΊ» τπς 8nς Αυγούστου 1917. Μοναδικό θέμα αποτέλεσε n πυρκαϊά. 

Εμφανέστατn εfναι n αγωνlα γIα τπν έκτασn τπς καταστpοφrις, αλλά καI τnν 

έλλειψn πλnpοφοp1ών. 
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Η καμένn εκκλnσfα του Αγίου Δnμnτρfου . Η φωτ1ά έχε1 

ανακο[lεί στnν. οδό Αγ. Ν1κολάου , αφιiνοντας αnείραχτο 

· το ανατολ1κό τμιiμα τnς nόλnς . 
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Η εφnμερίδα «Σκρ1n», καθώς κα1 n «Ακρόnολ1ς» κα1 n 

«Αθήνα1 », στ1ς 7 Αυγούστου 1917, αναγγέλλουν με ένα 

μ1κρό τnλεγράφnμα τnν τρομερή καταστροφή. Tnv ίδ1α 

nμέρα συνεκροτήθn έκτακτο υnουργ1κό συμβούλ10 με 

θέμα τnν πυρκαϊά, κα1 το βράδυ αναχώρnσαν με ε1δ1κή 

αμαξοστο1χία, στnν θεσσαλονίκn, 01 υπουργοί Μ1χαλα­

κόnουλος, Παπαναστασίου κα1 Δfγκας, ενώ παραλλήλως 

αnεστάλnσαν nοσότnτες τροφίμων στnν μ1σοκαμένn nο­

λ1τεία. 

Tnv εnομένn (8.8.1917) 01 εφnμερίδες δnμοσ1εύουν 

δnλώσε1ς του Βεν1ζέλου στnν Βουλή, εnίσnμn αναγγελία 

τnς πυρκαϊάς, nρωτοσέλ1δες εκτενείς nερ1γραφές κα1 

δnλώσε1ς του υπουργού Συγκο1νων1ών Παπαναστασίου 

προς τον Τύπο . Tnv lOnv Αυγούστου ο Γάλλος πρωθυ­

πουργός Ρψnώ εκφράζε1 τnν συμnάθε1άν του προς τnν 

ελλnν1κή κυβέρνnσn . Tnv άλλn nμέρα τίθεται σε λει­

τουργία νέα τnλεγραφική γραμμή Αθnνών - θεσσαλο­

νίκnς, ενώ n μεν 11αλ1κή κυβέρνnσn δ1αθέτε1 υπέρ των 

πυροπαθών 1.000.000 φράγκα, 01 δε nρέσβε1ς Μ. Βρε­

ταννίας κα1 Βελγίου διαβ1βάζουν τnν συμnάθε1αν των 

κυβερνήσεών τους. Tnv 13n Αυγούστου μετέβn στnν 

θεσσαλονfκn ο Βασιλεύς Αλέξανδρος. Η αμαξοστοαfα 

σταμάτnσε μπροστά στον Λευκό Πύργο, όπου τον υnε­

δέχθnσαν 01 στρατ~ωτ~κές αρχές των ελλnν1κών κα1 συμ­

μαχ1κών στρατευμάτων. Η εnίσκεψn είχε ανεnfσnμο χα­

ρακτήρα. 

Είναι χαρακτnριστικά, για τnν anήxnσn που είχε n πυρ­

καϊά στnν Αθήνα κα1 στ~ς πρωτεύουσες τnς Δύσεως, τα 

κατωτέρω δnμοσιευμένα αποσπάσματα σχολίων κα1 ε1-

δήσεων του αθnναϊκού τύπου. Εnίσnς, n μ1κρή αυτή αν­

θολογία εfνα1 ενδε1κ11κή των τότε δnμοσ1ογραφ1κών ε­

n1δόσεων, αλλά και τnς ελλnν1κή ψυχολογίας των αρχών 

του α1ώνος. 

• Η πυρκαϊά κατέστρεψε τα δύο τρίτα της Θεσσαλονί­

κης. 100. 000 έμειναν άστεγοι · εκ τούτων οι 42. 000 εί­

ναι !σραηλίται. 

Η φωτιά άρχισε εις τος 3 μ.μ. του Σαββάτου και έσβη­

σε, με την βοήθειαν του Στρατού, εις τος 4 μ.μ. της Κυ­

ριακής. 

Εσώθησαν το Διοικητήριον και ο ναός της Αγίας Σο­

φίας. 

Ο ναός του Αγίου Δημητρίου εκάη εν μέρει. 

Εντελώς εκάησαν το ταχυδρομικόν μέγαρον και ο να­

ός του Αγίου Νικολάου. 

Υποψία εμπρησμού δεν υπάρχει. 

• Επί ερωτήσεων του εκ Θεσσαλονίκης βουλευτού κ. 

Κοφία διά την πυρκαί6ν της Θεσσαλονίκης, ο κ. Βενιζέ­

λος δηλοί τα εξής: 

Η πυρκαί6, εκραγείσα το απόγευμα του Σαββάτου, ε­

πυρπόλησε πλείστα οικήματα της Θεσσαλονίκης, επεξετά­

θη δε, συνεπεία του σφοδρώς πνέοντος ανέμου, και κα­

τέστρεψε το μέγα μέρος της πόλεως Θεσσαλονίκης. Η 

συμφορά είναι τρομερά. 80.000 κάτοικοι ευρίσκονται ά­

στεγοι. Η εκεί τοπική αρχή έλαβεν όλα τα κατάλληλα μέ­

τρα. Η κυβέρνησις αποστέλλει εις Θεσσαλονίκην τρία των 

μελών αυτής. Η κυβέρνησις απέστειλεν ό, τι υπάρχει εις 

τας αποθήκας, σκηνάς και λοιπά, διά την στέγασιν, απέ­

στειλε δε και δι ' ατμοπλοίων άλευρα. 

• Η κυρία αφορμή της μεταδόσεως του πυρός υπήρξεν 

η έκρηξις μιας μεγάλης παρά το Τελωνείον αμερικανικής 

αποθήκης, περιεχούσης τεραστίαν ποσότητα πετρελαίου 

και βενζίνης, και εκ της οποίας εφωδιάζετο κυρίως το Μο­

νοπώλιον. Η έκρηξις υπήρξε τρομακτική. Επί τέταρτον της 

ώρας εξεσφενδονίζοντο δοχεία ολόκληρα πετρελαίου, 

μεταδίδοντα ούτω το πυρ και εις τα μάλλον απομεμακρυ­

σμένο σημεία της πόλεως. 

• Αρμοδίως πληροφορούμεθα ότι η υπό τινων συνα­

δέλφων δημοσιευθείσα χθες έκθεσις του κ. Διοσκουρί­

δου, Αρχηγού της Ασφαλείας Θεσσαλονίκης, ταχυδρομι­

κώς και υπό την επιρροήν των πρώτων εντυπώσεων συ­

νταχθείσα, περιείχε πληροφορίας τινάς εξελεγχθείσας ως 

ανακριβείς. Ούτως εξηκριβώθη ότι οι άστεγοι δεν υπερ­

βαίνουν τας 80-90 χιλιάδας και όχι τας 150 χιλιάδας, ως 

αναφέρεται εν τη εκθέσει. 

• Κατά χθεσινόν τηλεγράφημα εκ Λονδίνου, ο υπό του 

Λόρδου Δημάρχου ανοιγείς κατάλογος εισφορών υπέρ 

των Θεσσαλονικέων απέφερε μέχρι της χθες υπερπεντή­

κοντα χιλιάδας φράγκων. 

• Το κοινοτικόν συμβούλιον Γυθείου εψήφισε ποσόν εκ 

5. 000 δρχ. υπέρ των παθόντων της Θεσσαλονίκης. 
• Κατά τηλεγράφημα εκ Παρισίων, ο στρατηγός Σαράιγ 

διετάχθη να προσέλθη επίκουρος εις τους κατοίκους της 

αποτεφρωθείσης πόλεως. 

• Ο νομάρχης Λαρίσης τηλεγραφεί προς το υπουργείον 
των Εσωτερικών ότι και άλλοι 600 πρόσφυγες αφίκοντο 
εις Λάρισαν εκ Θεσσαλονίκης. Ούτοι κατάγονται εκ της 

Παλαιάς Ελλάδος, εγκατεστάθησαν δε τελευταίως εις 

Θεσσαλονίκην. 

• Η Α.Μ. ο Βασιλεύς ανεχώρησε δι ' εκτάκτου αμαξο­

στοιχίας εκ Θεσσαλονίκης την 6ην μ.μ. της προχθές, α-

φίκετο δε εις Τατόι την 8½ π.μ. της χθες. Την 4ην μ.μ. της 

χθες επανήλθαν ωσαύτως δι' ιδιαιτέρας αμαξοστοιχίας και 

οι υπουργοί κ.κ. Δίγκας, Μιχαλακόπουλος και Παπανα­

στασίου. 

Κατά τας ανακοινώσεις ενός των κ.κ. υπουργών, το 

πυρ εξερράγη όλως τυχαίως εκ ξυλίνης οικίας πρόσφυ­

γας. 

Η συνολική αξία των ησφαλισμένων δεν υπερβαίνει τα 

156 περίπου εκατομμύρια. Εκ τούτων, τα 35 εκατομμύ­

ρια βαρύνουν την Βορειοβρεταννικήν Ασφαλιστικήν Ε­

ταιρίαν. 

Ευθύς μετά τnν πυρκαϊά άρχ1σε n ανο1κοδόμnσn τnς 

θεσσαλονίκnς. Τότε γεν1κός δ101κnτής ήταν στnν θεσσα­

λονiκn ο Περ. Αργυρόπουλος κα1 δήμαρχος ο Κων. Αγγε­

λάκnς. Η ανο1κοδόμnσn τnς θεσσαλονfκnς ήταν ένα δυ­

σεπίλυτο nρόβλnμα με ακανθώδε1ς πλευρές. Τα πράγμα-

Οfκοι ανοχιiς σε δρόμο του Βαρδάρn . Δεξ1ά, γυναfκες στnν εfσοδο 

των «σnιτ1ών» τους. 

Η nρώτn nοδοσφαιρ1κιi ομάδα του Αετού Τούμnας. 
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Η πpοπολεμικrΊ ποδοσφαιpικrΊ ομάδα του ΗpακλrΊ. 

τα χειροτέρεψαν όταν ανέκυψαν μεγάλα 1δ1ωτ1κά συμ­

φέροντα. Μάλ~στα πήραν τnν μορφή δnμοσ1ογραφ1κού 

αγώνος. En' αυτού εfνα1 πολύ δ1αφω11στ1κό ένα άρθρο 

του καθnγnτού κ. Κων. Κ1τσfκn στnν εφnμερfδα «Μακε­

δονfα» (28.6.1918), που ήταν αρχ1συντάκτnς τnς ο με­

τέnε1τα υπουργός Πέτρος Λεβαντής. 

Πάντως, n καταστρεnτ1κή πυρκαϊά έδωσε τnν μοναδ1-

κή ευκαιρfα τnς δnμ1ουργfας μ1ας νέας μεγαλοnόλεως. 

Δύο ήταν τα βασ1κά προβλήματα: το Νέο Σχέδ10 Ρυμο­

τομfας τnς πόλεως (μαζf με τους σχετ~κούς 01κοδομ1κούς 

οργαν1σμούς), n Νομοθετ~κfl Εργασfα σεβασμού των 1-

δ1οκτnσ1ών κα1 το Σύστημα Αnαλλοτρ1ώσεως κα1 Ανακα­

τανομής, γ1α το οποίο αnαραίτnτn nροϋnόθεσn ήταν n 

σύνταξη νέου ακρ1βούς κτnματολογfου. 

Γ1α τnν εκnόνnσn του νέου σχεδfου τnς αnοτεφρωθεf­

σnς θεσσαλονfκnς, λέγε1 ο καθnγnτnς κ . Κώστας Κησf­

κnς, συνεστnθn εnnponfl αnοτελουμένn από τον τότε 

γνωστό ως πολεοδόμο Τόμας Mafnσov, τον Γάλλο αρχ1-

τέκτονα-αρχα1ολόγο Ερνέστο Χέμπραντ, τους Ελλnνες 

αρχηέκτονες Αρ1στοτέλn Ζάχο κα1 Κων. Κ1τσfκn, τον λ1-

μενολόγο Αγγ. Γκfνn, τον ε1δ1κό γ1α τα εξυγ1αντ1κά έργα 

Γάλλο αξ1ωμα11κό Ζ. Πλαfnμnερ κα1 τον δήμαρχο θεσ­

σαλονfκnς Κων. Αγγελάκη. 

Παραλλήλως προς τnν εnnponfl αυτήν εργαζόταν ε1-

δ1κό συνεργεfο γ1α τnν τοnογράφnσn κα1 κτnματογρά­

φnσn τnς πόλεως, αποτελούμενο από τον καθnγnτfl Δ. 

Λαμnαδάρ10 κα1 τον μnχαν1κό Ανδρέα Λευτερ1ώτn. Το 

δ101κnτ1κό κα1 νομοπαρασκευαστ1κό έργο εκάλυnτε ο 

Ανάργυρος Δnμnτρακόnουλος. 

Η εnf του σχεδfου πόλεως εnnρonfl, εn1κουρουμένn 

από συνεργείο εφέδρων Γάλλων αρχηεκτόνων κα1 μn­

χαν1κών, κατήρτ~σε το νέο σχέδ10 εντός ολfγων μnνών, 

δοθέντος ότ1 τα σχέδ1α nαρεδόθnσαν τον Ιούν1ον του 

1918, τnν δε 29n louvfou έγ1νε μετά nάσnς εn~σnμότn­
τος n τελετή τnς nαρουσ1άσεως των σχεδfων (ανερχομέ­

νων ε1ς 28), τα onofa εξετέθησαν σε αfθουσα του Δ101-

κnτnρfου. 

Ιδ1αηέρως nρέnε1 να τον1σθfl n σnμασfα των αnοζn­

μ1ώσεων, που κατεβλήθnσαν σε ασφαλ1σμένους θεσ­

σαλον1κεfς από ελλnν1κές κα1 ξένες ασφαλ1στ1κές ετα1-

ρfες. Φυσ1κά, 01 αnοζnμ1ώσε1ς δεν εκάλυψαν το 100% 

των ζnμ1ών τnς πυρκαϊάς. Ωστόσο, το γεγονός ότ1 01 α­

σφαλ1στ1κές εταιρfες, εντός εξαμήνου, κατέβαλαν σε α­

σφαλ1σμένους nυροnαθεfς το 1λ1γγ1ώδες ποσόν των 

3.500.000 χρυσών λιρών Αγγλfας (που εκεfνn τnν επο­
χή εfχαν μεγαλύτερη αξfα) δεfχνε1 το μέγεθος τnς συμ­

βολής των αnοζnμ1ώσεων στnν ανο1κοδόμnσn τnς θεσ­

σαλονfκnς. Σnμε1ωτέον ότ1 01 αnοζnμ1ώσε1ς κυρfως εδό­

θησαν σε 1δ1οκτflτες εργοστασfων, ξενοδοχεfων, κατα­

στnμάτων κα1 μεγάλων 01κ1ών. Το μεγαλύτερο βάρος 

των αnοζnμ1ώσεων το δέχθηκε n Βορε1οβρετανν1κfl 

Εταιρfα, που κυρ1ολεκτ1κώς πλήρωσε τn Νύφn (του Θερ­

μαϊκού), αφού συνολ1κώς κατέβαλε σε 1.500 ασφαλ1-

σμένους 1.300.000 λίρες Αγγλfας. 
Η nερfφnμn «nυρfκαυστος ζώνn» τnς θεσσαλονfκnς 

ανο1κοδομήθn εντός 20 ετών. Σήμερα, χάρ1ς στον μετα­

nολεμ1κό 01κοδομ1κό οργασμό, σχεδόν ολόκλnρn n 

θεσσαλονfκn μετεβλήθη σε συμπαγή τετράγωνα nολυ­

κατο1κ1ών. Μόνον n Ανω Πόλn (ΜnαΤρ1 τnν έλεγαν 01 

θεσσαλον1κεfς) δ1έφυγε τnν ανο1κοδόμnσn, που σέρνε1 

κοντά τnς μύρ1α καλά κα1 κακά. 

Αν κα1 πέρασαν 49 χρόν10 αφ' ότου κάnκε n θεσσα­

λονfκn, δεν εfνα1 αργά γ1α να nερ1σωθούν ωρ~σμένες 

γε1τον1ές με έντονο βυζαντ1νό «χρώμα». Ο γνωστός από 

Αγώνας ΕθνικrΊς Ελλάδας στο γιiπεδο του ΗpακλrΊ. Στο βάθος, ο 

προσφυγικός συνοικισμός τπς Τριανδρίας. (Φωτογραφία Γ. Λυκίδπ) 

τ~ς μελέτες του nεpf λαϊκής μακεδον1κής αρχ1τεκτον1κnς 

καθnγnτnς τnς Πολυτεχν1κής Σχολής θεσσαλονfκnς κ. 

Ν1κ. Μουτσόπουλος φρονεf ότ1 σήμερα μπορεί να yfvn μ1α 

nροσnάθε1α γ1α τnν δ1ατήρnσn τnς 1δ1άζουσας φυσ1ογνω­

μfας τnς θεσσαλονfκnς, μ1ας πόλεως με έντονη βυζαντ~­

νn nαράδοσn. 

Ο κ. Μουτσόπουλος συγκεκρψένα nροτεfνε1: Η nολ1-

τεiα να λάβn τα κατάλληλα νομοθετ1κά μέτρα γ1α να nερ1-

σώσn αφ ' ενός το ύφος τnς Ανω Πόλεως κα1, αφ ' ετέρου, 

να δnμ1oupyflσn τ~ς nροϋnοθέσε1ς μορφολογ1κnς «δου­

λεfας» ε1ς τους nερ~βάλλοντας τα βυζαντ~νά μνπμεfα χώ­

ρους. 

Ο κ. Μουτσόπουλος βασ1κά ως τέτο10 χώρο εννοεf τον 

άξονα Οκταγώνου - Ροτόντας κα1 υnοδε1κνύε1 να προ­

φυλαχθή κα1 αναδε1χθfl n nλατεiα Nauapfvou κα1 να yfvn 

nροσnάθε1α ενοnο1ήσεως των Ροτόντας - Καμάρας -Ayf­

ou Παντελεnμονος - Πανεn1στnμfου, ώστε τα μνnμεfα να 

αναπνέουν ελεύθερα σε ένα ελεύθερο χώρο npaσivou, 

που ταυτοχρόνως θα μπορούσε να αnοτελfl ένα υnοδε1γ­

μα11κό υnαfθρ10 μουσεfο nαλα1οχρ1στ1αν1κής κα1 βυζαντ~­

νnς αρχα1ολογfας (με λάρνακες, εnηύμβ1ες στήλες, θω­

ράκ1α κ.λn.). Αντ~θέτως, με τ1ς σnμερ1νές nροϋnοθέσε1ς 

του 1σχύοντος ρυμοτομ1κού σχεδiου, n Ροτόντα θα βρε­

θn nν1γμένn μέσα σε άμορφες μάζες κλψακωτών nολυ­

κατο1κ1ών κα1 θα αnοτελή τnν μοναδ1κή nαραφωνfα στ1ς 

τρέχουσες α10θnτ1κές αντ1λήψε1ς. 

Αλλα μνημεία, που θα πρέnε1 να σωθούν, κατά τον κ. 

Μουτσόnουλο, εfνα1 ο Προφflτnς Ηλίας, n Αγfα Α1κατερf­

νn, 01 Δώδεκα Αnόστολο1 κα1 ο Οσ1ος ΔαυΤδ. Ευτυχώς τα 

μνημεία αυτά δεν έχουν ακόμα αγκαλ1ασθfl ασφυκτ~κά α­

πό τ1ς nολυκατο1κfες κα1 αν το 1σχύον nολεοδομ1κό σχέ­

δ10 δεν το προβλέnn εfνα1 δυνατόν να τρonono1nθfl κα-

ταλλflλως. Π10 μεγάλη προσοχή, όμως, nρέnε1 να δοθή 

στnν λεγόμενη nλατεfα Δ1καστnρfων γ1α να nερ~σωθούν τα 

αποκαλυφθέντα λεfψανα του nερfφnμου ρωμαϊκού ωδεf­

ου κα1 του Φόρουμ, εν συνδυασμώ με τnν Παναγfα των 

Χαλκέων κα1 το αντfστο1χο συμμετρ1κό «αντiκρυσμά» τnς: 

το αξ1όλογο τουρκ1κό χαμάμ (λουτρά «Παράδε~σος»). 

Τέλος, γ1α να ξαναγυρiσωμε στnν πυρκαϊά του 1917, 

ας αναφέρωμε ότ1 ακόμn κα1 σήμερα στnν θεσσαλονiκn 

κυκλοφορούν από στόμα σε στόμα nολλοf θρύλο1 σχετ1-

κοi με τnν αξέχαστη κα1 τρομερή καταστροφή, που συνο­

ψiζοντα1 σε τρε1ς κύκλους: 

1. Οτ~ τάχα 01 σύμμαχο1 Αγγλογάλλο1 εn1θυμούσαν τnν 

πυρκαϊά γ1α να κ1νούντα1 με άνεσn τα στρατεύματά τους, 

κα1 ότ~ κατά τnν δ1άρκε1α τnς πυρκαϊάς 01 στρα11ωτ1κές 

nυροσβεστ1κές αντλfες κατnόν1ζαν με βενζfνn τα σnfτia. 

2. Οτ1 τάχα n πυρκαϊά άρχ1σε όταν σε ένα τουρκόσnηο 

τnς οδού Λαγκαδά κάnο1ος αναnοδογύρ1σε μ1α φουφού 

όπου τnγάν1ζε μελ1τζάνες. Του θρύλου αυτού υπάρχουν 

πλείστες παραλλαγές. Efva1 χαρακτnρ1στ1κό ότ1 01 θρύλο1 

δεν αναφέρουν ποτέ τfnοτε γ1α τον Βαρδάρn, που έγ1νε 

anfa γ1α να εξαnλωθn τόσο n φωτ~ά. 
3. Οτ1 τάχα στ~ς εκκλnσfες που κάηκαν ανέβλυσε αγfα­

σμα. Enfσnς, ότ~ μόλ1ς κάnκε ο Αγ1ος Δnμήτρ1ος κατέnαυ­

σε n πυρκαϊά. 

Δπμοσιεύτπκε στις ΕΙΚΟΝΕΣ (5.8.1966) και αποτελεί τον πυprΊνα του 

βιβλiου SALONIQUE L' INCENDIE DE 1917, που κυκλοφόρπσε το 

1980. 

Ππγές: « Εθνικιi Ασφαλιστικιi, από τον 190 στον 2 lo αιώνα», 

Ελευθέριος Γ. Σκιαδάς, Εκδοσn ΑΕΕΓΑ ΕθΝΙΚΗ. 

«Εν θεσσαλονίκn, 1900-1960», Κεfμενα Χρίστου Ζαφείpn, 

Φωτογpαφικιi ΣυλλογrΊ Apn Παπατζnκα , Εκδόσεις ΕΞΑΝΤΑΣ 
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1 
Γράφει ο Ευάγγελοs Γ. Σπύρου "4 

Η ΑΣΦΜΙΣΤΙΚΗ ΑΓΟΡΑ μας κ1νεiτα1 κυρίως σαν ένα φορτηγό αυτοκiνnτο, παραφορτωμένο με δ1άφορα «δέματα», δ10-

φόρων, αγνώστου περ1εχομένου «εν πολλοίς». Η Εποπτ~κn Αρχή το σταμάτησε γ1α έλεγχο. Πού να αρχiσε1 και πού να τε­

λε1ώσε1! Οδnγό δεν έχε1. 01 άνθρωπο~ που εn1βαiνουν δύσκολα αναγνωρiζοντα1 στ1ς προθέσε1ς τους. Πο1α εiνα1 χρnσψα, 

no1a άχρηστα; 01 βαλίτσες τi κρύβουν; Το όχnμα εiνα1 σίγουρα παραφορτωμένο. Αυτοί εκεί πάνω εiνα1 01 εn1κεφαλnς; Μή­

πως «αλεξ1nτω11στές» που έπεσαν στα «μαλακά»; Μήπως έμε1νε από βενζiνn ή μήπως ο οδηγός (πελάτης) μπήκε σε άλλο 

αυτοκiνnτο; 

Τα «μπογαλάκια» εiνα1 αποθεματικά; Eiva1 αρχή ή τέλος μετακόμ1σnς; Ή μήπως εiνα1 ο κλάδος αυτοκ1νnτων μόνο; Eiva1 

ασφαλ~σμένο; Εlναι σε λε1τουργiα ή εγκαταλελεψμένο; Αυτά εiνα1 δέματα κρεμασμένα πάνω σε χρnσψα; Eiva1 εκκρεμότη­

τες του Εn1κουρ1κού μόνο; Eiva1 «στο1χεiα» εταφε1ών που έκλε~σαν ή «δεσμευμένα» προς έλεγχο .. . ; Υnάρχε1 χρόνος να α­

σχολnθεi n ΕΠΕΙΑ με το παρελθόν; 
Το «ΝΑΙ» nροτεfνε1 στnν Enonτ1κn Αρχή να μn χάσε1 άλλο χρόνο με το χρον1κό των περασμένων χρόνων. Η εποχή ευνο­

εί ένα νέο ξεκfνnμα. Από σήμερα ό,11 φορτώνεται στο νέο όχnμα -πετάξτε το κλειδί απ ' το παλιό αυτοκ!νnτο- θα ε!ναι διά­

φανο κα1 ελεγμένο έnεπα από εξονυχ1στ1κό έλεγχο .. . 01 κανόνες υπάρχουν, ας εφαρμοστούν ... Ολοι προσαρμόζονται όταν 

τους αnαγορεύσε1ς τnν εn1βiβασn. Ρίξτε μ1α ματ1ά στα αεροδρόμ1α ... 

* Καλό χεψώνα! Ερχετα1 σκληρός κα1 παγωμένος. Κ1 ας μnν ξεχνάμε τf εlnε ο Σοφοκλής: Κανείς δεν εiνα1 χωρίς βάσανα- αυτός που 

έχε1 τα λ1γότερα εiνα1 κα1 ο π10 αξιοζήλευτος. «Αμοχθος γαρ ουδείς ο δ' ήκιστα έχων μακάρτατος». 

* Η συμφορά , ακολουθώντας iδ1α nopεia, πότε στον έναν κάθεται και πότε στον άλλον, έγραψε ο Α1σχύλος. «Ταύτα το1 nλανωμέ­

νn προς άλλοτ' άλλον nnμovn nροσ1ζάνε1». Δυστυχώς, τον τελευταίο καφό χτύπησε πολλές πόρτες ασφαλ1σ11κών εταφε1ών. Κ01 κρί­

μα που κάnο101 έβλεπαν τn φωτ~ά στn δ1πλανn πόρτα κα1 νόμ1ζαν πως θα καεί το σniτ1 του γεlτονα και όχι το δικό τους ... Ομως ο θε­

ός εlνα1 αντlθετος στους υπερnφάνους κα1 τους ταπε1νώνε1 ... «Υβρ1ν γαρ ου στέργουσ1ν ουδέ δαίμονες» . Tnv αλαζονεία δεν τnν α­

νέχοντα1 ούτε 01 θεοί (Eup1niδnς). 

22 ~ 

Το αεροδρόμιο «Ελευθέριοs Βενιzέλοs» και η ανάπτυξη τηs χώραs 

Το αεροδρόμ10 «Ελευθέρ1ος Βεν1ζέλος» αναnτύσσετα1 ταχέως 

κα1 εξελiσσετα1 σε βασ1κό παράγοντα αναπτύξεως τnς ελλnν1κnς 

01κονομlας. Η δ1αχεiρ~σtι του από τnν κο1νοπραξiα Δ1εθνtις Αερο­

λψένας Αθηνών Α.Ε. (ΔΜ), n οποία ήταν κα1 ο κατασκευαστής 

του έργου, αποτελεί πρότυπο εn1χειρnματ1κnς δ1αχεφiσεως, που 

αποκαλύπτει τnν αναμφ1σβnτnτn δ1αφορά που υnάρχε1 μεταξύ 

μ1ας επιχειρήσεως που λεπουργεi με αμιγώς ιδ1ωτικοοικονομικά 

κρπtιρ1α κα1 ενός κρατ~κοδiαπου οργαν1σμού όπως 01 Ολυμπ1α­

κές Αερογραμμές. Σnμε1ώνετα1 ότ1 το συνολ1κό κόστος του αερο-

-

δρομiου ανήλθε στα 2,1 δ~σ. ευρώ, ενώ 01 μέ­

χρ1 σήμερα πληρωμές του nροϋnολογ1σμού 

d γ1α τα ελλείμματα τnς Ο.Α. ξεπερνούν (σε 
τψές 2005) τα 4,5 δ~σ. ευρώ. 

c,,οf\Ο\\~σιε ιο Στο κόστος κατασκευής του 
Ά'-ι , , \\Ο\ ΕΛΒ δεν περ1λαμβάνοντα1 01 ε-
Ο εροδ ρο t"' πενδύσε1ς τnς Ολυμπ1ακnς 

Αεροπορίας κα1 τnς Ελλnν1κnς Αεροnο-

ρ1κnς 81ομnχανiας (ΕΑΒ) γ1α τ1ς εγκαταστάσεις τους στο αε­

ροδρόμ10 (επ1σκευασ11κtι βάσn), καθώς κα1 01 εnενδύσε1ς σε κα­

ταστtιματα κα1 εγκαταστάσε1ς από τρίτους, στους οποίους εκχω­

ρnθnκαν 01 δραστnρ1ότnτες ανεφοδιασμού καυσίμων, δ1ακ1νtισε­

ως φορτίων , τροφοδοσiας, ξενοδοχείων, τραnεζών-ανταλλακτn­

ρiων, ταχυδρομείων, εστ1ατορίων, καταστnμάτων αφορολόγnτων 

ε1δών κα1 άλλων εμπορ1κών δραστnρ1οτnτων, καθώς κα1 δραστn­

ρ1ότnτες εκμεταλλεύσεως τnς ακiνnτnς περ10υσiας του αεροδρο­

μίου (χώρο1 σταθμεύσεως κ.ά.). (Στοιχεία Οικον. Δελτίου ALPHA 

ΒΑΝΚ.) 

Το ΕΛΒ, στnν πρώτn φάσn τnς λεπουργiας του, είχε τις ακό­

λουθες δυνατότητες: α) Δ1ακiνnσn έως κα1 16 εκατ. επ1βατών α­
νά έτος, με δυνατότnτα γ1α μελλοντ~κή του επέκταση γ1α τnν εξυ­

nnρέτnσn έως κα1 50 εκατ. εn1βατών ανά έτος. Ηδn το 2007 δ10-
κ1νήθnκαν στο ΕΛΒ 16,54 εκατ. εn1βάτες, ενώ n χωρnτ~κότnτά του 
έχει επεκταθεί στα 21 εκατ. εn1βάτες. β) Λεπουργiα δύο παράλ­
ληλων δ1αδρόμων μήκους 4,0 κα1 3,8 χλμ. γ) Πλήρες σύστημα 
τροχοδρομήσεως αεροσκαφών για εξυπnρέτnσn των δύο δ10-

δρόμων. δ) Δυνατότnτα πραγματοποιήσεως έως κα1 65 κ1νήσεων 
αεροσκαφών ανά ώρα. ε) Κεντρικό αεροσταθμό εn1φάνε1ας 

160.000 τ.μ. κα1 δορυφορ1κό αεροσταθμό εn1φάνε1ας 42.000 
τ.μ. ε) Δ1αθεσψότnτα 73 θέσεων σταθμεύσεως αεροσκαφών, με 
εn1πλέον χώρο δ1αθέσψο για φορτία εμπορευμάτων κ01 γ1α εξυ­

nnρέτnσn τnς γεν1κότερnς κυκλοφορίας στο αεροδρόμ10. στ) Δ1ά­

θεσn 24 γεφυρών εn1β1βάσεως επ1βατών. ζ) Δ1άθεσn 13 μονάδων 

παραλαβής αποσκευών. n) Δ1άθεσn χώρων σταθμεύσεως 3.200 
αυτοκ1νήτων . Πλέον των ανωτέρω, το αεροδρόμ10 συνδέθnκε τα-

Ο Κων . Καραμανλής μπροστά στο περiπτερο τπς Ενωσπς, στπ Δ.Ε. 

θεσσαλονiκπς, 1963. 

χύτατα με αξ1όn1στα κα1 σύγχρονα συγκο1νων1ακά μέσα (Metro, 

Express Λεωφορε1ακές Γραμμές, Προαστ~ακός Σ1δnρόδρομος, 

Ταξί) τόσο με τnν Αθήνα κα1 τον Πειρα1ά όσο κα1 με το λψάν1 του 

Πειρα1ά κα1 με τnν υπόλο1πn Ελλάδα μέσω τnς Απ1κnς Οδού, n ο­
ποία συνδέετα1 άμεσα με τ1ς βασ1κές οδ1κές αρτηρίες τnς χώρας. 

Στ1ς αρχές του 2008, άνω των 17.000 εργαζόμενοι απασχο­
λούνται στο χώρο του αεροδρομίου, εκ των οποίων οι 700 απο­
τελούν nροσωn1κό τnς ΔΜ, ενώ nεpinou 300 επιχειρήσεις δρα­

στnρ10πο1ούντα1 με κάnο1ον τρόπο μέσα στο χώρο του αερο­

δρομiου. Γεν1κά, το ΕΛΒ παρέχε1 υπnρεσίες υψηλότατου εn1nέδου 

στ1ς αεροπορικές εταιρείες και τους επιβάτες που το χρnσ1-

μοnο1ούν και συγκρiνετ01 ευνοϊκά με τα άλλα μεγάλα ευρωπαϊκά 

αεροδρόμια. Δ1αθέτε1 ακόμn σχετ~κά μεγάλn δυνατότnτα εξυπη­

ρετήσεως μεγαλύτερου όγκου εn1βατών χωρίς προβλήματα. Αξ10-

σnμείωτn ήταν n εnπυχής δ1αχείρ1σn από το ΕΛΒ των πολύ αυξn­

μένων αφίξεων κα1 αναχωptισεων εn1βατών κα1 αεροσκαφών κα­

τά τn δ1άρκε1α των Ολυμπ1ακών Αγώνων κα1 του τελ1κού αγώνα 

του Champions League τον Μά10 του 2007. 
Στο ΕΛΒ λεπουργούν σήμερα 68 αεροnορ1κές εταιρείες που 

συνδέουν τnν Αθήνα με τακτ~κές αεροnορ1κές γραμμές με 116 
nροορ~σμούς σε 53 χώρες στον κόσμο. Η μέσn ετήσ1α αύξnσn 

των δ1ακ1νούμενων εn1βατών τnν περίοδο 2001-2007 ανήλθε 

nεpinou στο 6,0% κα1 ήταν υψnλότερn από τ~ς παγκόσμ1ες τάσε1ς 
τnν περίοδο αυτή. Εnίσnς, το 2007 δ1ακ1νήθnκαν μέσω του ΕΛΒ 
119 χ1λ. τόνο~ εμπορευμάτων. Η δυναμ1κότnτα εξυπηρετήσεως 

21 εκατ. εn1βατών από το ΕΛΒ κρίνεται ικανοnοιnτική, αλλά με το 
ρυθμό αυξήσεως τnς εn1βα11κnς κινήσεως τα τελευταία έτn, n κί­

νnσn στο ΕΛΒ μπορεί να έχε1 ξεnεράσε1 τα 20 εκατ. εn1βάτες στ1ς 
αρχές τnς lΟετiας του 201 Ο. 
Το «ΝΑΙ » προτείνε1 n Ενωσn Ασφαλ1σ11κών Εταιρε1ών Ελλάδος 

να ερευνήσε1 τnν nερίnτωσn παρουσiας τnς Ενωσnς στο ΕΛΒ με 

περίπτερο, κατάστnμα, Video Wall κα1 δυνατότnτα επίδοσης ασφ. 
συμβολαίων ΟΝ LINE μορφtις, προβολtις στοιχείων κα1 παρου­

σίας, π1θανόν εκ περπροπtις ή με δ10γων1σμό, εκπροσώπων ετα1-

ρε1ών ... Στόχος, n προβολή, n αναβάθμ~σn κύρους κα1 n ... άμεσn 
παραγωγή ασφαλίστρων. 



* Ξαναδnμοσ1εύω σrΊματα εταιρε1ών nou έδρα­

σαν κάnοτε στnν Ελλάδα κα1 στο πέρασμα των 

χρόνων πολλές από αυτές (01 nερ1σσότερες) σαν 

φύλλα φθ1νοnωρ1νά σκορnfστnκαν στους «πέ­

ντε ανέμους» rΊ μετασχnματfστnκαν ... Η σnμε­

ρ1νrΊ εnοχrΊ «κιτρ1νfζε1» τα φύλλα πολλών ετα1-

ρειών, έτοιμn να τα εγκαταλεfψε1 στον «ανε­

μοστρόβ1λο» των σύγχρονων αnα1τrΊσεων ... Η 

μοfρα των εταιρε1ών ταυτfζετα1 συχνά με τnν 

τραγ1κrΊ μοfρα των 1δ10κτnτών κα1 συνεργα­

τών κα1, γεν1κότερα, των ανθρώπων. Κάnο1-

01 ακολουθούν το «φάγωμεν κα1 nfωμεν, ού­

ρων γαρ αnοθνrΊσκομεν», ενώ άλλο1 δ1δά­

σκουν ότι «1δού, 01 nμέρα1, τα έτn και 01 μrΊ-

νες nαρέρχοντα1 ως όναρ ... ». 01 ασφαλιστές 

ζωrΊς, που κεντρικό τους θέμα εfνα1 01 συ­

νέnε1ες του θανάτου κα1 ζουν εξ αυτού, κα-

λόν εfνα1 να φιλοσοφούν θετ1κά κα1 να θυ­

μούντα1 ότι «μfα ροnrΊ κα1 πάντα ταύτα θά­

νατος δ1αδέχετα1» και ότι «nofa του βfου 

τρυφrΊ δ1αμένε1 λύnnς αμέτοχος; Ποfα δό­

ξα έστnκεν εnf γnς αμετάθετος;». «Πάντα 

ματαιότnς τα ανθρώn1να ... ου nαραμένε1 

ο πλούτος, ου συνοδεύε1 n δόξα» ... Πού 

εfναι 01 τος nολ1τικάς δυναστεfας nερ1-

βεβλnμένο1; Πού 01 ρnτορες; πού 01 

στρατnγοf, οι σατράnα1, οι τύραννο1; ου 

πάντα κόνις;» 

• 
ο . 

Γlα το μυστrΊριο του θανάτου και τις σχετικές φιλοσο­

8 

φfες και απόψεις υπάρχει ένα κατατοn1στικό β1βλfο με πολλές fσως αnαντrΊσε1ς σε πολλά ερωτrΊ-

8 

ματα. Τfτλος: «Το μυστrΊρ1ον του θανάτου». Συγγραφεύς: Ν. Βασιλειάδnς. Εκδόσεις ΣΩΤΗΡ, Ισαύρων 42, ΑθrΊνα, 210 3622108 

- 3608533. 

* Αφιερώνω αυτά τα ειλικρ ινrΊ γέλια από βάθους καρδιάς τnς παρέ­

ας θ. Μελακοnfδn, Κ. Μnερτσιά κα ι θανάσn Σκορδά στnν ασφαλιστ1-

κrΊ μας κοινωνfα που ... έχασε το χαμόγελό τnς τελευταfως με τις nω­

λrΊσεις και κρfσεις στις ΕΘΝΙΚΗ, ΑγροτικrΊ, Φοfνικα, AIG, ΑΣΠΙΔΑ ... 

θέλουμε α ισ10δοξfα, nοτrΊρια μ~σογεμάτα, φ1λfες, συμμαχfες, αλλnλο­

βοrΊθειες, αφού σ' ένα καζάν1 βράζουμε όλοι ... 01 σύλλογοι, 01 σύν­

δεσμοι, 01 διάφοροι φορεfς ας πυκνώσουν τις εκδnλώσεις τους τώ­

ρα, γ1α να τονωθούν με ομοψυχfα όλοι . Το nένθος δεν ταιριάζε1 στnν 

ασφαλιστικrΊ αγορά.Τώρα γιατf γελάνε 01 φfλοι μας; Ο Θάνος ξέρει ως 

πρόεδρος Εκπροσώπων Ασφαλιστικών Εταιρειών .. . Τον δι αβεβαfω­

σαν όλο1 ότι από δω κα1 nέρα κατάλαβαν πως εfναι στο fδιο καράβι κα1 

ομόφωνα nrΊραν αnόφασn γ1α υγιrΊ ανταγων1σμό ... 
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* Μια σnμαντικrΊ δ1άκρ10n γ1α τnν ΑΣΠΙΣ ΠΡΟΝΟΙΑ εnεφύλαξε n φετινrΊ βράβευσn των κορυφαfων ασφαλ~στικών συμ­

βούλων τnς χώρας, nou δ10ργάνωσε ο ΠΣΑΣ στις 9 louvfou, στο Athens Golf C1ub «Κωνσταντfνος ΚαραμανλrΊς », αφού 

ο ασφαλ1στικός σύμβουλος Κωνσταντfνος Πανα­

γιωτfδnς αναδεfχτnκε πρώτος ασφαλιστrΊς στον 

κλάδο Ζωnς. Ο συνεργάτnς από τn θεσσαλονfκn, 

που εντάσσετα1 στο agency Αναστασιάδου και εf­

να1 μέλος του Aspis C1ub, χειροκροτrΊθnκε από 

nλnθώρα στελεχών τnς αγοράς, εκπροσώπων του 

Tύnou, του unoupyεfou, εnιμελnτnρfων κα1 σωμα­

τεfων αλλά και αnό τους ανθρώπους τnς ΑΣΠΙΣ 

ΠΡΟΝΟΙΑ που nαρευρέθnσαν στnν εκδrΊλωσn. 

Μεταξύ αυτών, ο γενικός δ1ευθυντnς τnς Εταιρεf­

ας Κωνσταντίνος Γιόνnς, ο εn1θεωρnτrΊς ΠωλrΊσε­

ων Σπύρος Αμανατfδnς και οι συνάδελφοι ασφα­

λιστικοf σύμβουλο1 . Με αφορμrΊ τn μεγάλn αυτrΊ 

nρωτ1ά, ο Κωνσταντfνος Παναγιωτfδnς δrΊλωσε 

στο περιοδικό «ΑΣΠΙΔΑ»: «Ηταν κάτι σnουδαfο. Αισθάνθnκα, νομfζω, όπως n Ολυμn10νfκnς Βούλα Πατουλfδου . θέλnσα 

να φωνάξω: "Για τnν ΑΣΠΙΔΑ, ρε ... ". Ηταν συγκλον~στικό. Πραγματ1κά, ένιωσα υnερrΊφανος. Γlα τn δουλε1ά μου, για τον 

εαυτό μου, για τον αγώνα τόσων ετών κα1 για τnν εταιρεfα μου» . 

για συλλόγουs 
,._tφ.Μ\\'ΣΊ'\\ί,0 

tι,~J Για nολλά χρόνια το « ΝΑΙ» προσnαθεf να εξυψώσει τον μέσον όρο όλων όσοι 
εμπλέκονται στα ασφαλιστικά δρώμενα , χωρfς πολλές φορές να αναφέρεται σε πρό­

σωπα, αλλά σε φορεfς, στο θεσμό, στον κλάδο, με μοναδικrΊ φιλοσοφfα τn βελτfωσn του ΕΝΟΣ, που nροσθε­

τ1κά σnμαfνει βελτίωσn όλων. Το πρόβλnμα του κλάδου εfνα1 n εφαρμογrΊ κανόνων και n λειτουργfα των θε­

σμών. Στο nλαfσ10 αυτό προτείνουμε ακόμα μ10 φορά 01 σύλλογο1 των διαμεσολαβούντων να επανεξετάσουν 

τα καταστατικά κα1 τους σκοπούς fδρυσnς τους. Δεν εfναι εξωραϊστικοί σύλλογοι. Είναι επαγγελματικοί σύλ­

λογο1, με χαρακτnριστικό τον αγώνα, τnν nάλn, τn δ1εκδίκnσn για τα δfκα1α των μελών. Ο αρ1θμός των εγγε­

γραμμένων σε σχέσn με το μέγεθος τnς αγοράς είναι αnογοnτευτικός. 

Δυστυχώς, αυτά τα χαρακτnριστικά (λένε πολλά μέλn των συλλόγων και συνάδελφοι μn μέλn) λεfnouv αnό 

τους συλλόγους, οι onofo1 εξαρτώνται οικονομικά από τις εταιρείες, και τnν nαρουσfα τους τn δεfχνουν κυρfως 

σε δεξιώσεις κα1 nfτες, προς τιμrΊν περισσότερο των τρfτων και όχι των μελών τους .. . Κάποιες φορές προσπα­

θούν να ευθυγραμμισθούν με τους αντιπάλους των σκοπών τους .. . Ετσι λένε όσο1 έχασαν τn δουλειά τους γ1α 

μn ΣΠΟΥΔΑΙΟΥΣ ΛΟΓΟΥΣ, όσοι αρρώστnσαν σε διωγμούς, σε δ1καστrΊρια, σε αντιπαραθέσεις με συναδέλφους 

κ.λn. 

Οι σύλλογο1 εfναι ΑΚΡΩΣ ΑΠΑΡΑ1ΤΗΤΟΙ κα1 nρέnει να γίνουν n10 δυνατοf .. . Η anouσfa μελών σε συνελεύ ­

σεις κα1 εορτές δείχνε1 ότι οι συνάδελφο1 τους γύρ~σαν τnν nλάτn .. . και fσως οι n10 nολλοf να έχουν δfκιο ... Πf­

τες κα1 δεξ1ώσε1ς με ... nλnρωμένα από τ1ς εταιρεfες κουπόνια δεν εfνα1 και ό,τι το καλύτερο για διεκδ1κrΊσεις 

κανόνων κα1 nοιότnτας συμπεριφοράς των εταιρειών προς τους διαμεσολαβούντες. 

Το «ΝΑΙ » ξαναnροτεfνει στους συλλόγους παλιά nρότασn γ1α διάθεσn (εnf έναν χρόνο) έως και μιας ( 1) σε­

λfδας του δωρέαν ανά σύλλογο διαμεσολαβούντων για ενnμέρωσn και διάλογο. 
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* Είμα1 περnφανος γ1α τον πατέρα μου που πολέ­
μησε στο έπος του ΟΧΙ το 1940 στα αλβαν1κά βου­

νά .. . Τέτο1α εποχlΊ, Νοέμβρ10 του 1938, υπηρετού­

σε κανον1κά τn θnτεία του κα1 λίγες μέρες πριν απο­

λυθεί ξέσπασε ο πόλεμος με τους Ιταλούς κα1 έφυ­

γε στα βουνά τnς Βορεfου Ηπείρου. Ακόμα κα1 σlΊ­

μερα, στα 91 του χρόν10, θυμάται και δ1nγεfται α­

γόγγυστα για το χρέος του στnν πατρίδα, για το πό­

σο υπέφερε από τις ψείρες και το κρύο, θυμάτα1 που 

n Παναγία τον προστάτευε, θυμάτα1 για το πώς με­

τάλαβαν 5 μέρες πριν από τnν κnρυξn του πολέμου 

κάπου στn Βροσίνα μετά τα Γlάννενα, πώς πέρασε 

στον Παρακάλαμο. θυμάται ότι τα άρβυλα δεν τα έ­

βγαζαν για μέρες και ότι nταν παρών στο Καλπάκ1 ό­

ταν νύχτα μπnκαν οι Ιταλοί. «Είχαμε διαταγlΊ να μnν 

ανάψουμε τσ1γάρο κα1 3 το πρωf περπάταγαν χιλιά­

δες οι Ιταλοί μέσα στnν Κλεισούρα ... Ημουν ολμ1-

στ1Ίς κ1 έρ1ξα γύρω στα 150 βλnματα με τον όλμο. 

Εγ1νε πανζουρλισμός όταν ακούστnκε το ... "πυρ"! 

Φωνές, βογκnτά, σκοτωμός, θάνατος! Ούτε ξέρω 

πόσοι σκοτώθnκαν. Καμ1ά 300αρ1ά Ιταλοί παραδό­

θnκαν εκεί, στο χώρο τον δικό μας αμέσως και 01 

άλλοι έτρεξαν οπισθοχωρώντας ... Πολέμnσα στο 

Καλπάκι, στnν Κακαβιά κι από εκεί στους Αγ1ους Σα­

ράντα μέχρ1 τον Μάρτιο, εκεί, στα αλβανικά μέρn ... 

Οταν μπnκαν 01 Γερμανοί μάς δ1έταξαν να γυρίσου­

με στnν Πρέβεζα, να παραδώσουμε τα όπλα ... Γεμά­

τος πίκρα, περπατώντας γύρ1σα, και από εκεί με τα 

πόδια nnya στο χωριό, στο Δfστρατο Αρτας ... Το 

1942 παντρεύτnκα τn μάνα σου ... Το 1946 ξανα­

πολέμnσα στον Εμφύλ10 ώς το 1947 ... Δέκα δύ­

σκολα χρόνια, αλλά, δόξα τω θεώ, ο Μεγαλοδύνα­

μος, n Αγία Τριάδα με βοnθnσε, έκανα 5 παιδιά και 

ανέβnκα στα 91 σκαλοπάτια τnς nλικίας ... θυμάμαι 

κ1 έναν αγωγιάτn που τραβούσε τέσσερα μουλάρια ... 

Επεσε μ1α βόμβα, γέμ1σε σάρκες κα1 λάσπn ο τόπος. 

Ο αγωγιάτnς δεν έπαθε γρατσουνιά ... θαύμα τnς 

Παναγίας ... Τι να λέει ... Τα είδα με τα μάτια μου ... Τι 

να πρωτοθυμnθώ, θα σας τα γράψω ... » 

Εφέτος, Απρfλ10 του 2008, ένας συγχωρ1ανός 

μου από το Δίστρατο Αρτας κυκλοφόρnσε ένα συλ­

λεκτ~κό μοναδικό βιβλiο με στιγμές τnς ζωnς του 

χωρ10ύ μέσα από παλιές φωτογραφίες. Δnμοσ1εύω 

μfα με τον πατέρα μου στρατιώτn στ1ς 24 Νοεμβρi­

ου 1938 και μfα του 1942, λfγους μήνες μετά το 

γάμο του. 
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Στραηώτες ο 

Γ1ώργος Σπύρου 

(Τάσ10ς) κα1 ο 

Γλnγόρnς Πάλλας 

(δεξ1ά). Πiσω 

γράφε~: «Το σώμα 

κα1 τα κόκκαλο θα 

γίνουν όλα χώμα, 

μα n φωτογραφiα 
μου θα σώζεται 

ακόμα. Σnκώνομα1 

κάθε πρωi. Το 

θάλαμο κοιτάζω, 

βλέπω κουβέρτες 

κα1 γuλ1ούς, κα1 

βαρ1αναστενάζω 

(Πέραμα, 

24.11 .1938)», 

Από αρ1στερά: (με τnν ομπρέλα) Γ1ώργος Σπύρου (Τάσ1ος) με τn σύζυγό του 

Βασ1λ1κή Σπύρου, το γένος Τρ1άντοu, έγκυο στο πρώτο τους πα1δi, 

Παναγ1ώτn, το 1943 (;). Δεξ1ά ο Βασ. Βάσως κα1 ενδ1άμεσα n σύζυγός του 
Κωστ. Βάσ10u . 

Σαλπίζουν ακόμη το μήνυμά τους 

«Εμπρός! παιδιά, για μ1α μεγάλn Ελλάδα κα1 

μfαν ελεύθερn Δωδεκάνnσο!» ήταν n τελευ­

•ι;w.•.ι.'tl ταfα 1αχή του πρώτου Ελλnνα υπολοχαγού 

που έπεσε στο μέτωπο τnς Β. Ηπείρου τnν 1 n 

Νοεμβρiου του 1940. Ονομαζόταν Αλέξαν­

δρος Δ1άκος, nταν μόλις 29 ετών και καταγόταν 

από τn Χάλκn τnς Δωδεκανnσου, που τότε nταν ακόμn 

υπό Ιταλική Κατοχή. Τελειώνοντας το Γυμνάσιο στn Ρό­

δο nλθε στnν Αθnνα, όπου φοίτnσε στn ΣχολlΊ Ευελπί­

δων. Στο σεμνό, σφρ1γnλό του πρόσωπο, καθώς στέκε­

ται εuσταλnς, σκεπτικός, με το λαμπερό βλέμμα και με 

φόντο τnν Ακρόπολn, αντ1κατοπτρiζετα1 n γενναιότnτα 

τnς καρδιάς του. 

Τις συνθnκες του θανάτου του στο μέτωπο μεταφέ­

ρουμε από απόσπασμα τnς αναφοράς, τnν οποία έδω­

σε ο ταγματάρχnς Καραβiας τnν ίδια nμέρα (1.11.1940) 

στον Κωνστ. Δαβάκn, διοικnτlΊ του Αποσπάσματος Πfν­

δου. Εγραφε ο ταγματάρχnς: 

«Πολλαπλάσιοι ιταλικοί δυνάμεις αντεπετέθησαν κα­

τά των οπλιτών του λόχου, αναζητούντων θέσεις αμύ­

νης εναντίον του φονικωτάτου πυρός των πολυβόλων. 

Με αδάμαστον αποφασιστικότητα και ακλόνητον θάρ­

ρος ο υπολοχαγός Διάκος Αλ., όρθιος και κραυγάζων 

προς τους άνδρας του εν μέσω νεκρών και τραυματιών 

οιμωζώντων, παρά τα δραστικώτατα πυρά του εχθρού, 

αδιαφορών διά τον θάνατον, όστις επλανάτο πέριξ αυ­

τού, κατώρθωσε ν' ανασυντάξη εκ τρίτου τον λόχον, να 

τον εμψυχώση και να τον ρίψη μετά νέας ορμής ενα­

ντίον των λυσσωδώς αμυνομένων Ιταλών. Καθ ' ον δε 

χρόνον, διά τετάρτην φοράν, ο δοκιμασθείς λόχος εκα­

λείτο με την λόγχην εφ' όπλου ν' αντιμετωπίση νέον, 

θραυσθείσαν και αυτήν, αντεπίθεσιν του εχθρού διά της 

τελικής εφόδου του, ο δε ηρωικός διοικητής του λόχου 

αυτού, τεθείς επί κεφαλής εκραύγαζε με φωνήν Αρεως: 

"Εμπρός! παιδιά, για μια μεγάλη Ελλάδα και μίαν ελεύ­

θερη Δωδεκάνησο!", ριπή πυροβόλου τον εφόνευσε». 

Αραγε, τί απέμεινε στον νεοέλλnνα από εκείνο το έπος 

του 1940-41, που εμέθuσε σώματα και ψυχές με το α­

θάνατο κρασί τnς ελευθερfας; ΤΙ απέμε1νε στον νεοέλλn­

να που του έχει αλώσει τnν ψυχή ο καταναλωτ~σμός και 

n καλοπέρασn; Ομως, εκεί, στα κορφοβούνια τnς Πfν­

δου, ο Διάκος κι όλο1 οι γενναfο1 συμπολεμισταf του σαλ­

πίζουν ακόμn το μnνuμά τους, για όσους μπορούν όχι 

μόνο να το ακούσουν, αλλά και να το νιώσουν ... 

(ΠnγlΊ: «Η Δράσις μας», τεύχος 402.) 

ΕΛΛΑΣ 1940. Πορεiα nμ1ονnγών μέσα στο χ1όν1 κα1 ένας 

πο1nτής-πολεμ1στής. Αγνώρ1στος, με γενε1άδα κω τn 

στρα11ωτ1κή στολή , ο Οδυσσέας Ελύτnς. 

το ΝΑΙ στο όχι του '40 
(επαναδημοσίευση τχ. 19) 

Μ10 φωτογραφiα του Αλ. Ταμπουρά, τρiτοu από αρ1στερά, κατά τον 

Ελλnνοϊταλ1κό Πόλεμο του 1940, σε μ1α προχωρnμένn τοποθεσiα στο 

εσωτερ1κό τπς Αλβανiας, δiπλα σε μ1α π1νακiδα που δεiχνε1 όη σε 154 

χιλ1όμετρα βρiσκεται n αλβανική πρωτεύουσα Τiρανα. Οι υπόλοιποι τnς 
φωτογραφiας εiνα1 σuμπολεμ1στές αξ1ωματ1κοi, μ10 αδελφή νοσοκόμος 

Φωτογραφiα του 

Αλεξάνδρου 

και τέσσερε1ς πολεμικοί ανταποκριτές. 

Τ αμποuρά λiγο πρ1ν 

φύγε~ γ1α το αλβαν1κό 

μέτωπο κατά τον 

Ελλnνοϊταλ1κό Πόλεμο 

του 1940-1941. Η 
φωτογραφiα αυτή, με 

όσα γράφοντα~ στο πiσω 

μέρος τnς, απεστάλη στον 

αδελφό του στnν Αμερ1κή. 
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* Στ1ς 14 Σεπτεμβρίου 2001, nμέρα Παρασκευή, σε nλ1κία 70 ετών, σης 10.53 το 

nρωί, στο 918 δωμάτ10 του 1ατρ1κού Κέντρου Αθηνών, έnεηα αnό 161 οδυνηρά με­

ρόνυχτα nάλnς με τον καρκίνο, ο Στέλ1ος Καζαντζίδης έφυγε αnό αυτό τον κόσμο . Η 

εφημερίδα « Γκάρντ1αν » του Λονδίνου δημοσίευσε σε μ1σή σελίδα μεγάλου σχήματος 

τn φωτογραφία του, γράφοντας μεταξύ των άλλων όη «ένα αnό τα βασ1κότερα χαρα­

κτnρ~σηκά τnς φωνής του Καζαντζίδn, nou του επέτρεψε να nεράσε1 στους ακροατές 

του τον nόνο τnς nροδοσίας κα1 του αnοχωρ~σμού, είνα1 n άρθρωση του φωνήεντος 

'Ό " . Δεν έμο1αζε με τον τρόnο nou το αρθρώνουν 01 τραγουδ~στές τnς όnερας, nou ε­

n1δε1κνύουν τ1ς φωνnτ1κές τους 1κανότnτες κα1 το n1άνουν nολύ υψnλά. Αντiθετα, α­

κουγόταν σαν nα1δ1κός λυγμός nou έβγα1νε μέσα αnό τnν καρδ1ά » . Σε ε1δ1κή έκδοση 

τnς εφnμερiδας «Τα Νέα» (Σεnτ. 2008), ο Δ1ονύσnς Χαρ1τόnουλος έγραψε : «Τ1ς δε­

καετίες του '50-60 01 Ελλnνες ζούσαν unό τραγ1κές συνθήκες, n 01κονομ1κή εξα­

θλiωσn , n αναγκαστ1κή μετανά­

στευση, n αδ1κiα, τα βάσανα κα1 01 

κο1νων1κοί αnοκλε1σμοi εiχαν κά­

νε1 τn ζωή τους αnελn1σiα ... Το ρε­

μnέηκο τραγούδ1 εiχε σβήσε1, κα1 

στο κρατ1κό ραδ1όφωνο κα1 στα 

κοσμ1κά κέντρα έnα1ζαν δυηκό­

τροnα ελαφρά τραγούδ1α, μάμnο, 

τσα-τσα κα1 ρούμπες. Τότε ακού­

στηκε ο Στέλ10ς! Μ1α κρυστάλλ1νn 

φωνrΊ με κύρος πέρναγε nάνω α­

nό τ1ς στέγες των φτωχόσnηων 

κα1 συναντούσε τους ανθρώnους 

στους δρόμους, στα καφενεiα, 

σης ταβέρνες, σης αυλές των σn1-

τ1ών. Εμnα1νε αnό τ1ς ανοιχτές 

nόρτες στα δωμάτ1α nou έμεναν 

ολόκληρες 01κογένε1ες ... Ηταν μ1α 

φωνή nou τραγουδούσε τα δ1κά 

τους βάσανα .. . » Μ ' αυτά τα τρα­

γούδ1α του μεγάλωσα κ1 εγώ στ1ς φτωχογε~τον1ές τnς Αγiας Τ ρ1άδας Αγρ1νίου αnό το 

'58 ώς το '66, τότε nou ο Καζαντζίδης έφτασε στο αnόγε10 τnς δόξας του ... Κ01 σαν 

μνημόσυνο, α1ωνία n μνήμn του , να nω nως σαν άγγελος ήρθε να μαλακώσε1 κ01 τον 

δ1κό μου nόνο, 1ούλ10 2007, λίγο μετά το 12ωρο χεφουργείο του γ10υ μου αnό τρο­

χαiο, στον 170 όροφο του νοσοκομείου «Υγεiα » , όταν μετά το «Πάτερ nμών» κ01 το 

«Δόξα σο1 ο θεός » , μόνος, nίσω nίσω σ' ένα τραnέζ1 , τραγούδnσα δυνατά το «Ας εί­

χα τnν υγε1ά μου » με δακρυσμένα μάτ1α .. . «Πες το να ξαλαφρώσε1ς » μου 'nε μ1α σερ­

β1τόρα, συνοδεύοντάς με: «Ας εiχα τnν υγε1ά μου κ1 ας ήμουνα φτωχός, τα λεφτά δεν 

με γ1ατρεύουν, το βλέnω δυστυχώς .. . Γlατροί δεν με γ1ατρεύουνε, το χρήμα δεν μεσώ­

νε~. .. » Τραγούδησε nερίnου 1.350 τραγούδ1α και εμφανiστnκε σε 25 τ01νiες του ελ­

λnν1κού κ1νnματογράφου. Είμαι βέβα10ς nως ασφαλ~στές nou δεν τους αρέσε1 ο Στ. 

Καζαντζiδnς δεν κάνουν γ1α ασφαλ1στές, εnειδή ο Στέλ1ος ήταν στnν καρδ1ά του ελ­

λnν1κού λαού .. . 

Ε.Σ. 
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* Η Ελλάδα του μόχθου! 
Τον Οκτώβρ10 του 1933 γ1ορτάζετα1 γ1α nρώτn φορά στnν Ελλά­

δα n Παγκόσμ1α Ημέρα των Ζώων. Tnv αρχή κάνε1 n Εταφεία Προ­

στασίας των Ζώων, νεοσύστατη, γεμάτη ενεργnηκότnτα και nρω­

τοβουλiες, nou συνέτε1ναν στnν εξαφάν~σn αnό τnν ΑθrΊνα του a­

naiσ1ou θεάματος του μnόγ1α (κάτω). Ενστολος, βλοσυρός, σω­

στός δήμ1ος, άρnαζε με nελώρ1α σ1δερέν1α τανάλ1α ή nεδiκλωνε με 

τεράσηο δiχτυ τα αδέσποτα σκυλ1ά, τα ' ρ1χνε στο κλουβi nou ήταν 

nροσαρτnμένο στο αμάξ1 του κα1 τα μετέφερε κάnου κοντά στον 

Βοτανικό . Εκεi υnήρχε ένας μεγάλος κλiβανος, όnou ρiχνονταν τα 

δύστυχα ζώα και εξοντώνονταν με φωταέρ10. Ο θάνατός τους ή­

ταν μαρτυρ1κός, γ1ατi συνήθως δ1αρκούσε nολύ. 

Αnό τα μέσα τnς δεκαετiας του '30 τα πράγματα αλλάζουν. Το α­

δέσποτα σκυλ1ά τα μαζεύουν τώρα ε1δ1κοi αστυφύλακες τnς Αστυ­

νομίας Πόλεων, οι λεγόμενο1 «κυνοσυλλέκτα1 » κα1 τα μεταφέρουν 

στο «κυνοκομεiο», όnou θανατώνοντα1 έnεηα αnό τέσσερε1ς μέ­

ρες με ενδοnλευρ1κή ένεσn χλωράλnς. «Ανθρωπιστική » rΊ όχ1, n ε­

κτέλεση nαραμένε1 εκτέλεση. 

Κάποιοι άλλο1 επαγγελματίες θανατώνοντα1 μεταφορ1κά ένεκα .. . 

«σnουδαίου λόγου» κα1 «ψοφάνε» σαν τα σκυλ1ά στnν nείνα κα1 

στο δρόμο. 

(Πnγή : «Η Ελλάδα του μόχθου 1900-1960», Ρ1ζάρειο 1δρuμα - 1δρu ­

μα Σ. Νιάρχοu.) 
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αλκοολισμόs 

~ Η ασφαλιστική κοινωνiα 
εiναι, εκτός των άλλων, και άμεσα 

ενδιαφερόμενn για το θέμα, γιατi τnς κοστiζει σε αποζn­

μιώσεις. Το οινόπνευμα εiναι παγκοσμiως ένα σοβαρό 

πρόβλnμα και αφορά τους πάντες σε όλες τις nλικiες ... 
Η Eupώnn καταναλώνει τn μισή ποσότnτα αλκοόλ από 

αυτήν που καταναλώνει ο πλnθυσμός ολόκλnρου του πλα­

νήτn και nεpinou 84 εκατομμύρια Ευρωπαiοι υποφέρουν α­
πό τις επιπτώσεις τnς κατάχρnσnς αλκοόλ. Στnν Ελλάδα α­

ναφέρεται ότι περiπου 250.000 άνθρωποι εiναι εξαρτπμέ­
νοι από το οινόπνευμα, ενώ 1.200.000 έχουν προβλnμα­
τική σχέσn με το ποτό και ότι σε ποσοστό 40% των θανά­
των από τροχαiα εμπλέκεται n αλκοολική χρήσn. 
Η κατανάλωσn αλκοόλ όσον αφορά τους μαθnτές ξεκινά 

από 12 ετών σε ποσοστό 10-15% και για τις γυναiκες το 
ποσοστό αλκοολικών ανέρχεται στο 35% (στοιχεiα 2000). 
Οι γυναiκες θέλουν και ειδική αντιμετώπισn, λόγω του «πο­

λυρολισμού » τους ως συζύγων, εργαζομένων, συντρόφων 

ερωτικών, μnτέρων κ.λπ. Η ιστορiα τnς μεγάλnς πότισσας 

Μέριλιν Μονρόε εiναι χαρακτnριστική του βάρους τnς έν ­

νοιας «γυναίκα » και τnς κατρακύλας του πιοτού . Ισως, ό­

μως, n «τιμωρiα » τnς να ήταν και το καλύτερο δώρο στους 

άντρες , αφού τnν πέρασε στnν αι ωνιότnτα, αιώνι α όμορφn, 

επιθυμnτή, νέα για πάντα , όπως το 1956, που δέχθnκε 
5.000 προτάσεις γάμου σε μια μέρα! 
Η κατάχρnσn του οινοπνεύματος έχει επιπτώσεις σε πολ­

λούς τομεiς τnς κοινωνικής ζωής, οι σnμαντικότερες όμως 

και οι πλέον μακροχρόνιες εiναι αυτές που αφορούν τnν 

ανθρώπινn υγεiα . Υπογραμμiζει ο 1 . Α. Λιάππας, αναπλnρω­

τής καθnγnτής Ψυχιατρικής, σε ειδικό αφιέρωμα στnν 

«ΕΛΕΥΘΕΡΟΤΥΠΙΑ» : 

«Στn χώρα μας σχεδόν οι μισοί θάνατο ι από τροχαiα δυ­

στυχήματα σχετίζονται με τnν υπερβολι κή κατανάλωσn ο ι ­

νοπνεύματος. Εκτιμάται, επiσnς, ότι τα άτομα που κάνουν 

κατάχρnσn οινοπνεύματος θα επ ι σκεφθούν μια μονάδα υ­

γεiας ή έναν οποιονδήποτε ιατρό 6-7 φορές συχνότερα α­
πό έναν συνομήλικό τους που δεν κάνει χρήσn οινοπνεύ­

ματος . 

»Η μεγάλn κατανάλωσn οινοπνεύματος συνδέεται με αυ­

ξnμένο κiνδυνο εμφάνισnς γαστρiτιδας, έλκους στομάχου, 

οξεiας και χρόνιας παγκρεατiτι δας. Τα nπατολογικά προ-

Α 

βλήματα εiναι ασφαλώς τα πιο σοβαρά, με τnν κίρρωσn του 

ήπατος να αποτελεi τn συχνότερπ επιπλοκή του χρόνιου 

αλκοολισμού . 

»Η κατάχρnσn, όμως, οινοπνεύματος έχει ως αποτέλε­

σμα τnν εκδήλωσn αρρυθμιών , υπέρτασnς , αλκοολικής 

καρδιομυοπάθειας, καθώς και αύξnσn τnς θνnτότnτας λό­

γω στεφανιαiας νόσου » προειδοποιεi ο κ. Λιάππας και δι­

ευκρινίζει: «Αναφορικά με το αιμοποιnτικό σύστnμα, το οι­

νόπνευμα επιδρά τόσο στα κύπαρα του αiματος όσο και σε 

αυτά του μυελού των οστών, με συνέπεια τnν πρόκλnσn α­

ναιμιών, θρομβοπενiας και θρομβωτικών επεισοδiων. Σχε­

τικά με τn σεξουαλική λειτουργiα , στους χρόνιους αλκοο­

λικούς άνδρες παρατnρεiται συχνότερα ανικανότπτα και 

στεiρωσn, ενώ οι γυναiκες παρουσιάζουν πιο συχνά δια ­

ταραχές τnς περιόδου και αναστολή τnς ωορρnξiας » . 

Τα αiτια εiναι πολλά και n θεραπεiα έχει πολλαπλές προ­
σεγγiσεις. Στα γραφεiα τnς Kivnσnς Νnφάλιων Πολιτών, 

τnλ. 210 6852660, υπάρχει ΑΝΟ1ΧΤΗ ΓΡΑΜΜΗ βοήθειας 
και υποστήριξnς του αλκοολικού . 

Το «ΝΑΙ » προτεiνει n Ενωσn Ασφαλιστικών Εταιριών 
Ελλάδος να αναλάβει σχετική δράσπ για ενnμέρωσn και 

πρόλnψπ, με ομιλiες, συνέδρια και αναφορές στα συμβό­

λαιά τnς . ΕΠΕΙΓΕΙ ... Και ώς τότε .. . 
« Οταν πίνει μια γυναίκα 

κι όταν παραφέρεται 

μη τηνε παραξηγείτε, 

πως πονάει δεν ξέρετε ... » 

που λέει και n Χαρούλα Αλεξiου. 

* Αγωνίζονται οι σύλλογοι, με κινnτοποιήσεις των 
εργαζόμενων υπαλλήλων, να φρενάρουν κάποιες 

πωλήσεις εταιρειών. Δεν είδαμε και τους συλλό­

γου ς διαμεσολαβούντων έντονα δfπλα τους. Εfναι 

και αυτό ένα θέμα για τους προέδρους τους και τις 

συμμαχfες σε ειρήνn και πόλεμο ... Εfναι χαρακτn­
ρ ι στικό πως αρχές Οκτωβρfου μας ενnμέρωσε ο 

πρόεδρος του Συλλόγου Υπαλλήλων τnς Εθνικής 

Ασφαλιστικής ότι δεν υπήρξε καμιά διάθεσn συ­

μπαράστασnς συλλόγων διαμεσολαβούντων, ό­

πως το fδιο μας διαβεβαfωσε κα ι ο πρόεδρος του 

Συλλόγου Εργαζομένων Αγροτικής Ασφαλιστικής. 

Δεν εiναι κοινά τα συμφέροντα εργαζομένων και 

διαμεσολαβούντων; 

* Ευχόμαστε καλύτερn ζωή στπ ΜΙΝΕΤΑΣ, που α­
νοiγει τα φτερά τnς στον κλάδο Ζωής ... Η αγορά έ­
χει περιθώρια και προϋποθέσεις για ανάπτυξn ... 

* ΠΡΟΣΟΧΗ: Γυρiστε στις βάσεις και τις ρίζες των 

πωλήσεων ασφαλειών ζωής. Πουλήστε ασφάλεια­

προστασiα και αφήστε τις τράπεζες να αποταμιεύ­

ουν και να επενδύουν. 

* Ευχόμαστε στον Τάκn Παλαιολόγο και τους συ­
νεργάτες του να πετύχουν αυτό που προσπαθούν 

και να φτιάξουν ένα ισχυρό δiκτυο τnς εταιρεiας 

τους Commercial Value, βάσn για να στnριχθούν 
οι νέες επιδιώξεις τους. Ο πολύπειρος manager με 
τn μακρά θnτεfα στις πωλήσεις εiναι εγγύnσn για 

τις νέες προοπτικές του ομfλου ... Επιασαν τα μn­
νύματα των καιρών και θα κερδiσουν το στοίχn­

μα .. . 

* «Εστω δε 
ο λόγος υμών 

ναι, ναι, 

ου , ου». 

(Ας είναι δε 

ο λόγος σας ναι 

όταν είναι ναι 

και όχι όταν είναι 

όχι, Ματθ . ε ', 37). 
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* Τελε1ώνε1 σ1γά σ1γά κ1 αυτός ο χρόνος κ01 01 πρώτο~ βά­

ζουν όλες τους τ1ς δuνάμε1ς γ1α να κόψουν με καλές επ1δό­

σε1ς το νrψα του 2008. Το «ΝΑΙ» θέλε1 να συγχαρεί όλους 

αυτούς που είνα1 τα πρώτα βαγόν1α του τρένου κ01 ρυθμίζουν 

τπν ταχύτnτά του συμπαρασύροντας τους 

πάντες ... Αν τύχε1 κα1 

δ10βά­

σοuν αυτές τ1ς γραμμές, να 

ξέρουν ό11 θέλαμε να κεράσουμε ένα ποτό (στnν υ­

γε1ά τους!) κα1 να τους πούμε ότ1 καμαρώνουμε γ1α το έργο 

τους , γ1α τnν προστασία που προσφέρουν στα ελλnν1κά νο1-

κοκuρ1ά. Ανεξάρτnτα από καλές tΊ κακές δ101κtΊσε1ς κα1 στρα­

τnγ1κές, με tΊλ10 κα1 βροχtΊ, με καλές tΊ δυσμενείς δ1εθνείς 

συγκυρίες, με αποτελεσματ1κές tΊ μn κυβερνtΊσε1ς, με Ν . Δ. tΊ 

ΠΑΣΟΚ , με Ελλnνες tΊ ξένους δ1ευθύνοντες, σε ελλnν1κές tΊ 

ξένες πολυεθν1κές, εiνα1 αυτοί που κλείνουν πωλtΊ-

σε1ς κα1 παράγουν έργο κα1 χρtΊμα. Επώνυμο1 

κα1 ανώνuμο1, nθοπο1οί κα1 σταρ, καλλπέ­

χνες κα1 κομπάρσο1, εργάτες κα1 αφε­

ν11κά, άτομα κα1 ετα~ρεiες, ζωές κα1 

περ10υσίες περψένοuν να καλύ­

ψουν 11ς ανασφάλε1ες κα1 τα προ­

σόντα τους μέσω ενός ασφαλ1-

στtΊ ... Τίποτα δεν προχωρεί χω­

ρίς ασφάλ1σn. Ας το π1στέ­

ψουν ακόμα π10 πολύ κ1 ας 

γεμίσουν αυτοπεποiθnσn κα1 

αξ1οπρέπε1α. Η λάμψn κα1 ο-

μορφ1ά του έργου τους ας 

τους δώσε1 δύναμn γ1α συ-

νέχε1α. Μπορούν να κο1τάνε 

στα μά11α τους πάντες, με τn 

σ1γουρ1ά που ν1ώθουν 01 με-

γάλες ντίβες του σ1νεμά . Η 

ζωtΊ εiνα1 μεγαλύτερο έργο γ1α 

ανώτερn nθοπο1ία. ΣυγχαρnτtΊ-

ρ1α πρώτο~ τnς Allianz, Κοτσαρiνn, 

Μπάτρn, Στρε1δά κα1 Μποuζάκn (το 

θετ1κό ποτtΊρ1 είνα1 γεμάτο γ1α σας) ... 

Μπράβο , Θωμά θωμόπουλε , 

Φαραντούρn, 8001-

λόπουλε , Κο ­

ντογ1άννn 
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τnς INTERAMERICAN. Μπράβο, Φουφόπουλε μπράβο, Γλε­

ντtΊ κ01 Χρυσολόγε τnς ΕΘΝΙΚΗΣ· μπρά-

βο, κ. Δράκου, κ. 

στ,Ο 
, ο' μοτ.1 . 

M1xanλi­

δn, κ. Ν1κολούδn, κ. Παπαδό-

πουλε τnς ΑΣΠΙΔΑΣ· μπράβο, Βασίλn Μποκά τnς 

COMMERCIAL κα1 Κώστα Τσίχλn, κα1 Γαβουλάκn, κα1 Ελένn 

Κλόγκα· μπράβο, κ. ΓκαϊτατζtΊ, κ. Τρύφωνα κα1 κ. Ιορδανiδn 

στnν ALICO- μπράβο, Φ1οράντn τnς GROUPAMA μπράβο, 

Παnαδόnοuλε κα1 Στεφανάκn τnς GENERALI! 0001 εiστε εn1-

κεφαλtΊς των nωλnτών, κοπάξε τους στα μάτ1α κα1 ορκ1στεί-

τε να τους προσέχετε! 

Αντε, λεβέντες των nωλtΊσεων, που σας καταμάτωσαν το 

πρόσωπο ανε1δiκευτο1 εn1κεφαλtΊς nωλtΊσεων κα1 μnδαμ1νtΊς 

ουσ10στ1κtΊς εκnροσώnnσnς συμβούλ1α συλλό­

γων. Αντε, να κλείσουμε τn χρον1ά κα­

λά, γ1α να έχουν 01 01κογένε1ές 

σας ψωμί. 01 δ1άφορο1 τεχνο­

κράτες μάγο1 κα1 μεγαλο­

στελέχn είδατε πού σας 

κατάντnσαν κα1 πώς 

οδtΊγnσαν στα βρά­

χ1α τα καράβ1α ... 

Ασφαλίστε τον 

κοσμάκn γ1α να 

'χε1 κάτ1 σίγου­

ρο στnν nα­

γων1ά τnς αρ­

ρώστ1ας. Ούτε 

τα στεγαστ1-

κά, ούτε τα 

αμο1βαiα, ού­

τε τα δομnμέ­

να, ούτε τα 

άλλα ομόλογα 

ΟΜΟΛΟΓΟΥΝ ό­

τ1 θα σας καλύ­

ψουν... Ολο1 αυτοί 

δεν n1άνουν τίποτα 

μπροστά σας ... Σuy­

xapnτtΊp10, κα­

λtΊ δοu­

λε1ά! 

* Κοπάζοντας τα αποτελέσματα nαραγωγtΊς, 
προσnάθnσα να δω no1a πρόσωπα συνέδεσαν τ ' 

όνομά τους με ανάnτυξn ασφαλίστρων κα1 με α­

νάnτuξn ανθρώπων. Γεν1κώς, n αγορά οφείλε1 ευ­

γνωμοσύνn σε όλους εκείνους που «ψάρεψαν» 

παραγωγtΊ, αλλά κυρίως σ' αυτούς που έβγαλαν 

«ψαράδες » ... Ξεχωρίζω τα τελευταία χρόν10 τον 

Αλ. Ταμπουρά, τον Δ. Κοντομnνά, τον Π. Ψωμ1ά­

δn, τον Μελά Γ1ανν1ώτn, τον Φ. Μπράβο, τον 1. 
Δελένδα, τον Μ. Ανδρόν1κο, που πρωταγωνi­

στnκσαν στο να αναπτυχθούν άνθρωnο1 με μα­

κρόχρονnς εμβέλε1ας προσφορά. 

Δnμ1ούργnσαν σχολές. Ολο1 01 τοίχο1 σ ' όλες 

τ1ς ετα~ρείες έχουν, n.x., βραβεία που παρέδωσε 

ο ΔnμtΊτρnς Κοντομnνάς κα1 που υnενθυμiζοuν 

nο10ς τους δnμ1ούργnσε. Στο δυναμ1κό πολλών 

ετα~ρε1ών πολλοί άνθρωπο~ γράφουν από πού ξε­

κίνnσαν. 

Κάnο101 προσnάθnσαν , αλλά δεν μπόρεσαν να 

πρωταγων1στtΊσοuν σε ανάnτυξn ανθρώπων. Η 1-

στορfα δεν είχε ξεχωρ1στό χώρο γ1α το έργο 

τους ... Ιδρύθnκαν, εnαν1δρύθnκαν, «ξαναεnαν1-

δρύθnκαν» κάnο101 σε δ1άφορα σχtΊματα, αλλά 

δεν τράβnξαν ... Είχαν ανάγκn συμπράξεων κα1 

συνεργασ1ών έτοψων από άλλους. Συνέβαλαν, 

όμως, όλο1 ... Ετσ1 είνα1 τα ανθρώπ1να. 

Πολλοί άλλο1 κατέθεσαν τον 1δρώτα κα1 τ1ς 1δέ­

ες τους ως δεύτερο~ tΊ ως σuνεχ~στές έργου άλ­

λων, κα1 είν01 αρκετοί αυτοί που γράφουν τώρα 1-

στορία. Ολο1 ανtΊκουν σε μ10 nρω1κtΊ εnοχtΊ που, 

μαζί με τους συνεργάτες τους κα1 τ1ς θnτείες τους 

σε δ1άφορες ετα~ρεiες, έθεσαν τ1ς βάσε1ς γ1α το 

λαμπρό αύρ10 μετά το 2008. Τώρα που 01 εnανα­

σχεδ1ασμοί χτίζουν μ1α νέα ασφαλ1σ11κtΊ αγορά. 

- ΕΠΕΙΑ και έλεγχοs διαμεσολαβούντων 
~ l!iAi Η ΕΠΕΙΑ, έχοντας τnν εποπτεία κα1 των δ10μεσολαβού-

ντων, καλό εiνα1 να αρχίσε1 έναν έλεγχο κα1 σ ' αυτόν τον 

τομέα, ώστε να δ1αφυλαχθεi κα1 το ε~σόδnμα των εnαγγελματ1ών, αλλά κυ­

ρίως να προστατευθούν 01 καταναλωτές από nαραnλανnτ1κές δnλώσε1ς των 

εταφε1ών. Πολλές εταφείες παραπλανούν, λέγοντας ό11 έχουν nολυnλnθές 

δίκτυο δ1κό τους, ενώ στnν πραγματ1κότnτα δεν έχουν - δίνοντας ε1κόνα 

δύναμnς κα1 εμn1στοσύνnς, που κα1 αυτό δεν έχουν. Πολλές εταφείες συμ ­

βάλλοντα1 με δ10μεσολαβούντες άλλων ετα~ρε1ών που βρiσκοντα1 στα δ1κα ­

στtΊρ1α γ1α nο1ν1κά αδ1κtΊματα. Πολλές ετα~ρείες χρnματοδοτούν μεταφορές 

χαρτοφυλακίων ε1ς βάρος πελατών. Να ελεγχθούν αρμοδίως κα1 01 σύλλο ­

γο1 εάν δεν εκnλnρώνουν τους σκοπούς τους. Να ελεγχθούν τα ορφανά 

σuμβόλα1α κα1 n τύχn τους κα1 το πο101 καρnώθnκαν ξένο 1δρώτα με αδ1α ­

φανείς δ10δ1κασiες ... Να καταγραφούν τα δίκτυα σε μnτρώο κα1 να τnρού ­

ντ01 κανόνες εnψελnτnρίων κ.λn. Να απαγορευτούν τα μn n1στοnο1nμένα 

κανάλ1α δ1ανομtΊς. Να ελεγχθούν μεση1κές κα1 πρακτορε1ακές εταφείες που 

δ1ακ1νούν χρtΊματα πελατών ... Exouv εσωτερ1κό έλεγχο; Εχουν κατάλλnλο 

προσωn1κό, n1στοnο1nμένο κα1 νομψοnο1nμένο; Εχουν κατάλλnλα ασφαλ1-

στtΊρ1α αστ1κtΊς εuθύνnς; Εχουν κατάλλnλες αντασφαλiσε1ς; Τέλος, να γiνε1 

έλεγχος κα1 σε «υnόγε1ες σχέσε1ς» ασφαλ1στ1κών unαλλtΊλων κα1 κάnο1ων 

δ1αμεσολαβούντων, όπως κα1 npώnv υnαλλtΊλων, σuνταξ1ούχων tΊ μn, με σu­

γκεκρψένα πρακτορεία tΊ μεσίτες ... Εσείς τους ξέρετε αυτούς που λένε ό11 έ­

χουν 3 κα1 4.000 ασφαλ1στές. Ξέρετε ότ1 λένε ψέματα. Εγκαταλείψτε τους! 

Τ δ . λ ' . f ι ι ι 
ο υσμενες κ ψα του χρnματοn10τωτ1κου 

Προσέξτε τιs εισπράξειs ~ 

συστtΊματος, λίγο nρ1ν ξεσnάσε1 n μεγάλn κρiσn του ,;z=, 
Σεπτεμβρίου 2008, είχε tΊδn εn1φέρε1 εn1βράδυνσn στο πα- ~ 
γκόσμ10 εμnόρ10 κα1 εnnρέαζε τους κλάδους κατασκευών , ακίνn­

τnς nερ10uσίας, τροφίμων κα1 ενέργε1ας. Ο Ομ1λος EULER Hermes, 

πρώτος σ11ς ασφάλε1ες n1στώσεων, σε έρευνα δ1αnίστωνε ότ1 στο 

τέλος του 2008 κα1 το 2009 θα υntΊρχε αύξnσn στnν καθυστέρnσn 

nλnρωμών, n οποία θα εnnρέαζε κυρίως τ1ς μ1κρές εn1χεφtΊσε1ς. Το 

πρόβλnμα ρεuστότnτας κα1 nλnρωμών, που σίγουρα θα εμφαν1στεί, 

01 ελλnν1κές ασφαλ1στ1κές εταφείες μπορούν να το ελαπώσουν ε­

nανασχεδ1άζοντας το τμtΊμα ε1σπράξεων, κάνοντας δ1ορθωτ1κές κ1-

νtΊσε1ς στους τρόπους nλnρωμtΊς. Προτείνουμε να συνεργαστούν 

με τους δ1αμεσολαβούντες, δίνοντας πριμ ε1σnράξεων στ1ς άμεσες 

ε1σπράξε1ς, να nερ10ρίσοuν 11ς μεταχρονολογnμένες εn1ταγές, να 

με1ώσουν το χρόνο αnόδοσnς από μεσίτες-πράκτορες κα1, ίσως, να 

δώσουν κίνnτρα ΚΑΙ στους πελάτες - n.x., εκnτώσε1ς σε έγκα~ρn, 

άμεσn nλnρωμtΊ ... θεωρούμε nρώτn ΠΡΟΤΕΡΑΙΟΤΗΤΑ το θέμα , γ1α 

τnν εnιβίωσn πολλών ετα~ρε1ών ... 
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* Σταθείτε με 
αξιοπρέπεια 

Η Ιταλίδα σταρ Μόν1κα 

Μπελούτσ1, 

φωτογραφnμένn από τον 

Platon. Πώς προσέγγ1σε τnν 
εκρnκτ1κή nθοπο1ό; Δεν 

θαμπώθnκε από τn λάμψn τnς; 

«Tnv προσέγγ1σα όπως όλους τους 
σταρ. Με αξ1οπρέπε1α, αλλά χωρίς 

καθόλου δουλ1κότnτα. Αυτό έμαθα με τα 

χρόν10», είπε σε συνέντευξn που 

δ1αβάσαμε σε κυρ1ακάτ1κn εφnμερiδα. 

Αυτήν τn φράσn «Tnv προσέγγ~σα 
όπως όλους τους σταρ. Με 

αξ1οπρέπε1α, αλλά χωρίς 

δουλ1κότnτα» πόσο~ μπορούν να 

τnν πουν μπροστά σε αφεντ1κά 

πρόσκαφnς λάμψnς, μπροστά 

στnν εξουσία (κα1 n ομορφ1ά 
εiνα1 εξουσία}, στους πολ111κούς, 

στα μεγαλοσυμφέροντα, στους 

μεγαλοπελάτες ή πελάτες με λάμψn; Eiva1 
σαν τον Platon 01 ασφαλ1στές μας; 

* Δ1αβάζοντας στ1ς εφnμερiδες ότ1 ο Δ. Σαραβάκος μnnκε 
στο Δ.Σ. του Παναθnναϊκού, θυμnθnκα τnν εποχn (τέλος δε­

καετiας του '80) που, ως δ1ευθυντnς υποκαταστnματος , με 

τον ασφαλ1στn μου Τnλέμαχο Καραγ1άννn τού προτεiναμε 

τnν ασφάλ1σn του στnν INTERAMERICAN .. . Ο λόγος που το 

αναφέρω εiνα1, πρώτον, γ1α να πω ότ1 nταν ένα nολύ καλό 

κα1 σεμνό π01δi, παρά τn δ1εθνn ακτ1νοβολiα του, κα1, δεύ­

τερον, γ10 να επ1σnμάνω ότ1 τότε nταν (κα1 τώρα) μεγάλn υ­

πόθεσn να ασφαλiσε1ς ένα εiδωλο , έναν nρωα τnς εποχnς. 

Αντανακλούσε στnν επ1λογn καρ1έρας κα1 στο κύρος των ε­

ταιρε1ών. 01 εταιρεiες πρέπε1 να είνα1 ιδιαπέρως ευγνώμονες 

σ' όλους αυτούς που με τον 1δρώτα τους και το προσωπικό 

κύρος τους μεγαλώνουν τn φnμn των εταιρειών τους ... 

Το πλοίο «ΤΙΤΑΝΙΚΟΣ» βούλιαζε και 01 σερβιτόροι λίγες ώρες πριν γυάλιζαν τα ποτήρια 

στο μπαρ και τα τραπέζια ... Τα ίδια έκαναν και κάποιοι άλλοι πρόσφατα ... για παρόμοιο λόγο. 

Αξιότψε κ. Διευθυντά, 
Αναφερόμαστε στο δnμοσίευμα του τεύχους 113, σελ . ~11, του 

έγκρηου περ10δικού σας με τίτλο «Αίgaίοπ Ασφαλιστικn ~- Ε- -
Ιδρύεται συνεταιρισμός θαλάσσιας αλλnλασφάλ1σnς» και θελουμε 
να επισnμάvουμε ότι το νομ1κό nρόσωnο με τnν επωνυμία «Ελλnν1-
κός Συνεταιρ1σμός θαλάσσιας Αλλnλασφάλ10nς, Πρ_οστασία: , Α~ο­
ζnμlωσnς κο1 Πολεμ1κών Κινδύνων » ουδεμία απολυτως ~χεσn _εχε1 
με τnν εταιρεία «Aigaion Ασφαλιστικn Α.Ε. » n με ο~οιαδnποτε αλλn 
ασφαλ1στικn εταιρεία τnς Ελλάδος n του εξωτερ1κου. . 
Περαηέρω, επ1σnμαiνουμε ότι n εκδnλωσn που δ10ργανωθnκε τnν 

27.5.2008 στο Go1f τnς Γλυφάδας, όπου ανακοινώθηκε επίσημα n 

ίδρυσn του Συνεταιρισμού, δεν nταν εκδnλωσn τnς «Aigaion ~σφα-
λ , ΑΕ » αλλά εκδnλωσn του «Ελλnνικού Συνετοιρισμοu θα-
10τικn .. , 
λάσσιας Αλλnλασφάλισnς, Προστασίας, Αποζnμίωσnς και Πολεμι-

κών Κινδύνων ». 
Κατόπιν τούτου, παρακαλούμε θερμά όπως σε επόμενο τεύχος δι-

ευκρινίσετε τα παραπάνω, εφόσον κι εσείς κρίνετε σκόπιμο,_ για τnν 
ορθn ενnμέρωσn των αναγνωστών του έγκριτου nερ10δικου σας. 

Με εκτlμnσn, 

Για τον Ελληνικό Συνεταιρ10μό θαλάσσιας Αλλnλασφάλισnς, 
Προστασίας, Αποζnμiωσnς και Πολεμικών Κινδύνων 

Ο Πλnρεξούσ10ς Δικηγόρος 

Δnμnτρnς Παπαγιαννάκnς 

Δικηγόρος παρ' Αρεiω Πάγω 

ΕΠ1ΣΗΜΑΝΣΗ 

* Το μεγάλο επιπλέον πρόβλημα 
πολλών ασφαλιστ1κών εταιρειών είναι 

και οι ΑΠΟΖΗΜΙΩΣΕΙΣ από αγωγές 

παραπλανnθέντων, αλλά και όσων 

εiχαν ασφαλιστnρια κάλυψης συναφών 

ζnμιών από τράπεζες , ασφάλειες 

πιστώσεων, απώλειας κερδών, ευθύνη 

Δ . Σ. κ.λπ. 

Το μέγεθος αυτό δεν εiνα1 ακριβώς 

μετρnσιμο από πού θα ξεκινnσει και 

πού θα σταματnσει ... Κα1, κυρίως , 

κανείς δεν μπορεi να εiναι σiγουρος 

από πού και σε ποιον θα ξεσπάσει ... 
Εiναι μια φωτιά που σιγοκαiει, και 

μακάρι να σβnσει νωρiς .. . «Πάντα 

ματαιότnς τα ανθρώπινα » .. . 

* Το πέρασμα των τραπεζών από τον 
ασφαλ1στ1κό χώρο nταν (εiνα1;) «σαν 

τον λiβα που καίε1 τα σπαρτά » (ξερά 

και χλωρά) ... Αρχισε το 1998 κα1 
συνεχiζεται .. . 

Η μεγάλn φωτιά δεν έφτασε ακόμα! 

Μέτρα πυροπροστασίας δεν υπάρχουν, 

ούτε πυροσβέστες! 
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* Πρόθυμοι να μετακινnθούν σε άλλn nόλn ιΊ χώρα 

εμφανίζονται οι Ελλnνες, προκειμένου να εξασφαλί­

σουν εργασία με καλύτερους όρους, σύμφωνα με 

nρόσφατn έρευνα τnς Manpower. 

Συγκεκριμένα , το 87,7% των ΕλλιΊνων που nιΊραν 

μέρος στnν έρευνα διΊλωσε ότι θα άλλαζε πόλn ιΊ χώ­

ρα για εργασιακούς λόγους, ποσοστό υψnλότερο τό­

σο από τον παγκόσμιο μέσον όρο (78%) όσο και α­

πό τον μέσον όρο τnς περιφέρειας ΕΜΕΑ, που περι­

λαμβάνει τις περιοχές Eupώnn, Μέσn ΑνατολιΊ και 

ΑφρικιΊ (75%). Το Ηνωμένο Βασίλειο , οι ΗΠΑ και n 

Ιταλία είναι οι τρεις χώρες στις οποίες θα προτιμού­

σαν να μετοικιΊσουν , ενώ το 30,3% του ελλnνικού 

δείγματος διΊλωσε πρόθυμο να μετακινnθεί οnουδιΊ­

nοτε στον κόσμο. Η έρευνα, n οποία nραγματοnο1ιΊ­

θnκε on-line, τον Απρίλιο 2008, με τn συμμετοχιΊ 

συνολικά 31.57 4 ατόμων από 38 διαφορετικές χώ­

ρες (μεταξύ αυτών και 1.079 Ελλnνες), αποκαλύπτει 

χριΊσιμα στοιχεία σχετικά με το πώς οι εργαζόμενοι σε 

παγκόσμιο επίπεδο αντιμετωπίζουν το ενδεχόμενο να 

αλλάξουν τόπο διαμονιΊς για μια θέσn εργασίας. 

Η εξασφάλισn υψπλότερnς αμοιβιΊς αποτελεί το ι­

σχυρότερο κίνnτρο μετακίνnσnς για τους Ελλnνες 

εργαζομένους, σε ποσοστό 87 ,8%, ενώ ακολουθούν 

οι καλύτερες προοπτικές αnασχόλnσnς με 71, 7% και 

οι ευκαιρίες για ανάnτυξn τnς σταδιοδρομίας με 

67,5%. 

«Οι Ελλnνες δεν μένουν αμέτοχοι στn νέα αυτιΊ κα­

τάστασn που διαμορφώνεται σιΊμερα, σύμφωνα με 

τnν οποία το 3% του παγκόσμιου nλnθυσμού ζει και 

εργάζεται μακριά από τnν πατρίδα του, διεκδικώντας 

καλύτερες αμοιβές και προοπτικές ανάπτυξnς τnς 

σταδιοδρομίας του » διΊλωσε n δρ Βενετία Κουσία, δ1-

ευθύνουσα σύμβουλος τnς Manpower. 

Συμπλnρωματικά στα αποτελέσματα τnς on-iine έ­

ρευνας για τnν κινnτικότnτα των εργαζομένων, n 

Manpower εξέδωσε το White Paper «Ανθρώπινο Δυ­

ναμικό Χωρίς Σύνορα » [http: / / www.manpower. 

com/ ResearchCenter]. Η συγκεκριμένn μελέτn εξε­

τάζει τnν πολυnλοκότnτα τnς παγκόσμιας αγοράς ερ­

γασίας , το πώς οι εργοδότες και οι κυβερνιΊσεις α­

ντιμετωπίζουν τnν κ1νnτ1κότnτα των εργαζομένων, 

καθώς εniσnς κα1 τις nροκλιΊσε1ς κα1 ευκαιρίες που 

προκύπτουν από αυτιΊ γ1α τους εργοδότες κα1 τους ί­

διους τους εργαζομένους. 

(ΠnγιΊ: Marketing Week, 14.7.2008.) 
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* Η «λίστα αναμονιΊς» κυρ1αρχούσε στο αεροδρόμιο του Ελλnνικού 
για πολλά χρόνια, για πολλούς προορισμούς. Τελικά, n ΟΛΥΜΠΙΑΚΗ 

nιΊγε απ ' το κακό στο χειρότερο. Οι πελάτες περίμεναν στn γραμμιΊ, αλ­

λά n ΟΛΥΜΠΙΑΚΗ έμπαινε «μέσα » ... Γιά σκεφθείτε ένα μαγαζί σε πα­

ρόμοια θέσn ... Τα iδ1α συμβαίνουν και στnν ασφαλιστικιΊ αγορά · n.x., 

στον κλάδο αυτοκινιΊτων n ασφάλισn είναι ΥΠΟΧΡΕΩΤΙΚΗ και οι α­

σφαλιστές .. . δεν βγαίνουν και ... κάνουν εκπτώσεις . Τα στο1χεία δεί ­

χνουν ότι σε μεγάλο αριθμό εταιρειών τα ασφάλ1στρα μειώνονται ... 

«Λίστα αναμονιΊς» έχουμε για ένα σωρό προβλιΊματα ... Ισως λυθούν 
μόνα τους ... 

Η ''ΟΛΥΜΠΙΑΚΗ ,, 
ΑΡΓΟΠΕΘΑ\ΝΕ\... 

\ 

'ΓΑΜQΤΟ.1 
ΚΑΙ ΣΤΟ ΘΑΝΑ ΤΟ. .. 
ΚΑGVΣΤΕΡΙ-!ΣΗ 

/ 
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* Τώρα, με τις συγχωνεύσεις και τις εξαγορές, κάποιοι εμφανίζονται 
σαν καλές νύφες - και nωλnτές και αγοραστές ... Ομως, οι πολλοί κοι-

τάνε τn νύφn και δεν κοιτάνε τn φάκα-παγίδα .. . το τi κρύβεται πίσω α-

πό τις αγοραπωλnσiες. Π.χ . , n περiπτωσn AIG έδειξε ότι αυτά που φαί­

νονται είναι λίγα, αλλά οι υποχρεώσεις του μέλλοντος πολλές. Η CΙΤΙ­

ΒΑΝΚ στnν Ελλάδα έβαλε εγγυnτιΊ μια τράπεζα αρκετά μεγάλn , τnν 

Lehman Brothers, που πτώχευσε. Αντε να φανταστείς τn φάκα που έ­

πεσαν μέσα νύφες και γαμπροί! Τα ερωτιΊματα που πλανώνται είναι τi 

θα γίνει με ομόλογα που λιΊγουν το 2009, τi ύψος έχουν, τi «τοξικά » 

θα μεγαλώσουν τις αnοζnμιώσεις και 

σε τi ύψος θα φθάσουν ... 

ΠΡΟΣΟΧΗ! Και κυρίως πού θα 

« σκάσει » το νέο «μπαμ » ... 

Συμμετείχε στnν πρώτn μεταμόσχευσn καρδιάς το 196 7, 

βοnθώντας τον διάσnμο καρδιοχειρουργό Κρίστιαν Μπάρ­

ναρντ. Μετέδωσε τις γνώσεις του, ως αυτοδίδακτος χειρουρ­

γός, σε περισσότερους από 3.000 γιατρούς σε όλο τον κόσμο. 

Εμεινε, ωστόσο, στnν αφάνεια - εnειδιΊ το απαρτχάιντ δεν ε­

πέτρεψε ποτέ να ακουστεί ότι ένας μαύρος χειρουργούσε λευ­

κούς. Μέχρι τις 29 MaTou, nμέρα του θανάτου του, n σύντα­

ξιΊ του προερχόταν από το επάγγελμα που το νοσοκομείο του 

Κέιπ Τάουν διΊλωνε γ1α τα μάτια του κόσμου: επί 36 χρόνια ο 

Χάμιλτον Νάκι θεωρούνταν κπnουρός. 

Για τον Κρίστιαν Μπάρναρντ στάθπκε ένας ισότιμος συνερ­

γάτnς, όταν ο κορυφαίος -μετέπειτα- καρδιοχειρουργός 

πραγματοnοίnσε τnν nρώτn μεταμόσχευσn καρδιάς στις 3 Δε­

κεμβρίου 1967. Tnv nμέρα εκεiνn οι γιατροί του νοσοκομεί­

ου «Groote Schuur» ιΊρθαν αντιμέτωποι με τn μεγαλύτερn 

nρόκλnσn τnς μέχρι τότε καριέρας τους. Η 24xpovn Ντενfζ 

Ντάρβαλ, που λίγες ώρες πριν τnν είχε χτυnιΊσει αυτοκiνnτο 

καθώς περνούσε έναν δρόμο στο Κέ1π Τάουν, είχε κnρυχθεί ε­

γκεφαλ1κά νεκριΊ. Η καρδ1ά τnς, ωστόσο, συνέχ1ζε τους δυνα­

τούς παλμούς τnς . Στn διπλανιΊ αίθουσα νοσnλευόταν ο καρ­

διοnαθιΊς διαβnτικός Λούις Βασκάνσκι, έχοντας κρατιΊσει α­

νοιχτό το παράθυρο τnς ελπίδας. Μπροστά στnν πιο δύσκολn 

επέμβασn στnν ιστορία του ιδρύματος, ο Μπάρναρντ είχε α­

ποφασίσει να μnν αφιΊσει αχρnσιμοnοίnτο κανέναν από το αν­

θρώπινο δυναμικό. 

ΔnμιουργιΊθnκαν δύο ομάδες: Η μία, με εnικεφαλιΊς τον ί­

διο, προετοίμασε τον αnοδέκτn του μοσχεύματος. Η δεύτερn, 

15 μέτρα μακριά, είχε επιφορτιστεί με τnν αφαiρεσn τnς καρ­

διάς από τn νεαριΊ δότρια. Πίσω από το γυάλινο κουβούκλιο 

δύο μαύρα χέρια κινούνταν με απόλυτn ακρίβεια. Τα υnόλο1-

nα μέλn του συνεργείου είχαν οπισθοχωριΊσε1 ενστικτωδώς, 

αφιΊνοντας στον επιδέξιο Νάκι χώρο για να εnιχειριΊσει μόνος 

του αυτό που ιΊξερε καλύτερα από κάθε άλλον. Τελικά, μετά 

τnν αφαiρεσn τnς καρδιάς, ο αυτοδίδακτος χειρουργός τnν 

καθάρισε ο ίδιος επί ώρες απ ' τα αίματα και τnν έδωσε στnν 

άλλn ομάδα για να συνεχιστεί n διαδικασία. Κάπως έτσι ο νε­

αρός τότε Κρίστιαν Μπάρναρντ κέρδισε εν μ1ά νυκτί το θαυ­

μασμό τnς παγκόσμιας κοινότπτας και τον τίτλο του πιο πετυ­

χnμένου γιατρού. Δεν ξέχασε ποτέ βέβαια το «φίλο» του, τον 

οποίο επαινούσε όπου και όποτε μπορούσε, σε πείσμα του α­

παρτχάιντ. «Το πιο πιθανό είναι ότι έχει περισσότερες τεχνικές 

δεξιότnτες από εμένα » , διΊλωνε τnν εποχιΊ πριν και μετά τn με­

ταμόσχευσn. Υστερα από δικιΊ του, μάλιστα, παραiνεσn, ο φί­

λος του, κινnματογραφικός παραγωγός Ντιρκ ντε Βιλιέ, xpn-

ματοδότnσε το ντοκιμαντέρ «Hands of a forgotten hero», στο 

οποίο εν έτει 2003 παρουσίαζε για nρώτn φορά στον κόσμο 

τnν ιστορία του «αφανούς ιΊρωα». 

Εnιασε τnν πρώτn του δουλειά ως κnnουρός στο nανεnιστιΊ­

μιο. Ενα οτοστόπ ιΊταν αρκετό για να τον πάρει μακριά από 

τους χωμάτ1νους δρόμους του χωριού του, αλλά και από τnν 

προοπτικιΊ να βόσκει αγελάδες γ1α το υπόλο1nο τnς ζωιΊς του. 

Από μια ειρωνεία τnς τύχnς, βέβαια, n σχέσn του με τα ζώα θα 

τον έκανε έτσι κ1 αλλιώς γνωστό στο μ1κρόκοσμο που ζούσε. 

Το 1954, ο διευθυντιΊς του ερευνnτικού εργαστnρiου δρ Ρό­

μπερτ Γκετζ ζιΊτnσε τn βοιΊθε1α του νεαρού Νάκι, προκειμένου 

να ακινnτοnοιιΊσουν από κοινού μια καμnλοnάρδαλn και να τn 

ναρκώσουν. Ο Νάκ1 έκλεισε τα μάτ1α, επέστρεψε για ελάχιστα 

δευτερόλεπτα στις πεδιάδες του Ανατολικού Ακρωτnρίου και 

τα υπόλοιπα τα ανέλαβε n κυπαρικιΊ μνιΊμπ. 

Ο νεαρός είχε κερδίσει με το σπαθί του τnν εnόμενn δουλειά 

στnν ΙατρικιΊ ΣχολιΊ: θα βοnθούσε τους γιατρούς στn νάρκω­

σn των ζώων, όταν χρnσιμοποιούνταν γ1α τnν εκnαίδευσn των 

φοιτnτών και -το λιγότερο ενδιαφέρον- θα επιμελούνταν τον 

καθαρισμό των κλουβιών τους. Τα εκπαιδευτικά μαθιΊματα ιΊ­

ταν τόσο συχνά, ώστε έδωσαν τελικά τnν ευκαιρία στον Νάκι 

να «κλέψει με τα μάτια του», όπως έλεγε ο ίδιος, όλες τις λε­

πτομέρειες σχετικά με τις επεμβάσεις στα ζώα. Πολύ σύντομα 

υποδείκνυε στους φοιτnτές πώς να πραγματοποιούν μεταμο­

σχεύσεις ιΊnατος σε χοίρους και σκυλιά, οι οποίες σε επίπεδα 

δυσκολίας συγκρίνονταν με τις 

εγχειριΊσει ς ανθρώnινnς 

καρδιάς. 

(ΠnγιΊ: 

«ΤΑΧΥΔΡΟΜΟΣ».) 

Ο Χάμιλτον Νάκ1 rΊταν 

παρών σε μiα από τ1ς 

σuγκλον1στ1κότερες 

στ1γμές στπν 1στορiα 

τnς lατρ1κ1Ίς. Εμε1νε 

στο σκοτάδ1 γ1α 

χρόνω . 

Προσπο11Ίθπκε 

ότ~ !Ίταν απλώς 

ένας κπποuρός. 

Δ1κα1ώθnκε δύο 

χρόνω πριν από 

το θάνατό του. 
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* Μεγαλοστελέχn κα1 δ1αμεσολαβούντες ίσως γ1α nρώτn φορά ν1ώσουν n10 έντονα τnν α­

πε1λrΊ τi κα1 τnν ευθεία απαίτnσn γ1α αποζnμίωσn εκ μέρους των πελατών γ1α τ1ς π1εστ1κές τi 

παραπλανnτ1κές πωλτiσε1ς που έκαναν κα1 εξα1τίας τους έχασαν λεφτά ... Πόσο1 είνα1 έτοψο1 

να αντψετωπίσουν αυτά τα ενδεχόμενα; Πόσο1 θα έχουν τnν 1κανότnτα να ξαναρχίσουν απ ' 

τnν αρχτi; Πόσο1 θα βρουν επιχειρτiματα να αρνnθούν ότι τα bonus και οι διάφορες παροχές 

(π.χ., πολυδάπανα ταξίδια και προμήθειες) που ε1σέπραξαν δεν τiταν ε1ς βάρος των παρα­

πλανnθέντων; Μόνο οι γενικοί και οι μεγαλομέτοχοι φταίνε; Οι παρακάτω που εκτελούσαν; 

Νά μια ευκαιρία για κάτι καλό . Επανεξέτασn και έλεγχο από τnν ΕΠΕΙΑ κα1 των αμο1βών αυ­

τών κα1 τnς νομψότnτας κάποιων μετοχών που έπαιξαν στο χρnματισττiριο μεγαλοστελέχn .. . 

Τα στο1χεία υπάρχουν και τα ονόματα επίσnς ... 

* Μάθετε γ1α την καρδ1ά σας ... 
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*Κάθε μέρα γίνοντα1 χτiρες ... 

τόσες σύζυγοι! Πόσες προ­

στατεύοντα1; 

ΑΙ 

* Σκεφθείτε ... 
... ότι n ζωτi κάθε ανθρώπου δεν διαφέρει από ένα νόμι­

σμα, n μία πλευρά του οποίου έχε1 τον ΚΙΝΔΥΝΟ τnς μακρο­

ζωίας και n άλλn τn δυσάρεστn περίπτωσn του πρόωρου θα­

νάτου. Ενα ασφαλισττiρ10 ζωτiς δίνει ταυτόχρονα λύσn και 

στ1ς δύο αυτές περιπτώσε1ς. 

* Δέκα, τουλάχ1στον, και μεγάλα 

είναι τα οικολογικά εγκλτiματα στnν 

Ελλάδα, τα οποία ίσως χρε1αστεί n 

ασφαλιστ1κτi αγορά να τα χρυσο­

πλnρώσει: Τα απόβλnτα, τα βυρσο­

δεψεία, οι ΧΥΤΑ, οι διοξίνες, n λι­

μνοθάλασσα Ωρωπού, τα απόβλn­

τα στο Ιόν10, n προστασία βιοτόπων 

(κάπου 150), οι καταδίκες κα1 τα 

nρόστψα στο Ευρωδικασττiρ10, n 

ρύπανσn τnς Ελευσίνας, n βαμβα­

κίασn των πεύκων, 01 απροστάτευ­

τες λίμνες, το όζον, τα υγρά από­

βλnτα, n λυματολάσπn, n ρύπανσn 

του Σαρων1κού, παραλιών κα1 ρε­

μάτων, 01 καταπαττiσε1ς κ.λπ. 

* Πριν από πολύν καιρό είχα μ1α 

κατάστασn κάπο1ων εκπροσώπων 

ασφαλιστ1κών εταιρε1ών, που θα 

ξεκαθάρ1ζαν τnν αγορά με έναν 

«Τειρεσία » περίπου, απέναντ1 στn 

«συντiθε1α » κάπο1ων να προσλαμ­

βάνουν δ1αμεσολαβούντες με προ­

βλτiματα πο1νικά κα1 άλλα. Ανάμε­

σά τους ο κ. Κώστας Τ αραβιράς, ο 

κ. Χατζόπουλος, ο κ. Χρ1στοδού­

λ1ας, ο κ. Λουλουδάκnς, ο κ. Κα­

ρυτ1νός, ο κ. Μπακούσnς, ο κ. 

Στράφτnς, ο κ. Αρβανίτnς κ.ά. Εγ1-

νε τίποτε από τότε; Σε μ1α λίστα u­

nτipxav τότε διάφορο1 δ1αμεσολα­

βούντες με «ερωτnματ1κά », 50 από 

τn NORDSTERN, 40 από τnν Εθν1-

κτi, 25 του ΦΟ1Ν1ΚΑ, 20 τnς Αγρο­

τ1κτiς, 35 τnς ΑΣΠΙΔΟΣ, 20 από 

V1CTOR1A, 15 από GENERALI κ.λπ. 

Δυστυχώς, το κακό συνεχίζεται ... 

Ως πότε; Μτiπως καλύτερα να μπε1 

αμέσως n Εποπτ1κτi Αρχτi σε δράσn; 

* Κατασχέσε1ς, δάνε1α, φτώχε1α, νο­

σοκομειακές ανεπάρκε1ες, όλα ενα­

ντίον των ανθρώπων κα1, μάλ1στα, 

των νέων. ΤΩΡΑ είνα1 n εποχτi να στα­

θείτε κοντά τους. Πουλτiστε ασφάλε1α! 

* Προς άπαντα τα καταστήματά τnς n BCS στις 17 .9.08 έστε1λε εγκύκλ10 που θα συζn­

τnθεί στο μέλλον ως μέτρο ανταγωνισμού καλό τi κακό (δεν γνωρίζω). Αφορούσε τα συμ­

βόλα1α του ομίλου AJG κα1 των θυγατρ1κών του ... Ελπίζουμε να τn δ1άβασε κα1 ο κ. Καρ­

πασίτnς στnν Κύπρο. 

* Πρέπε1 να θυμάστε ότ1 ο χρόνος είνα 1 το πιο πολύτψο ενεργnηκό του ασφαλ1στού, εί­

να1 το κεφάλα ι ο κ1ντiσεώς του κα1 ότι κάθε ώρα, κάθε λεπτό, έχε1 μια χρnματ1κτi αξία. 

Ο Αλεκ Μακένζ1 λέε1 : Στnν εποχτi μας επ1τυχnμένοι είναι εκείνο1 που ξέρουν και διαχει-

ρίζοντα1 το χρόνο τους. 
Γ. Τ σεβρένnς, Σάμος 

* Πρότασn «ΝΑΙ»: Προτείνουμε το Δ1οικnτ1κό Συμβούλ10 τnς Ενωσnς ΑΕΕ να επανεξε­

τάσει τnν απόφασή του να γίνει Υποεπιτροπτi Εσωτερικού Ελέγχου n πρώnν επιτροπή κα1 

να τnν ξανακάνει ΑΝΕΞΑΡΤΗΤΗ ΕΠΙΤΡΟΠΗ. 1σως προλάβουμε προβλτiματα. Κύριε Μπρά­

βο, το θέμα δεν είνα1 τόσο απλό όσο νομίζατε ... 

* Αξiζε1 να μπούμε μέσα! www.patriarchate.org 

Το Οικουμεν1κό Πατρ 1 αρχείο δ1ατnρεί το site στnν παραπάνω διεύθυνσn, 

με πολύ πλούσιο υλικό. 

* Ενα μεγάλο θέμα εfναι και n εκπαfδευσn των ασφαλιστικών πρακτόρων και μεσιτών 

μετά των ανθρώπων τους. Πώς καλύπτουν τις εκπα1δευ11κές τους ανάγκες; Πόσο επnρε­

άζετα1 n ποιότnτα τnς ασφαλιστικής αγοράς από τnν εκπαίδευσή τους τi μn; Τουλάχιστον 

γνωρίζουν 01 ίδιοι τα μειονεκτήματα τnς μn εκπαίδευσnς; Οι σύλλογοί τους τί γνώμn έ­

χουν; Αρκούνται στα σποραδ1κά σεμινάρια των ολίγων εταιρειών προς ολίγους πράκτο­

ρες; Ποια είνα1 n αυτοβελτfωστi τους; Μια nρόχειρn ματιά σε έρευνες δείχνει ότ1 ελάχ1στο1 

έχουν παρακολουθτiσει σεμινάρ1α ζωτiς άνω των 50 ωρών ... Ελάχιστες ώρες αφιερώνουν 

στο διάβασμα κα1 στο lnternet. .. 01 σύλλογοι έχουν καθορ1στικό ρόλο στο να κάνουν συ­

στnματ1κτi δουλειά πάνω στον τομέα εκπαίδευσnς ... Ο Κων /νος Μαυρόπουλος, πρόεδρος 

τnς Ενωσnς Επαγγελματιών Ασφαλιστών, ας πάρει μια πρωτοβουλία συνάντnσnς όλων 

των σχετικών συλλόγων και ας γίνει μια αρχτi με συγκεκρψένες ενέργειες. Παρομοίως 

κα1 ο πρόεδρος του ΣΕΜΑ, κ. Καραβίας. Το «ΝΑΙ» θα στnρίξε1 τις πρωτοβουλίες τους. 
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Με το <<ΝΑΙ>> 

φτάνειs υ ψ n λότεΡ.α ! 

Γράψου 

συνδρομnτns 

τώρα! 

Τηλ. 210 3221525 

www.asfalistikonai.gr 
40 rmι 

ΙΝΤΕ►ΣΑλΟΝΙΚΑ 
Ο Μ I Λ Ο Σ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ 

Η ΙΝΤΕ~ΣΑλΟΝΙΚΑ Γενικών Κλάδων είναι 

Θυγατρική Εταιρία της ΙΝΤΕ~ΣΑλΟΝΙΚΑ Ζωής και 

μέλος του ομώνυμου Ομίλου επτά Επιχειρήσεων 

με έδρα τη Θεσσαλονίκη. 

1.250 Μέτοχοι-2.500 Συνεργάτες-750 Μισθωτοί-150 Γραφεία­

Σταθμοί και Κέντρα Ιατρικής Βοήθειας σε όλη την Ελλάδα. 

Ιδρυτικό και βασικό μέλος της «Ενώσεως Ασφαλιστών Βορείου 

Ελλάδος». 

Ανεξάρτητη και ελεύθερη , αμέτοχη και αδιάπλεκτη στις διαπλοκές 

και εμπλοκές απαξιώσεως του κλάδου και θεσμού. 

Με υπερκαλυμμένες όλες τις υποχρεώσεις, με άμεσες και ταχύτατες 

πληρωμές αποζημιώσεων , ελεύθερη περιουσία , ιδιόκτητα κτίρια και 

υποδομές , συμμετοχές και στόλους οχημάτων και ασθενοφόρων, 

Συνεργεία επισκευής αυτοκινήτων , κάρτες καυσαερίων, τεχνικό έλεγχο , 

ανταλλακτικά και εισαγωγή-τοποθέτηση κρυστάλλων και συνεχώς 

βελτιούμενη κάθετη παροχή υπηρεσιών με ιδιόκτητα μέσα. 

Με ελεύθερο και δικό της Σύστημα Φιλικού Δικανονισμού, επιτόπου 

εξυπηρέτηση ατυχημάτων , Γενική Βοήθεια, Γιατρούς, Τραυματιοφορείς , 

Ελικόπτερα και Σύστημα Υγείας σε όλη την Ελλάδα. 

Προσφέρει κάθε είδους ασφάλιση με τους καλύτερους όρους! 

24 ώρες το 24ωρο νοιάζεται για σας! 
Δεν κλείνει ποτέ και πάντα αγρυπνά! Οδηγεί τις εξελίξεις και προηγείται! 

Τηλεφωνήστε χωρίς χρέωση, μέρα-νύχτα, 

στο πενταψήφιο 11.555 από όλα τα κινητά 
και ωφεληθείτε σίγουρα και σταθερά! 

Ενημερωθείτε από το πλησιέστερο Γραφείο 
ή από έναν εγγράφως εξουσιοδοτημένο Συνεργάτη. 
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Η ύφεση ea δείξει 
ι, ι, 

το πραyματικο προσωπο 

της ασφαλιστικής αγοράς 
Του Λάμπρου Καραγεώργου 

Α
ντιμέτωπη με τη στενωπό της ύφεσης, n παγκόσμ1α 

ασφαλ1στ1κιΊ αγορά, όπως και n δ1εθνιΊς οικονομία 

στο σύνολό της. Το σύνθημα πίσω στη βάση ακού­

γεται σε όλο κα1 π10 πολλά ασφαλ1στ1κά γραφεία σε όλο 

τον κόσμο, καθώς n κατάρρευση του γίγαντα των ασφα­

λειών AIG λόγω έκθεσιΊς του σε παράγωγα και όχ1 αμ1γώς 

ασφαλ1στικά προϊόντα, δείχνε~ ότ1 τίποτα δεν είνα1 αιώνιο 

κα1 μόνο τα συνετά βιΊματα εξασφαλίζουν διάρκε1α. 

Η ασφαλιστικιΊ αγορά ζει κα1 αυτιΊ 

ουσίας αποκτούν μια νέα επικαιρότητα. 01 κλασικές ασφα­

λiσεις ζωιΊς και περ10υσίας εiναι αυτές πάνω στις οποίες 

στηρίχθηκε όλη n ιδέα της ιδιωτικιΊς ασφάλισης (κάλυψη 

κινδύνων) πριν δελεασθούν οι μέτοχο~ των εταιρειών από 

τα νέα «επενδυτικά» προϊόντα τα οποία έφεραν κέρδη και 

μαζί την καταστροφιΊ. 

01 αλλαγές, όμως, αναμένετα1 να είναι συγκλονιστικές, 

γιατί n κρiσn δημιουργεί και νέες ισορροπiες, νέες ευκαι­

ρίες για τους δυνατούς. 

Η πώληση στο1χείων ενεργητικού του χρnματοο1κονομ1-

κού κολοσσού AIG αναμένετα1 να αλ­

τον δικό της Γολγοθά μετά τις τράπε­

ζες. Είνα1 φανερό ότ1 n παγκόσμια 

οικονομία ε~σέρχεται σε μία περίοδο 

αβεβαιότητας. Τα χρnματιστιΊρ1α κα­

ταρρέουν κα1 το χριΊμα είναι δυσεύ­

ρετο. Τα ερώτημα «πότε n κρίση του 

χρnματοπιστωτ~κού τομέα θα περά­

σε1 στην πραγματικιΊ οικονομία» θα 

απαντηθεί μάλλον σύντομα. Σ' αυτό 

το περ1βάλλον ο ασφαλ1στ1κός κλά­

δος διεθνώς και στη χώρα μας ανα­

Εταιρείεs μπορεί 

να ανεβαίνουν 

και να πέφτουν, 

ο θεσμόs όμωs 

λάξε1 παγκοσμίως το ασφαλ1στικό το­

πίο. 

Το AIG είχε πρωτεύουσα θέση στ1ς 

ασφαλίσεις δ1εθνώς, μέσω κυρίως 

της Alico, αλλά και πολλών άλλων ε­

ταιρε1ών. Η απόφασιΊ του να ποuλιΊ­

σει δραστηριότητες ζωιΊς στ1ς ΗΠΑ και 

να μειώσει τη σuμμετοχιΊ του στ~ς α­

σφαλίσεις ζωιΊς σε όλο τον κόσμο α­

ναμένεται να ωφελιΊσει τους μεγά­

λους ασφαλιστικούς ομίλους που θα 

τns ιδιωτικήs ασφάλισns 

είναι εδώ. 

Το ποτήρι είναι μισογεμάτο 

και οι ασφαλιστέs 

το ξέρουν αυτό καλά . 

ζητά νέα σταθερά βιΊματα σε ένα νέο περιβάλλον. 

Σε αυτό που όλο1 συμφωνούν είναι ότι n ασφάλ1σn είνα1 

αλληλένδετη με την 01κονομία και, ως εκ τούτου, πάντα θα 

υπάρχουν ανάγκες που πρέπε1 να καλυφθούν. Εταιρείες 

μπορεi να ανεβαίνουν κα1 να πέφτουν, ο θεσμός όμως της 

ιδ1ωτικιΊς ασφάλισης είνα1 εδώ. 

Το ποτιΊρ1 είνα1 μ1σογεμάτο κα1 οι ασφαλ1στές το ξέρουν 

αυτό καλά. Αλλωστε, σε έναν κόσμο αβεβα1ότnτας μόνο n 

ασφάλιση μπορεί να προσφέρει στοιχε1ώδn σιγουρ1ά, σύμ­

φωνα με ασφαλ1στιΊ πρώτης γραμμιΊς. Τα κλασ1κά προϊό­

ντα ζωιΊς, νοσοκομε1ακά, ε~σοδιΊματος ατυχιΊματος, περι-

~ 

δ1αμοιράσοuν τα ιμάτιά του. 

Στη χώρα μας, με τα μέχρ1 τώρα γνωστά στο1χεία, επίκει­

τα1 n πώληση είτε ποσοστού είτε ολόκληρης της Alico AIG 

Life, ενώ ο όμιλος δ1ατnρεί τ1ς γενικές ασφάλε1ες, συνεπώς 

και την AIG Greece. Τα σενάρια για το μέλλον της Alico 

Ελλάδος, καθώς το μέλλον της, εξαρτώντα1 από τη δ1αδι­

κασία πώλησης που θα ακολοuθιΊσε1 διεθνώς ο όμ1λος. 

Στις τελεuταiες επίσημες δηλώσεις του, πάντως, ο νέος 

πρόεδρος κα1 δ1εuθύνων σύμβουλος του AIG, κ. Edward 

Liddy, τόν1σε ότ1 θα προτιμούσε να πουληθούν μεγάλα 

κομμάτ1α του ομiλοu, προκειμένου να ολοκληρωθούν σχε-

τικά σύντομα όλες 01 διαδικασίες. Ανέφερε χαρακτnρ1στι­

κά ότ1 θα ιΊθελε να πουληθούν σε έναν επενδuτιΊ όλες οι 

δραστnρ1ότnτες ζωιΊς στ1ς ΗΠΑ. Στη λογικιΊ αuτιΊ δεν απο­

κλείετα1 ο επενδυτιΊς για την Alico Ευρώπης να είναι ένας. 

Σύμφωνα με τα διεθνιΊ πρακτορεία ε1διΊσεων, όλοι οι με­

γάλοι ευρωπαϊκοί ασφαλιστ~κοί όμιλοι θα δηλώσουν «πα­

ρών» σε αuτιΊν τn δ1αδ1κασία. 

A11ianz, λλΑ, Generali, 1NG κα1 Zurich θεωρούντα1 μετα­

ξύ των διεκδ1κnτών ασφαλιστ~κών εταιρε1ών που θα εκποι­

ιΊσει το AIG, το οποίο θα στρέψει το ενδιαφέρον στις α­

σφαλίσε1ς περ1οuσίας και ατυχημάτων. Το γεγονός, άλλω­

στε, ότι n Alico θεωρείται και είναι παγκοσμίως υγιιΊς οικο­

νομ1κά καθ1στά την απόκτnσιΊ της μιΊλον της έριδος μετα­

ξύ όλων των άλλων μεγάλων ομίλων . Στη χώρα μας, με α­

νακοίνωσιΊ τους n Alico Ελλάδος και n AIG Greece διαβε-

πώνοντα1 κα1 στα αποτελέσματα του α ' εξαμιΊνου 2008, ό­
πως αυτά κοινοπο1ιΊθnκαν στην αρμόδια αρχιΊ (ΕΠΕΙΑ). 

Την Τρiτn 16 Σεπτεμβρiου 2008 ανακο1νώθnκε από την 

έδρα του AIG ότι n Federa1 Reserve Bank της Νέας Υόρ­

κης αποφάσισε να ενισχύσε1 την εταιρεία με ένα διετές δά­

νειο $ 85 610. Ο κρατικός αυτός δανε~σμός αποτελεί μια 

έκφραση ουσιαστ~κιΊς εμπ1στοσύνnς και εξασφαλίζε1 στον 

Ομιλο τον χρον1κό ορίζοντα για τη δ1ερεύνnσn εναλλακτι­

κών λύσεων όσον αφορά τη συνέχιση της αναπτυξιακιΊς 

πορείας του. Στις προθέσεις του Ομίλου δεν περ1λαμβάνε­

ται n μείωση κεφαλαίων των θυγατρικών ασφαλιστικών ε­

ταιρειών του. 

01 εταιρείες Γενικών Ασφαλε1ών, ΖωιΊς και Συνταξιοδο­

τικών Υπηρεσιών σε όλον τον κόσμο αποτελούσαν κα1 συ­

νεχίζουν να αποτελούν τον βασ1κό και πλέον υγιιΊ κορμό 

Του ιικατηχητικούιι ΟΙ Ελληvες 
Mia ακόμη κρίση διέρχετα1 το σύστημα , που «ακουμπά » και τnν ασφαλιστικιΊ αγορά . Η avnσuxia μεταξύ των πολιτών εί­

να1 έντονη, ανεξαρτιΊτως τού πώς αuτιΊ εκφράζεται και , σε κάθε περίπτωση, το όπο10 γόητρο του θεσμού τnς ιδιωτ~κιΊς ασφά­

λισης πλιΊπεται από φαινόμενα σαν αυτά που ζούμε τ~ς τελευταίες ημέρες. Μπορεί από το AIG στ~ς ΗΠΑ να δηλώνεται ότ~ 

οι ασφαλιστ~κές εταιρείες του ομίλου δεν έχουν πρόβλημα, μπορεί σε μία άλλη περ1οχιΊ του κόσμου , στην Ελλάδα, ο διοι­

κnτιΊς τnς Τραπέζης τnς Ελλάδος κ. Γιώργος Προβόποuλος να καθησυχάζει τους καταθέτες ότι οι ελλnν1κές τράπεζες δεν 

αντ~μετωπίζουν προβλιΊματα, ωστόσο, πόσο εύκολο είναι να πε1σθεί ο μέσος Ελλnνας γι ' αυτό; Πόσο, μετά τη 16n Σεπτεμ­

βρίου, n στάση του απέναντ~ στο τραπεqκό ιΊ ασφαλιστ~κό σύστημα παραμένει ίδια; Τελικά , πέρα από ορισμένες αυτοκ1νnτά­

δικες εταιρείες τnς Ελλάδας, που υποτiθετα1 «ασελγούσαν» χρόν10 πάνω στην ιδέα τnς ιδ1ωτ~κιΊς ασφάλ1σnς, μιΊπως πρέ­

πει να κοιτάξουμε κα1 λίγο πω πέρα; ΜιΊπως κάπο10 άλλοι, πιο «κυριλέ» , ασελγούν χρόνια τώρα; Γίατi φαίνεται ότ~ 01 «61-

κοί» μας μπροστά στους Αμερ1κανούς «managers» ορισμένων μεγάλων εταιρειών είναι του «κατnχnτ~κού » . Λ.ΚΑΡ. 

βαίωσαν τους ασφαλισμένους ότι δεν uπάρχε1 οπο10διΊπο­

τε πρόβλημα με τα συμβόλαιά τους. 

Η ανακοίνωση της Alico Ελλάδος 
«Με αφορμιΊ τις πρόσφατες εξελίξε1ς στη μnτρ1κιΊ AIG, 01 

εταιρεiες του ομiλου στην Ελλάδα ALICO AIG Life κα1 

Nationa1 Union / AIG Greece ενημερώνουν τους ασφαλι ­

σμένους τους και τους δικαιούχους αποζημιώσεων ότι εί­

να1 απολύτως διασφαλισμένοι, καθώς όλες οι ασφαλιστι­

κές υποχρεώσε1ς που καθορίζοντα1 από την ΕλλnνικιΊ Νο­

μοθεσία είναι δ1ασφαλ1σμένες από αντίστοιχες επενδύσεις 

που υπερβαiνουν κατά πολύ τ1ς ελάχιστες απαιτιΊσε1ς, σύμ­

φωνα με σχετικιΊ πιστοποίηση που δίνεται από την Εποπτι­

κιΊ ΑρχιΊ. Τα αποθέματα αυτά είναι στρατnγ1κά τοποθετημέ­

να σε επενδύσεις χαμηλού ρίσκου και σταθεριΊς απόδοσης 

με έμφαση σε ομολογίες ελλnν1κού δημοσίου. Τα υγιιΊ οι­

κονομικά στοιχεία και n παραδοσιακά θετ1κιΊ ε1κόνα των ε­

ταιρειών του Ομiλου συνεχίζουν, βελτιούμενα, να αποτυ-

του Ομίλου και εξακολουθούν να εργάζοντα1 απρόσκοπτα, 

δ1ατnρώντας την κεφαλα1ακιΊ επάρκεια κα1 τα ισχυρά απο­

θεματ1κά τους, ανταποκρ1νόμενες απόλυτα στ1ς εκάστοτε 

εθν1κές νομοθετ1κές ρυθμίσε1ς. 

Το AIG εiνα1 ένας από τους μεγαλύτερους ασφαλ1στικούς 
ομίλους στον κόσμο, με 7 4.000.000 πελάτες, 700.000 

συνεργαζόμενους δ10μεσολαβούντες, 116.000 unαλλιΊ­

λους, με παρουσία σε περισσότερες από 130 χώρες στον 

κόσμο κα1 με ενεργnτ~κό που υπερβαίνει το $ 1 τρισ. 
Ειδικότερα στη χώρα μας, n σχεδόν 60χρονn συνεπιΊς, 

αξιόπιστη κα1 πο10τ1κιΊ παρουσiα των εταιρε1ών ALICO AIG 

Life και Nationa1 Union / AIG Greece και n πιστοποιημένη 
φερεγγυότητα και οικονομ1κιΊ τους ευρωστία καταδεικνύ­

ουν ότι μπορούν να συνεχίσουν να ανταποκρίνονται άρι­

στα στ1ς υποχρεώσεις τους κα1 να προσφέρουν τα ποιοτ1 -

κά προϊόντα κα1 τ~ς υπηρεσίες τους στους πελάτες και συ­

νεργάτες τους». 
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Αφελληνίζεται ακόμη περισσότερο 

η ελληνική αyορά 
Η 

κρfσn βρfσκει τnν ελλnνικι'ι ασφαλιστικι'ι αγορά σε προς nώλπσn εταιρεiες ευθύνn έχουν όλες 01 δ101κι'ισε1ς , 

μiα περiοδο σnμαντικών αλλαγών, που δρομολο- καθώς και 01 κυβερνι'ισε1ς, που επ1δόθnκαν σε ένα όργ10 

γι'ιθnκαν από τnν απόφασn τnς Αγροτικι'ις Τρόπε- ρουσφετολογ1κών προσλι'ιψεων τα τελευταiα 20 χρόνω. 

ζας αρχ1κά κα1 τnς Εθν1κι'ις Τράπεζας στn συνέχε1α να που- Με τnν έννο1α αυτι'ιν κα1 01 σύλλογο1 εργαζομένων έχουν 

λι'ισε1 τις θυγατρ1κές τους ΑΤΕ Ασφαλιστ1κι'ι κα1 Εθν1κι'ι τ1ς δ1κές τους ευθύνες - στο βαθμό που «μετεiχαν» στα 

Ασφαλιστικι'ι. Η uλonoinσn των διαδ1κασ1ών αυτών θα με- διοικnτικά συμβούλ1α των εταιρειών κα1 ι'ιθελαν να ασκι'ι-

γεθύνει τα μερiδια των ξένων ομiλων στnν ελλnν1κι'ι ασφα­

λιστικι'ι αγορά, αφι'ινοντας πλέον ως μοναδικό μεγάλο ι­

διωτικό ασφαλιστικό όμιλο τον Ομιλο τnς Ασπfς Πρόνοια 

του κ. Παύλου Ψωμ1άδn, ο οποfος συνεχiζει τις επεκτατι­

κές κινι'ισε1ς μετά τnν έγκρ1σn τnς ΕΠΕΙΑ τnς αύξnσnς του 

μετοχικού κεφαλαiου τnς Commercial Value. 

Η πώλnσn των δύο εταιρειών, Εθν1κι'ις Ασφαλιστικι'ις και 

Αγροτ1κι'ις Ασφαλ1στ1κι'ις, συναντά τις αντ1δράσε1ς των ερ­

γαζομένων σ' αυτές, αλλά κα1 των κομμάτων τnς αντ1πολi­

τευσnς. Αντ1δράσεις που εντεlνοντα1 μετά τις «κρατ1κοπο1-

ι'ισε1ς» δεκάδων τραπεζών στο εξωτερ1κό λόγω τnς κρfσnς. 

Ωστόσο, και οι δύο τράπεζες εμμένουν στn συνέχ1σn των 

δ1αδ1κασ1ών πώλnσnς, ενώ 01 προβλnματισμοi γ1α τnν ορ­

θότnτα τnς απόφασnς αυτι'ις μεγαλώνουν, καθώς n ελλnνι­

κι'ι αγορά αφελλnνiζεται nλι'ιρως. 01 προβλnματισμοi δεν α­

φορούν τnν πώλnσn τnς ασφαλιστ~κι'ις (άλλωστε, δικαfωμα 

των τραπεζών εiναι να πουλι'ισουν θυγατρ1κές τους), αλλά 

στnν εμμονι'ι να nουλnθούν σε ξένους μεγάλους ομiλους. 

«Eiva1 κακό το ότ1 δεν υπάρχουν Ελλnνες επενδυτές να 

αναλάβουν τnν Εθνικι'ι Ασφαλιστικι'ι» σχολiαζε εξέχον στέ­

λεχος τnς αγοράς, δiνοντας τον κλiμα των nμερών. «Δυ­

στυχώς, κα1 οι δύο εταιρεfες που εiναι προς πώλnσn έχουν 

nροβλι'ιματα λόγω λαθών και παραλεiψεων του παρελθό­

ντος . Δεν μπορούν να σnκώσουν το βάρος τους Ελλnνες 

επενδυτές . Ενας ξένος όμιλος, στο πλαiσ10 του γεν1κότε­

ρου στρατnγικού του στόχου, μπορεi να αφομο1ώσε1 π10 

εύκολα τυχόν δυσκολiες που θα συναντι'ισε1 αγοράζοντας 

μiα ελλnνικι'ι ασφαλιστικι'ι εταιρεiα, όσο μεγάλn και εάν εi­

να1 » πρόσθεσε . 

Επισnμάνσεις που ακουμπούν στnν αλι'ιθε1α του προ­

βλι'ιματος - καθώς για τnν εικόνα που εμφανiζουν οι δύο 

σουν δ1οiκnσn με κριτι'ιρ10 όχ1 μόνο τnν αναπτυξιακι'ι πο­

ρεfα τnς εταιρεfας κα1 τnν κερδοφορiα τnς, αλλά και τnν ε­

νiσχυσn ενός «στρεβλού » κο1νων1κού προσώπου, που ε­

ξαντλι'ιθnκε τελ1κά σε «εθελούσιες εξόδους » εκατομμυ ­

ρiων για λiγους και σε ρουσφετολογικές προσλι'ιψεις με 

κρ1τι'ιρια κομματικά. 

Η ανακοίνωση τnς ΕΤΕ για τnν nώλnσn τnς ΕθνικιΊς 

Η Εθν1κι'ι Τράπεζα, προς ενnμέρωσn του επενδυτικού 

κο1νού, ανακοινώνε1 τnν πρόθεσι'ι τnς να αναζnτι'ισε1 στρα­

τnγ1κι'ι συνεργασiα με διεθνι'ι ασφαλ1στ1κό οiκο γ1α τnν πε­

ραιτέρω ανάπτυξn τnς ασφαλ1στικι'ις εταιρεiας Η ΕθΝΙΚΗ 

κα1 των τραπεζοασφαλ1στ1κών εργασ1ών του Ομiλου γεν1 -

κότερα στnν Ελλάδα, τn ΝΑ. Ευρώπn κα1 τnν Τουρκiα . 

Tnv τελευταiα τριετiα, n διοiκnσn τnς ασφαλιστ1κι'ις εται­

ρεfας Η ΕθΝΙΚΗ ολοκλιΊρωσε με επιτυχiα τnν αναδ10ργά­

νωσn τnς Εταιρεfας, βελτιώνοντας ταυτόχρονα το μερiδιο 

αγοράς και τnν αποδοτ1κότnτα τnς Εταιρεfας. Στnν κατεύ­

θυνσn αυτι'ιν εντοπiστnκαν κα1 αξ1οποιι'ιθnκαν σnμαντ1κές 

ευκαιρfες ανάπτυξnς στnν εσωτερικι'ι αγορά κα1 δ1εθνώς, 

με έμφασn στον τραπεζοασφαλιστικό τομέα, καθώς κα1 δυ­

νατότnτες για περαιτέρω λειτουργικιΊ αποτελεσματικότnτα . 

Η Εθν1κι'ι Τράπεζα, προκειμένου να εκμεταλλευτεi πλι'ι ­

ρως τις δυνατότnτες περαιτέρω ανάπτυξης τnς ασφαλιστι­

κιΊς εταιρεiας Η ΕθΝΙΚΗ και των τραπεζοασφαλιστικών 

εργασ1ών τnς, αποφάσισε να δ1ερευνι'ισε1 τn δυνατότnτα 

στρατnγ1κιΊς συνεργασfας με δ1εθνι'ι ασφαλιστικό οiκο, με 

στόχο τnν uλonofnσn του φ1λόδοξου Επ1χειρnσιακού Σχε­

δiου του Ομiλου στον ασφαλιστ1κό κλάδο και ιδiως στον 

τομέα των τραπεζοασφαλε1ών. Γiα το σκοπό αυτόν n Εθνι ­

κι'ι Τράπεζα προτiθεται να προχωρι'ισει σε διεθνι'ι διαδικα-

κα1 τn δυναμικιΊ του δικτύου τnς Τράπεζας 

στnν Ελλάδα και τις γειτονικές χώρες, ώστε 

να καταστούμε πρωταγωνιστές στnν ασφα­

λιστικι'ι αγορά στn ΝΑ. Ευρώπn κα1 τnν 

Τουρκiα. Η συνεργασiα με δ1εθνι'ι ασφαλι­

στικιΊ εταιρεiα, αποδεδε1γμένnς εμπειρίας, 

σiα επ1λογι'ις στρατnγ1κού εταiρου , ο οποiος θα συνεισφέ­

ρε1 τnν απαραiτnτn τεχνογνωσiα κα1 εξειδίκευσn γ1α τn 

δ1ασφάλ1σn τnς επιτυχnμένnς περαιτέρω ανάπτυξnς των 

εργασ1ών τnς Ασφαλιστικι'ις Εθν1κι'ι , τόσο στ1ς δραστnριό­

τnτες μέσω του εταιρ1κού δικτύου κα1 των πρακτόρων τnς 

στnν Ελλάδα όσο κα1 στ1ς τραπεζοασφαλιστικές εργασiες 

στnν Ελλάδα , τn ΝΑ . Ευρώπn κα1 τnν Τουρκία, σε συνερ­

γασία με το εκτεταμένο δfκτυο του Ομiλου στnν Ελλάδα 

και τnν ευρύτερn περ1οχι'ι. 

υψnλι'ις τεχνογνωσίας κα1 ισχυρfις κεφα­
Ν . Αpάπογλου 

Ακολουθούν 01 δnλώσε1ς στελεχών του Ομiλου τnς 

Εθν1κι'ις Τραπέζnς σχετ1κά με τnν παραπάνω ανακοiνωσn. 

λαιακfις βάσnς , θα συμβάλει αποφασιστ1κά 

στnν επiτευξn των στόχων μας. Η επιτυχfις 

ανάπτυξn των εργασιών μας στnν Ελλάδα 

κα1 το εξωτερ1κό είναι n καλύτερn δ1ασφάλι­

σn των συμφερόντων των πελατών, των ερ­

γαζομένων, του εταιρ1κού δ1κτύου και των • ~ .;:" 

πρακτόρων μας». 

Σχολ1άζοντας τnν ανακοiνωσn τnς Εθν1κι'ις Τραπέζnς, ο 

κ . Τάκnς Αράπογλου, πρόεδρος και διευθύνων σύμβουλος 

του Ομiλου τnς ΕΤΕ , δι'ιλωσε: «Δέσμευσι'ι μας αποτελεί n ε­

πιτυχnμένn περαιτέρω ανάπτυξn τnς ΕθνικιΊς Ασφαλιστι ­

κι'ις . Η απόφασι'ι μας να αναζnτι'ισουμε επιχειρnματικό ε­

ταiρο εiναι συνεπι'ις προς το στόχο που έχουμε θέσε1 να α­

ξ10ποιι'ισουμε, προς όφελος του Ομfλου μας, το πλι'ιρες 

δυναμικό μας στο χώρο των ασφαλειών στnν Ελλάδα και 

στnν ευρύτερn περ1οχι'ι , με έμφασn στ1ς τραπεζοασφαλι­

στικές εργασfες, παρέχοντας παράλλnλα στnν Εθνικι'ι Τρά­

πεζα τn δυνατότnτα να επικεντρωθεi στις βασικές τραπεζι­

κές τnς εργασiες » . 

Η Goldman Sachs lnternational παρέχει Δ . Παλαιολόγος 

Ο κ. Δούκας Παλα10λόγος, πρόεδρος και διευθύνων 

σύμβουλος τnς Εθνικι'ις Ασφαλιστικι'ις, σχολfασε: «Σκοπεύ­

ουμε να αξιοποιι'ισουμε τnν nγετικι'ι θέσn μας στnν Ελλάδα 

στnν ΕΤΕ συμβουλευτικές υπnρεσiες στnν αναί)'ηnσn στρατn­

γικού εταiρου. 

Κέpδn με βάσn τα ΔΛΠ 

Στο μεταξύ, σε 24,5 εκατ . ευρώ διαμορφώθnκαν τα καθα­

ρά κέρδn του Ομίλου τnς Εθνικfις ΑΕΕΓΑ το α ' εξάμnνο του 

2008, σnμειώνοντας αύξnσn κατά 96% σε σχέσn με τnν αντί­

στοιχn περίοδο του 2007. Οπως επισnμαίνεται σε σχετικιΊ α­

νακοfνωσn, n παραπάνω επfδοσn καταδεικνύει τnν ποιότnτα 

του χαρτοφυλακίου του Ομίλου, n οποία αμβλύνει τις επιπτώ­

σεις τnς πιστωτικfις κρίσnς που συνεχίζει να πλfιπει τις αγο­

ρές παγκοσμίως. 

Η croupama νια την ΑΤΕ 
Με ανακοίνωσιΊ τnς n ATEbank προ­

έκρινε τnν Groupama ως nροτιμnτέο 

στρατnγικό επενδυτιΊ γ1α τnν ΑΤΕ Α­

σφαλιστικι'ι . Στnν ανακοfνωσn αναφέ­

ρει : «Η ΑΓΡΟΤΙΚΗ ΤΡΑΠΕΖΑ ΤΗΣ ΕΛ­

ΛΑΔΟΣ Α.Ε. ανακο1νώνει ότι , στο πλαί­

σιο του διαγωνισμού για τnν nώλnσn 

πακέτου μετοχών τnς Α ΤΕ Ασφαλιστ1κfις 

σε ποσοστό 50,08%, n αρμόδια εnιτρο­

πιΊ στελεχών τnς Τράπεζας αξιολόγnσε 

τις δύο δεσμευτικές προσφορές που υ­

nοβλι'ιθnκαν από τις εταιρεiες 

GROUPAMA και ERGO και προέκρινε ως 

πρώτο nροτιμnτέο στρατnγικό επενδυτιΊ 

για τn διενέργεια αποκλειστικών δια­

πραγματεύσεων τnν εταιρεία GROUPA-

ΜΑ. Αμεσα θα ξεκινfισουν οι διαπραγ­

ματεύσε1ς μεταξύ των δύο μερών, χωρίς 

βέβαια να προδικάζεται σε καμία nερί­

πτωσn το αποτέλεσμα του διαγωνισμού. 

Η τελικιΊ απόφασn , όσον αφορά το α­

ποτέλεσμα του διαγωνισμού , θα λnφθεί 

από το Διοικnτικό Συμβούλιο τnς ΑΤΕ 

bank». 

γωγιΊ ασφαλίστρων , n 

οποία ανfιλθε στα 99,8 

εκατ. ευρώ. Τα καθαρά 

κέρδn προ φόρων τnς 

Εταιρεfας ανfιλθαν σε 

1,26 εκατ . ευρώ έναντι 
Δ . Μπλι άκος 

Επισnμαίνεται ότι περαιτέρω ανάπτυξn 

των εργασιώντnς πέτυχε n ΑΤΕΑσφαλι­

στ1κιΊ το α ' εξάμnνο του τρέχοντος έτους, 

ενώ δ1ατfιρnσε τnν κερδοφορία τnς, πα­

ρά τις δυσκολίες που δnμιούργnσε n 

κρίσn των κεφαλαιαγορών. 

Ειδικότερα , το α ' εξάμnνο 2008 σn­

μειώθnκε αύξnσn κατά 5,8% στnν nαρα-

6,78 εκατ. ευρώ τnν αντfστο1χn περυσι­

νιΊ περiοδο, ενώ συνακόλουθα τα καθα­

ρά κέρδn μετά φόρων διαμορφώθnκαν 

σε 0,3 εκατ. ευρώ έναντι 3,2 εκατ. ευρώ 
το α ' εξάμnνο του περυσινού έτους. Η 

μείωσn αυτιΊ οφεiλεται κυρiως στις αρ­

νnτ1κές επ1πτώσεις εni του «εμπορικού 

χαρτοφυλακiου », τόσο από χρnματιστn­

ριακές πράξεις όσο και από τnν αποτi ­

μnσn αυτού. 
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Αnοφεύχβηκαν 
, 

τα χειροτερα; 
Επιδράσεις στην ασφαλιστική αγορά 

Τnς Σόφnς Λοίικα πτομέρε1ες του δανεiου τπς τάξεως των 35 610. ευρώ που 
δόθnκε από τ1ς γερμαν1κές τράπεζες κα1 τπ γερμαν1κn κυ-

Τ
έλος καλό, όλα καλά γ1α ολόκλnρο τον κόσμο, που βέρνπσn γ1α να σωθεi n Hypo Real Estate, π δεύτερn σε 

τ1ς τελευταiες δέκα nμέρες φλέρταρε με τnν αυτο- μέγεθος τράπεζα παροχnς στεγαστ1κών δανεfων τnς χώ-

καταστροφn του λόγω τπς εύθραυστnς 01κονομiας ρας. Φυσ1κά, το συγκεκρψένο παράδε1γμα δεν εiνα1 n ε-

του; «θα έχουμε ύφεσn κα1 μάλλον παρατεταμένn, αλλά 

π1θανότατα θα αποφύγουμε τnν κατάρρευσn», nταν τα α­

νακουφ1στ1κά λόγ10 του γνωστού αρθρογράφου τnς εφn­

μερiδας «New York Times», Πολ Κρούγκμαν, ο οποfος 

αυτnν τnν εβδομάδα τψnθnκε με το Νόμπελ Ο1κονομiας. 

Η πρόβλεψn του αυτn μπορεi να καθnσύχασε πολλούς, ω­

στόσο n ασθένε1α τnς παγκόσμ1ας 01κονομiας δεν πρό­

κε1τα1 να γ1ατρεuτεi από τn μiα μέρα στnν άλλn, nταν n 

πρόβλεψπ των ε1δ1κών, που αφnνε1 σαφέστατα nερ1θώρ1α 

γ1α ανάλογες δραμαηκές απώλε1ες στο μέλλον. 

Οπως εξάλλου αnοδεiχτnκε τ1ς τελεuταiες nμέρες, π χρn­

ματοπ1στωτ1κn κρiσn στ1ς ΗΠΑ εξαπλώθnκε προς δύο κα­

τεuθύνσε1ς, από τον Ατλαντ1κό στnν Ευρώπn κα1 από τ1ς 01-

κονομ1κές αγορές σε ολόκλnρn τnν 01κονομ1κn σφαiρα. 

Αποτέλεσμα αuτnς τnς εξέλ1ξnς nταν 01 κυβερνnσε1ς ανά 

τον κόσμο να β1ώσοuν τn μiα καταστροφn μετά τnν άλλn 

κα1 να δώσουν μ1α λυσσαλέα μάχn, με νύχ1α κα1 με δόντ1α, 

γ1α να ανακτnσοuν τον έλεγχο, κuρiως επε1δn τα στελέχn 

τους, αλλά κ01 01 απλοi πολiτες, φαiνετα1 ότ1 δεν αντ1λn­

φθnκαν εγκαfρως το μέγεθος τnς κρiσnς, όπως σnμε1ώνε1 

άρθρο του περ10δ1κού «Economist». Δεν εfνα1 τuxaio, άλ­

λωστε, ότ1 μόλ1ς στ1ς 25 Σεπτεμβρiου ο Γερμανός υπουρ­
γός Ο1κονομ1κών Πφ Στά1νμπροuκ εfχε εκτψnσε1 πως 01 

ΗΠΑ «εiνα1 n πnγn κα1 το επiκεντρο τnς κρiσnς», γ1α να α­

ναγκαστεi μέσα σε λiγες nμέρες να υπαναχωρnσε1 των δn­

λώσεών του, όταν υποχρεώθnκε να τακτοπο1nσε1 τ1ς λε-
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ξαiρεσn στον κανόνα, αλλά ο iδ1ος ο κανόνας. Κα1, σύμ­

φωνα με το βρεταν1κό περ1οδ1κό, παρά ης αρχ1κές δ1αβε­

βα1ώσε1ς των Εuρωπαfων nγετών ότ1 n Γnρα1ά Ηπεφος δεν 

nρθε αντψέτωπn με κανένα μεγάλο δράμα, αλλά απλώς με 

κάπο1ες σnμαντ1κές δuσκολiες, πολλές ευρωπαϊκές τράπε­

ζες αποδεiχτnκαν π10 ευάλωτες από τ1ς αμερ1καν1κές. Χα­

ρακτnρ1στ1κά, αναφέρετα1 ότ1 στ1ς ΗΠΑ, εκτός Γοuόλ Στρη, 

01 τράπεζες δανεiστnκαν 96 σεντς γ1α κάθε 1 δολάρ10 των 
καταθέσεών τους, ενώ στnν nπεφωηκn Εuρώπn δανεiστn­

καν 1,40 ευρώ γ1α κάθε 1 ευρώ των καταθέσεών τους. 

Κα1 αυτό σnμαiνε1 όη έπρεπε να δανε1στούν τα uπόλο1πα 

από τnν αγορά του χρnματος των επενδυτών. Ο παν1κός 

αυτός δεν περ1ορfστnκε στα ευρωπαϊκά σύνορα, αλλά επε­

κτάθnκε στο Χονγκ Κονγκ, στn Ρωσiα κα1 στnν Ινδiα, που 

εiδαν αυτnν τnν 01κονομ1κn κρiσn -με τ1ς ρiζες τnς βαθ1ά 

μέσα στ1ς 01κονομ1κές αγορές- να εξαπλώνετ01 μέσω των 

επ1χεφnσεων κα1 των νο1κοκuρ1ών σε όλο το 01κονομ1κό 

φάσμα. Το μπαλάκ1 βρέθnκε μοφαiα στ1ς κuβερνnσε1ς, που 

κλnθnκαν όχ1 απλώς να επ1κο1νωνnσουν, αλλά κα1 να συ­

νεργαστούν γ1α να αντ1παρέλθοuν τ1ς 01κονομ1κές δuσκο­

λiες. Οπως, άλλωστε, uπενθuμfζε1 το περ1οδ1κό «Econo­

mist», τα σχέδ1α δ1άσωσnς τnς τελεuταiας στ1γμnς κοστi­

ζουν περ1σσότερο κα1 εiνα1 λ1γότερο αποτελεσματ1κά. 01 ε­

πi τούτω συγχωνεύσε1ς λε1τοuργούν γ1α μ1κρό χρον1κό δ1ά­

στnμα, αλλά n ζnτnσn γ10 βοnθε10 κατά κανόνα επανέρχε­

τ01 δρ~μύτερn. Κ1 αυτό, πολύ απλά, σnμαiνε1 ότ1 όταν δεν υ-

πάρχε1 συνοχn uπάρχε1 αβεβα1ότnτα. Γl ' αυτό n πρότασn τnς 

Γαλλiας τnν 1 n Οκτωβρiοu -να εργαστούν από κο1νού 01 

ευρωπαϊκές κuβερνnσε1ς, δnμ1ουργώντας ένα σχέδ10 δ1ά­

σωσnς του ευρωπαϊκού χρnματοπ1στωτ1κού σuστnματος, 

ύψους 300 610. ευρώ, αντiστο1χο του αμερ1καν1κού σχε­

δiοu Πόλσον- nταν μ10 σωστn πρότασn, ενώ n πρώτn α­

πόρρ1ψn τnς από τn Γερμανiα nταν μiα λάθος κivnσn. 

Κ01 μπορεf n Γερμανiα να εiχε κάθε δiκ10 να επ1βάλε1 τε­

λ1κά το δόγμα ότ1 «Ενωμένn Ευρώπn μεν - μπροστά στnν 

κρiσn, όμως, ο καθένας πρέπε1 να εiνα1 γ1α τnν πάρτn του» 

(με δεδομένο ότ1 ο σχnματ1σμός αυτnς τnς περ1βόnτnς εu­

ρωπαϊκnς ασπiδας π1θανότατα θα λυμα1νόταν τα γερμαν1-

κά φορολογ1κά έσοδα γ1α να δ1ασώσε1 τ1ς ξένες τράπεζες 

από τn χρεοκοπiα, αφού n χώρα τnς Αγκελα Μέρκελ δiνε1 

περ1σσότερα στ1ς Βρυξέλλες απ ' όσα παiρνε1 πiσω), όμως 

το άσχnμο κλiμα που επ1κράτnσε όλn τnν προnγούμενn ε­

βδομάδα στα δ1εθνn χρnματ1στnρ1α απέδε1ξε ότ1 το τρέχον 

01κονομ1κό χάλ1 υπαγόρευσε τnν άμεσn χάραξn κα1 εφαρ­

μογn ενός οργανωμένου σχεδiοu γ1α τnν αντ~μετώπ10n τnς 

χρnματοπ1στωτ1κnς κρiσnς κα1 τnν προστασiα των τραπε-

ζών. Μετά τον έκδnλο παν1κό των επενδυτών κα1 το μαζ1-

κό ξεπούλnμα στ1ς κεφαλα1αγορές που προκάλεσαν ο φό­

βος γ1α ντόμ1νο χρεοκοπ1ών στ1ς ευρωπαϊκές τράπεζες, 

καθώς επiσnς κα1 01 εκτ~μnσε1ς ότ1 n ευρωπαϊκn κα1 n α­

μερ1καν1κn 01κονομiα οδεύουν ολοταχώς προς τnν ύφε­

σn, δεν εiνα1 τυχαiο ότ1 πολλές ευρωπαϊκές κuβερνnσε1ς 

δnλωσαν έτοψες να εγγunθούν τ1ς καταθέσε1ς στ1ς τρά­

πεζες που βρiσκοντα1 στο έδαφός τους, αν κα1 01 περ1σ­

σότερες έκαναν λόγο γ1α «πολη1κn δέσμεuσn» κα1 όχ1 γ1α 

νομοθετ1κn ρύθμ1σn, όπως έκανε π 1ρλανδiα. 

Κάπου εκεf, μέσα σ' όλο το χαμό, ο Βρετανός πρωθυ­

πουργός Γκόρντον Μπράουν, ο οποiος έχε~ λάμψε~ δ1ά τnς 

ατολμiας του τα δύο τελευταiα χρόν10 που βρiσκετα1 στnν ε­

ξουσiα τnς χώρας, φαiνετα1 πως βρnκε τον παλ1ό καλό του 

εαυτό κα1 τn σωτnρ1α 01κονομ1κn του σκέψn κα1, αφού ανα­

κοiνωσε τnν πρόθεσn του να παρέμβε1 το κράτος γ1α να δ10-

σώσε1 το μέχρ1 πρόηνος ακμαiο βρεταν1κό τραπεζlκό σύστn­

μα, πρότεIνε στους uπόλο1ποuς nγέτες τnς Ε.Ε. να ακολοu­

θnσοuν το παράδε1γμά του κα1 να δ1αμορφώσοuν μ1α «κο1-

νn εργαλε1οθnκn», από τnν οποiα n κάθε χώρα-μέλος, ανά-
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λογα με τ~ς ανάγκες τnς, θα χρnσιμοπο1εί τα κατάλληλα ερ­

γαλεfα γ1α να υπάρξουν ρευστό στ~ς αγορές, κρατ~κfι εγγύn­

σn στον δ1ατραπεζJκό δανε1σμό κα1 στον δανε1σμό των επ1-

χειpfισεων, αλλά κα1 δ1άσωσn τραπεζών που n1θανώς θα κ1ν­

δυνεύσουν . Μπροστά στον όλεθρο, ακόμα κα1 01 γερμαν1κές 

αντ~ρρfισε1ς κάμφθηκαν κα1 n προεδρεύουσα Γαλλfα εlχε τnν 

τ~μfι να δnμοσ10nο1fισε1 ότ~, εππέλους, n δ1ευρυμένn Ενωσn 

κατάφερε να έχε1 εν1αίο λόγο σε μ1α ώρα μεγάλης κρlσnς κα1 

πέτυχε να καταρτiσε1 ένα σχέδ10 δράσης έξι σnμεlων ( 1. Δια­

σφάλ1σn ρευστότnτας στn διατραπεζJκfι αγορά. 2. Δ1ευκό­

λυνσn εnανακεφαλαιοnοίnσnς των τραπεζών. 3. Διασφάλι­
ση δανειολnnτ~κfις διαδικασίας. 4. Εξυγίανση λεπουργfας δι-

01κfισεων τραπεζών. 5. Εκσυγχρονισμός λογ1στ~κών κανό­

νων και προτύπων. 6. Αποφυγή αθέμιτου ανταγωνισμού), το 
onofo επρόκεπο να πάρε1 «σάρκα κα1 οστά» τnν επόμενη Τε­

τάρτn, στn Σύνοδο Κορυφής των 27, πλέον, στ~ς Βρυξέλλες. 

Οnως δεlχνουν προς το παρόν τα πράγματα, n εn1λογfι 

τnς πανευρωπαϊκής σοσ1αλμανfας έναντ~ τnς συνήθους ατε­

λέσφορης τακτ~κfις «ο σώζων εαυτόν σωθfιτω» έσωσε προς 

το παρόν τα χρnματιστfιρια, που άρχ1σαν επιτέλους να γ1ορ­

τάζουν τnν άνοδό τους. Βέβαια, ουδεfς γνωρfζει πώς ακρ1-

βώς θα κατανεμnθεf τελ1κά n «λυπητερή» τnς δ1άσωσnς, αν 

κα1 σfγουρο εfναι ότ1, εnε1δfι n πανευρωπαϊκή σωτnρlα εlνα1 

κατά βάσn εθν1κfι (n κάθε χώρα δρα από μόνn τnς, αλλά πα­

ράλληλα και συντον1σμένα), καμιά χώρα δεν θα χρειαστεf 

να πληρώσει τα σπασμένα μιας άλλης. Το συμπέρασμα ό­

λων αυτών εfναι ότ~, κατά τραγ1κfι ειpωνεfα, n κρατικοnοfn­

σn (και, μάλιστα, τραπεζών) κα1 οι κρατικές παρεμβάσεις 

(που κάποτε δεν ήταν απλώς κατακριτέες, αλλά ολοκλnρω­

τ1κά αδιανόητες) εfναι αυτές που σήμερα δfvouv στον μεγά­

λο ασθενή τnς παγκόσμιας οικονομlας το φ1λf τnς ζωής ... 

Τουλάχ1στον γ1α τnν ώρα ... 

Η ασφαλής επ1λογf1 του χρυσού 

0,τι λάμπε~, πλέον, εfνα1 μόνο χρυσός. Οταν n οικονο­

μfα πnγαfνει από το κακό στο χειρότερο, ο χρυσός εfναι n 

μόνn ασφαλής επιλογή. Ανησυχώντας για τnν nεριουσlα 
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τους, μεσούσnς τnς παγκόσμιας χρnματοnιστωτικfις κρf­

σnς, πολλοf ήταν οι επενδυτές που έσπευσαν το τελευταfο 

χρονικό δ1άστπμα να ανταλλάξουν τα μετρητά τους με ρά­

βδους χρυσού. «Εfμαστε fιδn σε κατάσταση συναγερμού » 

δηλώνει ο CEO τnς εταιpεfας εμπορlας χρυσού Pro Aurum, 

με έδρα το Μόναχο, στο περιοδ1κό «Der Spiegel», εξηγώ­

ντας ότ1 από τα μέσα Σεnτεμβρfου και μετά τρέχε~ κα1 δεν 

φτάνει να καλύψε1 τn ζfιτnσn που παρατnρεfται σε χρυσό. 

Οι σχετικές παραγγελfες, τόσο στα γραφεfα τnς εταιρεlας 

όσο και στις τράπεζες που εξυnnρετεf n εταιpεlα, αλλά κα1 

στnν 1στοσελfδα τnς στο διαδlκτυο, έχουν ξεπεράσε1 κάθε 

προσδοκlα, υπογραμμlζε1 ο fδιος , ενώ ο Ρότζερ Μnρέιτ­

κοnφ , έμπορος μετάλλων στn γερμαν1κfι Deutsche Bank, 

παραδέχετα1 ότ1 «σε σύγκρ~σn με τον Αύγουστο, οι πωλή­

σεις σε χρυσό σήμερα έχουν δεκαnλασ10στεf ». Μοιραfα , 

και n τιμή του χρυσού έχει πάρει τnν ανιούσα, αφού σκαρ­

φάλωσε από 730 δολάρια/ουγγ1ά που ήταν στις 11 Σε ­

nτεμβρfου σε 880 δολάρ1α μόλ1ς τnν περασμένη Τετάρτη. 
Ανάλογη μεγάλη ζfιτnσn παρατnρεlται κα1 σε κεφάλα10 

χρυσού, αλλά κα1 στις μετοχές των χρυσωρυχεfων, που 

πρ1ν από τn χρnματοn~στωτικfι κρlσn στις Ηνωμένες Πολι­

τεfες εlχαν βιώσε1 δύσκολες ημέρες. Η εnιθυμfα για τnν α­

σφάλε1α που παρέχε1 ο χρυσός διογκώνεται συνεχώς κα1 

αφορά πλέον τ1ς μάζες, εκτιμά ο Ευγένιος Γουέινμπεργκ, 

αναλυτής τnς γερμαν1κfις Commerzbank, ο onofoς καθ1 -

στά σαφές ότι αυτή n στροφή στον χρυσό δεν αφορά μό­

νο τους μικρούς επενδυτές, αλλά και τους μεγάλους, που 

έχουν αρχfσε1 σταδ1ακά αλλά σταθερά να μετατρέπουν τις 

αμύθητες περ1ουσfες τους σε χρυσό. «Ολοφάνερα γlνετα1 

αντιληπτό ότι οι άνθρωποι με αποταμιεύσεις ετοιμάζονται 

να αντιμετωnfσουν τn χειροτέρευση τnς κρfσnς » εξnγεf ο 

Ιδιος, σκεπτόμενοι προφανώς ότ1, όταν n κατάσταση φτά­

σε1 στο απροχώρητο, μπορούν πάντα να βασιστούν στn 

λάμψη του χρυσού. 

Γιατf, πολύ απλά, ο χρυσός εfναι ο καλύτερος τρόπος α­

σφάλ~σnς των χρημάτων σε περιόδους κρfσεων. 

Το Ασφολιστικό «Νοι» οπευθύνθηκε στους επικεφολής της οσφολιστικής ογοράς γιο τις επιδράσεις 

που ενδέχετοι νο έχει το δυσμενές οικονομ ι κό περ ι βάλλον στην οσφολ ιστική βιομηχονίο . 

Φωκfων Μπράβος, 

πρόεδρος τnς Ενωσnς 

Ασφαλιστικών 

Εταιριών Ελλάδος κα1 

πρόεδρος 

τnς 1nternationa1 Life. 

Σωτήρης Ταγκόπουλος , 

πρόεδρος τnς 

Εn1τροπfις Ζωής τπς 

Ενωσnς Ασφαλ~στικών 

Εταιρ1ών Ελλάδος . 

οσο αυτές οι συνθήκες είναι έτσι, 

δεν φαίνεται να υπάρχει σοβαρή επίπτωση 

στην ελληνική ασφαλιστική αγορά 

Η κρfσn ξεκfνnσε και έχε1 πάρε1 έκταση στnν αμερ1κανικιΊ αγορά και αφορά τον τραπεζικό 

και ασφαλ~στ1κό χώρο. Η ευρωπαϊκή τραπεζική και , κατ' επέκταση, ασφαλιστική αγορά εnn­

ρεάζετα1 σε μικρότερο βαθμό και ενώ σήμερα έχουν πτωχεύσει στnν ΑμερικιΊ 14 τράπεζες και 
έχουν στnραθεf οικονομικά άλλες 3, στnν ευρωπαϊκή αγορά έχουν αντ~στοfχως στnριχθεf α­

πό τις κυβερνήσεις των κεντρ1κών κα1 βόρειων ευρωπαϊκών χωρών 3-4 τράπεζες, χωρfς να 

έχει οδnγnθεf σε πτώχευση μέχρ1 τώρα καμfα. 

Η ελλnν1κfι τραπεζικιΊ κα1 ασφαλιστ1κfι αγορά εfναι μια τοn1κfι αγορά που n δ1εθνfις δρα­

στnριότnτά τnς απευθύνεται στον βαλκανικό και στον μεσογε1ακό χώρο κα1 μόνον. Επομένως , 

n εξάρτnσn από τnν Ευρώπη και, πολύ περισσότερο από τnν Αμερική, εfναι πολύ περιορ~σμέ­

νn. 01 ασφαλ~στ1κές εταιpεfες επενδύουν τα αποθέματά τους τοπικά κα1, επομένως, έχουν τους 

πελάτες τους εξασφαλ1σμένοuς έναντ1 αυτών των κ1νδύνων που nροέρχοντα1 από το εξωτε­

ρ1κό. 01 δε εnενδύσε1ς αφορούν κατά μεγάλο μέρος ομόλογα κα1 μετοχές ελλnν1κές κα1, ε­

πομένως, n έκθεσή τους σε κ1νδύνους προβληματικών μετοχών αμερ1καν1κfις αγοράς εfναι 

εnfσnς ελάχ~στn. Οσο αυτές 01 συνθήκες εfνα1 έτσ1, δεν φαfνετα1 να υπάρχε1 σοβαρή εnfnτω­

σn στnν ελλnν1κfι ασφαλ1στ1κfι αγορά . 

Δεν ea αντιμετωπίσουν πρόβλημα 
οι εταιρείες με επαρκή κεφαλαιακή βάση 

Η μεταβλnτότnτα των χρnματαγορών κα1 κεφαλα1αγορών, n onofa σε σnμαντ~κό βαθμό απορ­

ρέει από τα προβλήματα τnς στεγαστ~κfις nfστnς στ~ς ΗΠΑ, δεν αναμένετα1 να έχε1 δυσμενεfς εn1-

δράσε1ς στn δυνατότnτα των ασφαλ1στ1κών εταιpε1ών να ανταnοκρiνοντα1 στ~ς υnοχρεώσε1ς τους. 

01 ασφαλ1στ1κές εταιpεfες, σε όλα τα κράτn του κόσμου, υnόκε1ντα1 σε αυστnρές κανον1στ~κές κα1 

κεφαλα1ακές αnα11fισε1ς κα1 ελέγχοντα1 από τ~ς κατά τόπους ρυθμ1στ~κές αρχές. Οσες εταιpεfες δω­

θέτουν επαρκή κεφαλα1ακfι βάσn κα1 1κανοnο1ούν τ1ς απα11fισε1ς που εn1βάλλουν 01 ρυθμ1στ~κές 

αρχές τnς χώρας, δεν θα αντ~μετωnlσουν προβλήματα. 

Το δυσμενές 01κονομ1κό περ1βάλλον, όμως, στο βαθμό που επnρεάζε1 τα νο1κοκυρ1ά κα1 συ­

γκεκριμένα το δ1αθέσιμο εισόδημά τους, μπορεf δυνητικά να επnρεάσε1 τα παραγωγ1κά αποτελέ­

σματα των ασφαλ1στ~κών εταιpε1ών σε χώρες στ1ς οnοfες n ασφαλ1στ1κfι συνεfδnσn δεν εlνα1 α­

κόμn επαρκώς ανεnτυγμένn. Στ~ς περ1πτώσε1ς αυτές εfναι δυνατόν ο ασφαλ1σμένος ή ο υποψfι­

φ1ος προς ασφάλ1σn να αnοφασfσε1 ανοfιτως τn δ1ακοnfι του ασφαλ1στnρfου συμβολαfου ή τnν α­

ναβολή τnς σύναψης μιας ασφάλ1σnς αντiστο1χα. Από τnν άλλn πλευρά, 01 κάθε μορφής ασφαλι­

στ1κές καλύψε1ς εfνα1 1δ10Ιτερα απαραfτnτες σε nερ1όδοuς αυξανόμενnς ανασφάλε1ας . 
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Eric Kleijnen, 

δ1εuθύνων σύμβουλος 

τnς ΑΧΑ Ασφαλ1στικn. 
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ΣΗΜΕΙΩΣΗ: Ο κ. Eric 
Kleijnen εκφράζε1 

καθαρά προσωπ1κές 

απόψε1ς , 01 οποfες 

προκύπτουν από τnν 

εμπειρfα του στον 

χρnματοο1κονομ1κό 

κλάδο. Οτιδήποτε 

αναφέρετα1 

παρακάτω δεν 

αποτελεf σε καμfα 

περfπτωσn επfσnμn 

δnλωσn n άποψn 

του Ομ fλοu τnς ΑΧΑ 

n τnς ΑΧΑ 

Ασφαλ~στικn. 

Η waιι Street δεν Θα είναι η ίδια ποτέ ξανά 
01 προβλέψεις ενέχουν συχνά πολλούς κινδύνους. Κάποιες φορές, όμως, τα πράγματα εfναι αρκε­

τά ξεκάθαρα. Ετσι, στnν nροκειμένn περfπτωσn, μπορούμε να πούμε ότι το χρnματοο1κονομ1κό τοπfο 

των ΗΠΑ έχε~ αλλάξει για πάντα. Κάποιοι κολοσσοf εξαφανfστnκαν, κάποιοι αποδuναμώθnκαν σnμα­

ντικά κα1 κάποιο1 άλλοι άλλαξαν το πλαfσιο λειτοuργfας τους, ώστε να ενσωματώσουν άλλους οργανι­

σμούς , με διαφορετικό τρόπο λειτοuργfας και δραστnρ1ότnτας. Η Wa11 Street δεν θα εfναι n fδια ποτέ 

ξανά, καθώς πολύ μεγάλα ονόματα του τραπεζ1κού κα1 επενδuτ1κού κλάδου εξαφανfστnκαν. Κατά πά­

σαν π1θανότnτα, θα αρχίσουν να πραγματοπο1ούνται ενοποιnσεις παγκοσμίως, εξαιτίας τnς έλλειψnς 

1δίων κεφαλαίων, των κεφαλαιακών απομειώσεων, των αuστnρότερων γ1α τnν προστασία των πελατών 

ρυθμιστικών διατάξεων, καθώς και τnς οικονομικnς αβεβαιότnτας. Η σuγκέντρωσn auτn θα επnρεάσει 

όλους τους τομεfς και, ακόμα περισσότερο, τον χρnματοο1κονομ1κό κλάδο. 

Οι αμερ1κανικές αρχές θα πρέπει να επανεξετάσουν τον παραδοσιακό τρόπο αντίλnψnς περf «ελεύ­

θερnς αγοράς». Η napoxn 700 δισ. δολαρfων για τn δ1άσωσn του χρnματοοικονομικού τους κλάδου 
θα έπρεπε να ταρακοuνnσε1 όλα τα επfπεδα, ξεκ1νώντας από τους πολfτες. Οι Αμερ1κανοf φορολογού­

μενοι δuσκολεύοντα1 να πιστέψουν ότι οργανισμοf, που έδ1ναν επί χρόνια δισεκατομμύρια για μερf­

σματα μετοχών n bonus κα1 που ζούσαν κάποιες φορές nροκλnτικά πλοuσ1οπάροχα, χρε1άζονται ξαφ­

ν1κά τnν 01κονομ1κn τους βοnθεια. Επiσnς, το γεγονός ότι n ενδεχόμενn καταστροφn του σuστnματος 

θα είχε φέρε~ ακόμn πιο αρνnτικά αποτελέσματα για όλους δεν αποτελεi δυνατό επιχεfρnμα. 

Η εποπτεiα των χρnματοο1κονομ1κών αγορών θα πρέπε1 να βελτιωθεf. Με αυτόν τον τρόπο , κάθε κiν­

δuνος θα ελέγχεται και θα περιορίζετα1 καλύτερα. 01 έλεγχοι κα1 τα λογιστικά ισοζύγια δεν προσέφε­

ραν κατάλλnλα εnfπεδα προστασfας . 01 κίνδυνο~ που συνδέονται με τnν τεράστια ανάπτuξn τnς αγο­

ράς των ενuπόθnκων δανείων στις ΗΠΑ και το Ηνωμένο Βασfλειο δεν εfχαν εκτιμnθεf σωστά, για χά­

ρn τnς ολοένα και μεγαλύτερnς μεγέθuνσπς. Κάπο1α πρώιμα σnμάδια κινδύνου εfτε είχαν αγνοnθεί εf­

τε μελετnθnκαν καθuστερnμένα. Τόσο n λανθασμένn πώλnσn διαφόρων ενuπόθnκων δανείων κα1 πι­

στωτικών παραγώγων όσο κα1 01 μn βάσιμες προσδοκίες των εταιρειών -κuρfως των πιο μεγάλων- α­

ποτελούν βασ1κά αίτια τnς παρούσας κρfσnς. 

Τα πιστωτικά παράγωγα αναπτύχθnκαν σε τέτοιο σnμεfο, που δεν uπnρχε αfσθnσn των αναλαμβα­

νόμενων κ1νδύνων κα1 των ανο1γμάτων. Σε μfα απεγνωσμένn αναζnτnσn για ολοένα κα1 μεγαλύτερες 

επενδύσε1ς, εξετάζονταν μόνο n πιστολnπτικn ικανότnτα των επενδυτικών τραπεζών κα1 οι αποδόσε1ς. 

Δnμ1οuργnθnκε, λο1πόν, ένας πλασματικός κόσμος, με μοναδικό όριο τον ουρανό. Οι διοικnσεις και οι 

Αρχές δέχονταν πιέσεις από τις κερδοσκοπικές διαθέσεις γ1α πολύ uψnλές αποδόσεις και τις προσδο­

κίες των αναλυτών . Τα εντuπωσ1ακά bonus που προσέφεραν γ1α μεγαλύτερες επιδόσεις ώθnσαν στα 
όρια πολύ ικανούς κα1 άξ1οuς επαγγελματίες. Σε αυτό το πλαίσιο, οι εποπτ1κές αρχές θα πρέπει να αuξn­

σοuν τις απαιτnσεις γ1α περιθώρια φερεγγuότnτας και στενn παρακολούθnσn κα1 έλεγχο των π10τωτ1-

κών κινδύνων, ώστε να μετριάσουν τnν ακόρεστn φιλοδοξfα. Ολο1 μας, καταναλωτές, επενδυτές, ακό­

μn και uπάλλnλο1, θα πρέπε1 να επωφελnθούμε από τnν επαναφορά σε πιο λογικούς στόχους και να ε­

π1κεντρωθούμε στους ανθρώπους και τις δομές . Η βελτίωσn τnς παραγωγικότnτας, n πο1ότnτα των 

προϊόντων κα1 των uπnρεσιών, όπως n καινοτομία, εfναι αναγκαίες προϋποθέσε1ς γ1α τnν εunμερfα που 

όλο~ προσδοκούμε κα1 nρέπε1 να επαναπροσδιορίσουμε τους στόχους και τον τρόπο με τον onoio λε1-

τοuργούμε. Χωρfς να υπερβάλλουμε, να επαναπροσδιορfσοuμε όχι μόνο τους στόχους, αλλά κα1 τα ε­

π1τρεπόμενα όρ10 μεταβλnτότnτας και ρίσκου. Οσοι ενδ1αφέροντα1, μπορούν να θuμnθούν το όραμα 

του Claude Bebear γ1α το θέμα αυτό, του ανθρώπου που οραματfσθnκε τnν ΑΧΑ, που τnν έκανε πραγ­

ματικότnτα και που έγινε ο νονός του γαλλ1κού χρnματοοικονομ1κού κλάδου. Οι απόψεις του για τις 

« αγορές και τους αναλυτές» uπενθuμfζοuν τnν αξία τnς κοινnς λογικnς κα1 επαναφέρουν σε αuτnν τους 

επαγγελματiες, που κάποιες φορές τnν ξεχνούν ... πλnρώνοντας το τfμnμα που όλοι γνωρfζοuμε. 

Πάνος Δnμnτρfοu, 

διευθύνων σύμβουλος 

τnς GENERALI. 

Η κρίση Θα οδηγήσει σε σημαντικές αλλαγές 

στο ασφαλιστικό τοπίο 

Η κρίσn του διεθνούς χρnματοπιστωτικού σuστnματος δεν μπορεf παρά να επnρεάζε1 το σύ­

νολο τnς οικονομ1κnς κα1 επ1χειρnματικnς δραστnρ1ότnτας, τnν fδια τn ζωn και τn σuμπερ1-

φορά των πολιτών . 

Δnμ1οuργεί προβλnματισμούς, ανnσuχία, αλλά κα1 προκλnσεις, με στόχο τn δ1αμόρφωσn ε­

νός πιο σταθερού μέλλοντος για όλους. 

Σε ό,τ1 αφορά τον κλάδο τnς ιδιωτικnς ασφάλισnς, αυτό που π10τοπο1nθnκε είναι ότι n εu­

ρωπαϊκn κα1, κατ' επέκτασn, n ελλnνικn ασφαλιστικn αγορά δεν έχει τα fδ1α ακρ1βώς χαρακτn­

ριστικά με τnν αγορά των ΗΠΑ. 

Η κρfσn εfνα1 φανερό ότ1 θα οδnγnσει σε σnμαντ1κές αλλαγές στο ασφαλ~στικό τοπίο. 

Σε κάθε περfπτωσn, ο θεσμός τnς 1δ1ωτικnς ασφάλ1σnς είναι στενά συνδεδεμένος με τnν f­

δ10 τnν πορεfα τnς ανάπτuξnς τnς κοινωνfας και ως τέτοιος παρείχε κα1 θα συνεχίσει να πα­

ρέχει λύσεις στnν εξασφάλ1σn του πολίτn έναντι μελλοντ1κών κινδύνων. 

Αν μπορείτε νο διαβάσετε αυτά το μnνuμα, σnμσfνε ι άτι έχουμε έρθει σιnν εnιθuμnτn οπάστοσn ... 

δίπλα σαs! 

Safe Lif? 
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Θεόδωρος Κοκκάλας, 

γενικός διευθυνττΊς 

τnς VICTORIA. 

.. +444Ε4Ρ 
Γ. ΚΟΥΤΙΝΑΣ Α.Ε. 

Θα επανασχεδιαστεί γρηγορότερα 

ο χάρτης της ασφαλιστικής αγοράς 

Οι μελλοντικές επιδράσεις, αλλά κα1 οι εξελiξεις στ~ς αγορές δεν εiναι ακόμn εύκολο να ε­

κτψnθούν. Αν ανατρέξε1 κανεiς στ1ς προβλέψεις από ειδικούς κα1 έγκυρους αναλυτές, θα 

διαπ1στώσε1 ότ~ υπάρχουν διαφορετ~κές προσεγγiσεις, κυρiως ως προς το βαθμό τnς αισιο ­

δοξfας τΊ απαισ10δοξiας για το μέλλον. Βέβα1α, 01 επιπτώσε1ς που υπάρχουν στn χώρα μας 

προς το παρόν φαiνεται να εiνα1 π10 περιορισμένες σε σχέσn με τ~ς άλλες χώρες τnς Ε.Ε. , ό­

μως ας μnν ξεχνάμε ότι βιώνουμε όλο1 μας τnν αρχτΊ μια 01κονομικτΊς κρiσnς που n συνέχε1ά 

τnς θα φέρε~ αναπόφευκτα άμεσες και έμμεσες επ1πτώσε1ς κα1 στn δ1κτΊ μας 01κονομiα. 

Συζητώντας με στελέχη τnς αγοράς μας, αντιλαμβάνομαι ότι οι πρώτες ενδείξεις φανερώ­

νουν αρνnτ~κτΊ ψυχολογiα σε επiπεδο ασφαλισμένων, αλλά και ασφαλιστικών συμβούλων. Η 

εμπλοκτΊ στnν κρiσn τόσο 1σχυρών πολυεθν1κών ονομάτων πυροδοτεf το μηχανισμό καχυ ­

ποψίας κα1 ανασφάλε1ας, που δ1ακατέχε1 ούτως τΊ άλλως τον Ελλnνα καταναλωττΊ και το α­

σφαλιζόμενο κο1νό, με συνέπε1α τnν αναστάτωση όλου του ασφαλιστ1κού κυκλώματος. Το δυ­

σάρεστο, λο1πόν, ενδεχόμενο μαζ1κών ρευστοπο1τΊσεων, μεiωσnς του ρυθμού των νέων πω­

λτΊσεων , αλλά κα1 μετακiνnσnς ασφαλιστ1κών διαμεσολαβητών εiνα1, δυστυχώς , π1θανό. 

Σε επiπεδο κ1ντΊσεων στρατnγικτΊς από πλευράς ομiλων και εταφε1ών, το περ~βάλλον που 

έχει διαμορφωθεf φαfνετα1 να ευνοεi ακόμn περισσότερο το υπάρχον κλiμα συγχωνεύσεων 

και εξαγορών. 01 τραπεζiτες αποχωρούν άρον άρον από τον ασφαλιστικό κλάδο, ο νέος κα ­

νονισμός Solvency 11 θα ε1σαγάγει μια κοιντΊ ευρωπαϊκτΊ προσέγγιση φερεγγυότητας, με υ­

ψηλές όμως απαιττΊσεις, κα1 n συνεργασiα τnς Τραπέζης τnς Ελλάδος, τnς ΕπιτροπτΊς Ιδιωτι­

κτΊς Ασφάλ1σnς και τnς ΕπιτροπτΊς Κεφαλαιαγοράς -με στόχο τnν αποτελεσματ1κτΊ εποπτεiα­

θα αποκττΊσε1 ακόμn περ1σσότερn σnμασfα, καθώς θα μετατραπεi σε κο1νωνικτΊ απα!τnσn . Μέ­

σα σε όλα όσα «ε!δαμε» στnν κρiσn τnς αμερ1κανι κτΊς αγοράς, θα πρέπει να σταθούμε κα1 στο 

«crash test» που δοκiμασε τις λειτουργiες που αφορούν τn δ10σφάλ1σn των συμφερόντων 

των ασφαλισμένων. Αντεξε, παρ ' ότι ένας ασφαλιστ1κός κολοσσός έφτασε στα πρόθυρα τnς 

κατάρρευσης, επε1δτΊ ακρ1βώς το εκεi πλαiσιο λειτουργiας επόπτευσης και ελέγχου δεν επι­

τρέπει κάτ1 τέτοιο. Τα αποθέματα που δnμ1ουργτΊθnκαν από χρτΊματα των ασφαλ1σμένων τΊ­

ταν διασφαλισμένα και δεν κινδύνευσαν στο ελάχιστο. 

Ο κόσμος άλλαξε κα1 ο χάρτnς τnς ασφαλιστικτΊς αγοράς υπό αυτές τις συνθτΊκες θα επα­

νασχεδιαστεi γρηγορότερα. Οσα έχουν συμβεi στn διεθντΊ οικονομικτΊ σκnντΊ τους τελευτα ! ­

ους μτΊνες, αλλά κα1 όσα θα ακολουθτΊσουν, θα οδnγτΊσουν όλους όσοι ασχολούνται με τον 

χρnματοο1κονομικό τομέα να αναπτύξουν ισχυρότερους μηχανισμούς εσωτερικού ελέγχου , 

αλλά και να αλλάξουν τnν κουλτούρα τους στο ζτΊτnμα τnς διαχεiρισnς των κινδύνων. 

Οι κρiσεις δεν επαναλαμβάνοντα1 ποτέ με τον iδ10 τρόπο κα1 n αμφ1βολiα σε καμiα περi­

πτωσn δεν πρέπει να «φωλιάσε1» στn σκέψn του Ελλnνα ασφαλ1ζομένου. Τα προληπτικά μέ­

τρα γ10 επιπρόσθετη φερεγγυότητα εiναι το ζητούμενο - κα1 πάνω σε αυτό θα πρέπει να ερ­

γαστούμε όλοι μας. 

Η επαγγελματική ασφάλισ~ 
για μας ... είναι νόμος! 

Οι ειδικοί στην ΑΣΦΑΛΙΣΗ ΕΠΑΓΓΕΛΜΑΤΙΚΗΣ ΕΥΘΥΝΗΣ 
Μεσίτες Ασφαλίσεων & Αντασφαλίσεων 
Εξουαιοδοτnμέvοι Αvταπακριτέs τuιv Lloyd's 
Υψηλάντου 17, 152 32 Χαλάνδρι, Αθήνα Τ. 210 68 21 434 / Ε.info@gkoutinas.gr / www.gkoutinas.gr Ανοιχτοί για γόνιμη συνεργασί< 

ΟΤΑΝ Ο ΠΕΛΑΤΗΣ ΔΕΝ ΠΛΗΡΩΣΕΙ. .. 
ΠΛΗΡΩΝΟΥΜΕ ΕΜΕΙΣ 

ΠΡΟΣΤΑΤΕΨΤΕ ΤΗΝ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΗ ΣΑΣ 

ΑΠΟ ΤΗΝ ΑΦΕΡΕΓΓΥΌΤΗΤΑ 

ΤΩΝ ΠΕΛΑΤΩΝ ΣΑΣ 

ΑΣΦΜΙΣΗ ΠΙΣΤΩΣΕΩΝ 

EULER HERMES 
Emporiki 

Λ. Μεσογείων 109 - 11 1 
115 26 Αθήνα 
Τηλ : (30) 21 Ο 6900000 
Fax : (30) 21 Ο 6900001 - 2 
e-mail : info.greece@eulerhermes.com 
www.eulerhermes.com 

Δωδεκανήσου 21 
546 26 Θεσσαλονίκη 
Τηλ : (30) 23 10 226241 
Fax : (30) 231 Ο 228450 
e-mail : info.greece@eulerhermes.com 
www.eu lerhermes.com 



Ασφαλιστική εταιρεία στις ΗΠΑ 

αποζημιώνει 
Ελληvες,βύματα 

της Γενοκτονίας των Αρμενίων 

Η ύπαρξn επιστολής του Mnτponoλlτn 

Σμύρνnς Χρυσόστομου , α οποlος ανέφερε τπ 

σύναψη τριών ασφαλιστηρίων συμβολαfων, 

rΊταν ελπιδοφόρο μrΊνυμα για τn συνέχεια. 
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ποζnμ1ώσε1ς υπέρ των απογόνων των θυμάτων τnς Γενοκτονίας των Αρμενίων του 

1915 δ1εκδ1κεί ο Αρμέν1ος δ1κnγόρος Βαρτκές Γ εγκ10γ1άν, που κατάγετα1 από τn Σπάρ­

τn τnς Π1σ1δfας. Ο δ1κnγόρος υποχρέωσε τ1ς ασφαλ10τ1κές εταιρείες New York Life 

lnsurance Co. κα1 ΑΧΑ, έπε1τα από πολύχρονο κα1 δύσκολο δ1καστ1κό αγώνα, να καταβά­

λουν σε δ1κα1ούχους το συνολ1κό ποσό των 53 εκατομμυρίων δολαρίων. Ο Αρμέν1ος δ1-

κnγόρος ανακάλυψε ότ1 στ1ς ασφαλ1στ1κές εταιρείες που είχαν ασφαλίσε1 Αρμενίους υ­

πιΊρχαν και ονόματα ΕλλιΊνων που ζούσαν στ~ς περ1οχές τnς θράκnς, τnς Μ1κράς Ασίας κα1 

του Πόντου - άρα γ1νόταν πολύ ενδ1αφέρουσα n εξέλιξn αυτιΊ κα1 για τnν ελλnνικιΊ πλευ­

ρά, προκεψένου να αποδοθούν εκ των υστέρων στους απογόνους των ΕλλιΊνων τα χριΊ­

ματα ως αποζnμίωσn γ1α τnν απώλε1α τnς ζωιΊς τους . Κάπο10 στ1γμrΊ έγ1νε γνωστrΊ κα1 στnν 

Ελλάδα n ανακοίνωσn του δ1κnγορ1κού γραφείου από τ1ς ΗΠΑ, και έτσ1 ξεκίνnσε μία προ­

σπάθε10 ενnμέρωσnς και πλnροφόρnσnς των πολιτών, 01 οποίο1 έλκουν τnν καταγωγιΊ τους 

από τις περ1οχές του Πόντου, τnς θράκnς κα1 τnς Μ1κράς Ασίας. Μετά ξεκίνnσε μία προ­

σπάθε1α προκεψένου να βρεθούν τεκμιΊρια σύναψnς ασφαλε1ών ζωιΊς οι οποίες αφορού­

σαν Ελλnνες που ζούσαν σ' αυτές τις περ1οχές. Η ύπαρξn επιστολιΊς του Μnτροπολίτn Σμύρ­

νnς Χρυσόστομου, ο οποίος ανέφερε τn σύναψn τριών ασφαλιστnρfων συμβολαίων σε ε­

ταιρείες στπ Β1έννn , στnν Αγκυρα κα1 στn Νέα Υόρκn, με τελικό δικαιούχο τn θεολογικιΊ 

ΣχολιΊ τnς Χάλκnς, κα1 n εύρεσn του συμβολαίου του 10τρού από το Αϊδίν10 Ν1κόλαου Τσι­

ουμπάκn ιΊταν δύο ελπ1δοφόρα μnνύματα για τn συνέχεια. Συνέχεια n οποία, πράγματι, δ1-

καίωσε τnν προσπάθεια αυτών που αναζnτούν τnν αλιΊθε1α και τα εφόδια για τnν τεκμn­

ρίωσn τnς Γενοκτονίας, με τnν ανακοiνωσn τnς ασφαλιστ1κιΊς εταιρείας των ΗΠΑ New York 

Life lnsurance Co. Η εταιρεία ανακοίνωσε ότι θα αποζnμ1ώσε1 Ελλnνες δ1κα1ούχους που έ­

ζnσαν στnν Οθωμαν1κrΊ Αυτοκρατορία πρ1ν από το 1915. Το συνολ1κό ποσό εκτψάτα1 από 

τnν εταιρεία στα 12 με 15 εκατ. δολάρ1α κα1 αφορά περίπου 1.000 συμβόλα1α, τα οποία 

είχαν κάνει οι Ελλnνες πριν από το 1915. Τα συμβόλαια αυτά ανακάλυψε n New York Life 

lnsurance Co. , ύστερα από σχετικιΊ έρευνα σε αρχεία που αφορούσαν Αρμενiους . 

Πλnροφορίες: www.nextdeal.gr, n www.greekinsuranceclaims.com rΊ επικοινωνιΊστε 

με το Πρόγραμμα Ελλnνικών Ασφαλ1στnρίων Συμβολαίων ΖωrΊς στο+ 1-888-922-2973. 

Οι τnλεφωνικές γραμμές θα εiνα1 ανο1χτές από τις 9π.μ. έως τ1ς 5μ.μ. ΑνατολικrΊ ώρα 

ΗΠΑ. Η παρακάτω δωρεάν τnλεφων1κιΊ γραμμιΊ θα είναι ανοιχτιΊ από τις 9π . μ . έως τις 5μ.μ 

στnν Ελλάδα: 00 800 33 311144. 

ING 300 
Εμείs στnν ING δε σταματάμε να εξελίσσουμε τα προϊόντα μαs ώστε να ικανοποιούν απόλυτα τιs δικέs σαs ανάγκεs. 
Στόχοs μαs είναι να ανταποκρινόμαστε στιs επιθυμίεs σαs καθώs και να επενδύουμε στnν αμοιβαία σχέσn εμπιστοσύνns 

που χτίζουμε μαζί σαs κάθε μέρα . 
Το ING 300 είναι n νέα "formula" που θα επιταχύνει τιs αποδόσειs του κεφαλαίου σαs . 
Ε ίναι ένα σύγχρονο επενδυτικό & ασφαλιστικό προϊόν εφάπαξ καταβολns, διάρκειαs 1 Ο ετών που συνδέεται με τιs Διεθνείs 
Χρnματαγορέs και σαs παρέχει : 

• Προστασία του αρχικού σαs κεφαλαίου επένδuσns στn λnξn κατά 100% 
• Πλnρωμ n μέχρι και 300% τns αρχικns επένδuσns με προστασία κεφαλαίου στn λnξn 

• Tn σιγουριά και τnν εξυπnρέτnσn του ονόματοs τns ING 

www.ing.gr ING 
ΤΑ ΑΜΟιΒΑΙΑ ΚΕΦΑΛΑιΑ ΔΕΝ ΕΧΟΥΝ ΕΓΓΥΗΜΕΝΗ ΑΠΟΔΟΣΗ ΚΑΙ οι ΠΡΟΗΓΟΥΜΕΝΕΣ ΑΠΟΔΟΣΕιΣ ΔΕΝ ΔΙΑΣΦΑΛιΖΟΥΝ ΤΙΣ ΜΕΛΛΟΝΤΙΚΕΣ 



56 

Ξεπέρασε το ένα δισ. 
ευρώ η παραγωγή 

ασφαλίστρων το εξάμηνο 
Την οvοπτuξιοκή της πορεία συνέχισε και το πρώτο εξάμηνο του 2008 η ελληνική οσφολιστική αγορά. 
Η συνολική πορογωγή ακαθάριστων εγγεγραμμένων οσφολίστρωv ανήλθε στο 2.768.671.344,80 ευρώ , 

σημειώνοντας αύξηση 11,07 σε σύγκριση με το πρώτο εξάμηνο του 2007, σύμφωνο με το στοιχείο που 
δημοσιοποίησε η Επιτροπή Εποπτείας Ιδιωτικής Ασφάλισης. Η 

συνολική πορογωγή οκοθάριστωv οσφολίστρωv ζωής στο 

πρώτο εξάμηνο του 2008 ανήλθε στο 1,32 δισ. ευρώ, ενώ 
των γενικών οσφολίσεωv στο 1,44 δισ. ευρώ, 
σημειώνοντας αύξηση κοτά 

16,01 % ΚΟι 6,69% 
αντιστοίχως. Στους 

πίνακες που ακολουθούν 

ποροuσιάζοvτοι 

οvολuτικά το 

οποτελέσματο του ο ' 

εξαμήνου του 2008. 
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INTERASCO ΑΝΩΝΥΜΟΣ 
23 ETAIPIA ΓΕΝΙΚΩΝ ΑΣΦΜΙΣΕΩΝ 
24 lA VIE Α.Ε.Α.Ε.Υ 
25 ΜΑΑFΙΝ ΖΩΗΣ λΑ.Ε. 

PROTON ΑΝΩΝΥΜΗ 
26 ΑΣΦΑΛΙΣΤΙΚΗ ΕΤΑΙΡΕΙΑ 

Α/Α ΥΠΟΚΑ ΑΣΤΗΜΑΤΑ 
ΑΜΕΑΙCΑΝ LΙFE INSUAANCE 

68 COMPANY 
ΑΑΑυ ALLGEMEINE 
RECHTSSVHUTZ 

69 VEASICHEAUNGS AG 
ATAADIUS CREDIT INSUAANCE 

70 NV 
71 EUROP ASSΙSTANCE 

HDt - GERLING INDUSTAIE 
72 VEASΙCHERUNG A.G. 

73 ΙΝΤΕΑ PARTNER ASStSTANCE 
MALAYAN INSURANCE 

74 COMPANY INC 
75 MAPFRE ASISTENCIA ΑΕ 

MITSUI SUMITOMO INSURNACE 
76 Co.(EUAOPE} ιτο 

NATIONAL UΝΙΟΝ FΙRE INS.CO 
77 OF PΙΠSBURGH 

ROYAL AND SUN ALLIANCE 
7Β JNSURANCE PLC 
79 SΒΑΙ MONOIAL ASSISTANCE 
80 SOGECAP S.A 

τοκιο ΜΑRΙΝΕ EUROPE 
81 INSUAANCE LIMΙTED 

ΚΥΠΡΟΥ ΑΣΦΑΛΙΣΤΙΚΗ­

ΥΠΟΚΑΤΑΣΤΗΜΑΕΜΑΔΟΣ ΤΗΣ 

ΓΕΝΙΚΕΣ ΑΣΦΑΛΕΙΕΣ ΚΥΠΡΟΥ 

82 ΛΤΔ 
ΚΥΠΡΟΥ ΖΩΗΣ Υπαι<.. της 

83 EUAOLIFE L ΤΟ 
ΣΥΝΟΛΑ 

ΓΕΝJΚΑ ΣΥΝΟΛΑ 

0,00 
0,00 

6.899.367, 14 

0,00 
5.227.508, 12 

1.944.514,59 
670.901,36 

0,00 
33.545.736,12 

0,00 
0,00 
0,00 

115.884.894,43 
1,663.085,31 

0,00 
0,00 

149.503.217,29 

0,00 

0,00 

0,00 
0,00 
0,00 

458.245,90 
0,00 

74.210,57 
0,00 

1.418.048,30 
0,00 

1.156.179.557,07 

2.694.914,87 
2.027.651,08 

0,00 

13.756.471,05 
0,00 

0,00 
0,00 

29.833.327,57 
66.220.829,82 

3.747.773,64 
18.909.826,45 
54.490.372,27 
2.235.419,17 

17.068.681,02 
4.405.029,92 

49.665.184,74 

24.773,79 
11.749.190,59 
5.621.266,29 

49.409.477.45 

ΑΣΦΑΛΙΣΤΡΑ ΑΠΟ ΠΡΩΤΑΣΦΑΛΙΣΕΙΣ 

ΖΩΗΣ ΖΗΜJΩΝ 

150.375.227,62 

0,00 

0,00 
0,00 

0,00 

0,00 

0,00 
0,00 

0,00 

0,00 

0,00 
0,00 

108.942,55 

0,00 

0,00 

2.810.369,32 
153.294.539,49 

1.309.474,096 56 

0,00 

1.136.387,81 

1.640.439,80 
1.259.455,25 

9.420.531,66 

175.675,95 

3.457,842,48 
744.792,29 

0,00 

30.332.844,66 

405.550,00 
2.602.081,37 

0,00 

20.481,48 

4.723.444,86 

0,00 
55.919.527,61 

1.177.058.713,03 

ΑΣΦΑΛJΣΤΡΑ ΑΠΟ ΑΝλΛΗΨΕΙΣ 

ΖΩΗΣ 
539.886,59 

0,00 
0,00 
0,00 
0,00 
0,00 
0,00 

374.836,31 
0,00 
0,00 

0,00 
0,00 
0,00 
0,00 
0,00 
0,00 
0,00 
0,00 
0,00 

0,00 

0,00 

0,00 

0,00 
0,00 
0,00 

0,00 
119.337,03 

0,00 
0,00 

0,00 
17.468,00 

0,00 
0,00 
0,00 
0,00 
0,00 
0,00 
0,00 

0,00 
0,00 
0,00 
0,00 
0,00 

0,00 
0,00 
0,00 
0,00 
0,00 
0,00 
0,00 

3200,00 

0,00 

0,00 

0,00 
0,00 
0,00 

1.641.266,30 
0,00 
0,00 
0,00 
0,00 
0,00 

2.698,014,23 

ΖΗΜΙΩΝ 
4. 798.646,39 
2.953.923,96 

84.469,50 
52.104,33 

125.946,77 
14.811,94 

0,00 
0,00 

901.000,00 
0,00 

0,00 
0,00 

712.047,27 
0,00 

364.627,17 
0,00 
0,00 
0,00 
0,00 

0,00 

0,00 

0,00 

0,00 
1.546.950,00 

0,00 

0,00 
0,00 

0,00 
0,00 

0,00 
203.140,09 

0,00 
1.499.781,18 

151.131,03 
0,00 

3.032.778,27 
0,00 

552,57 

106.832,79 
3.148,56 

60.838,72 
0,00 
0,00 

0,00 
0,00 
0,00 
0,00 
0,00 

222.936,19 
293,50 

0,00 

193.134,63 

10.920.747,84 

6.933,67 
0,00 

27,985.933,62 

ΑΣΦΑΛtΠΡΑ ΑΠΟ ΑΝΑΛΗΨΕΙΣ 

ΖΩΗΣ ΖΗΜΙΩΝ 

5.874,10 

0,00 

0,00 
0,00 

0,00 

0,00 

0,00 
0,00 

0,00 

0,00 

0,00 
0,00 
0,00 

0,00 

0,00 

0,00 
5.874,10 

2.701 .θθθ 33 

0,00 

582.456,31 

0,00 
1.228.791,79 

1.979.536,33 

3.782.576,07 

69.739,11 
2.181.583,18 

0,00 

1.993.285,51 

0,00 
1.140.916,28 

0,00 

0,00 

0,00 

0,00 
12,958,884,58 
42.240.819 62 

21.435.629,09 

138.775.696,40 

0,00 

0,00 
0,00 

6.899.367, 14 

0,00 
5.346.845, 15 

1.944.514,59 
670.901,36 

0,00 
33.563.204,12 

0,00 
0,00 
0,00 

115.884.894,43 
1.663.085,31 

0,00 
0,00 

0,00 

ΠΑ.ΡΑΓΩΓΗ ΠΕΡΙΟΔΟΥ 01.01 .2008-30.06.2008 

6.354.282,32 
12.730.996,61 
4 6.887.773,50 

0,00 
48.497.976,04 

0,00 
1.882.991,70 

0,00 
10725.390,74 

0,00 

0,00 

8.854.114,94 

2.694.914,87 
3.574.601,08 

0,00 

13. 756.471,05 
0,00 

0,00 
0,00 

29.833.327,57 
66.423,969,91 

3.747.773,64 
20 409.607,63 
54.641.503,30 

2.235.419,17 
20.101.459,29 

4.405.029,92 
49.665.737,31 

131.606,58 

105.593,24 

194.525,41 

0,00 

0,00 
0,00 

180,00 

0,00 
2.819,19 

6.221,22 
2.704,49 

0,00 
869.835,51 

0,00 
0,00 
0,00 

3.293.769,20 
6.609,72 

0,00 
0,00 

0,00 
0,00 
0,00 
0,00 
0,00 

0,00 
73.367,20 

0,00 
485.403,82 

0,00 
0,00 
0,00 

1.651.083,51 

0,00 

0,00 

0,00 
0,00 
0,00 

9.574,35 
0,00 

29.407,66 
0,00 

24.693,98 
0,00 

9.147.532,51 

ΠΑΡΑΓΩrΗ ΠΕΡΙΟΔΟΥ 01.01 .2008-30.06.2008 

0,00 

0,00 

1.206.200,87 

606.676,20 
8.449,23 

0,00 

3.320.334,87 
0,00 

0,00 

14.229.964,98 

21.541.222,33 

138.970.221,81 

0,00 

0,00 
0,00 

6.899.547,14 

0,00 
5349 664,34 

1.950.735,81 
673.605,85 

0,00 
34.433.039,63 

0,00 
0,00 
0,00 

119.178.663,63 
1.669.695,03 

0,00 
0,00 

0,00 
0,00 
0,00 
0,00 
0,00 

0,00 
19.621.219,49 

93.928,84 
7.968.057,35 

0,00 
0,00 
0,00 

151.157500,80 

0,00 

0,00 

10060.315,81 

3.301.591,07 
3.583.050,31 

0,00 

17.076.805,92 
0,00 

0,00 
0,00 

35025.913,30 
76.537.791,88 

4.848,940,41 
23.877.722,15 
64.812.874,60 

2.682.317,15 
24.631209,95 

5.695.323,26 
63.069. 759,44 

131.606,58 
14 911.583,61 
7.067873,12 

59.551 .881,32 

ΑΚΑΘΑΡltΤΑ ΕΓΓΕΓΡΑΜΜΕΝΑ ΔΙΚΑΙΩΜΑ ΤΑ ΣΥΜΒΟλΑJΟΥ ΣΥΝ. ΑΚΑΘΑΡΙtΤQΝ ΕΓΓΕΓΡΑΜΜΕΝΩΝ 

ΖΩΗΣ ΖΗΜΙΩΝ 

150.381 .101,72 

0,00 

0,00 
0,00 

0,00 

0,00 

0,00 
0,00 

0.00 

1.718 844,12 

1,640.439,80 
2.488.247,04 

11.400.067,99 

3.958.252,02 

3.527.581,59 
2.926.375,47 

0,00 0,00 

0,00 32.326.130, 17 

0,00 405.550,00 
0,00 3.742.997,65 

106.942,55 0.00 

0,00 20.481,48 

0.00 4.723.444,86 

2.810.369,32 0,00 
153.300.413,59 68.878.412, 19 

,312,175,98489 J,219,299.532 65 

ΖΩΗΣ ΖΗΜΙΩΝ ΖΩΗΣ ΖΗΜΙΩΝ 

560.649,35 

0,00 

0,00 
0,00 

0,00 

0,00 

0,00 
0,00 

0,00 

0,00 

0,00 
0,00 

77.443,41 

0,00 

0,00 

0,00 
638.092,76 

9,785.625 27 

0,00 

123.284,44 

162.280.55 
68.335,68 

305.856,93 

4.088,40 

722.841,22 
111.869,02 

150.941.751,07 

0,00 

0,00 
0,00 

0,00 

0,00 

0,00 
0,00 

0,00 0,00 

4.702.361,24 0,00 

455,60 0,00 
103.735,27 0,00 

0,00 166.365,96 

2.326,91 0,00 

432.100,59 0,00 

0,00 2.810 .369,32 
6.739.535,85 153.938.506,35 

227.410,20199 1,321 ,961 ,610 16 

0,00 

1.842.128,56 

1.802.720,35 
2.556.582,72 

11.705.924,92 

3.962.340,42 

4.250.422,81 
3.038.244.49 

0,00 

37.028.491.41 

406.005,60 
3.846.732,92 

0,00 

22.806,39 

5.155545,45 

0,00 
75.61 7.948,04 

1,446109,734 64 

ΜΕΡΙΔΙΟ ΑΓΟΡΑΣ 

ΖΩΗΣ 
18,16% 
0,00% 
4,10% 
6,44% 
1,62% 
0,00% 
0,00'% 

13,56% 
0,00% 
0,00% 

0,00% 
0,00% 
0,00% 
2,19% 
2,38% 
0,00% 
0,00% 
1,08% 
0,00% 

1,63% 

10,51% 

0,00% 

0,00% 
0,00% 
0,52% 

0,00"/ο 

0,40°/4, 

0,15% 
0,05% 

0,00"/ο 

2,60ο/ο 

0,00% 
0,00% 
0,00% 
9,02% 
0,13% 
0,ΟΟο/ο 

Ο,ΟΟο/ο 

0,00% 
0,00% 
Ο,ΟΟο/ο 

0,00% 
0,00% 

0,00% 
1.48% 
0,01% 
0,60% 
0,00% 
0,00% 
0,00¾ 

11,43% 

0,00% 

0,00% 

0,00% 
0,00% 
0,00% 
0,16% 
0,00% 
0,01% 
0,00% 
0,11% 
0,00% 

88,36% 

ΖΗΜΙΩΝ 
12,74% 
0,99% 
2,97% 
3,12% 
4,73% 
0,16% 
0,00% 
0,00% 
1,03'3/ο 

1,60% 

0,49% 
1,05% 
3,62% 
0,ΟΟο/ο 

3,92ο/ο 

0,00% 
0,13% 
0,00% 
0,93% 

0,00% 

0,00% 

0,70% 

0,23% 
0,25% 
0,00% 

1,18% 
0,00% 

2,42% 
5,29% 

0,34% 
1,65% 
4,48% 
0,19% 
1,70% 
0,39% 
4,36% 

0,01% 
1,03% 
0,49% 
4,12% 
0,00% 

0,08% 
0,00% 
2,45% 
3,12ο/ο 

1,28% 
0,29% 
0,07% 

5,88% 

0.86% 

0,20% 
0,98% 
5,04% 
0,00% 
0,91% 
0,51% 
0,85% 
1,14% 
4,57% 

94,56% 

ΜΕΡΙΔΙΟ ΑΓΟΡΑΣ 

ΖΩΗΣ ΖΗΜ1ΩΝ 

11.42% 

0,00% 

0,00% 
0,00% 

0,00% 

0,00% 

0,00% 
0,00% 

0,00% 

0,00% 

0,00% 
0.00% 
0,01% 

0,00% 

Ο,ΟΟο/ο 

0,21% 
11 ,64% 

10000% 

57 

0,00% 

0,13% 

0,12% 
0,18% 

0,81% 

0,27% 

0,29%, 
0,21% 

0,00% 

2,58% 

0.03% 

0,00'1/ο 

0,36% 

0,00% 
5,23% 

10000% 
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ΠΩΛttε.Ειε. 
Πουλήστε με συγκεκρψένες 

προτάσε1ς. Αφήστε τα δυσνόπτα κα1 

πολύπλοκα . Αφnστε στnν άκρn τ~ς 

μn εγγυημένες υποσχέσεις n αυτές 

που εξαρτώντα1 από χiλιες 

nροϋποθέσε1ς. Πουλήστε ένα κ1 ένα 

δύο . Σiγουρα. Απλά . Κατανοητά. 

Μεiνετε στnν πρότασn σας. Δεν 

πρόκειται να λύσετε ΟΛΑ τα 

προβλήματα των ανθρώπων. Δεν 

μπορεfτε να εξασφαλiσετε ΚΑΙ 

σύνταξη, ΚΑΙ αποταμiευσn, ΚΑΙ 

νοσοκομεiα, ΚΑΙ εισόδημα, ΚΑΙ 

φόρους κλnρονομiας, ΚΑΙ 

αναnnρiες. Δεν έχει ο κόσμος τόσα 

λεφτά . Καλύψτε συμπληρωματικά με 

τα Δnμόσ1α Τ αμεiα. Καλύψτε το 

σήμερα. Αφήστε χρόνο να 

επανέλθετε. Ετσι κάνουν οι πελάτες 

κα1 με άλλες αγορές . Δεν τα 

αγοράζουν όλα ταυτόχρονα. 

Επιλέξτε και ένα ένα πρόβλημα . Ο,τι 

κα1 να κάνετε , χρειάζετα1 . 

Συνεργαστεiτε με τον nελάτn. Ρiξτε 

μ1α ματιά στο έντυπο «ΕΙΣθΕ 

ΕΤΟΙΜΟΣ» που πουλούσα πρ1ν από 

25 χρόν10 ως ασφαλιστής. Εiναι μια 

ιδέα-παράδειγμα. Χρnσψοπο1nστε 

το , μέχρι να ξαναπάρει εμπρός n 

αγορά ... Ή κάντε κάτι παρόμοιο . 

Κερδiστε χρόνο. 

Ε.Σ . 

Αντιρρήσειs πελατών 

ΠΩΛΗΣΕ1Σ ΣΕ ΔΥΣΚΟΛΕΣ ΕΠΟΧΕΣ 

Μην ψάχνετε πράσινα φανάρια . 

Οι περισσότερεs πωλήσειs ξεκινούν με Κόκκινο! 

~ 

Οι πωλήσειs 

θέλουν 

μυαλό ... 
όχι πόδια! 

Το ποδόσφαιρο και οι πωλήσε1ς, παρ ' ότ1 nαiζονται με τα πόδια, εiναι «αθλήματα » που θέλουν μυαλό κα1 προπονητή. 

Δεν εiναι ατομικά παιχνiδια . θέλουν στρατnγικn, πλάνο, nροετοψασiα, nροπόνnσn, εκπαίδευση, ψυχολογία θετικn, αι­

σιόδοξο κλiμα κα1 nερ1βάλλον. Πολλοi πωλητές (έμποροι, πολιτ1κοi, ιερεiς, καθnγnτές, δάσκαλοι, δ1ευθύνοντες κ . λπ.) τρέ­

χουν πέρα-δώθε, περπατάνε, κουράζονται, έχουν πρnσμένα πόδια, αλλά .. . γκολ και αποτελέσματα δεν έχουν . Tn χαρά 

του νικnτn δεν τnν απόλαυσαν ώς τώρα. Πικραμένοι και απογοητευμένοι, αρκούνται κάπου κάπου σε καμιά ισοπαλiα κα1 

γ1α πρωτάθλημα ούτε λόγος! Ταμεiα χωρiς λεφτά, οι ψnφοφόρο1 τούς αρνούντα1, 01 εκκλnσiες δεν γεμiζουν, οι μαθητές 

δεν ακούνε, οι εργαζόμενοι δεν αποδiδουν ... παρόλο που αυτοi τρέχουν και δεν φτάνουν ... Εiναι επειδn χρnσψοποιούν 

τα ... πόδια, αντi για το μυαλό. θέλει μυαλό για να χρnσψοποιnσεις το κοινό μυαλό. 

Αρχiστε χρnσψοποιώντας το μυαλό των άλλων! Αυτών που, πριν από σας, χρnσψοποiπσαν το μυαλό και έφεραν απο­

τελέσματα . Αυτό το λένε εμπειρiα και εiναι έξυπνο να χρnσψοποιεiς τnν εμπειρiα των άλλων ... Γιά κοιτάξτε λiγο γύρω σας: 

κάποιοι άλλοι, πριν από σας, έκαναν αυτά που τώρα πάτε να «ανακαλύψετε » . Διαβάστε και κάνα βιβλiο, πληρώστε και 

κάποια συνδρομn σε περιοδικά τnς δουλειάς σας ... Αντε και σε κανένα εκπαιδευτικό σχολεiο του αντικεψένου σας! 

Ε . Σ . 
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Ας ξαναγυρίσουμε στα βασικά: 

n ευnρέnεια και n ομοιότnτα στnν nράξn 

Οι πωλnτές, εκτός των άλλων, πρέπει να νικήσουν και τn δuσπιστfα 

των πελατών , πουλώντας αξιοπιστfα που βασiζεται στnν ευπρέπεια, τnν 

ικανότnτα , τnν ομοιότnτα και τnν πρόθεσn 

Ο Tom Jamieson έτρεμε κυριολεκτικά στnν ιδέα να αλλάξει επάγγελ­
μα και να γfνει ασφαλιστής. Για 20 ολόκλnρα χρόνια δούλευε ως φορ­
τnγατζιiς και, όπως θα περfμενε κανεfς, δεν εfχε πάει στο πανεπιστήμιο. 

Κάποια προβλήματα uγεfας, όμως, τον υποχρέωσαν να αλλάξει επάγ­

γελμα και να γfνει ασφαλιστής, κερδfζοντας τα προς το ζnν, αλλά και 

προσφέροντας τις uπnρεσfες του στους συνανθρώπους του. 

«Πιστεύω ότι αυτό που με φόβιζε περισσότερο ήταν ότι δεν ήξερα τι 

περfμεναν από μένα οι πελάτες μου όσον αφορά τις λεπτομέρειες» λέ­

ει ο Jamieson. «Η εταιρεfα μου με εκπαfδεuσε πολύ καλά, αλλά στnν 

αρχή δεν ήξερα τι πfστεuαν οι πελάτες για το πώς πρέπει να φαfνεται, 

να ενεργεf ιi να ακούγεται ένας ασφαλιστής. Για όλα αυτά, αλλά και για 

πολλά άλλα, δεν έκανα παρά υποθέσεις ». 

Επειτα από έναν χρόνο δουλειάς στnν πώλnσn πλήρων ασφαλιστι­

κών προγραμμάτων, έκανε κάποια έρευνα και διαπfστωσε ότι τα πή­

γαινε πολύ καλά με όσους έκαναν χειρωνακτικές εργασfες, στους ο­

ποfοuς πουλούσε ασφάλειες αυτοκινήτου και σπιτιού. «Σuνειδnτοποf­
nσα ότι δεν τα πήγαινα καθόλου καλά με τους υπαλλήλους γραφεfοu, 

αν και 01 τελεuταfοι θεωρούντο~ οι καλύτεροι πελάτες των ασφαλ1στι­
κών εταιρε1ών . Προσωπικά, δεν εfχα κανένα πρόβλnμα με τους πελά­

τες μου , αλλά ήθελα να διευρύνω το πελατολόγιό μου και σε άλλες κοι­

νωνικές κατnγορfες » . 

Ετσι , ο Jamieson άρχισε να εφαρμόζει τις αρχές τnς ευπρέπειας και 
τnς ομοιότnτας που ακολοuθεf ο πωλnτιiς-σύμβοuλος. Για δύο ολό­

κλnρες εβδομάδες έπαιρνε συνεντεύξεις από φfλοuς κα1 σuγγενεfς που 

δούλευαν με uπαλλιiλοuς γραφεfοu. «Τους έκανα τ1ς πιο nροφανεfς κα1 

άβολες ερωτιiσε1ς , όπως: "Τ1 χρώμα ποuκάμ1σο πρέπει να φορώ; " ιi 

"Πώς πρέπει να σuστιiνομα1 όταν συναντώ κάποιον πελάτn; " Υστερα α­
πό αυτό άρχισα να ντύνομαι σωστά και να προσαρμόζω τn συμπεριφο­

ρά μου ανάλογα ». 

Ο Tom άρχισε να συχνάζει σε εστιατόρια που προτιμούσαν οι uπάλ­
λnλοι γραφεfοu και να διαβάζει τις εφnμερfδες και τα περιοδικά που 

διάβαζαν εκεfνοι. 

Η πρόοδος ήταν αργή, αλλά ο Jamieson uποστnρfζει ότι όλα αυτά τον 
βοιiθnσαν να ξεπεράσει τα προβλήματα ευπρέπειας κα1 ομοιότnτας nou 
εfχε με τους πελάτες του , αναδεικνύοντας τnν πρόθεσn και τnν ικανό­

τnτά του . Πολύ σύντομα κατάφερε να εκπορθήσει τnν πολuπόθnτn α­

γορά των υπαλλήλων γραφεfοu . 

(Διαβάστε περισσότερα: 

«Πωλήσεις με αμοιβαfο όφελος - Win Win SeJling», εκδόσεις 
ΚΡΠΙΚΗ, www.kritiki.gr- τnλ. 210 8211470.) 

Σεμινάριο 

για την εκπαίδευση 

εκπαιδευτών 

Για τnν uλonofnσn του εκπαιδευτικού προ­

γράμματος και ανεξάρτητα από τn σuγκεκρι­

μένn μέθοδο nou θα χρnσιμοnοιιiσετε για τnν 
εκπαfδεuσn των συνεργατών σας, n γνωστή 
διαδικασfα (σύστnμα) PESOS έχει εφαρμογή. 
Η διεθνής αυτή διαδικασfα εκπαιδεύσεως 

προέρχεται από τα αρχικά των λέξεων : 

PREPARE -Ρ- Προετοιμάζω 

EXPLAIN -Ε- Εξηγώ 

SHOW -S- Δείχνω 

OBSERVE -0- Παρατnρώ 

SUPERVISE -S- Επιβλέπω 

Αν και οι λέξεις αυτές είναι αuτονόnτες, μfα 

σύντομn διαστολή τους θα μας εξuπnρετnσει 

για τnν καλύτερη επικοινωνfα μεταξύ μας . 

1. -Π- ΠΡΟΕΤΟΙΜΑΣΙΑ: Ο εκπα1δεuτιiς θα 

πρέπει να προετοιμάσει τον εκπαιδευόμενο 

να δεχθεf «το γιατf » του χρειάζεται να μάθει ιi 

να κάνει κάτι κατά έναν ιδιαfτερο τρόπο. 

2. -Ε- ΕΞΗΓΗΣΗ: Ο εκπαιδευτής πρέπει 

προσεκτικά να εξnγιiσει στον εκπαιδευόμενο 

το κάθε βήμα τnς διαδικασfας που πρέπει να 

μάθει. 

3. -Ε- ΕΠΙΔΕΙΞΗ: Κατά το βήμα αυτό ο εκ­

παιδευτής ερμnνεύει τα λόγια σε σuγκεκριμέ­

νn πράξπ και το «πώς » μπορεf να επιτεuχθεf. 

4. -Π- ΠΑΡΑΤΗΡΗΣΗ: Στο βήμα αυτό ο 

εκπαιδευόμενος αρχfζει να εξασκεfται στn νέα 

τεχνική κάτω από τnν παρατnρnσn του εκπαι­

δευτή, ο onofoς διορθώνει το λάθος του όταν 

γfνεται n αμέσως μετά. 
5. -Ε- ΕΠΙΒΛΕΨΗ: Από εδώ και πέρα ο 

εκπαιδευόμενος συνεχίζει το βήμα αυτό, τπν 

προσπάθειά του, έως ότου τελειοποιήσει τπν 

τεχν1κιi αυτήν. 

Τα εκπα1δευτικά προγράμματα των ασφα­

λιστών περικλεfουν άμεσα n έμμεσα κα1 τα 
πέντε (5) αυτά βήματα. 

m.il s1 
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Στη νέα εποχή; 

ΝΑΙ 
ΠΕΡΙΟΔΙΚΟ ΤΟΥ ΑΣΦΑΛΙΣΤΗ Τα παράδοξα των ημερών μαs* 

«Τα παράδοξα των πμερών μας εfναι ότι: 

■ Εχουμε πλατύτερους δρόμους, αλλά στενότερες αντιλήψεις . 

■ Ξοδεύουμε πολλά και έχουμε λfγα. 

■ Αγοράζουμε πολλά, αλλά απολαμβάνου­

με λfγα . 

■ Εχουμε μεγαλύτερα σπfτια και μικρότε­

ρες οικογένειες. 

■ Περισσότερες ανέσεις, αλλά λιγότερο 

χρόνο. 

■ Εχουμε περισσότερα πτυχfα, αλλά λι ­

γότερους λογικούς ανθρώπους . 

■ Περισσότερη γνώσn, αλλά λιγότερη 

κρfσn . 
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""""" ■ Εχουμε πολλούς ειδιΊμονες , αλλά πε­

ρισσότερα προβλήματα. 
στά 65 τους .... 

Μετά άnό 40 ΧΡ . 
οvια 

■ Πολλαπλασιάσαμε τα υπάρχοντά μας 

και μειώσαμε τις αξfες μας. 

■ Μιλάμε πολύ, αγαπάμε σπάνια και 

μισούμε συχνά . 

■ Μάθαμε πώς θα εξασφαλfζουμε τα 

προς το ζnν, αλλά δεν μάθαμε να ζούμε. 

■ Προσθέσαμε χρόνια στn ζωιΊ μας, 

αλλά όχι ζωιΊ στα χρόνια μας . 

■ Διανύσαμε τnν απόσταση Γη-Φεγ­

γάρι, αλλά δυσκολευόμαστε να δια­

σχfσουμε έναν δρόμο για να συναντιΊ ­

σουμε το γεfτονά μας . 

■ ΚατακτιΊσαμε το Διάστημα και 

χάσαμε τον δικό μας πλανιΊτn. 

■ Διασπάσαμε το άτομο, αλλά όχι 

και τις προκαταλήψεις . 

■ Εχουμε υψηλότερα εισοδιΊματα, αλλά χαμηλότερες n­

θ1κές αξfες. 

■ Ζούμε στnν εποχιΊ των υψηλών κερδών και των ρnχών ανθρώπινων σχέσεων . 
■ Υπάρχουν περισσότερα τρόφιμα, αλλά χειρότερη διατροφιΊ. 

■ Κτfζουμε πολυτελή σπfτια, αλλά διαλύουμε τnν οικογένεια. 

••• • •• 

■ Η βιτρfνα τnς ζωιΊς μας φαfνετα1 πλούσια και γεμάτπ. Η αποθιΊκn τnς, όμως, εfναι έρnμn και άδεια . 

■ Αυτό το e-mail χάρn στnν τεχνολογfα μπορεf να φτάσει στα χέρια σας. Εσεfς, όμως, θα αποφασfσετε εάν θα κάνε­
τε κάτι πραγματικά για ν ' αλλάξετε τn ζωιΊ σας ιΊ αν απλώς θα το διαγράψετε». 

*E-mai\ γραμμένο από ανώνυμο φοιτnτιΊ του Πανεπιστnμfου τnς Columbia , USA. 

ΕΠ Ι ΚΟΙΝΩΝΗΣΤΕ ΜΑΖΙ ΜΑΣ: 

ΑΘΗΝΑ: τηλ: 21 Ο 8787.386 
ΘΕΣΣΑΛΟΝΙΚΗ: τηλ: 2310 544.293 

e-mail: contact@alico.gr 

American Life lnsurance Company 
Α Member of American lnternational Group, lnc. 
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Agent Job Functions 
Η nειτοuργικn εργασία τοu οοφοnιστn 

1. ΑΠΟΤΕΛΕΣΜΑΤ1ΚΕΣ ΠΩΛΗΣΕ1Σ 
Α. Αναζfηnσn πελατών 

1. Παίρνει συστάσεις από υφιστάμενους πελάτες για νέ­
ους πελάτες. 

2. Πλησιάζει προσωπικούς φίλους ως υnοψιΊφιους πε-

λάτες. 

3. Αναζητά εν ψυχρώ πελάτες. 
4. Δημιουργεί κα1 χρησιμοποιεί κέντρα επφροιΊς. 

5. Χρησιμοποιεί ορισμένα κριτιΊρια με τα οποία επ1λέγε1 

τους πελάτες πριν από τπν αρχικιΊ προσέγγ1σπ. 

6. Διαγράφει τα ονόματα που δεν πληρούν ορισμένες 

προϋποθέσεις. 

7. Επ1δ1ώκε1 προσωπικές συστάσε1ς από πελάτες τους 

στους υποψηφίους πελάτες. 

8. Χρπσιμοπο1εί τεχνικές μαζ1κιΊς αναζιΊτπσπς υποψιΊ­
φιων πελατών . 

9. Προσπαθεί να πουλιΊσε1 κα1 άλλες ασφάλε1ες ΖωιΊς 

στους ιΊδπ υφιστάμενους πελάτες. 

10. Αναζητά πελάτες από διάφορες πnγές (εφημερίδες, 

καταλόγους, λίστες μελών ενώσεων κ.λπ.). 

11. Αναζητά συνεχώς πελάτες, ούτως ώστε να έχει να 

δει πάντα ορ~σμένους πελάτες. 

α. Προγραμματίζει τπ δουλειά του για να αυξιΊσει τπν α­

ποτελεσματ1κότπτα και, πολλές φορές, εργάζεται τα απο­

γεύματα και καμiα φορά και τα Σαββατοκύριακα. 

β. Εργάζεται όλπ τπν nμέρα (πρωi, μεσημέρι, το απόγευ­

μα και το βράδυ). 

γ . Εφαρμόζει τα πορiσματα τπς εκπαιδεύσεως που έχε~ 

πάρε~. 

δ. Τπλεφωνεi στους πελάτες τπ στιγμιΊ που μπορεi να 

τους προσεγγίσει καλύτερα (στο σπίτι, στο γραφείο κ.λπ.). 

ε. Κρατάει σταθεριΊ τπ σχέσπ του χρόνου που αφιερώ­

νεται στο γραφεiο με το χρόνο που αφ1ερώνετ01 στπν α­

γορά. 

στ. Τπλεφωνεi σε όλους όσο~ συμπεριλαμβάνονται στπ 

λίστα τπς προσωπ1κιΊς του αγοράς. 

8. Πpοεpγασiα πpοσεγγiσεως 
1. Χρπσιμοποιεi το ταχυδρομεiο, το τηλέφωνο ιΊ τ1ς προ­

σωπ1κές επαφές για τπν εξασφάλιση συνέντευξης κάτω α-

ίfω 

πό ευνοϊκές συνθιΊκες. 

2. Προσαρμόζε1 τπν προεργασiα τπς προσεγγiσεως, ώ­

στε να ανταποκρίνετα1 στις ε1δ1κές συνθιΊκες τπς αγοράς 

του πελάτη. 

Γ. Προσέγγιση 

1. Πλπσ1άζε1 τον πελάτη με τέτοιον τρόπο, ούτως ώστε 

να του προκαλέσε1 το ενδιαφέρον. 

2. Χρnσιμοπο1εi προετοιμασμένες παρουσιάσεις για κά­

θε αγορά· ακόμn, χρπσιμοποιεi ενδιαφέρουσες ιστορίες 

και ερωτιΊσεις που αρέσουν στπ συγκεκριμένη αγορά. 

Δ. Αναγνώριση του πpοβλιΊματος 

1. Κάνει τις συνεντεύξεις του με τέτοιον τρόπο, ώστε να 

συλλέξει τα απαραίτητα στο1χεία για να ξεκ1νιΊσε1. 

2. Χρησιμοποιεί οργανωμένες παρουσιάσεις για τις πω­

λιΊσεις, 01 οποίες έχουν επινοπθεi γ1α τπ συγκεκριμένη α­

γορά. 

Ε. Λύση 

1. Εχει αποκτιΊσει όλες τις απαιτούμενες γνώσεις κα1 ε­
νπμερώνεται συνέχε1α, για να αναπτύσσε1 λύσεις για τα 

προβλιΊματα που ανακαλύπτει, όπως: 

α. Κο1νων1κιΊ ασφάλιση. 

β. Βασικές ανάγκες. 

γ. Συντάξεις, διανομιΊ κερδών, διάρθρωση παρουσίας, 

ασφάλ1σπ τπς επ1χεiρnσπς και άλλες προχωρημένες έν­

νοιες και εφαρμογές των τεχνικών πωλιΊσεων. 

2. Κατέχε1 καλά τα προϊόντα που πουλάε1. 

ΣΤ. Παpουσiασn 

1. Προβλέπει τις πιθανές αντφριΊσεις. 

2. Χεφiζεται κατάλληλα τις ερωτιΊσεις και τις αντφριΊ­

σε1ς. 

3. Χρησιμοποιεί τις ερωτιΊσεις και τ1ς αντφριΊσεις ως ε­
πιχειριΊματα. 

Ζ. Το κλεiσιμο. 

1. Χρησιμοποιεί τπ μέθοδο τπς ευνοούμενης συγκατα-
θέσεως του πελάτη. 

2. Παρακινεί αποτελεσματικά. 

4. Καθορίζει τις προτάσεις του με σαφιΊνεια. 

5. Χρησιμοποιεί τπ μέθοδο τπς σιωπιΊς αποτελεσματικά. 

6. Είναι αρκετά δυναμ1κός για να πετύχει τπν απαιτού-

μενπ ενέργε1α. 

7. Εάν δεν μπορεί να κλείσει τπν πώλπσπ, κλείνε1 μελ-

λοντικά ραντεβού σε συγκεκριμένο χρόνο. 

8. Παiρνει συστάσεις για νέους πελάτες. 
Η. Η διαδικασiα μετά την πώληση 

1. Ολοκληρώνει τπ σωστιΊ συμπλιΊρωσπ τπς αιτιΊσεως. 

Φροντίζε1 για τπν 1ατρ1κιΊ αίτπσπ και τις άλλες απαραίτητες 

λεπτομέρε1ες σχετικά με τπν πώλπσπ. 

2. Ελέγχε1 τα συμβόλα1α κα1 ετο1μάζε1 κα1 τα υπόλοιπα 

κατάλληλα έγγραφα για τπν παράδοση. 

θ. Παράδοση συμβολαiου 

1. Κλείνε1 ραντεβού γ1α τπν παράδοση. 

2. Ξαναπουλά τπν ανάγκη κα1 αναλύει τις λεπτομέρειες. 

3. Καθορίζει τα στάδια για τπν επόμενη πώλπσπ. 

4. Χειρίζεται τα απρόβλεπτα προβλιΊματα κατά τπν παρά-

δοση αποτελεσματικά. 

α. Νέες αναφορές. 

β. Αναφορά δ1αφόρων περιπτώσεων. 

γ. Αλλες αντιρριΊσε1ς. 

5. Παίρνε~ συστάσεις για νέους πελάτες. 

1. Το service 
1. Παρέχει συνεχώς τ1ς υπηρεσίες του στους πελάτες. 

α. Ενημερώνει συνεχώς τα δ1άφορα θέματα στα συμβό-

λαιά του. 

β. Συνεργάζεται με δικηγόρους και άλλους επαγγελμα­

τίες που μπορούν να συντελέσουν στπν εξυππρέτπσπ του 

πελάτη. 

γ. Βοηθάει τους πελάτες κα1 τους δ1κα1ούχους να προ­

ετοιμαστούν για τπν είσπραξη τπς αποζημιώσεως. 

δ. Συζητάει τα διάφορα θέματα με τον πελάτη, για να 

προβεi στις απαραiτπτες δ1ευθετιΊσε1ς στα ασφαλ~στικά 

προγράμματα για το καλό του πελάτη. 

2. Προσφέρει τπν επαγγελματικιΊ του γνώσπ και εμπε1-

ρiα στους δικαιούχους, όταν προκύψει π απαiτπσπ. 

3. Πάντα κάνει τπ διάκριση μεταξύ δουλειάς κ01 

κοινωνικών δραστπριοτιΊτων, στόχων και σχέσεων 

κα1 συμπεριφέρεται ανάλογα. 

4. Παραμένει συνεχώς ενιΊμερος για τπν ανάγκη και 

τπν αξiα τπς διατπρπσιμότπτας των συμβολαίων του. 

11. ΕΠ1ΜΟΝΗ 
Α. Eiva1 1κανός να συνέλθε1 πολύ γριΊγορα από απο­

θαρρυντικές εμπειρίες και αποτελέσματα στ1ς πωλιΊσε1ς. 

8. Διατηρεί υψπλό επίπεδο δραστπρ1ότπτας, παρά τα α­

ποθαρρυντικά αποτελέσματα στις πωλιΊσεις. 

111. ΑΠΟΤΕΛΕΣΜΑΤ1ΚΗ ΧΡΗΣ1ΜΟΠΟ1ΗΣΗ ΤΟΥ 

ΧΡΟΝΟΥ 

Α. Οργανώνει τις δραστπρ1ότπτές του - προγραμματι-

σμός και διαδικασία μετά τπν πώλπσπ. 

1. Αναζnτπσπ πελατών. 

2. ΠωλιΊσε1ς. 

3. Τπλεφωνnματα. 

4. Δ1αδ1κασία μετά τπν πώλπσπ. 

8. Κλείνε1 σε κατάλληλο χρόνο τα ραντεβού του. 

Γ. Χρησιμοποιεί το τηλέφωνο γ1α να κλείσει καί να επI­

βεβα1ώσε1 τα ραντεβού του. 

Δ. Κρατάει επακριβώς τα κατάλληλα αρχεία κα1 τα συ­

μπληρώνει έγκαιρα . 

Ε. Ξαναβλέπει σε τακτά χρονικά διαστιΊματα το αρχείο, 

για να πουλιΊσει τπν προσωπικlΊ του αποτελεσματικότητα. 

(Αναλύει τα αποτελέσματα, συνάγει συμπεράσματα και 

τροποπο1εί ανάλογα τπ συμπεριφορά του.) 

ΙΥ. ΣΥΜΠΕΡΙΦΟΡΑ ΑΝΑΛΟΓΑ ΜΕ ΤΗ ΣΤΑΣΗ 

Α. Επ1δε1κνύε1 αισθιΊματα υποχρέωσης στους πελάτες κα1 

στους δικαιούχους του, παρέχοντας επαγγελματικlΊ πώλπ­

σπ κα1 service. 
8. Είναι ικανός να εργασθεί ανεξάρτητα, αλλά επiσπς εi­

ναι ικανός να συνεργασθεί με τους συνεργάτες του και 

τους προϊσταμένους του όταν απαιτείται. 

Γ. Επ1δε1κνύε1 ε1λ1κρ1ν1Ί ενθουσιασμό γ1α τα προϊόντα κ01 

τις υπηρεσίες που παρέχε1. 

Δ . Ολες 01 συναλλαγές του εiνα1 βασ~σμένες στπν πθικlΊ 

και υποτάσσει τα 01κονομ1κά του συμφέροντα στα συμφέ­

ροντα των πελατών. 

Ε. Επ1δε1κνύε1 ενθουσιασμό στο να βελτιώσει τις επαγ­

γελματ1κές του γνώσε1ς, χρnσιμοπο1ώντας αποτελεσματι­

κά όλες τ1ς κατάλληλες ευκαιρiες για ανάπτυξlΊ του που 

προσφέροντα~ από τπν εταιρεiα του κα1 το υποκατάστημα . 

ΣΤ. Αναζητά συνεχώς επιπρόσθετη προσωπι-

κlΊ ανάπτυξη. 

(ΠπγlΊ: LIMRA.) 
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ΕΘΝΙΚΗ 
Η ΠΡΩΤΗ ΑΣΦΑΛΙΣΤΙΚΗ 

Αποyειώβηκε 
το δίκτυο πωλήσεων 
Σπουδαίο επίδοση πέτυχε το εταιρικό δίκτυο πωλήσεων της Εθνικής 

Ασφαλιστικής τον περασμένο μήνο, φτόνοντος σε νέο πορογωγή το 

3.260.000 ευρώ, επιτυχία που γιορτόστηκε με μεγόλη επιτυχία στο 

Συνεδριακό Κέντρο της ετοιρείος. 

Η επίδοση ουτή είνοι η καλύτερη που πέτυχε ποτέ Σεπτέμβριο μήνο το 

δίκτυο κοι πολύ μεγαλύτερη οπό την αντίστοιχη περσινή. 

Το Ασφαλιστικό ΝΑΙ ήτον εκεί κοι σος μεταφέρει «με τον φωτογραφικό 

φοκό» την όμορφη εικόνα οπό την εορταστική οτμόσφοιρο. 
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Δούκας Παλαιολόγος 

Τάσσος Παγώνnς 

1' 1 ( \ 1 1, 1 1 \1 

Σπύρος Λευθεριώτnς 

39 χρόν1α 

ΓΠΑΤΛΑΝΤΙΚΗ 
ttl~-~ENΩΣH 

συνδέουμε τnν πορεία μας , 
με την επιτυχια σας 

Από το 1970 δίπλα στους συνεργάτες μας. 

Η Ατλανοκn Ένωση ιδρύθnκε το 1970 από μfα ομάδα κορυφαfων 01κονομικών παραγόντων και γρnγορα 
ξεχώρ1σε στον ασφαλ1στικό χώρο -γ~α τn φερεγγυότnτά τnς, τn σταθερn διοfκnσn, τις σταθερές αρχές και τn 

σταθερn φιλοσοφία που διατnρεi έως τις μέρες μας. Καλύπτοντας όλο το φάσμα των ασφαλ1στικών 

προϊόντων των κλάδων Γενικών Ασφαλίσεων και Ζωnς (Υγεία - Σύνταξn), n Ατλανοκn Ένωσn αποτελεf το 
πρότυπο στον τομέα του διακανοv~σμού q1μ1ών. Γι ' αυτό άλλωστε επ1λέχθnκε ως σύμμαχος από ασφαλιστικές 

εταιρίες δ1εθνούς καταξίωσης, κύρους κα1 αξ1οπιστlας. 

Αν λοιπόν κα1 εσεf ς θέλετε, όχι ακόμα μία ασφαλ1στικn εταιρία, αλλά ένα συνεργάτn που συνδέε1 τnν πορεία 

του με τn δ1κn σας επ1τυχία, τότε επιλέξτε τnν αξιοπ1στlα και τn σοβαρότnτα τnς Ατλανοκnς Ένωσnς. 

Λ. Μεσογεtων 71 , 115 26 Αθήνα 
Τnλ.: 210 7454000, Fax: 210 7794446 
www.at1antiki.gr 

ErAlPlA ΜΕΛΟΣ ΤΟΥ GROUP Deutscher Ring ~ 
~ La Baloise 
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10° Συνέδριο Ασφαλιστών και Αντασφαλιστών 

Στον αστερισμό των χαμηλών 

ασφαλίστρων κινείται η διεθνής αγορά 

Με επίκοιρο θέμοτο που όπτοντοι της οσφολιστικής ογορός -όπως η πορείο 

των οσφολίστρων σε πογκόσμιο επίπεδο , η νέο τεχνολογίο στον κλόδο 

Ασφόλισης Υγείος κοι η σημοσίο της οντοσφόλισης στο Solvency 11- οσχολήθηκε 

το 1 Οο Συνέδριο Ασφολιστών κοι Αντοσφολιστών οπό το Βολκόνιο , 

τη Μούρη Θόλοσσο κοι την Ανοτολική Μεσόγειο , που διοργόνωσε 

η Ενωση Ασφολιστικών Ετοιριών Ελλόδος με μεγόλη επιτυχίο , 

γιο δέκοτη συνεχή χρονιό , το οποίο φέτος διεξήχθη στις Σπέτσες . 

Tnv έναρξn των εργασιών του συνεδρiου κήρυξε ο κ. 

Φωκiων Μπράβος, πρόεδρος τnς ΕΑΕΕ, ο οποiος αναφέρ­

θnκε συνοπτικά στα πιο σnμαντικά ζnτfιματα που απασχο­

λούν τnν ευρωπαϊκή ασφαλιστική αγορά αυτήν τnν περiο­

δο και στις τάσε1ς και εξελiξεις που αναμένετα1 να επnρε­

άσουν τnν πορεiα του κλάδου τα επόμενα χρόν10, όπως 

εiναι n επ1κεiμενn οδnγία So1vency 11 κα1 n γεν1κότερn κρi­

σn στnν επενδυτ1κfι αγορά που επnρεάζει τ1ς ασφαλ~στικές 

εταιρεiες . Ιδ10ίτερn μνεία έκανε στα θέματα που αφορούν 

τnν ελλnν1κn ασφαλ10τ1κn αγορά, όπως είνα1 n λεπουργία 

τnς νέας εποπτικής αρχής (ΕΠΕΙΑ)και οι φορολογ1κές επ1-

βαρύνσε1ς. 

Η πρώτn ενότnτα του συνεδρiου με τiτλο «Πόσο θα 

δ10ρκέσε1 n περiοδος χαμnλών ασφαλiστρων; (soft 

market)» ήταν αφ1ερωμένn στο φλέγον γ1α τnν ασφαλ1-

στ1κfι αγορά σε 

παγκόσμιο ε­

πiπεδο 

ζfιτnμα τnς πτώσnς των ασφαλiστρων και στις μακροπρό­

θεσμες επιπτώσε1ς του στnν αγορά. Ο κ. Eric Kleijnen, δ1 -

ευθύνων σύμβουλος, ΑΧΑ lnsurance S.A. , ανέλυσε τις αι ­

τίες που οδnγούν στn διατfιρnσn τnς περιόδου χαμnλών 

ασφαλiστρων και σnμεiωσε πως -παρότ1 στnν Ελλάδα δεν 

συντρέχουν οι προϋποθέσεις για το soft market- με τnν 

επικείμενn εφαρμογή του So1vency 11, αλλά και τις πρω ­

τοβουλίες που αναμένεται να λnφθούν, τόσο σε τοπικό ό ­

σο και σε ευρωπαϊκό επίπεδο, n κατάστασn αναμένεται να 

εξομαλυνθεί τα επόμενα χρόνω. Ο κ . Richard Posgate, 

πρόεδρος και CEO, ΑΟΝ Re G1obal, συμπέρανε ότι n πει ­

θαρχiα στο underwriting και τnν κεφαλαιακή αγορά θα ο ­

δnγfισει σε πιο ήπιους οικονομικούς κύκλους, κάτι που με­

ταφράζεται σε μεiωσn του περιθωρiου ζnμίας. Tnv ενότn­

τα έκλεισε ο κ . Πέτρος Παπανικολάου, CEO, Allianz Hellas, 

ο οποίος παρουσiασε τον ανταγωνισμό του 

κλάδου Αυτοκι­

νήτου και τn 

Το πάνελ τnς α ' ενότnτας. Από δεξιά προς αριστερά: ο κ. Πέτρος Παπανικολάου, CEO, Allianz Hellas, ο κ . Richard Posgate, πρόεδρος και CEO, 

ΑΟΝ Re Global, ο κ . Eric Kleijnen , διευθύνων σύμβουλος, ΑΧΑ lnsurance S.A., και ο συντονιστιiς κ. Cemal Ererdi , CEO, ΑΧΑ ΟΥΑΚ INS. CO. 
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Αριστερά , το πάνελ τnς β ' ενότnτας. Από δεξιά προς αριστερά: ο κ. Γιώργος Βελιώτnς, Health Director, INTERAMERICAN GREECE, ο κ. Πάνος 

Μπιτσαξιiς , Senior Partner, BITSAXIS LAW OFFICE, n κ. Διiμπτρα Κελέκn, Casualty & Mariπe Uπderwriter, MUENCHENER HELLAS REINSURANCE 

SERVICES S.A., και ο συντονιστιiς κ. Θεόδωρος Κοκκάλας, Vice Chairman of the BoD aπd CEO, Victoria General lnsurance Company. 

Δεξιά , το πάνελ τnς γ' ενάτnτας. Από δεξιά προς αριστερά: ο κ. Jean Charles Gueganou, Partner, ERNST & YOUNG, ο κ. Warren Dresner, Actuary, 

ΑΟΝ RE GLOBAL, ο κ. Ανδρέας Στυλιανού, Geπeral Manager, LΑΙΚΙ INSURANCE COMPANY LTD, και ο συντονιστιiς κ. Tommy Perssoπ, Presιdent, 

COMITE EUROPEEN des ASSURANCES (C.E.A.). 

θέσn τπς ελλnνικfις αγοράς σε σχέσn με τ1ς ευρωπαϊκές. 

Tnv ενότnτα συντόνισε ο κ. Cema1 Ererdi, CEO, ΑΧΑ 

ΟΥΑΚ 1NS. CO. Η δεύτερn ενότnτα αφορούσε τον κλάδο 

Ασφάλισnς Υγείας και συγκεκριμένα τn νέα τεχνολογiα 

στον κλάδο Ασφάλισnς Υγεiας και τον τρόπο που αυτή 

σχετiζεται με τnν ιατρική δεοντολογiα και τον καθορισμό 

του ύψους των ασφαλiστρων. 

Πρώτn ομιλήτρια ήταν n κ. Δfιμnτρα Κελέκn, Casualty & 

Marine Underwriter, MUENCHENER HELLAS REINSU­

RANCE SERV1CES S.A. , n onoia ανέλυσε το θέμα από α­

σφαλιστικής πλευράς. Ακολούθnσε ο κ. Πάνος Μπιτσαξfις , 

Senior Partner, BITSAX1S LAW OFF1CE, ο οποίος επεσή­

μανε το δικαiωμα του ασθενούς να αποφασiζε1 έπειτα από 

κατάλλnλn πλnροφόρnσn, ενώ τοποθέτnσε τις νέες μορ­

φές του ιατρικού λάθους μεταξύ ευθύνnς και ορίων τnς 

τεχνολογiας και πρότεινε ένα σύστnμα ελέγχου με χαρα­

κτnριστικά δικαιοσύνnς, κόστους και αξιοπιστiας. 

Επόμενος ομιλnτfις ήταν ο κ. Γlώργος Βελ1ώτnς, Health 

Director, 1NTERAMER1CAN GREECE, ο οποiος αναφέρθn­
κε στn νέα ιατρική τεχνολογiα, εστιάζοντας σε 3 βασικούς 

τομεiς : στους διεθνείς παράγοντες που διαμορφώνουν τις 

αλλαγές στο χώρο τnς υγείας, στnν επίπτωσn τnς τεχνο­

λογίας και του ιατρικού λάθους στα συστήματα υγεiας και, 

τέλος , στnν επiπτωσn στnν ασφαλιστική αγορά. 

Συντονιστής τnς ενότnτας αυτής ήταν ο κ. Θεόδωρος 

Κοκκάλας , Vice Chairman of the BoD and CEO, Victoria 

General 1nsurance Company. 

Η ενότnτα αντασφαλιστικού ενδιαφέροντος με θέμα «Η 

σnμασία τnς αντασφάλισnς στο Solvency 11» ήταν αφιε­
ρωμένn στην Οδnγία So1vency 11 και τnν επiδρασfι τnς 

στον τομέα των αντασφαλiσεων. Ο κ. Gerald de la Marti-

niere, αντιπρόεδρος τnς CEA, παρουσiασε τις τελευταiες 

εξελiξεις στο So1vency 11. Ο κ. Ανδρέας Στυλιανού, Gene­

ra1 Manager, LAIK11NSURANCE COMPANY LTD, τόνισε το 

γεγονός ότι οι ασφαλιστικές εταιρεiες μπορούν να χρnσι­

μοπο1fισουν τnν αντασφάλιση ως σnμαντικό εργαλείο α­

πορρόφnσnς κινδύνων, έτσι ώστε να εξασφαλiσουν μείω­

ση των κεφαλαίων που απαιτούνται από το Solvency 11. 

Ο κ. Warren Dresner, Actuary, ΑΟΝ RE GLOBAL, συ­

μπέρανε ότι το Solvency 11 θα φέρει πειθαρχiα στην αγο­

ρά και θα αναδείξει τnν αντασφάλιση ως τnν πιο αποτελε­

σματική και οικονομική πηγή κεφαλαiου για τις εταιρίες 

και όχι ως ένα επιπλέον έξοδο. 

Τελευταiος ομιλητής ήταν ο κ. Jean Charles Gueganou, 

Partner, ERNST & YOUNG, ο οποiος επικεντρώθnκε στον 

1διαiτερο ρόλο που δiδεται στην αντασφάλισn υπό το ε­

περχόμενο καθεστώς. Tnv ενότητα συντόν~σε ο κ. Tommy 

Persson, President, COMITE EUROPEEN 

des ASSURANCES (C.E.A.). 

Ο πρόεδρος τnς Ενωσnς 

Ασφαλιστικών Εταιριών Ελλάδος , 

κ . Φωκfων Μπράβος. 

JQιh 
lnsurance 

& Reinsurance 
Γ.nnlar nM 
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ιραπεζοασφαλιστικά προϊόντα 

ING ΠΕΙΡΑΙΩΣ 

Βράβευση κορυφαίων καταστημάτων 

δικτύου Πειραιώς 

Tnv Πέμπτn 26 Ιουνίου πραγματοπο11Ίθnκε n ετιΊσια εκδιΊ­

λωσn βράβεuσnς των κορυφαίων καταστnμάτων τnς Τράnεζας 

Πειραιώς σε παραγωγιΊ τραπεζοασφαλιστικών προϊόντων ζω­

ιΊς ING ΠΕΙΡΑΙΩΣ για το 2007. 
Με κεντρικό σύνθnμα «ΤΟ TANGO ΤΗΣ ΕΠΙΤΥΧΙΑΣ ΘΕΛΕ! 

ΔΥΟ» εορτάστnκε n επιτuχnμένn πορεία του Bancassurance και 

n εξαιρετικιΊ προσπάθεια του τραπεζικού δικτύου, που είχε ως 

αποτέλεσμα n σuνολικιΊ παραγωγιΊ σε ετnσιοποιnμένα ασφά­

λιστρα ατομικών προϊόντων ζωιΊς να ξεπεράσει τα 65 εκατομ­

μύρια ευρώ (ετnσιοποιnμένn νέα παραγωγιΊ έτους 2007). 
Οι ομιλnτές, μεταξύ των οποίων και ο γενικός διεuθuντιΊς 

Ασφαλιστικών Εργασιών τnς Τράπεζας Πειραιώς κ. Τριαντά­

φυλλος Λuσιμάχοu, δεν παρέλειψαν να τονίσουν τn στρατnγι­

κιΊ σnμασία τnς ανάπτuξnς του Bancassurance και για τους δύο 

ομίλους, ενώ έμφαση δόθnκε και στn σuντονισμένn προσπά­

θεια uποστιΊριξnς του δικτύου, με στόχο τnν περαιτέρω ανά­

πτuξn του τομέα στο επόμενο διάστnμα. 

Σύμφωνα και με τους όρους του διαγωνισμού πωλιΊσεων που 

είχε ανακοινωθεί, οι διακριθέντες Διευθυντές Καταστnμάτων, 

Τραπεqκοί Υπάλλnλοι και Επιθεωρnτές ΠωλιΊσεων τnς Τράπε­

ζας επιβραβεύθnκαν με τn συμμετοχιΊ τους σε ένα πενθιΊμερο 

ταξίδι στn Βαρκελώνn και ένα τετραιΊμερο ταξίδι στn Μύκονο, 

ανάλογα με τnν παραγωγιΊ που είχαν πετύχει κατά το 2007. 
Η βραδιά σuνεχίστnκε στον κιΊπο του ξενοδοχείου, όπου πα­

ρατέθnκε δείπνο με αυθεντικές ισπανικές γεύσεις, προσφέρο­

ντας έτσι μια πρώτn γεύσn στους συμμετέχοντες από το επικεί­

μενο ταξίδι κινιΊτρων στn Βαρκελώνn. 

Επάνω: Βραβευθέντες κα1 στελέχπ των Ομiλων ING και ΠΕΙΡΑΙΩΣ, στο 

τέλος τπς εκδΙΊλωσπς βpάβευσπς . 

Κάτω: Η κ. Σοφiα Ρατσ1άτου, General Manager of Sales & Marketing 

ING Ελλάδος , ο κ. Γ1άννnς Σnφάκnς, Marketing & Sales Director ING 

Bancassurance, κα1 ο κ. Μάνος Χειpάκnς , Marketing Manager ING 

Ελλάδος, κατά τn δ1άρκε1α του δείπνου με 1σπαν1κές σπεσ1αλ11έ που · 

nααρατέθnκε μετά τnν εκδΙΊλωσn . 

Η επόμενη κίνησή σας 

deal.9r 
ΔΕΚΑΠΕΝΘΗΜΕΡΗ ΕΚΔΟΣΗ ΓΙΑ ΤΗΝ ΑΣΦΑΛΙΣΤΙΚΗ ΑΓΟΡΑ ΚΑΙ το ΧΡΗΜΑΤΟΟΙΚΟΝΟΜΙΚΟ ΧΩΡΟ 

Βαρκελώνη 

Ο κ. Σnφάκnς Γiάννnς, Marketing & 

Sales Director ING Bancassurance 

(επάνω) κα1 ο κ. Μπαζίνnς Βασfλnς, 

Δ/ντΙΊς Bancassurance Τράπεζας 

Πειραιώς (κάτω), στnν εκδΙΊλωσn 

τnς τελευταίας βpαδ1άς στnν πόλn. 

Στnν πρωτεύουσα τnς Καταλωνίας βρέθnκαν τα κορυφαία καταστιΊματα τnς Τράπεζας ΠΕΙΡΑΙΩΣ, μετά τnν ε­

πιτuχnμένn πορεία τους στnν nώλnσn τραπεζοασφαλ1στικών προϊόντων αποταμίεuσnς, επένδuσnς κα1 υγείας 

ING ΠΕΙΡΑΙΩΣ. Πέντε μαγεuτ1κές ημέρες σχεδ1άστnκαν, με στόχο (όπως πάντα) να αφιΊσοuν στους συμμετέ­

χοντες 11ς καλύτερες εντuπώσε1ς, αλλά κα1 να δώσουν τnν ευκαιρία τόσο σε στελέχn τnς δ1οίκnσnς των Ομί­

λων ΙΝG και ΠΕΙΡΑΙΩΣ όσο κα1 σε συναδέλφους από το δfκτuο τnς Τράπεζας να ανταλλάξουν σκέψεις και προ­

βλnματισμούς. 

Ατμοσφαιρ1κιΊ και σύγχρονn, n nόλn τnς Βαρκελώνnς εντυπωσίασε τους επισκέπτες, 01 οnοίο1 είχαν τnν ευ­

καιρία να ξεναγnθούν στα δ1άσnμα έργα του Ισπανού αρχιτέκτονα Gaudi, να γνωρfσοuν τnν πλούσ1α πολιτιστι­

κιΊ κλnρονομ1ά τnς Καταλωνlας, να περπατιΊσοuν στα σοκάκια τnς παλιάς πόλnς, αλλά κα1 να θαυμάσουν τn σn­

μερ1νιΊ όψn τnς Βαρκελώνnς κα1 τnν εξαιρετικιΊ 1κανότnτά τnς να συνδυάζει αρμον1κά τnν παράδοσn του χθες 

με τn μοντέρνα αισθnτ1κιΊ μ1ας αναπτuσσόμενnς μεγαλούπολnς. Από τις πιο ενδ10φέροuσες στ1γμές τπς εκδρο­

μιΊς, n επίσκεψn στο φnμισμένο ενυδρείο στο κέντρο τnς πόλnς, αλλά και n βόλτα στα Ολuμπ1ακά έργα των Αγώ­

νων του 1992, με τnν αξιοQΊλεuτπ μετα-ολυμπ10κιΊ χριΊσπ τους. Η «ανακάλuψn» των γεύσεων τπς κουζίνας τπς 

Καταλωνίας αποτέλεσε βασικιΊ προτερα1ότπτα του καθnμερινού προγράμματος τπς εκδρομιΊς, με έμφασn στα θα­

λασσινά, αλλά κα1 με αρκετές παραλλαγές τnς αυθεντ1κιΊς παέλια! 

Από το πρόγραμμα δεν έλειψαν κα1 οι εκπλιΊξεις, με αποκορύφωμα το ελλπνικό ξεφάντωμα τπς τελευταίας βρα­

διάς, που σuνοδεύτnκε από πολλές ευχές για ακόμn μεγαλύτερες επιτυχίες στο μέλλον. Tnv εκδρομιΊ τίμnσαν με 

τnν παρουσία τους στελέχn του Ομiλοu ΠΕΙΡΑΙΩΣ και τπς ING Ελλάδος, μεταξύ των οποίων και ο Πρόεδρος τnς 

Τράπεζας Πειραιώς στn Ροuμανfα, κ. Λεκκάκος Σταύρος, ο Γενικός ΔιεuθuντιΊς Ασφαλιστικών Εργασιών Ομίλου 

ΠΕΙΡΑΙΩΣ, κ. Λuσιμάχοu Τρ1αντάφuλλος, ο Γενικός Δ1εuθuντιΊς του Bancassurance τnς ING Ελλάδος, κ. Floris 

van Spengler, και ο Γεν1κός ΔιεuθuντιΊς Δικτύου ΑπικιΊς Τράπεζας ΠΕΙΡΑΙΩΣ, κ. 81γγόποuλος Γιάννnς. 

71 



72 

ΑΤΕΑσιDαλιστική 8 
ΕΤΑΙΡΙΑ ΟΜΙΛΟΥ ΑΤΕΒΑΝΚ 

κιJΥ'd ιr.a.s, ;, ι-, κ, .αΥ 7ι::, 

το εταιρικό δίκτυο 

χτίζει το μέλλον 
Αυτός ήτον ο τίτλος του Ετήσιου Συνεδρίου Πωλήσεων των Συνεργοτών του Ετοιρικού 

Δικτύου της ΑΤΕ Ασφολιστική , που προγμοτοποιήθηκε με μεγόλη επιτυχίο στις 29 
& 30 Αυγούστου 2008 στο μοντέρνο κοι πολυτελές ξενοδοχείο Porto Palace, 

στην πονέμορφη Θεσσολονίκη. 

01 εργασfες του συνεδρfου ξεκfνn­

σαν τnν Παρασκευn 29 Αυγούστου 

με τοnοθετnσε1ς κα1 ε1σnγnσε1ς τnς 

1εραρχfας του Δ1κτύου Πωλnσεων τnς 

εταφεfας σε εnfκαφα θέματα nου α­

φορούν το εnάγγελμα του ασφαλ1-

στn, το ρόλο του σύγχρονου mana-

ger Πω­

λn-

σεων, τn δnμ1ουργfα εnαγγελματ1ών 

ασφαλ1στών, καθώς κα1 τ1ς προϋπο­

θέσε1ς που απα1τούντα1 ώστε το Ετα1-

ρ1κό Δfκτυο να έχε1 τn θέσn που του 

αρμόζε1 στnν Ασφαλ10τ1κn Αγορά. 

Tnv επόμενn nμέρα πραγματοπο1n­

θnκε εκπα1δευτ1κn nμερfδα, στnν o­

nofa συμμετεfχαν όλο1 01 σύνεδρο1 με 

θέμα «Δnμ1ουργώντας Επ1χεφnσε1ς 

Πρωταθλnτές». Το βράδυ τnς fδ10ς n­

μέρας στnν επ1βλnτ1κn αfθουσα 

Pietra Ha11 πραγματοπο1nθnκε n α­

πονομn των βραβεfων σε 50 εππυχn­
μένους συνεργάτες τnς εταφεfας, γ1α 

τ1ς πωλnσ1ακές επ1δόσε1ς τους τn 

χρον1ά που πέρασε. 

Στnν ομ1λfα του ο δ1ευθύνων σύμ­

βουλος τnς Α ΤΕ Ασφαλ1στ1κn 

κ. Γ1άννnς Παυλfδnς, α­

φού συνεχάρn όλους 

τους εππυχό-

(αλλά κ01 όλους τους συμμετέχοντες 

γ1α τ1ς επ1τυχfες τους), περ1έγραψε 

τnν πορεfα τnς εταφεfας τα τελευταfα 

χρόν1α κα1 ανέφερε ότ1 έχε1 κάνε1 άλ­

ματα προόδου κα1 έχε1 καθ1ερωθεf 

στnν ασφαλ1στ1κn αγορά ως μ1α δυ­

ναμ1κά αναπτυσσόμενn κα1 αποτελε­

σματ1κn ασφαλ1στ1κn εταφεfα, με τnν 

onofa αξfζε1 κα1 εfνα1 συμφέρον να 

συνεργάζετα1 κανεfς, εfτε ως πελάτnς 

εfτε ως συνεργάτnς. Στn συνέχε1α, α­

φού έκανε μ1α σύντομn 1στορ1κn α­

ναδρομn τού Agency System στnν 

Ελλάδα κα1 στο εξωτερ1κό, αναφέρ­

θnκε στn δ1κn του εμπεφfα με το σύ­

στnμα αυτό, δ1ευκρfν1σε τn δ10φορο­

ποfnσn του νέου θεσμού του Εταφ1-

κού Δ1κτύου από το παραδοσ10κό 

Agency System, επ1σnμανε δε τον 

σnμαντ1κό ρόλο του Εταφ1κού Δ1κτύ­

ου στnν περαπέρω ανάπτυξn του θε-

ντες σμού τnς 1δ1ωτ1κnς ασφάλ1σnς. Τόν1-

σε με έμφασn τn δ1κn του πfστn κα1 υ­

ποστnρ1ξn στο νέο σύστnμα πωλnσε­

ων, το onofo ο fδ1ος γ1α πρώτn φορά 

καθ1έρωσε ως Εταφ1κό Δfκτυο 

κα1 το onofo αποτελεfτα1 μόνο α­

πό επαγγελματfες ασφαλ1στές, α­

ποκλε1στ1κnς απασχόλnσnς, 01 o­

nofo1 προωθούν όλα τα προϊόντα 

Ζωnς κ01 Ζnμ1ών τnς εταφεfας. 01 

επ1κεφαλnς κα1 n 1εραρχfα του 

Εταφ1κού Δ1κτύου έχουν τn δυ­

νατότnτα συμμετοχnς στο επ1χε1-

ρεfν, εfτε αναλαμβάνοντας μέρος 

του δ1αχεφ1στ1κού κόστους εfτε συνδέοντας τα bonus τους 

με τα αποτελέσματα τnς δ1κnς τους δ1αχεfρ1σnς κ01 τnς ε­

πfτευξnς των στόχων που 01 16101 έχουν αναλάβε1. 

Τέλος, ο κ. Παυλfδnς επ1σnμανε ότ1 επε1δn n λεπουργlα 

του Εταφ1κού Δ1κτύου βασiζετα1 στnν επfτευξn θετ1κού α­

ποτελέσματος κάθε έτος γ1α τnν εταφεfα, στn δnμ1ουργfα 

κα1 ανάπτυξn νέων ασφαλ1στών κα1 στnν άρ1στn εξυπnρέ­

τnσn των ασφαλ1σμένων , αποτελεf μονόδρομο γ10 τnν Α-

δ1ότ1 το σύγχρονο 01κονομ1κό κα1 

κο1νων1κό περ1βάλλον επ1βάλλε1 

επαγγελματ1σμό, ομαδ1κότnτα, 

αποτελεσμαηκότnτα κα1 άρ1στn 

δ1αχεfρ10n κα1 aξ1onolnσn μέσων, 

πόρων κα1 ανθρώπ1νου δυναμ1-

κού. 

Ο Δ1ευθυντnς Πωλnσεων του 

Εταφ1κού Δ1κτύου τnς ΑΤΕ Ασφα­

λ1στ1κn, κ. Στέλ1ος Βουγ1ουκλlδnς, στο χαφετ1σμό του στnν 

τελετn απονομnς των βραβεfων , αφού ευχαρfστnσε όλους 

τους συνεργάτες γ1α τnν προσπάθε1α που κατέβαλαν, τό­

ν1σε 1δ10fτερα τ1ς προοπτ1κές που δ1αγράφοντα1 γ1α τnν ε­

πfτευξn υψnλότερων αποτελεσμάτων. Επ1προσθέτως, δn­

λωσε ότ1 n επηυχfα έρχετα1 μόνο από τn συλλογ1κn προ­

σπάθε1α κα1 τnν ομαδ1κn δουλε1ά. 

Στο συνέδρ10 συμμετεlχαν περ1σσότερα από 150 στελέ-

σφαλ10τ1κn Αγορά κα1 συγκεκρψένα γ1α το μέλλον τnς, xn του Δ1κτύου Πωλnσεων τnς εταφεfας. 
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1. Ο ΑΝΑΠΛΗΡΩΤΗΣ ΔΙΕΥΘΥΝΩΝ ΒΡΑΒΕΥΕΙ ΤΟΥΣ 3 ΠΡΩΤΟΥΣ ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΕΣ ΟΜΑΔΑΣ ΣΕ ΔΙΑΤΗΡΗΣΙΜΟΤΗΤΑ ΣΤΟΝ ΚΜΔΟ 

ΖΩΗΣ. 2. Ο ΑΝΑΠΛΗΡΩΤΗΣ ΔΙΕΥΘΥΝΩΝ ΣΥΜΒΟΥΛΟΣ κ. ΔΕΣΙΝΙΩΤΗΣ ΝlΚΟΣ, ΒΡΑΒΕΥΕΙ ΤΟΥΣ ΤΡΕΙΣ ΠΡΩΤΟΥΣ ΣΥΝΤΟΝ. 

ΔΙΕΥΘΥΝΤΕΣ ΣΕ ΔΙΑΤΗΡΗΣΙΜΟΤΗΤΑ ΚΛΑΔΟΥ ΖΩΗΣ: lος κ . ΑΠΟΣΤΟΛΟΠΟΥΛΟΣ Γ., 2ος κ. ΣΙΔΗΡΟΠΟΥΛΟΣ ΙΟΡΔ., 3ος κ. 

ΜΠΟΥΧΛΙΟΣ ΣΤΕΦ. 3. Ο ΔΙΕΥΘΥΝΤΗΣ ΠΩΛΗΣΕΩΝ ΒΡΑΒΕΥΕΙ ΤΗΝ ΑΣΦ. ΣΥΜΒΟΥ ΛΟ κ . ΣΤΕΛΛΑ ΚΑΛΑϊΤΖΑΚΗ, 1 n ΣΕ ΑΥΞΗΣΗ 

ΧΑΡΤΟΦΥΛΑΚΙΟΥ ΖΩΗΣ ΚΑΙ ΣΕ ΝΕΑ ΠΑΡΑΓΩΓΗ ΖΩΗΣ. 4. Ο ΔΙΕΥΘΥΝΤΗΣ ΠΩΛΗΣΕΩΝ ΒΡΑΒΕΥΕΙ ΤΟΝ ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΗ 

ΔΙΕΥΘΥΝΤΗ κ. ΜΑΡΑΜΠΟΥΤΑΚΗ ΑΝΔΡΕΑ, lo ΣΕ ΑΥΞΗΣΗ ΠΑΡΑΓΩΓΗΣ ΓΕΝΙΚΩΝ ΑΣΦΜΙΣΕΩΝ, 2ο ΣΕ ΠΑΡΑΓΩΓΗ ΓΕΝΙΚΩΝ 

ΑΣΦΜΙΣΕΩΝ . 5. Ο ΔΙΕΥΘΥΝΤΗΣ ΠΩΛΗΣΕΩΝ κ. ΒΟΥΓΙΟΥΚΛΙΔΗΣ ΜΕΤ Α ΤΗ ΒΡΑΒΕΥΣΗ ΤΩΝ 1 Ο ΠΡΩΤΩΝ ΑΣΦ. ΣΥΜΒΟΥ ΛΩΝ 

ΣΕΑΥΞΗΣΗ ΠΑΡΑΓΩΓΗΣ ΓΕΝΙΚΩΝ ΚΛΑΔΩΝ. 6. Ο ΔΙΕΥΘΥΝΤΗΣ ΠΩΛΗΣΕΩΝ ΜΕ ΤΙΣ 3 ΠΡΩΤΕΣ ΑΣΦ. ΣΥΜΒΟΥΛΟΥΣ ΣΕΑΥΞΗΣΗ 

ΠΑΡΑΓΩΓΗΣ ΚΛΑΔΟΥ ΖΩΗΣ. 7. Ο ΔΙΕΥΘΥΝΤΗΣ ΠΩΛΗΣΕΩΝ ΜΕ ΤΟΥΣ 3 ΠΡΩΤΟΥΣ ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΕΣ ΔΙΕΥΘΥΝΤΕΣ ΣΕ ΑΥΞΗΣΗ 

ΠΑΡΑΓΏΓΗΣ ΓΕΝΙΚΏΝ ΑΣΦΜΙΣΕΩΝ. 8. Ο ΔΙΕΥΘΥΝΤΗΣ ΠΩΛΗΣΕΩΝ ΜΕ ΤΟΥΣ 3 ΠΡΏΤΟΥΣ ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΕΣ ΟΜΑΔΑΣ ΣΕ 

ΑΥΞΗΣΗ ΠΑΡΑΓΩΓΗΣ ΓΕΝΙΚΩΝ ΑΣΦΜΙΣΕΩΝ. 9. Ο ΔΙΕΥΘΥΝΤΗΣ ΠΩΛΗΣΕΏΝ ΜΕ ΤΟΥΣ 10 ΠΡΩΤΟΥΣ ΑΣΦΜΙΣΤΙΚΟΥΣ 

ΣΥΜΒΟΥΛΟΥΣ ΣΕ ΝΕΑ ΠΑΡΑΓΩΓΗ ΚΛΑΔΟΥ ΖΩΗΣ. 10. Ο ΔΙΕΥΘΥΝΩΝ ΣΥΜΒΟΥΛΟΣ ΓΙΑΝΝΗΣ ΠΑΥΛΙΔΗΣ ΚΑΤΑ ΤΗ ΔΙΑΡΚΕΙΑ 

ΤΗΣ ΚΕΝΤΡlΚΗΣ ΟΜlΛlΑΣ ΤΟΥ ΣΤΗ ΒΡΑΔΙΑ ΤΩΝ ΒΡΑΒΕΥΣΕΩΝ. 11. Ο ΔΙΕΥΘΥΝΩΝ ΣΥΜΒΟΥΛΟΣ BPABEYEl ΤΟΝ ΑΣΦ. 

ΣΥΜΒΟΥΛΟ κ. ΑΠΟΣΤΟΛΟΠΟΥΛΟ ΝΙΚΟ, lo ΣΕ ΝΕΑ ΠΑΡΑΓΩΓΗ - ΣΤΡΑΤΟΛΟΓΗΣΗ ΑΠΟ ΑΝΤΑΓΩΝlΣΜΟ. 12. Ο ΔlΕΥθΥΝΩΝ 

ΣΥΜΒΟΥΛΟΣ ΒΡΑΒΕΥΕΙ ΤΟΝ ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΗ ΟΜΑΔΑΣ κ. ΤΣΟΓΚΑ, lo ΣΕ ΠΑΡΑΓΩΓΗ ΓΕΝΙΚΩΝ ΑΣΦΜΙΣΕΩΝ, 2ο ΣΕ ΝΕΑ 
ΠΑΡΑΓΩΓΗ ΚΜΔΟΥ ΖΩΗΣ. 13. Ο ΔΙΕΥΘΥΝΩΝ ΣΥΜΒΟΥΛΟΣ κ. ΓΙΑΝΝΗΣ ΠΑΥΛΙΔΗΣ ΒΡΑΒΕΥΕΙ ΤΟΥΣ ΠΡΩΤΟΥΣ ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΕΣ 

ΔΙΕΥΘΥΝΤΕΣ ΣΕ ΝΕΑ ΠΑΡΑΓΩΓΗ ΚΛΑΔΟΥ ΖΩΗΣ: lος κ . ΤΣΟΡΜΠΑΤΣΙΔΗΣ, 2ος κ . θΜΑΣΣΙΝΑΚΗΣ, 3ος κ. ΜΠΟΥΧΛΙΟΣ, 4n 

κ. ΓΚΟΛΙΑ. 14. Ο ΔΙΕΥΘΥΝΩΝ ΣΥΜΒΟΥΛΟΣ κ. ΓΙΑΝΝΗΣ ΠΑΥΛΙΔΗΣ ΚΑΤΑ ΤΗ ΔΙΑΡΚΕΙΑ ΤΗΣ ΒΡΑΒΕΥΣΗΣ ΤΩΝ ΤΡΙΩΝ 

ΠΡΩΤΩΝ ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΏΝ ΔΙΕΥΘΥΝΤΏΝ ΑΝΑΠΤΥΞΗΣ: lος κ. ΜΠΟΡΜΠΑΝΤΩΝΑΚΗΣ, 2ος κ. ΛΑΙΜΟΣ, 3ος κ. ΜΑΣΚΑΝΤΟΥΡΗΣ. 

15. Ο ΔΙΕΥΘΥΝΩΝ ΣΥΜΒΟΥΛΟΣ ΜΕ ΤΟΥΣ 3 ΠΡΩΤΟΥΣ ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΕ ΟΜΑΔΑΣ ΣΕ ΑΥΞΗΣΗ ΣΥΝ. ΧΑΡΤΟΦΥΛΑΚΙΟΥ ΚΛΑΔΟΥ 

ΖΩΗΣ. 16. Ο ΔΙΕΥΘΥΝΩΝ ΣΥΜΒΟΥΛΟΣ ΜΕ ΤΟΥΣ 3 ΠΡΩΤΟΥΣ ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΕΣ ΔΙΕΥΘΥΝΤΕΣ ΣΕ ΑΥΞΗΣΗ ΣΥΝΟΛ. ΧΑΡ­

ΤΟΦΥΛΑΚΙΟΥ ΖΩΗΣ. 17. Ο ΔΙΕΥΘΥΝΩΝ ΣΥΜΒΟΥΛΟΣ ΤΗΣ ΑΤΕ ΑΣΦΜΙΣΤΙΚΗ κ. ΓΙΑΝΝΗΣ ΠΑΥΛΙΔΗΣ ΕΝΩ ΒΡΑΒΕΥΕΙ ΤΟΝ 

ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΗ ΟΜΑΔΑΣ κ. ΑθΑΝΑΣΙΑΔΗ ΣΟΛΩΝΑ, lo ΣΕ ΝΕΑ ΠΑΡΑΓΩΓΗ ΖΩΗΣ, 3ο ΣΕ ΠΑΡΑΓΩΓΗ ΓΕΝΙΚΩΝ ΚΛΑΔΩΝ. 18. Ο 
κ . ΒΟΥΓΙΟΥΚΛΙΔΗΣ ΒΡΑΒΕΥΕΙ ΤΗΝ ΑΣΦ.ΣΥΜΒΟΥ ΛΟ κ. ΖΩΓΡΑΦΑΚΗ ΠΑΝΑΓΙΩΤΑ, 1 n ΣΕ ΔΙΑΤΗΡΗΣΙΜΟΤΗΤΑ ΚΛΑΔΟΥ ΖΩΗΣ, 

3n ΣΕ ΑΥΞΗΣΗ ΣΥΝ. ΧΑΡΤΟΦΥΛΑΚΙΟΥ ΖΏΗΣ, 4n ΣΕ ΝΕΑ ΠΑΡΑΓΩΓΗ ΚΛΑΔΟΥ ΖΩΗΣ. 19. Ο κ. ΒΟΥΓΙΟΥΚΛΙΔΗΣ 

ΒΡΑΒΕΥΕΙ ΤΗ ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΡΙΑ ΟΜΑΔΑΣ κ. ΓΟΥΛΗ ΜΕΞΑΝΔΡΑ, ln ΣΕΑΥΞΗΣΗ ΠΑΡΑΓΩΓΗΣ ΓΕΝΙΚΩΝ ΑΣΦΜΙΣΕΩΝ, 2n 
ΣΕ ΠΑΡΑΓΩΓΗ ΓΕΝlΚΩΝ ΑΣΦΜΙΣΕΩΝ, 3n ΣΕ ΑΥΞΗΣΗ ΣΥΝΟΛ.ΧΑΡΤΟΦΥΛΑΚΙΟΥ ΖΩΗΣ. 20. Ο κ. ΒΟΥΓΙΟΥΚΛΙΔΗΣ 

ΒΡΑΒΕΥΕΙ ΤΟΝ ΑΣΦ. ΣΥΜΒΟΥΛΟ κ. ΚΟΥΛΟΥΡΗ, lo ΣΕ ΑΥΞΗΣΗ ΠΑΡΑΓΏΓΗΣ ΓΕΝΙΚΩΝ ΑΣΦΜΙΣΕΩΝ. 21. Ο κ. 

ΒΟΥΠΟΥΚΛΙΔΗΣ ΒΡΑΒΕΥΕΙ ΤΟΝ ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΗ ΔΙΕΥΘΥΝΤΗ κ. θΜΑΣΣΙΝΑΚΗ, lo ΣΕ ΠΑΡΑΓΩΓΗ ΓΕΝΙΚΏΝ ΑΣΦΜΙΣΕΏΝ, 
2ο ΣΕ ΝΕΑ ΠΑΡΑΓΩΓΗ ΚΛΑΔΟΥ ΖΩΗΣ, 2ο ΣΕ ΑΥΞΗΣΗ ΣΥΝ.ΧΑΡΤΟΦΥΛΑΚΙΟΥ ΚΛΑΔΟΥ ΖΩΗΣ. 22. Ο κ. ΔΕΣΙΝΙΩΤΗΣ 

ΒΡΑΒΕΥΕΙ ΤΟΝ ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΗ ΟΜΑΔΑΣ κ. ΤΖΑΝΕΤΟ, lo ΣΕ ΔΙΑΤΗΡΗΣΙΜΟΤΗΤΑ ΣΤΟΝ ΚΛΑΔΟ ΖΩΗΣ. 23. Ο κ. 

ΔΕΣΙΝΙΩΤΗΣ ΕΝΩ ΒΡΑΒΕΥΕΙ ΤΟΥΣ ΠΡΩΤΟΥΣ ΣΥΝΕΡΓΑΤΕΣ ΣΕ ΔΙΑΤΗΡΗΣΙΜΟΤΗΤΑ ΚΛΑΔΟΥ ΖΩΗΣ ΣΤΗΝ ΚΑΤΗΓΟΡΙΑ 

ΤΩΝ ΑΣΦΜΙΣΤΙΚΩΝ ΣΥΜΒΟΥΛΩΝ. 24. Ο κ. ΠΑΥΛΙΔΗΣ ΒΡΑΒΕΥΕΙ ΤΗΝ ΠΡΩΤΗ ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΡΙΑ ΟΜΑΔΑΣ κ. ΚΟΤΟΥΛΑ 

ΜΑΡΙΑΝΝΑ, ΣΕ ΑΥΞΗΣΗ ΧΑΡΤΟΦΥΛΑΚΙΟΥ ΖΩΗΣ, 2n ΣΕ ΔΙΑΤΗΡΗΣΙΜΟΤΗΤΑ ΚΜΔΟΥ ΖΏΗΣ, 3n ΣΕ ΝΕΑ ΠΑΡΑΓΏΓΗ 

ΚΛΑΔΟΥ ΖΩΗΣ. 25. Ο κ. ΠΑΥΛΙΔΗΣ ΒΡΑΒΕΥΕΙ ΤΗ ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΡΙΑ ΔΙΕΥΘΥΝΤΡΙΑ κ. θΑΝΟΠΟΥΛΟΥ ΕΥΗ, ln ΣΕ ΝΕΑ 
ΠΑΡΑΓΩΓΗ - ΣΤΡΑΤΟΛΟΓΗΣΗ ΑΠΟ ΑΝΤΑΓΩΝΙΣΜΟ. 26. Ο κ. ΠΑΥΛΙΔΗΣ ΒΡΑΒΕΥΕΙ ΤΟΝ ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΗ ΔΙΕΥΘΥΝΤΗ κ. 
ΑΠΟΣΤΟΛΟΠΟΥΛΟ ΓΙΑΝΝΗ, lo ΣΕ ΔΙΑΤΗΡΗΣΙΜΟΤΗΤΑ ΣΤΟΝ ΚΛΑΔΟ ΖΩΗΣ, 3ο ΣΕ ΑΥΞΗΣΗ ΣΥΝΟΛ. ΧΑΡΤΟΦΥΛΑΚΙΟΥ 

ΖΩΗΣ. 27. Ο κ. ΠΑΥΛΙΔΗΣ ΕΝΩ ΒΡΑΒΕΥΕΙ ΤΟΝ ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΗ ΔΙΕΥΘΥΝΤΗ κ. ΤΣΟΡΜΠΑΤΣΙΔΗ, lo ΣΕ ΑΥΞΗΣΗ 
ΧΑΡΤΟΦΥ ΛΑΚΙΟΥ ΖΩΗΣ ΚΑΙ ΝΕΑ ΠΑΡΑΓΩΓΗ ΖΩΗΣ, 3ο ΣΕ ΠΑΡΑΓΩΓΗ ΓΕΝΙΚΩΝ ΚΛΑΔΩΝ. 28. Ο κ. ΠΑΥ ΛΙΔΗΣ ΜΕ ΤΟΥΣ 

ΠΡΩΤΟΥΣ ΣΕ ΝΕΑ ΠΑΡΑΓΩΓΗ - ΣΤΡΑΤΟΛΟΓΗΣΗ ΑΠΟ ΑΝΤΑΓΩΝΙΣΜΟ. 29. Ο ΤΕΧΝΙΚΟΣ ΔΙΕΥΘΥΝΤΗΣ ΓΕΝΙΚΏΝ 

ΑΣΦΜΙΣΕΩΝ ΒΡΑΒΕΥΕΙ ΤΟΥΣ 3 ΠΡΩΤΟΥΣ ΣΥΝΤΟΝΙΣΤΕΣ ΟΜΑΔΑΣ ΣΕ ΠΑΡΑΓΩΓΗ ΓΕΝΙΚΩΝ ΑΣΦΜΙΣΕΩΝ. 30. Ο 

ΤΕΧΝΙΚΟΣ ΔΙΕΥΘΥΝΤΗΣ ΓΕΝΙΚΩΝ ΑΣΦΜΙΣΕΩΝ κ. ΧΑΤΖΗΙΩΣΗΦ ΒΡΑΒΕΥΕΙ ΤΗΝ ΑΣΦ. ΣΥΜΒΟΥΛΟ κ . ΑΡΑΠΛΗ, ln ΣΕ 
ΠΑΡΑΓΏΓΗ ΓΕΝΙΚΩΝ ΚΛΑΔΩΝ, 7n ΣΕ ΑΥΞΗΣΗ ΠΑΡΑΓΩΓΗΣ ΓΕΝΙΚΏΝ ΑΣΦΜΙΣΕΩΝ . 31. Ο ΤΕΧΝΙΚΟΣ ΔΙΕΥΘΥΝΤΗΣ 

ΓΕΝΙΚΏΝ ΑΣΦΜΙΣΕΩΝ ΜΕ ΤΟΥΣ 3 ΠΡΩΤΟΥΣ ΑΣΦΜΙΣΤΙΚΟΥΣ ΣΥΜΒΟΥΛΟΥΣ ΣΕ ΠΑΡΑΓΩΓΗ ΓΕΝΙΚΩΝ ΑΣΦΜΙΣΕΩΝ. 

32. ΟΙ ΠΡΩΤΟΙ ΣΕ ΟΛΕΣ ΤΙΣ ΚΑΤΗΓΟΡΙΕΣ ΤΩΝ ΒΡΑΒΕΥΣΕΩΝ ΠΛΑΙΣΙΩΝΟΥΝ ΤΟΝ ΔΙΕΥθΥΝΟΝΤΑ ΣΥΜΒΟΥ ΛΟ κ. ΠΑΝΝΗ 
ΠΑΥΛΙΔΗ, ΚΑΘΩΣ ΚΑΙ ΤΟΝ ΔΙΕΥΘΥΝΤΗ ΠΩΛΗΣΕΩΝ κ. ΣΤΕΛΙΟ ΒΟΥΓΙΟΥΚΛΙΔΗ. 33. «ΤΑ ΜΕΓΑΛΑ ΑΠΟΤΕΛΕΣΜΑΤΑ 
ΕΡΧΟΝΤΑΙ ΜΕΣΑΑΠΟ ΟΜΑΔΙΚΗ ΔΟΥΛΕΙΑ» ΔΗΛΩΣΕ ΜΕ ΕΜΦΑΣΗ Ο ΔΙΕΥΘΥΝΤΗΣ ΠΩΛΗΣΕΩΝ ΤΟΥ ΕΤΑΙΡΙΚΟΥ ΔΙΚΤΥΟΥ 

κ. ΣΤΕΛΙΟΣ ΒΟΥΓΙΟΥΚΛΙΔΗΣ ΤΗ ΒΡΑΔΙΑ ΤΩΝ ΒΡΑΒΕΥΣΕΩΝ. 
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Σύλλογος Εργαζομένων ΕΘΝΙΚΗ 
Η ΠΡΩΤΗ ΑΣΦΑΛΙΣΤΙΚΗ 

Εθνική υπόβεση, 

υπόβεση όλων μας 
Εντείνονται οι οντιδρόσεις των 

εργαζομένων στην Εθνική 

Ασφαλιστική , κολούν δε τη διοίκηση 

της ΕΤΕ νο ονοθεωρήσει την 

οπόφοση γιο την πώληση της 

ετοιρε ίος μετά το τελευταίο 

γεγονότα κοι τη χρεωπιστωτική 

κρ ίση . Σε μίο συνοισθημοτικά 

φορτισμένη ονοκοίνωσή τους , 

μόλιστο , επισημαίνουν τις 

σημαντικότερες στιγμές της 

ετοιρε ίος οπό την ίδρυσή της 

στις 22 Ιουνίου του 1891 - της 

ετοιρείος που , όπως τονίζουν , έχει 

συνδεθε ί με την ιστορίο της ίδιος 

της Ελλάδος. Σημειώνεται ότι 

σχετική ερώτηση στη Βουλή γιο την 

Εθνική Ασφαλιστική κοτέθεσον 

ΠΑΣΟΚ κοι ΣΥΡΙΖΑ. Το Ασφαλιστικό 

«ΝΑΙ » πορουσιόζει το σημαντικότερο 

σημείο της μακροσκελούς 

ονοκο ίνωσης . 

16 mu 

22 Ιουνiου 1891 ... 
Ενα ταξίδ1 στnν ελλnν1κή 1στορ ία ξεκ1νάε1. .. 

Η iδρυσn τnς Εθνικfις Ασφαλιστικfις το 1891 αnό τnν Εθνικfι Τράπεζα δn­

μ1ούργnσε μια εταιρεiα nου έχει συνδεθεi όσο ελάχ1στες με τnν 1στορiα τnς 

iδ ι ας τnς Ελλάδας. 

Πρώτο τnς κτiριο στnν οδό Α1όλου 86, εκεi nου σfιμερα στεγάζετα1 n διοiκn­

σn τnς ΕΤΕ και , σύμφωνα με τnν ιδρυτ~κfι τnς διακfιρυξn : n Εθνικfι Ασφαλιστ1-

κfι «υnnρετεi το κοινόν συμφέρον, ιδiα δ1ά τnς αnοτροnfις τfις εκ του τόπου ε­

ξαγωγfις χρfιματος nv συνεnάγετ01 n ασφάλ1σις παρά αλλοδαnαiς εταφεiαις ... » . 

Το ξεκiνnμά τnς έγινε με τον κλάδο ασφάλισης Πυρός και στn συνέχεια ε­

nεκτάθnκε κα1 στον κλάδο θαλάσσης και στον κλάδο Ζωfις, κλάδο nου υ ­

nοχρεώθnκε να κλεiσει στα 1897 λόγω του πολέμου. 

Αξiζε1 να σnμε1ώσουμε ότι αnό τα πρώτα χρόν10 τnς n Εθν1κfι εiχε δnμ1ουρ­

γfισει το Ταμεiο Ασφάλισης του προσωπ1κού τnς. 

Στnν αυγfι του 20ού α1ώνα n Εθν1κfι fιταν n μόνn ελλnνικfι εταφεiα που κα­

τάφερε να επ1β1ώσει σε μια αγορά που 01 ξένες εταφεiες fιταν κυρiαρχες . 

Στα 1917 n Εθνικfι Ασφαλιστικfι στάθηκε δiπλα στους κατοiκους τnς θεσ­
σαλονfκnς, όταν n μεγάλη πυρκαγιά αποτέφρωσε ένα μεγάλο μέρος τnς πό­

λης. Η εθν1 κfι στρατnγ1κfι τnς εταφεlας τnν οδfιγnσε να δώσε~ όλες τις απο­

ζnμ1ώσεις χαρ1στικά, μ1ας και τα αiτια τnς πυρκαγιάς δεν βρέθηκαν ποτέ. 

Στα δύσκολα χρόνια 1919-1921 n εταιρεiα μας άνοιξε υnοκαταστfιματα 

σε όλες τις περιοχές όπου επεκτεινόταν το ελλπν1κό κράτος, στnν Ανατολικfι 

θράκπ και στn Σμύρνπ. Υποκαταστfιματα που, όμως, έκλεισαν μετά τn Μι­

κρασι ατι κfι Καταστροφfι. 

Στπ διάρκεια τnς γερμαν1κfις Κατοχfις, n δ1οiκnσn τnς Εθν1κfις Ασφαλ10τι­

κfις δnμιούργnσε και λειτούργησε συσσiτια, ξοδεύοντας, για να τα συντnρfι­

σει, ένα σημαντι κό ποσό από τα αποθέματα σε χρυσές λiρες που δ10τnρού­

σε. Παράλληλα, ενiσχυσε οικονομικά τους υπαλλfιλους τnς, γ1α να αντέξουν 

τα δύσκολα εκεfνα χρόνια. 

Τα επόμενα χρόν10, n ανάπτυξη τnς εταφεiας fιταν ρο- τnς ΕΤΕ, του μοναδ1κού μετόχου δnλαδfι, εiναι σε funds 

γδαiα, ακολουθώντας τnν ανασυγκρότnσn τnς Ελλάδας του εξωτερικού. 

μετά τον Δεύτερο Παγκόσμιο Πόλεμο. 

Οι μnχανογραφ1κές εφαρμογές τnς, που ξεκiνnσαν στις 

αρχές τnς δεκαετiας του '70, αποτέλεσαν το πρότυπο γ1α 

όλες τις ασφαλιστικές εταιρεiες, ενώ -σύμφωνα με τα οι­

κονομικά τnς- n Εθν1κfι Ασφαλ1στικfι εiναι n πρώτη ασφα­

λ1στικfι εταιρεiα στπν Ελλάδα. 

Η φfιμn, n ιστορiα κα1 το brand name τnς εταιρεiας μας 

εiναι ένα ανεκτiμnτο κεφάλαιο, που δεν μπορεi να αποτι­

μnθεi με ψυχρά μαθηματικά νούμερα από κανέναν . 

9 Σεπτεμβρίου 2008 ... 
Σfιμερα, όμως, n ΕΤΕ κα1 n κυβέρνnσn θέλουν π ι­

στορία να τερματίσε1 εδώ ... 
Η μεiωσn του προσωπ1κού, αλλά κυρiως π μεiωσπ του 

αριθμού των διοικπτικών υποκαταστημάτων υποβαθμiζει 

τnν προστιθέμενη αξiα τnς εταιρεiας μας και τnν κάνει πιο 

εύκολη λεiα στnν πώλnσn. 

Ο αφελληνισμός τnς ελλnνικfις ασφαλιστικfις αγοράς θα 

οδnγfισει στn δnμιουργiα πολυεθνικών καρτέλ, που θα ε­

λέγχουν τις τιμές των ασφαλiστρων και τις προμfιθε1ες των 

δ10μεσολαβούντων . 

Η εiσοδος των πολυεθνικών ασφαλιστικών εταιρειών 

στnν Ελλάδα εiναι αποτέλεσμα των κυβερνητικών επιλο­

γών για πέρασμα ενός μέρους τnς δnμόσ1ας κο1νων1κfις 

ασφάλισης στnν ιδ1ωτικfι. 

Δεν έχε1 καθορ1στεi από τnν ΕΤΕ n επ1θυμnτfι τιμfι πώ­

λnσnς. Γιατi δεν υπάρχει επiσnμn αποτiμnσn τnς τιμfις τnς 

εταιρεiας μας; 

Σύμφωνα με τnν Deutche Bank, αν n Εθν1κfι αποτιμnθεi 

με το συντελεστfι Ρ /Ε (τιμfι βάσε1 κερδών), τότε το τiμnμά 

τnς μπορεi να πλησιάσει τα 700 εκατομμύρια €, ποσό α­

στεiο γ10 το μέγεθος τnς εταιρεiας μας. 

Αν το nρόβλnμα τnς τράπεζας εiνα1 απλώς ότι έχει δε­

σμεύσει 550 εκατομμύρ10 € στnν Ασφαλιστικfι, αν δnλα­

δfι n πώλnσn λύνει ταμειακό nρόβλnμα τnς ΕΤΕ, τότε γ1α­

τi δεν εισάγει τnν εταιρεiα μας ξανά στο Χρnματιστfιριο, 

για να αντλfισε1 από εκεi κεφάλα1α; 

Η υnεραποθεματοποinσn που έχει γiνει τα τελευταία 

χρόνια θα οδnγfισει ένα πολύ μεγάλο κεφάλα10 κατευθεi­

αν στα καθαρά κέρδη του πολυεθνικού αγοραστfι. 

Η πώλnσn τnς εταιρεiας δεν εiναι σε όφελος του κοινω­

νικού συνόλου, μιας και τα κέρδη από τnν πώλnσn δεν θα 

πάνε στον κρατ1κό προϋπολογ1σμό, αλλά θα φύγουν στο 

εξωτερικό, γιατf fιδn το μεγαλύτερο μέρος των μετοχών 

Mia από τις υποψfιφιες γ1α τnν αγορά τnς εταιρεiας , n 

American lnternational Group (AIG), άγγιξε τα όρια τnς 
πτώχευσης. Αν σfιμερα μας εiχε αγοράσε1, π1θανόν να fι­

μαστε άνεργοι. Η AIG, στnν ουσiα, κρατικοποιfιθnκε από 

τnν κυβέρνnσn των ΗΠΑ. Mia άλλn, n γαλλικfι ΑΧΑ, συμ­

μετεiχε στο μετοχικό κεφάλαιο τnς Lehman Brothers, τnς 

τράπεζας που χρεοκόπησε πριν από λiγες μέρες. Μια τρi­

τn, n Fortis, εθνικοποιfιθnκε από τις κυβερνfισεις τnς Ολ­

λανδfας, του Βελγiου και του Λουξεμβούργου λόγω προ­

βλημάτων. 

Η σnμερινfι οικονομικfι συγκυρiα καθιστά εγκλnματικfι 

ενέργε10 τnν πώλnσn τnς εταιρεiας μας. 

Δiνει, όμως, τnν ευκαιρiα να παρέμβει το κράτος και, με 

μοχλό τnν ΕΤΕ κ01 τnν Εθν1κfι Ασφαλ1στ1κfι, να καθορiσε1 

αυτό τους κανόνες του χρnματοασφαλιστ1κού παιχνιδιού. 

Γ~α να μnν έχουμε και στn χώρα μας Lehman Brothers 

και Bear Sterns. 

Από τn συγκέντpωσπ των εργαζομένων έξω από τn Βουλn . 

Μαχnτικιi ήταν n αnάντnσιi τους στnν πώλnσn τnς εταφείας. 



Allianz@) Ελλάδος 

Διεκδικεί 
, , 

ενισχυμενn παρουσια 
Στ~ς εξελίξε1ς των χρnματαγορών δ1εθνώς κα1 στn θέσn που 

κατέχε1 n Allianz παγκοσμίως αναφέρθηκε ο δ1ευθύνων σύμ­

βουλος & CEO Allianz Ελλάδος, κ. Πέτρος Παnαν1κολάου, στο 

nλαίσ10 τnς φετ~νrΊς συνάντnσnς εργασίας πρακτόρων, καθώς 

κα1 μεσ1τών - μελών του ΣΕΜΑ, που nραγματοnο1rΊθnκε πρό­

σφατα σε κεντρ1κό ξενοδοχείο τnς ΑθrΊνας. 

«Κατέχουμε nγετ~κrΊ θέσn στ1ς nαγκόσμ1ες αγορές, έχουμε 

1σχυρrΊ λε1τουργ1κrΊ βάσn στον ασφαλ1στ1κό κλάδο, αλλά κα1 

στον τομέα δ1αχείρ1σnς κεφαλαίων, ενώ, nαράλλnλα, βασ1ζό­

μαστε στnν κεφαλα1ακrΊ μας εnάρκε1α. Η μεγάλη δ1ασnορά του 

χαρτοφυλακίου, τόσο γεωγραφ1κά όσο κα1 ανά κλάδο, μας κα­

θ1στά λ1γότερο ευάλωτους σε κλυδων1σμούς των αγορών. Το­

ποθετούμαστε στn θέσn των οργαν1σμών εκείνων που στ1ς πα­

ρούσες συνθrΊκες δεν ακολουθούν, αλλά δ1αμορφώνουν τnν 

αγορά» τόν1σε στnν ομ1λία του ο κ. Παnαν1κολάου, ενώ δεν 

nαρέλε1ψε να αναφερθεί στους στόχους τnς Allianz Ελλάδος, 

εn1σnμαίνοντας ότ1 «σε ένα 01κονομ1κό nερ1βάλλον που αλλά­

ζε1 καθnμερ1νά, στόχος μας είνα1 να δ1εκδ1κrΊσουμε κα1 να ε­

n1τύχουμε εν1σχυμένn napouσia στnν κα1νούργ1α αγορά που 

δ1αμορφώνετα1». 

Ιδ1αίτερn αναφορά έγ1νε στ1ς εnενδύσε1ς υnοδομrΊς που 

έχουν υλοnο1nθεί nροκε~μένου να υnοστnρ1χθεί αρτ1ό­

τερα n καθnμερ1νότnτα του κάθε συνεργάτη, αλλά κα1 

στους νέους τρόπους nώλnσnς που συνδέοντα1 με 

τn νέα τεχνολογία. Εμφασn δόθηκε, τέλος, στnν αύ-

γεωγραφ1κών nερ1οχών όπου μέ­

χρ1 σrΊμερα υnάρχε1 μ1κρrΊ napou­

σia κα1 στnν αnλούστευσn τnς 

προϊόντ1κrΊς γκάμας όλων των 

κλάδων. 

Ο Τεχν1κός Σύμβουλος κ. 

Κωνσταντiνος Βερτόπουλος εί­

χε τnν ευκαφία να τοποθετηθεί 

συνολ1κά γ1α τ1ς εξελίξε1ς στο 

χώρο των Γεν1κών Ασφαλίσεων κα1 να καταδείξε1 τnν υψnλrΊ, 

πο1οτ~κά, τοποθέτnσn τnς Allianz στnν ελλnν1κrΊ αγορά. Επίσης, 

ανέδε1ξε τα πλεονεκτrΊματα του παραμετρ1κού τ~μολογiου στον 

Κλάδο Αυτοκ1νrΊτου, που δnμ1ουργούν σnμαντ1κό ανταγων1-

στ~κό πλεονέκτημα στο συνεργάτη. 

Στn συνέχε1α, ο Δ1ευθυντrΊς ΠωλrΊσεων Πρακτόρων, κ. Δο­

μέν1κος Απέργης, αναφέρθηκε στ1ς νέες τεχνολογ1κές υπηρε­

σίες που έθεσε n Allianz σε εφαρμογrΊ, δnμ10υργώντας nρο­

στ1θέμενn αξία, τόσο στον πελάτη όσο κα1 στο συνεργάτη. 

01 συνεργάτες τnς A11ianz Ελλάδος αξ10λόγnσαν κα1 φέτος 

τn συνολ1κrΊ ε1κόνα κα1 το επίπεδο των παρεχόμενων υπnρε­

σ1ών τnς εταφείας, συμπλnρώνοντας γραπτό ερωτnματολόγ10 

κατά τnν έναρξη τnς συνάντnσnς. Τα αποτελέσματα του ερω­

τnματολογίου που παρουσ1άστnκαν στn λrΊξn τnς συνάντnσnς 

κατέδε1ξαν τnν υλοποίnσn τnς βασ1κrΊς δέσμευσης τnς Allianz 

Ελλάδος γ1α nαροχrΊ κορυφαίων επαγγελματ1κών υnnρεσ1ών 

προς τους συνεργάτες κα1 τους πελάτες τnς. 

Από τn συνάντnσn δεν έλε1ψαν κα1 01 στ~γμές συγκfνnσnς 

που προσφέρουν 01 καθ1ερωμένες βραβεύσε1ς. 01 παρευρ1-

σκόμενο1 χεφοκρότnσαν όχ1 μόνο τους συνεργάτες που δ10-

κρίθnκαν με τ~ς παραγωγ1κές τους επ1δόσε1ς τn χρον1ά που πέ­

ρασε, αλλά κα1 εκείνους που συνδέουν τnν επαγγελματ~κrΊ τους 

σταδ1οδρομία με τnν A11ianz Ελλάδος γ1α περ1σσότερα από 25 

χρόν10. 

Ο κ. Πέτρος Παπανικολάου, Δ1ευθύνων Σύμβουλος & CEO Allianz Ελλάδος και άποψn τnς αίθουσας 

Πωλιiσεων Πρακτόρων Τσιουπέλπς Άρnς 

Βραγάτn Βούλα Ανδρέας Ιωάννου 

Ιωάννnς Β1δάλnς, Γεώργ10ς Κρεωνάς, Ανδρέας 

Σ1νόπουλος, Χριiστος Σφυριiς, Μnνάς Λεκανiδπς 

Ιωάννnς Βιδάλnς Bourbon Antoine 

Λυσσαίος Παναγίωτnς 

Ιγνατ~άδnς Εμμανουιiλ 

Όλοι οι Βραβευόμενοι 

Σκόρπα Θεοδώρα 

Γαβρlλπς Αντώνιος Μnτρόπουλος Παναγιώτnς Π αντελάκnς Γεώργ1ος 

Τζούνακας Χριiστος Τρέζος Παύλος Φούρναρnς Εμμανουιiλ 

Κωνσταντίνος Βερτόπουλος, 

Τεχνικός Σύμβουλος 

Αταλλιώτnς Νίκος 

Μαρτέν Έλλn 

Αδαλιiς Χαράλαμπος 

Αντωνογ1αννάκnς Εμμανουιiλ 
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Σε νέους αναπτυξιακούς 
δρόμους ο Ομιλος Ασπίς 
Tou Λάμπρου Καραγεώργοu 

ε μfα σύνθετη, πολύπλοκη κα1 

δυσμενrΊ γ1α uλoπofnσn επ1χει­

ρnματικών σχεδfων περfοδο, ο 

Ομιλος Ασπίς, ο μεγαλύτερος ελλnν1-

κός ιδ1ωτικός ασφαλιστ1κός όμ1λος, 

μέσω κυρίως τnς Aspis Holding, ξε­

περνά αρνητικές συγκυρίες κα1 ανα­

πτύσσεται δυναμικά, κλείνοντας α­

νοικτά μέτωπα με επιτυχfα. 

Η αποδοχrΊ από πλευράς Εποπτ1κrΊς 

ΑρχrΊς τnς αύξησης του μετοχ1κού κε­

φαλαίου τπς Commercial Value rΊταν 

τα πρώτο βrΊμα τnς νέας εποχrΊς στην 

οποία εισέρχεται ο Ομιλος Ασπίς. Η 

αύξnσn έγινε δεκτrΊ με τις προϋποθέ­

σεις που προβλέπει n νομοθεσία. Η 

έγκριση τnς αύξησης συνοδεύεται α­

πό δέσμευση των κεφαλαίων και κα-

so lil'M 

τάθεσn τριετούς προγράμματος χρn­

ματοοικονομικrΊς αναδιοργάνωσης. 

Ηδn τόσο n Commercial Value όσο 

και οι άλλες δύο εταιρείες του Ομίλου 

Ασπίς, n Ασπfς ΑΕΓΑ κα1 Ασπίς ΑΕ.ΑΖ. 

έχουν καταθέσει τα προγράμματα και 

μέχρι τέλους του τρέχοντος μηνός α­

ναμένεται n έγκρισrΊ τους. 

Με ανακοfνωσrΊ τnς στο Κυπριακό 

ΧρnματιστrΊρ10 n Aspis Holding ανέ­

φερε ότι: «Η εταιρεfα ASPIS HOL­

DINGS PUBLIC COMPANY LTD ανα­

κοίνωσε ότι, στις 30.09.2008 με τnν 

καταβολrΊ ποσού ύψους 90 εκατ. ευ­

ρώ από τnν ιδία, έχε1 ολοκλnρωθεl ε­

πιτυχώς n αύξnσn κεφαλαίου τnς 

Commercial Value ΜΕ και n συμμε­

τοχrΊ τnς στην εν λόγω εταιρεία ανέρ­

χεται σε 61,88% με όλες τις απαραί­

τητες εγκρfσε1ς από τις εποπτικές αρ­

χές τnς Ελλάδος» . Αμέσως μετά τnν 

ολοκλrΊρωσn των διαδικασιών αύξη­

σης του μετοχικού κεφαλαiου τnς 

Commercial Value, ο όμ1λος Ασπίς ε­

πανrΊλθε στην παλαιότερη επιδίωξη 

τnς εξαγοράς τrΊς Proton Ασφαλιστι­

κrΊς. Η συμφωνία μεταξύ Aspis Hol­

ding και Proton Bank περιλαμβάνε1, 

μεταξύ άλλων: 

Α Τnν εξαγορά ποσοστού 92, 71 % 

τnς Proton ΑσφαλιστικrΊς Α.Ε. έναντι 

7 ,8 εκατ. ευρώ, με προκαταβολrΊ ύ­

ψους 3,0 εκατ. ευρώ . 

ντiστο1χες περιόδους, ο κύκλος εργα­

σιών τnς ανερχόταν σε€ 11,22 εκατ. 

και €39,65 εκατ. , n κερδοφορfα τnς 

rΊταν -80,5 χιλ. και €64 χ1λ., ενώ n 

καθαρrΊ λογιστικrΊ αξία τnς Proton rΊ­

ταν €6,6 εκατ. και €5,5 εκατ. 

Α Tn σύναψη συμφωνίας για τnν 

αγορά δύο υφισταμένων Μετατρέψι ­

μων Ομολογιακών Δανείων, που σrΊ­

μερα παρέχονται προς τnν Proton α­

πό τnν Τράπεζα και τρίτο φυσικό πρό­

σωπο, προς €5,0 εκατ. με προκατα­
βολrΊ ύψους €2,50 εκατ. 

Α Tn σύναψη εικοσαετούς αποκλει­

στικrΊς συμφωνίας Bancassurance με­

ταξύ τnς Εταιρείας και τnς Τράπεζας . Η 

Τράπεζα θα λάβει εφάπαξ προμrΊθεια 

για τn συμφωνία Bancassurance ύ­

ψους €14,0 εκατ., που εiνα1 πληρω­

τέα σε 16 εξαμηνιαίες δόσεις. 

Τέλος, στην Κύπρο αυτrΊν τn φορά 

σημειώθηκε μία ακόμη θετικrΊ εξέλιξη 

για τον Ομιλο. Η Aspis Liberty Life 
lnsurance ανακοίνωσε τnν υπογρα­

φι'ι Σύμβασης Συνδεδεμένου Ασφα ­

λιστικού Συμβούλου με τnν κυπριακrΊ 

τράπεζα Universal Bank Public Ltd. 

Με βάση τn Σύμβαση, n Universal 

Bank αναλαμβάνει να διαθέτε1 μέσω 

του δικτύου καταστημάτων τnς απο­

κλειστικά για 7 χρόνια μόνο ασφαλ1-

στικά προϊόντα τnς Aspis Liberty Li­

fe. Η Σύμβαση αφορά ασφαλιστικά 

Σύμφωνα με τ1ς οικονομικές κατα- προϊόντα των κλάδων ΖωrΊς, Ατυχn-

στάσεις τnς Proton nμερομnν1ών 

30.06.08 και 31.12.07 κατά τις α-

μάτων και ΙατροφαρμακευτικrΊς Πε­

ρfθαλψnς. 

ΝΟΜΙΚΗ ΠΡΟΣΤΑΣΙΑ 

• Οχήματος & Οδηγού 

• Οικογένειας 

• Εκμίσθωσης Ακινήτου 

• Σκάφους Αναψυχής - Skipper 

• Διαχείρισης Πολυκατοικίας 

• Ιατρών 

Ελεύθερων Επαγγελματιών 
& Επιχειρήσεων 

Διεκδίκηση ληξιπρόθεσμων Οφειλών 

Διεκδίκηση Αποζημιώσεων 

Υπεράσπιση σε Ποινικά Δικαστήριο 

Υπαλληλικές/Εργατικές & Μισθωτικές Διαφορές 

D.A.S. - HELLAS Α.Ε. ΑΣΦΑΛΕΙΕΣ ΓΕΝΙΚΗΣ ΝΟΜΙΚΗΣ ΠΡΟΣΤΑΣΙΑΣ 
Εταιρία του Ασφαλιστικού Ομίλου ERGO 

Κεντρικά Γραφεία: Λ. ΣΥΓΓΡΟΥ 44, 117 42 ΑΘΗΝΑ •ΤΗΛ. :210 9001300 • FAX: 210 9215 134 • e-mail: dasathen@hol.gr • www.das.gr 
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INTERLIFE 
INSURANCE COMPANY LTD 
PART OF ΤΗΕ EUREKO GROUP Σημαντική 

επαyyελματική διάκριση 

Στn Λεuκωσfα πραγματοποιιΊθnκε n 

τελετιΊ αποφοfτnσnς των FSS (Finan­

cial Services Specialists). Πρόκειτα 

για διεθνιΊ επαγγελματικό τfτλο που 

προσφέρεται από το Τ AC (The Ame­

rican Co11ege) των Ηνωμένων Πολι­

τειών μέσω του Ασφαλιστικού Ινστι­

τούτου Κύπρου, το onofo αποτελεf 

τον πλέον επfσnμο εκπαιδευτικό φο­

ρέα τnς κuπριακιΊς ασφαλιστικιΊς βιο­

μnχανfας. Εfναι αξιοσnμεfωτο το γε­

γονός ότι, τnροuμένων των αναλο­

γιών, n παροuσfα τnς INTERLIFE στnν 

τελετιΊ αποφοfτnσnς ιΊταν n πιο πολu­
πρόσωπn. Στnν επfλεκτn ομάδα τnς 

ανιΊκοuν οι εξιΊς: Γιώργος Χαβιαράς, 

Γιάννος ΓιωργαλλιΊς, Ξάνθος Χατζn­

σάββας, Λένα ΜιχαιΊλ, Ξένιος Ξενο­

φώντος, Πάμπος ΚονναριΊς, Γιώργος 

Μούζοuρος, Γιώργος ΜασοuριΊς, 

Θωμάς Καψάλnς, Νfκος Θεμιστοκλέ­

ους, Σάββας Αβρααμfδnς, Nfκn Κων­

σταντfνοu, Σούλλα Γεωργfοu, Ντfνα 

Σωφρονfοu, Mapfa Αριστοτέλους, 

Σάββας Αποστόλου, Γιωργούλλα Χρι­

στοφιΊ, Πάμπος ΖιΊνωνος, Εύn Kouv­

vfδou, Νfκος Πάππος, Λάκnς Θεο­

δούλου, ΔανιιΊλ Ανδρέου, Μιχάλnς 

ΜιχαιΊλ, ΖωιΊ Φοιτfδοu. 
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Οι ασφαλιστές της INTERLIFE Κύπρου στοχεύουν στο 2% των παγκοσμίως 
κορυφαίων ασφαλιστών ζωιΊς 

ΜοναδικιΊ εκπαιδεuτικιΊ εμπειρfα απέκτnσαν 

23 συνεργάτες τnς INTERLIFE Κύπρου, που 

εfχαν τnν εuκαιρfα για μfα εβδομάδα -στο νέο 

και εντυπωσιακό εκπαιδευτικό κέντρο τnς ε­

ταιρεfας, στn Λεuκωσfα- να ακούσουν, να 

δουν και να ζιΊσοuν από κοντά τις βέλτιστες 

πρακτικές που ακολουθούνται στn διεθνιΊ α­

σφαλιστικιΊ αγορά. Το εβδομαδιαfο σεμινάριο παροuσfασε ο παγκοσμfοu φιΊ­

μnς εκπαιδεuτιΊς Jim Heidema, συγγραφέας τεσσάρων best sellers βιβλfων, με 

τον onoio n INTERLIFE έχει προχωριΊσει σε μόνιμn σuνεργασfα . Η εμπειρfα, n 

απλότnτα και n πρακτικότnτα που διέκριναν όλες τις μεθόδους, τα εργαλεfα και 

τις διαδικασfες που ο Jim μετέφερε στους εκπαιδεuομένοuς θα συμβάλουν ου­

σιαστικά στn συντονισμένn προσπάθεια τnς εταιρεfας να εξελfξει μεγάλο αριθ­

μό συνεργατών σε επfπεδα Mi11ion Do11ar Round Table . 

Ονειρικοί προορισμοί για τους καλύτερους 

Επιβραβεύοντας πάντα τους ασφαλιστικούς τnς συμβούλους με τον καλύτε­

ρο τρόπο, n εταιρεfα INTERLIFE διοργάνωσε ένα ονειρικό ταξfδι στnν Τσεχfα, 

αλλά και μια πενθιΊμερn ονειρικιΊ διαμονιΊ στο πολυτελές Coral Beach Hotel, 

στnν Πάφο. Και οι δύο ομάδες επέστρεψαν με τις καλύτερες εντυπώσεις. Η 

Τσεχfα καλωσόρ~σε το group τnς INTERLIFE, το onofo nλα~σιωνόταν από 65 ά­
τομα. Ηταν ένα ταξiδι που περιλάμβανε λfγο απ ' όλα. Ξενάγnσn στnν Πράγα, εκ­

δρομιΊ στο Κάρλοβι Βάρι, επισκέψεις στα αξιοθέατα, διασκέδασn και ξεκούρα­

σn. Η διαμονιΊ τnς άλλnς ομάδας στο πολυτελές ξενοδοχεfο στnν Πάφο απέ­

δωσε πέραν των αναμενομένων και οι παρευρισκόμενοι είχαν τnν εuκαιρfα να 

απολαύσουν τnν απόλυτn nρεμfα και τn χαλά-

ρωσn - τόσο απαραfτnτες πλέον σε όλους. 

Και με κοινωνικιΊ προσφορά 

Με το σύνθnμα «Δfνεις Αfμα, Δfνεις ΖωιΊ» n 

INTERLIFE, σε σuνεργασfα με τnν Τράπεζα Αf­

ματος του Γενικού Νοσοκομεfου, διοργάνωσε 

nμέρα εθελοντικιΊς αιμοδοσfας για το διοικn­

τικό προσωπικό και τους συνεργάτες τnς εται­

- - ~-

ρεfας. Η INTERLIFE έχει δnμιοuργιΊσει τn δικιΊ τnς τράπεζα αfματος, από τnν o­

nofa μπορούν να επωφελούνται συνεργάτες και πελάτες, καθώς και τα μέλn τnς 

οικογένειάς τους - εφόσον παραστεf τέτοια ανάγκn. 
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nALPHA 
Η ΑΣΦΑΛΙΣΤΙΚΗ ΚΥΠΡΟΥ 

Στο Chartered lnsurance 
lnstitute ο Π. Γρnγορίου 

fJ 

AL 
Η Τράπtζ 

Δεκτός ως μέλος του Chartered 
lnsurance lnstitute έγ1νε ο κ . Πόλυς 

Γρnγορfου, Δ1ευθυντnς Γεν1κών Κλά­

δων τnς Alpha Ασφαλ1σ11κnς Κύ­

πρου, ολοκλnρώνοντας τ1ς σχετ1κές 

εξετάσε1ς του οργαν~σμού, κα1 από 

τούδε κα1 στο εξnς θα φέρε~ τον τfτλο 

Chartered lnsurer. Ο κ. Πόλυς Γρn­
γορfου ξεκfνnσε τn σταδ1οδρομfα του 

στον ασφαλ10τ1κό κλάδο το 1982, 
εfνα1 μέλος του Δ101κnτ1κού Συμβου­

λfου του Ταμεfου Ασφαλ1στών Μnχα­

νοκfνnτων Οχnμάτων κα1 μέλος τnς 

Δ101κούσας Επ1τροπnς τnς Κο1νοπρα­

ξf ας Ασφαλ1στών Οχπμάτων Δnμό­

σ1ας Χρnσnς. Από το 1999 κατέχε1 τn 
θέσn του Δ1ευθυντn Γεν1κών Κλάδων 

τnς Alpha Ασφαλ1στ1κnς στnν Κύπρο, 
θυγατρ1κnς τnς Alpha Bank. 
Η εππυχfα του κ. Γpnyopfou αντα­

νακλά το ενδ1αφέρον τnς Alpha Α­
σφαλ1στ1κnς γ1α εμπερ~στατωμένn 

κατάρτ1σn κα1 δ1αρκn επψόρφωσn 

των στελεχών τnς. Μαζf με τους αν­

θρώπους τnς, n Alpha Ασφαλ1στ1κn 
συνεχfζε1 τnν ανοδ1κn τnς πορεfα, 

αυξάνοντας συνεχώς τους αλματώ­

δε1ς ρυθμούς ανάπτυξnς τnς και 

προσφέροντας τα πλέον σύγχρονα 

ασφαλ10τ1κά προϊόντα στον 1δ1ωτ1κό 

κα1 στον επ1χεφπματ1κό τομέα. 

ttm 

- LAIKI CYPRIALIFE 
Στελέχη τηs σε σεμινάρια τηs LIMRA 

Με τn συμμετοχn δ1ευ­

θυντών του Δ1κτύου Πω­

λnσεων κα1 στελεχών 

τnς Δ1εύθυνσnς Πωλn­

σεων τnς Laiki Cypria­
life, πραγματοπο1nθnκε 

με μεγάλn επ1τυχfα στο 

Laiki Sporting Club, στn 
Λευκωσfα, τρ1nμερο εν­

δοεπ1χεφnσ1ακό σεμ1νά- • 
ρ10 γ1α το FMS (Field Management Seminar) τnς LIMRA. 
Το σεμ1νάρ10 εfχε στόχο τnν κάλυψn θεμάτων που περ1λαμβάνοντα1 στο εκ­

παιδευτ1κό πρόγραμμα γ1α τnν απόκτnσπ του επαγγελματ1κού τfτλου CΙΑΜ 

(Chartered in Agency Management). Παράλλnλα, επ1δfωξn του σεμ1ναρfου n­
ταν n παροχn γνώσεων κα1 n καλλ1έργε1α δεξ10τnτων , ώστε 01 εκπα1δευόμε­
νο1 να βελτ1ώσουν το επfπεδο τnς παραγωγ1κότnτάς τους κα1 να πετύχουν πε­

ραπέρω επαγγελματ1κn ανάπτυξn. Ε1σnγnτnς του σεμ1ναρiου nταν ο κ. Μα­

νώλnς Κυρ1άκου, εγκεκρψένος τnς LIMRA lnternational. 

ΕΘΝ I ΚΗ Κύπρου 
Ταξίδι στην Ισπανία 
Η Εθν1κn Ασφαλ1στ1κn, επ1βραβεύοντας τnν αυξnμένn προσπάθε1α των συ­

νεργατών τnς, οργάνωσε με τον καλύτερο τρόπο τ1ς καλοκαφ1νές τους δ10-

κοπές. Φέτος n επ1λογn γ1α το ευρωπαϊκό ταξiδ1 nταν n Ισπανfα, χώρα με πο­
λ111σμό α1ώνων κα1 μπόλ1κn δράσn, όπου n «Εθν1κn ομάδα » είχε στn δ1άθε­

σn τnς μiα εβδομάδα γ1α να γευτεί τ1ς εξαφετ1κές ομορφ1ές, τnν εντυπωσ1α­

κn αρχπεκτον1κn, αλλά κα1 άλλες παραδοσ1ακές στ1γμές τnς Ισπανfας, όπως 

το «ανέβασμα » τnς αδρεναλfνnς με τ1ς ταυρομαχfες σε αρένες . Στον τοπ1κό 

δ1αγων10μό, μ1α άλλn «Ε­

θν1κn ομάδα » πέρασε ένα 

χαλαρωτ1κό κα1 ξεκούραστο 

δ1nμερο στο ξενοδοχεfο A­
mathus Beach Hotel, στn 
Λεμεσό, όπου αναπαύθn­

καν, χαλάρωσαν και έπα1-

ξαν καλοκαφ1νά πα1χνfδ1α, 

αφnνοντας γ1α λfγο τον ε­

θν1κό τους στόχο. 

Σπίτι στπν πόnπ 

Σπίτι κοντά στn θάλασσα 

θέλετε να δραστηριοποιηθείτε 
στην ταχύτατα αναπτυσσόμενη αγορά 

των τραπεzικών προϊόντων; 

θέλετε να αυξήσετε 
την ανταγωνιστικότητά σαs στην αγορά; 

θέλετε ουσιαστικέs ευκαιρίεs εξέλιξηs; 

Έχουμε τιs Λύσειs! 

Υπηρεσία Ανάπτυξηs 
Τραπεzικών Προϊόντων 

' : 
1 ! : : . 1 1 

lnternational 
Life Γιο καλύτερη zωή 

Κάποιοι 

έχουν λύσει για πάντα 
, 

το στεγαστικο τουs 

πρόβλnμα. 

■ Συνεργαzόμαστε με τα μεγαλύτερα 
φαnεzικά ιδρύματα 

■ Οργανώνουμε ολοκλnρωμένα προγράμματα 

εκnαίδευσns & εξωτερικά σεμινάρια 

■ Παρέχουμε online καθnμερινrΊ ενnμέρωσn 
για τnν αγορά των δανείων 

■ Πρωτοπορούμε στο χώρο τns τεχνολογίαs με συνεχέs 
Online Suρport, μέσω μιαs σύγχρονns nλατφόρμαs nου 
διαθέτει εργαλείο σύγκρισns των φαnεzικών επιλογών τns αγοράs 

Επικοινωνήστε σήμερα με τον Όμιλο lnternational Life 
Διεύθυνση Ανάπτυξηs Τραnεzικών Προϊόντων 
Λ. Κηφισίαs 7 & Νεαπόλεωs 2, 151 23 Μαρούσι 
Τηλ: 210 8119191, 8119131 , Fax: 210 8119159 
e-mail: info@smartloans.gr 
www.smartloans.gr, www.inlife.gr 

Στεγαστικά δάνεια 

ιoans 
by lnternational Life 
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ΠΣΑΣ Καθησυχάζει τουs ασφαλισμένουs 
Καθnσυχαστικός εμφανiζεται ο ΠανελλιΊνιος Σύνδε­

σμος Ασφαλιστικών Συμβούλων σχετικά με όσα γράφο­

νται στον Τύπο τις τελευταiες nμέρες, σχετικά με τnν ε­

ξασφάλισn των Ασφαλισμένων με Συνταξιοδοτικά Προ­

γράμματα σε ιδιωτικές ασφαλιστικές εταιρεiες, τονίζο­

ντας ότι μόνο σύγχυσn και ανασφάλεια δnμ1ουργούν. 

Κάποιο1 οδnγούνται σε διακοπιΊ των συμβολαiων τους 

και τότε πραγματικά θα χάσουν χριΊματα κα~ κυρίως τnν 

εγγυnμένn σύνταξn που είχαν αγοράσε1, αναφέρει σε α­

νακοiνωσιΊ του ο Σύνδεσμος, σnμε1ώνοντας ότι ο ΠΣΑΣ 

έχει μέλn επαγγελματiες ασφαλιστ1κούς συμβούλους, 

που δ1έπονται από Κώδικα Δεοντολογiας. 

Με αίσθnμα ευθύνnς, ο ΠΣΑΣ διαβεβαiωσε όλους τους 

ασφαλισμένους, σε όπο~α εταιρεία κα1 αν έχουν ασφα­

λιστεi, ότι δεν έχουν να φοβnθούν τiποτα, ό,τ1 κ1 αν γi­

νει με τnν ασφαλ~στικιΊ τους εταιρεία. Κα1 δ1ευκρ1νiζει ό­

τι « Με βάσn το νόμο 400/1970 άρθρο 7, το σύνολο 
των υποχρεώσεων τnς Ασφαλ~στικιΊς Εταιρείας προς 

τους ασφαλισμένους τnς καλύπτεται με τα μαθnματικά 

αποθέματα, τα onoia εiναι δεσμευμένα για λογαριασμό 

τους, σύμφωνα με το άρθρο 8 του παραπάνω νόμου, πε­

ρί ασφαλιστικιΊς τοποθέτnσnς. Ο Νόμος ορiζει συγκε-

κριμένα, πού εiνα1 τοποθετnμένα, το δε ύψος τους εiναι 

ανάλογο των εργασιών τnς κάθε Εταιρεiας. 

Η επάρκεια των αποθεμάτων και του περιθωρίου φε­

ρεγγυότnτας ελέγχεται και πιστοποιεiται από τnν αρμό­

δια ΕποπτικιΊ ΑρχιΊ (ΕΠΕΙΑ). Τα δεσμευμένα αυτά μαθn­

ματικά αποθέματα εξασφαλίζουν τους ασφαλισμένους 

και σε περιπτώσεις πτώχευσnς, ανάκλnσnς άδειας λει­

τουργίας ιΊ πώλnσnς τnς ασφαλιστικιΊς εταιρείας » . 

Ως εκ τούτου, δεν συντρέχει κανένας λόγος ανnσυ­

χίας, υπογραμμiζει ο ΠανελλιΊν1ος Σύνδεσμος Ασφαλι­

στικών Συμβούλων και καλεi τους κατόχους ασφαλιστn­

ρίων συμβολαfων να μn δίνουν βάσn σε τέτοια δnμοσι­

εύματα, πολύ περισσότερο να απομονώνουν και να κα­

ταγγέλλουν στον ΠΣΑΣ τυχόν ασυνείδnτους «Ασφαλι­

στικούς Συμβούλους» που θα προσπαθιΊσουν με άκρα­

τn κινδυνολογiα, που κυρiως βασiζεται σε τέτοια δnμο­

σιεύματα, να καρπωθούν τnς καταστάσεως, προτεiνο­

ντας εξαγορά και μεταφορά των συμβολαίων στn δικιΊ 

τους εταιρεiα. Κίνnσn που μόνο χάσιμο χρnμάτων θα έ­

χει. 

Ο Σύνδεσμος εiναι στn διάθεσn κάθε ενδ1αφερομένου 

για οποιαδιΊποτε πλnροφορfα και βοιΊθεια . 

Στην Αλεξάνδρεια μετά από πρόσκληση του Πατριάρχη 

Ο ΠανελλιΊνιος Σύνδεσμος Ασφαλι­

στικών Συμβούλων, μετά από πρόσκλn­

σn του Πατριάρχn Αλεξανδρεiας, θα ε­

ορτάσει τnν Ημέρα του Ασφαλιστικού 

Συμβούλου, στnν Αλεξάνδρεια. 

Η ΕκδρομιΊ θα πραγματοποιnθεί στις 

5 Νοεμβρiου 2008 και το πρόγραμμα 
περιλαμβάνει δοξολογία στο Πατριαρ­

χεiο και περιιΊγnσn στα αξιοθέατα τnς 

Αλεξανδρεiας και του Καϊρου 

φενός ο ΠανελλιΊνιος Σύνδεσμος 

Ασφαλιστικών Συμβούλων αναβαθμίζε­

ται από Πρωτοβάθμιο Σωματεiο σε Δευ­

τεροβάθμιο, δnλαδιΊ σε Ομοσπονδiα και 

αφετέρου, το γραφεfο του Π.Σ.Α.Σ. στn 

θεσσαλονiκn αναβαθμfζεται σε Σωμα­

τεfο, με τnν Επωνυμiα: ''Σύνδεσμος Δια­

μεσολαβούντων Ασφαλιστικών Εργα­

σ1ών (Σ.Δ.Α.Ε), με έδρα τn θεσσαλονiκn, 

όπως αποφασiσθnκε στnν Ιδρυτ~κιΊ Γενι-

κούλnς και θεοχάρnς Πετρfδnς. Εξυπα­

κούεται ότι οι σχέσεις με τον Π . Σ . Α.Σ. 

παραμένουν αδερφ1κές κα1 ότι οι πα­

ρούσα διοικnτ~κιΊ ομάδα θα προκnρύξει 

εκλογές για τnν ανάδειξn νέου Διοικn­

τικού Συμβουλiου μετά τnν έγκρισn του 

Καταστατ~κού. ΕnειδιΊ, n κατάστασn που 

διαμορφώνεται στn Παγκόσμ~α και 

ΕλλnνικιΊ αγορά εiναι πολύ δυσοfωνn 

για το μέλλον των Διαμεσολαβούντων 

Εν τω μεταξύ ο ΠανελλιΊνιος Σύνδε- κιΊ Συνέλευσn. Ήδn το καταστατ~κό έχει καλούμε όλους τους συναδέλφους να 

σμος Ασφαλιστικών Συμβούλων γιόρτα- κατατεθεf στο αρμόδιο δικαστιΊριο κα~ α- πλαισιώσουν μαζ~κά το Σωματεiο μας 

σε τnν nμέρα του Ασφαλιστικού Συμ­

βούλου και τnς ΙδιωτικιΊς Ασφάλ1σnς. 

Οπως αναφέρει ο Σύνδεσμος ο φετεινός 

εορτασμός είχε διπλιΊ σnμασiα, διότ~ α-

ναμένεται n έγκρισιΊ του. 

Τ nv προσωρινιΊ διοiκnσn αποτελούν 

01 κ.κ , Νικόλαος Τσάκαλος, ΕιριΊνn Τσf­

τσn, Μαρiα Κιουρτσiδου, Ιωάννnς Κου-

και όλοι μα~ να συνεχiσουμε τnν προ­

σπάθε~α που ξεκiνnσε πριν 34 χρόνια 

κα1 άλλαξε το τοπfο στnν Ασφαλ1στικιΊ 

Αγορά τnς Πατρiδας μας. 

Ομοσπονδία Ασφαλιστικών Συλλόγων Ελλάδαs 

Συνεχίζονται οι αντιδράσεις νια τα ταμεία 
Συνεχiζει n ΟΑΣΕ τον αγώνα για τnν κατάργnσn των α­

ντιασφαλιστικών μέτρων. Στο πλαίσιο των κινnτοποιιΊσε­

ων, 01 εκπρόσωποι των εργαζομένων που εiναι ασφαλι­

σμένοι στα Επικουρικά Ταμεiα , τα οποία ενοποιούνται στο 

Ταμείο ΕπικουρικιΊς Ασφάλισnς Ιδιωτικού Τομέα (ΤΕΑΙΤ) , 

πραγματοποίnσαν στις 2 Σεπτεμβρίου κατάλnψn στο χώ­

ρο όπου θα γινόταν n πρώτn συνεδρίασn του Δ.Σ . του 

ΤΕΑΙΤ , με αποτέλεσμα να τn ματαιώσουν . Με τnν πράξn 

αυτιΊ , τονί ζει σε ανακοίνωσιΊ τnς n ομοσπονδiα, δnλώνει τn 

θέλnσn των εργαζομένων να αντισταθούν όλοι μαζί στα α ­

ντιασφαλιστικά μέτρα, μέχρι τnν απόσυρσιΊ τους, ενώ επι ­

δόθnκε και το δnμοσιευόμενο παρακάτω κοινό ψιΊφισμα 

στον πρόεδρο του Ταμεiου . Σnμειώνεται ότι n ομοσπονδία , 

όπως αναφέρει , στnρίζει και τους αγώνες των εργαζομέ ­

νων στnν ΕθνικιΊ ΑσφαλιστικιΊ και στnν ΑγροτικιΊ Ασφαλι­

στικιΊ ενάντια στο ξεnούλnμα των εταιρειών τους από τις 

διορισμένες από τnν κυβέρνnσn διοικιΊσεις τους και ζnτά 

τnν ανάκλnσn των αποφάσεων. 

ΨΗΦΙΣΜΑ 

Εμείς οι ασφαλισμένοι των Ταμεiων που ενοποιούνται στο ΤΕΑΙΤ: 

.,ι Αγωνιζόμαστε για τn μn υλοποίnσn και για τnν ανατροπιΊ του αντιασφαλιστικού νόμου. 

.,ι Αγωνιζόμαστε για τn διατιΊρnσn τnς αυτονομίας των Επικουρικών μας Ταμείων, 

.,ι Αγωνιζόμαστε για τn διατιΊρnσn και διασφάλισn των περιουσιακών στοιχεiων των Ταμείων μας . 

.,ι Αγωνιζόμαστε για τn διατιΊρnσn των ασφαλιστικών δικαιωμάτων μας. 

.,ι Αγωνιζόμαστε για τn μn μεiωσn των επικουρικών μας συντάξεων. 

Ολα τα παραπάνω διακυβεύονται με τnν υλοποinσn του αντιασφαλιστικού νόμου, στον οποiο αντιτίθενται συνολι­

κά ασφαλισμένοι, εργαζόμενοι και συνταξιούχοι. 

Δnλώνουμε πως θα αγωνιστούμε με κάθε τρόπο ενάντια στις κυβερνnτικές επιλογές, έτσι ώστε να ανατραπούν. 

Οι εκπρόσωποι των : Ομοσπ . Ασφαλιστικών Συλλόγων Ελλάδας (ΟΑΣΕ) - Ομοσπ. Ιδιωτικών ΥπαλλιΊλων Ελλάδας 

(ΟΙΥΕ) - Ομοσn . Ιδιωτικών Εκnα1δευτ1κών Λε1τουργών Ελλάδας (ΟΙΕΛΕ) - ΠανελλιΊν~ας Ομοσπονδiας Ιατρικών Επ1-

σκεπτών (ΠΟΙΕ) - ΠανελλιΊνιας Ομοσπονδiας Εργαζομένων στα ΠετρελαιοειδιΊ, Δ1υλιστιΊρια & ΧnμικιΊ Βιομnχανiα. 

Εyιvε 

7Οχρόvωv ••• 
Τα 70 χρόνια λειτουργίας τnς γιόρτασε n 

Ενωσn Επαγγελματιών Ασφαλ1στών Ελλάδος 

(ΕΕΑΕ). Η εκδιΊλωσn ιΊταν αφιερωμένn στους 

ανθρώπους που υπnρέτnσαν το σωματείο και 

γενικότερα τον ασφαλιστικό χώρο. 

πανελλήνια Ομοσπονδία 
Ασφαλιστικών πρακτόρων 
Στnν ετιΊσ~α Γεν1κιΊ Συνέλευσn του BIPAR, που πραγματοποιιΊθnκε πρό­

σφατα στο Βερολίνο, έλαβε μέρος n κ. ΔιΊμnτρα Λύχρου, γενικιΊ γραμ­

ματέας τnς ΕΕΑΕ , n οποiα, ως εντεταλμένn εκπρόσωπος κα~ μέλος του 

Δ.Σ. τnς ΠΟΑΠ, παρακολούθnσε τ~ς εργασiες του διnμέρου και ψιΊφισε 

για τnν ανάδειξn του νέου προεδρείου. 

ΔΕΚΑΠΕΝΘΗΜΕΡΗ ΕΚΔΟΣΗ ΓΙΑ ΤΗΝ ΑΣΦΑΛΙΣΤΙΚΗ ΑΓΟΡΑ ΚΑΙ το ΧΡΗΜΑΤΟΟΙΚΟΝΟΜΙΚΟ ΧΩΡΟ 
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Επενδύστε στην οργάνωση 
του Ασφαλιστικού σαs Πρακτορείου 

Το lnsurance Manager είναι ένα εύχρnστο εργα λείο πλnροφορικns που δίνει τnν πιο απλι\ υπεύθυνn 
και φερέγγυα λύσn για τn μηχανογραφική διαχείριση του ασφαλιστικού πρακτορείου σαs, 

δίχωs να απαιτείται οποιαδnποτε εξειδικευμένn γνώσn πλnροφορικns n ειδικό hardware. 

~ i ΠSUΓ3ΠCθ Σχεδιασμέ~ο με,γνώμον? τιs r,,TM m a η a g e Γ πραγματΙΚΕS ?ναγΚΕS EV~S 
ασφαλιστικου πρακτορειου και 

με έμφασn στnν ευκολία χρrΊσns, το lnsurance Manager 
χρnσιμοποιείται με επιτυχία από πολλά επώνυμα Ασφαλιστικά 

Πρακτορεία που εξασφάλισαν με αυτόν τον τρόπο τον απόλυτο 
διαχειριστικό έλεγχο: • ΔΙΑΛΕΚΤΑΚΗΣ, ΚΡΗΤΗ • ΚΟΥΤΣΙΚΟΣ, 
ΑθΗΝΑ • ΤΣΙΜΟΥΡΤΟΣ, ΒΟΛΟΣ • ΜΠΑΡΚΑΣ, ΧΑΛΚΙΔΑ 
• ΟΚΤΑΡΑ, ΠΑΤΡΑ και πολλά ακόμα σε όλn τnν Ελλάδα. 

Η νέα έκδοση του lnsurance Manager περιλαμβάνει nολλέs 
ακόμα χρrΊσιμεs λειτουργίεs: 

• unενθυμίσειs με SMS 
• ολοκλnρωμένο οικονομικό κύκλωμα 
• εύκολn εύρεσn τns nλnροφορίαs που θέλουμε 
• στατιστικά στοιχεία 
• διαχείρισn ζnμιών 
• λειτουργία με τnν οποία οι συνεργάτεs μπορούν να βλέπουν 
μόνο ότι είναι χρεωμένο σ' αυτούs 

• nλrΊρειs εικόνεs πελάτn, ασφαλιστικrΊs εταιρείαs, 
ασφαλειομεσίτn, nρομnθευτrΊ και πρακτορείου 

Διαθέσιμn υπάρχει και n «μίνι» έκδοσn τns εφαρμογrΊs ειδικό 
nροσαρμοσμένn στιs ανάγκεs των Ασφαλιστικών Συμβούλων 

Μπορείτε να ενnμερωθείτε λεπτομερώs για το πρόγραμμα κατεβάζονταs 

δωρεάν μια δοκιμαστικn έκδοσn στο www.insurancemanager.gr n 
επικοινωνώνταs με τnv Virtual Trip για μια παροuσίασn 
στο πρακτορείο σαs, χωρίs καμία uποχρέωσn. 

Υπενθυμίσειs 

Πελάτεs 

Συμβόλαια 

Εικόνα 

Πρακτορείου 

Εικόνα 

Ασφαλειομεσίτπ 

Στατιστικά 

Εύκολο και άμεσο δείτε τα 
χρεωστικά συμβόλαιο του 
πρακτορείου και ενnμερώστε 

τουs ασφολισμένουs 

Ενιαίο εικόνα χαρτοφυλακίου 

ονεξάρτnτn ασφαλιστικrΊs 

εταιρείαs και κλάδου ασφάλισns 

ΠλrΊρns διοχείρισn των 

συμβολαίων σε μια φόρμα όπου 
υπάρχει ομαδοnοιnμένn όλn n 
αnαιτούμενn nλnροφορία ανά 

κορτέλεs (καλύψειs, προμrΊθειεs, 

ζnμιέs, nρόσθετεs nράξειs, 
ονανεώσειs, έγγραφα) 

Δuνατότnτα αναζrΊτnσns των 

συμβολαίων, των πράξεων και 

των προτάσεων του πρακτορείου 

με υποστrΊριξn ορισμού πολλαπλών 

φίλτρων αναζrΊτnσns. Αναλυτικn 
οικονομικrΊ καρτέλα που περιέχει 

το σύνολο των χρεώσεων και 

πιστώσεων 

Δυνατότnτα αναζrΊτnσns των 

χρεωστικών συμβολαίων και των 
εισπράξεων που έχει λάβει το 

πρακτορείο από τον επιλεγμένο 
πελάτn όπωs και άλλα 
ερωτrΊματα με τnν υποστrΊριξn 

ορισμού πολλαπλών φίλτρων 
avaζnτnσns 

Δείτε πόσο ευχοριστnμένοι είναι 

οι πελότεs σοs από τn 

διατnρnσιμότnτα του 

χαρτοφυλακίου. Συγκρίνετε 

πορογωγrΊ, προμrΊθειεs, 
εισπράξειs και πλnρωμέs με τιs 2 
προnγούμενεs χρονιέs 

Κοδριγκτώνοs 33, 104 34 Αθnνα, τnλ.: 21 Ο 8827225, e-mail: insurancesales@vtrip.net 
vιrtualtrιp 
materιaιιzιng ιnnovatιon 

~insurance 
~ TM manager 

Διασφαλίζει τnν επιτυχία του πρακτορείου σαs! 

Όnοιοs ασφαλίζει, αnαραίτnτο είναι να ξέρει και να εξασφαλίζει τnν επιτυχία τns 

επιχείρnσπs του. Το lnsurance Manager πετυχαίνει τnν πιο αποτελεσματικπ 
μnχανολογικπ οργάνωση και διαχείριση του ασφαλιστικού πρακτορείου σαs. 

χωρίs να απαιτείται εξειδικευμένn γνώσn πλnροφορικπs π ειδικόs εξοπλισμόs. 

• Υnενθυμίσειs χρεωστικών συμβολαίων 

• Εποnτικπ εικόνα χαρτοφυλακίου 
100 € έκπτωσn 

• Πλnρns διαχείρισn συμβολαίων 

• Αναλυτικπ εικόνα πρακτορείου 

• Εικόνα ασφαλειομεσίτn 

• Στατιστικά δεδομένα 

Διαπιστώστε τnv αnοτελεσματικότnτα του lnsurance Manager κατεβάζονταs 
δωρεάν μια δοκιμαστικn του έκδοσn στο www.insurancemanager.gr 

Διαθέσιμn υπάρχει και n «μίνι» έκδοσn τns εφαρμογns ειδικά nροσαρμοσμένn 
στιs ανάγκεs των Ασφαλιστικών Συμβούλων 

για αγορά του προγράμματοs 

μέχρι 31 / 12/08 

Κοδριγκτώνοs 33, 104 34 Αθnνα, τnλ.: 210 8827225, e-maίl: ίnsurancesales@vtrip.net 
vιrtualtrιp 
materιatιzιng ιnnoνatιon 
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Υγεία 

ΑΣΦΑΛΙΣΤΙΚΗ για όλους 
Σύγχρονα κα1 ευέλ1κτα προγράμματα υγείας προωθεί 

στπν αγορά n ΑΧΑ Ασφαλ1στ1κfl, που ανταποκρiνοντα1 

στις μεταβαλλόμενες ανάγκες του καταναλωτfl, από τα 

πα1δ1κά του xpόvia κα1 yia όλn του τn ζωfl. 

1. Βασ1κfl Περiθαλψn γ1α Ολους, που είναι πρόγραμ­
μα ~σόβ10, μn ακυρώσψο και ανεξάρτnτο από τn δ1άρ­

κε1α τnς βασικflς ασφάλ1σnς Ζωflς. Προσφέρει στον α­

σφαλ~σμένο μια σειρά από σnμαντ1κές παροχές, όπως 

nλflpn κάλυψn των δαπανών του (αποζnμίωσn από το 

πρώτο ευρώ), υψnλά κεφάλα10, uψnλό nμερflσιο νο­

σflλιο σύμφωνα με τις ανάγκες του, uψnλές αμο1βές 

χειρουργών και αναισθnσ10λόγων, nλflpn κάλuψn σε 

όλες τις χώρες τnς Εuρωπαϊκflς Ενωσπς, εξετάσε1ς που 

δεν απαιτούν νοσηλεία, uψnλfl προκαταβολfl σε περ1-

nτώσεις σοβαρών περ1στατικών, επιδόματα σε περί­

πτωση νοσnλείας χωρίς αίτnσn αnοζnμίωσnς, κάλυψη 

τοκετού, αερομεταφορά, xpflσn ασθενοφόρου κ.λπ. 

2. Βασικfl Περfθαλψn γ10 Ολοuς με εκπιπτόμενο, που 

είνα1 πρόγραμμα ισόβ10, μn ακυρώσψο και ανεξάρτητο 

από τn δ1άρκεια τnς βασ1κflς ασφάλ1σnς Ζωflς, το οποίο 

προσφέρε1 nλflpn κάλuψn στον ασφαλ~σμένο, αφού 

πρώτα αφαιρεθεί το εκπ1πτόμενο ποσό. 01 επ1λογές εκ­

πιπτόμενων ποσών εfνα1 1.500, 3.000 κα1 9.000 ευ­
ρώ και εξασφαλίζουν σnμαντικά χαμηλό ασφάλιστρο 

για τους ασφαλ~σμένοuς που επ1θuμούν να σuμπλnρώ­

σοuν τις παροχές που τους προσφέρει ο κο1νωνικός 

τους φορέας ασφάλ~σnς fl το ομαδ1κό τους ασφαλιστfl­

ρ10. Προσφέρει στον ασφαλισμένο μ1α σειρά από ση­

μαντικές παροχές, όπως uψnλά κεφάλα1α, uψnλό nμε­

ρflσιο νοσflλιο, υψηλές αμο1βές χειρουργών κα1 αναι­

σθnσ1ολόγων, nλflpn κάλυψn σε όλες τ1ς χώρες τnς 

Ε.Ε., αερομεταφορά, xpflσn ασθενοφόρου κ.λπ. 

Με στόχο τnν nλflpn κάλuψn των ασφαλισμένων τnς, 

n ΑΧΑ θα εμπλουτίσει το εύρος των προγραμμάτων 

Υγείας με τα προϊόντα Πλflρnς Περfθαλψn για Ολους 

και Πλflρnς Περfθαλψn για Ολοuς με εκπιπτόμενο, τα ο­

ποία παρέχουν εξωνοσοκομειακές παροχές, check up, 

διαγνωστικές εξετάσε1ς κα1 επισκέψε1ς ιατρών στο 10-

τρεiο fl κατ' οίκον . 

mi 

.. •= 

~•~ Groupama φοίνιξ 

Πρωτοποριακά 

προϊόντα Safe Life 
Με δύο νέα nρωτοπορ1ακά ασφαλιστικά προγράμμα­

τα n Groupama Φοίνιξ εμπλουτίζε1 τn σειρά των προϊό­

ντων τnς και, στο πλαίσ10 του προγράμματος ολοκλn­

ρωμένnς κάλυψης υγείας Safe Life, δnμιούργnσε τα 

Safe Life For ΑΙΙ & Safe Life Diagnosis. 

Ε1δ1κότερα, το πρόγραμμα Safe Life For ΑΙΙ εισάγει μ10 

νέα δ1κλεiδα ασφαλείας, τnν προστασία πελάτη, χάρn 

στnν οποία n περίθαλψη με τις πλέον σύγχρονες ιατρ1-

κές μεθόδους γίνεται πραγματικά προσιτfl σε όλους. Το 

Safe Life For ΑΙΙ αποζnμιώνε1 για έξοδα νοσοκομείου, 

αμοιβές χειρουργών, ανα1σθnσ1ολόγων, θεράποντος 

ιατρού, αποκλειστικflς νοσοκόμας, έξοδα ακτινοθερα­

πε1ών. Επ1πλέον, το πρόγραμμα παρέχει nμερflσ10 επί­

δομα νοσηλείας (περιπτώσεις χωρίς απαίτnσn αποζnμί­

ωσnς), επίδομα τοκετού και δυνατότητα προσθflκnς του 

προγράμματος «Χάριν Υγείας Χειρουργικό». 

Τα προγράμματα υγείας τnς Groupama Φοfν1ξ σu­

μπλnρώνοντα1 με το νέο πρόγραμμα πρωτοβάθμ1ας κα1 

εξωνοσοκομειακflς περίθαλψης Safe Life Diagnosis, 

για τnν πραγματοποίnσn ιατρικών εξετάσεων. Το Safe 

Life Diagnosis έχε1 χαμnλό κόστος συμβολαίου, προ­

σφέροντας τn δυνατότητα παρακολούθnσnς του υπο­

λοίπου αρ1θμού εn~σκέψεων fl του εναπομείναντος κε­

φαλαίου διαγνωστικών εξετάσεων μέσω internet, κα­

θώς και τn δυνατότητα επιλογflς ανάμεσα σε δύο δια­

φορετικά σχέδια που αφορούν σε ιατρικές επισκέψεις 

κα1 δ1αγνωστικές εξετάσε1ς, προσαρμοσμένα στ1ς ανά­

γκες του κο1νού. 

Αξfζε1 να σnμε1ωθεf ότι n σειρά των προϊόντων Safe 

Life, σε συνδυασμό με το Safe Family, προσφέρει 70 

κα1 πλέον δ1αφορετικές επ1λογές και λύσεις γ1α τους α­

σφαλισμένους ανάλογα με τις ανάγκες τους. 

Η Groupama Φοfν1ξ, με τα νέα προϊόντα που παρου­

σιάζε1, ενισχύει περαιτέρω τις υπnρεσfες που προσφέρε1 

μέσα από ένα διευρυμένο δίκτυο ασφαλιστικών πρα­

κτόρων κα1 συμβούλων. Με τα Safe Life For ΑΙΙ κα1 Safe 

Life Diagnosis, n Groupama Φοfν1ξ προσφέρει τn σ1-

γουρ1ά ότι θα βρίσκετα1 δίπλα σας γ1α οτιδflποτε προ­

κύψε1 στον ευαfσθnτο τομέα τnς Υγείας. 

Λογαριασμός Ζωής Plus 
Συνεχίζει n lNTERAMERlCAN, μετά και τnν πρόσφατη έκ­

δοση του επενδυτικού προγράμματος Maximum lncome, 

τnν προώθnσn ελκυστικών επενδυτικών επ1λογών τύπου 

unit linked με το νέο πρόγραμμα Λογαρ~aσμός Ζωflς Plus. 

Ο Λογαρ1ασμός Ζωflς Plus εfνα1 ένα πρόγραμμα εφάπαξ 

καταβολflς ασφαλίστρου με ισόβ1α διάρκε1α, που συνδυά­

ζει επένδυση με ασφάλ1σn και απευθύνεται σε όσους θέ­

λουν να επενδύσουν σε Αμοιβαία Κεφάλα1α έχοντας ταυ­

τόχρονα σnμαντικές ασφαλιστικές καλύψεις. 

Το πρόγραμμα έχει ελάχ1στο μικτό εφάπαξ ασφάλ1στρο 

3.000 ευρώ κα1 παρέχε1 τn δυνατότητα να υπάρχουν δύο 
ασφαλιζόμενο1 στο ίδ10 συμβόλα10, έτσ1 ώστε -σε περί­

πτωσn απώλειας ζωflς τού ενός- το πρόγραμμα να συνε­

χίζει να ~σχύε1. Σε περίπτωση ολικflς εξαγοράς, παρέχεται n 

δυνατότητα μετατροπnς του κεφαλαίου σε ~σόβ1α μnνιαfα 

σύνταξη. 

Χαρακτnριστικfl του προγράμματος είνα1 n απόλυτη ευ­

ελ1ξία στις έκτακτες καταβολές, χωρίς περ10ρ1σμό τόσο στn 

συχνότητα όσο και στο μέγιστο ποσόν, ενώ το ελάχιστο 

ποσόν για κάθε έκτακτη καταβολfl είναι 1.200 ευρώ. 
Τα ποσοστά επένδυσης ασφαλίστρων είνα1 από τα υψη­

λότερα στnν ελλnνικfl ασφαλιστικfl αγορά κα1 διαμορφώ­

νονται ως εξflς: 

ιΙ fia καθαρά ασφάλ1στρα έως και 3.000 ευρώ, ποσο-

φ INTERAMERICAN 
στό επένδυσης 98%. 

ιΙ fia καθαρά ασφάλιστρα από 3.001 έως 6.000 ευρώ, 
ποσοστό επένδυσnς 99%. 

ιΙ fia καθαρά ασφάλ1στρα από 6.001 ευρώ και πάνω, 
ποσοστό επένδυσnς 100%. 

Για τ1ς έκτακτες καταβολές, το ποσοστό επένδυσης ανέρ­

χετα1 μέχρι κα1 το 104% του καθαρού ασφαλίστρου. 

Η ευρύτατη γκάμα των επενδυτικών επιλογών προκύπτε1 

από τα 12 Αμο1βαία Κεφάλαια lNTERAMERlCAN με ταυτό­

χρονη επ1λογfl μέχρ1 κα1 4 Αμο1βαία Κεφάλα~a. Με αυτόν 

τον τρόπο, επιτυγχάνετο~ διασπορά κ1νδύνου ανάλογα με 

το επενδυτικό προφίλ του πελάτη. 

Οι ασφαλιστικές καλύψεις που συνοδεύουν το επενδυτι­

κό σκέλος του Λογαριασμού Ζωflς Plus αφορούν τπν απώ­

λε1α ζωflς, όπου καταβάλλετα1 ετπσfως κα1 μέχρι το δέκατο 

έτος επιπλέον 5% επί του ασφαλιζόμενου κεφαλαίου. Ετσι, 
διασφαλίζεται όχι μόνο το κεφάλαιο, αλλά επιτυγχάνεται και 

μία επ1πλέον απόδοσπ σε περίπτωσπ σπμαντικflς υποχώρn­

σnς των κεφαλα10γορών. 

Ο Λογαριασμός Ζωflς Plus προσφέρετα1 γ1α τnν αξιοποί­

nσn των επενδυτικών ευκαιριών που παρουσιάζονται τόσο 

σt1ς εγχώριες όσο και στις δ1εθνείς αγορές, παρέχοντας 

ταυτόχρονα 01κονομικfl προστασία στους 01κείους τού fl 

των ασφαλ1ζομένων. 

Micro Croup για μικρομεσαίες επιχειρήσεις 
Δύο εξε1δικευμένα προγράμματα ο- και, κυρίως, Υγείας. Το πρόγραμμα του. Με το Micro Group Pension δnμι-

μαδικflς ασφάλισης διαθέτει (μέσω προσφέρετα1 σε πολλαπλές παραλλα- ουργούνται ατομικοί συνταξιοδοτικοί 

τnς Γενικflς Δ1εύθυνσnς Ομαδ1κών Α­

σφαλίσεων & Corporate Business) n 
INTERAMERlCAN, στο πλαίσ10 τnς 

κάλυψnς των αναγκών των σύγχρο­

νων μικρομεσαίων επιχειρflσεων, που 

δραστnρ1οπο10ύνται κα1 αναπτύσσο­

ντα1 σε ένα έντονα ανταγωνιστ1κό κα1 

παγκοσμ10ποιnμένο περ1βάλλον. 

Το Micro Group Protection απευθύ­
νεται σε όσες επιχειρflσεις επιθυμούν 

να αυξflσουν τnν αφοσίωσn (loyalty), 

παρέχοντας στο ανθρώπινο δυναμ1κό 

τους μοναδικές συμπληρωματικές κα­

λύψεις ασφάλε1ας Ζωflς, Ε1σοδflματος 

γές, έτσι ώστε να ικανοποιεί τόσο τις 

ανάγκες όσο κα1 τις οικονομικές δυ­

νατότητες των επιχειρflσεων. 

Το Micro Group Pension αξιοποιεί 

τnν πολύχρονη τεχνογνωσία τnς lNTE­

RAMERlCAN στα ομαδ1κά συνταξ1οδο­

τ1κά προγράμματα (με ιδιαίτερα υψn­

λές αποδόσεις των επενδύσεων τα τε­

λευταία χρόνω - 5,51% το 2007) και 
έρχετα1 να δώσε~ λύσε1ς στο μεγάλο 

πρόβλημα των συντάξεων, συμβάλλο­

ντας στn μείωσn του εισοδnματικού 

κενού που θα δnμ1ουργnθεί για κάθε 

εργαζόμενο μετά τn συνταξ1οδότnσfl 

λογαρ1ασμοί που αποτελούνται από τ1ς 

ε1σφορές τnς εταιρείας, τις ε1σφορές 

του εργαζομένου (εφόσον προβλέπο­

νται) κα1 τις αποδόσεις των επενδύσε­

ων, ενώ παρέχεται κα1 n δυνατότητα έ­

κτακτων ε1σφορών. 

Αξίζει να σnμειωθεf ότι το πρώτο ε­

ξάμηνο του 2008 n Γεν1κfl Διεύθυνση 

Ομαδ1κών κα1 Corporate Business 
τnς INTERAMERICAN κατέγραψε 1δι­

αίτερα αυξnμένn νέα παραγωγfl, τnς 

τάξεως του 20% σε σχέσn με τον προ­
ϋπολογισμό του επ1χειρnματ1κού πλά­

νου για το εν λόγω χρον1κό δ1άστnμα. 

-
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Ασφάλιση υyείας νια όλους 
Η INTERAMERICAN προτείνει ένα σύστημα ολοκληρωμένης κόλυψης της υγείας 
(κοι όχι έvο προϊόν), που βασίζεται σε νέο οργανωτική δομή, με: • οvόδειξη του 
τομέα της Υγείας σε αυτόνομο κλόδο, διαχωρισμένο οπό τον κλόδο Ζωής, με νέο 

ομόδο διοίκησης, • οvοβόθμιση της μηχανογραφικής υποστήριξης του κλόδου, 

• επέκταση και βελτίωση του Medisystem πανελλαδικό. 

Νέα κα1νοτόμα προγράμματα του 

συστr'ψατος υγείας Medisystem 

προωθεf στπν αγορά π 1NTERAMER1-

CAN, με τα οποία εν1σχύετα1 n νέα 

πολπ1κ1Ί τnς ε ταφεfας στον ασφαλ1-

σ11κό τομέα τnς υγείας - πολπ1κ1Ί που 

στοχεύε1 σε μεγαλύτερn δ1είσδυσn 

των υπnρεσ1ών κα1 των προϊόντων υ­

γείας στnν κο1νωνία, με ταυτόχρονο 

εξορθολογ1σμό τnς δ1αχείρ1σnς κα1 

των δ1αδ1κασ1ών, ο οποίος θα επ1τρέ­

ψε1 στnν ε ταφεί ο περαπέρω ανάπτυ­

ξn στον κλάδο. 

Στρατnγ1κ1Ί τnς 1NTERAMERICAN 

είνα1 να καλύψε1 τα κενά τnς αγοράς 

στnν ασφάλ1σn υγείας -όπου κατέχε1 

nγετ1κ1Ί θέσn- με τα νέα, κα1νοτόμα 

προϊόντα τnς, τα οποία βασίζοντα1 

στnν πλατφόρμα του Medisystem, α­

κολουθώντας τ1ς δ1εθνείς τάσε1ς, που 

είνα1 n έμφασn στnν πρόλnψn κα1 

στnν πρωτοβάθμ1α περίθαλψn κα1 01 

συνεργασίες με τον δnμόσ10 τομέα. 

Το σύστnμα υγεfας Medisystem 

τnς 1NTERAMER1CAN εμπλουτίζετα1 

με νέες προτάσε1ς, που μπορούν να 

εξασφαλίσουν πρόσβασn σε υψnλnς 

πο1ότnτας υπnρεσίες υγείας σε έναν 

ευρύτερο πλnθυσμό. Πρόκεπ01 γ1α τα 

προγράμματα Medisystem F1T, A­

CT1VE, DYNAM1C κα1 το μοναδ1κό, ε­

τnσίως ανανεούμενο SMART & A­

CT1VE, που χαρακτnρίζοντα1 από: 

92 @Ι 

8 20% μέχρ1 40% φθnνότερο 

ασφάλ1στρο σε σχέσn με τα 

υπάρχοντα προϊόντα, 

8 περ1σσότερες επ1σκέψε1ς σε 

1ατρούς, 

8 απαλλασσόμενες δαπάνες κα1 

συμμετοχές που λε1τουργούν υπέρ 

των ασφαλ1ζομένων, 

8 κλψακούμενn κάλuψn 

μnτρότnτας, 

8 ανώτατα όρ10 κάλuψnς, που 

φθάνουν το 1 εκατ. ευρώ, 

8 μεγάλn αύξnσn στα επ1δόματα γ1α 

νοσnλεία σε κρατ1κό νοσοκομείο, 

8 κίνnτρα γ1α χρlΊσn άλλων 

φορέων ασφάλ1σnς, 

συμπλnρωματ~κά, 

8 λ1γότερες εξαφέσε1ς στα 
σuμβόλα1α. 

Γ1α αποφασ1στ1κ1Ί τομlΊ που επ1χε1-

ρεί n 1NTERAMERICAN με τα προσ1τά 

κα1 εuέλ1κτα προγράμματά τnς στnν 

αγορά τnς υγείας έκανε λόγο σε σu­

νέντεuξn Τύπου ο κ. Γ. Κώτσαλος, δ1-

εuθύνων σύμβουλος του ομίλου, σn­

με1ώνοντας τn βούλnσn τnς ε ταφεί­

ας να προσφέρε1 σε κάθε πολfτn τn 

δuνατότnτα να φροντίσε1 κα1 να α­

σφαλίσε1 ολοκλnρωμένα τnν υγεία 

του σε 1δ1αfτερα προσπό κόστος, με 

δ1αφάνε1α, πο1κ1λία επ1λογών, μεγά­

λο εύρος καλύψεων κα1 εξαφεnκlΊ 

πο1ότnτα uπnρεσ1ών. 

Αnό αριατερό: Γ. Βελιώτnς - γενικός 

διευθυντnς Υγεiας, Γ. Κώτσαλας - διευθύνων 

σύμβουλος Ομiλου INTERAMERICAN, 

Γ. Μαυρέλnς - γενικός διευθυντnς 

Πωλnσεων και Marketing. 

Ο κ. Γ. Βελ1ώτnς, γεν1κός δ1εuθu­

ντ1Ίς Υγείας τnς 1NTERAMER1CAN, 

παρατlΊρnσε ότ1 τα νέα προγράμματα 

κατευθύνουν το πρωτοπορ1ακό κα1 

μοναδ1κό στnν αγορά ασφαλ1011κό 

Σύστnμα Υγείας Medisystem, που n 

1NTERAMER1CAN ξεκίνnσε πρ1ν από 
10 χρόν10, στ1ς κο1νων1κές ανάγκες 

του σlΊμερα κα1 του αύρ10 κα1 στn λο­

γ1κ1Ί τπς συνεργασίας κα1 σuμπλnρω­

ματ~κότnτας με το δnμόσ10 σύστnμα 

υγείας κα1 τα Ταμεία. 

Τέλος, ο κ. Γ. Μαυρέλnς, γεν1κός 

δ1ευθυντ1Ίς ΠωλlΊσεων κα1 Marke­

ting, επ1σ1Ίμανε όn n ε ταφεία δεν θα 

αναπροσαρμόσε1 τα ασφάλ~στρα των 

νέων προϊόντων έως τον Απρίλ10 του 

2010. Ο επ1κεφαλ1Ίς των πωλlΊσεων 

τnς 1NTERAMER1CAN έθεσε το στόχο 

των 500.000 ασφαλ1σμένων στο Σύ­
στnμα Υγείας Medisystem μέσα στnν 

επόμενn δ1ετfα. 
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Εξαγόρασε 
, 

τα vοσοκομεια 

/'~""'°1ου Ομίλου 
t; \ > ο φ 

¾. ~/ 5 f k Cwiaa α α 
Μπήκαν οι υπογραφές για τn συμφωνία πώλn­

σnς μετοχών (SPA) και τn σuμφωνfα μετόχων 

(SHA) για τnν εξαγορά του 50% του Ομfλοu Sa­

fak και τnν απόκτnσn τnς πλειοψnφίας στο διοι­

κnτικό συμβούλιο του Ομiλοu Safak αντfστοιχα, 

έναντι 48 εκατ. δολ. , κατόπιν τnς ολοκλήρωσnς 

διενέργειας του νομικού και οικονομικού ελέγ ­

χου , όπως ανακοfνωσε το Διαγνωστικό και θε­

ραπευτικό Κέντρο Αθnνών ΥΓΕΙΑ Α. Ε. Η συμφω­

νία θα ολοκλnρωθεί, μεταξύ άλλων, μετά τn λή­

ψn τnς αναγκαίας έγκρισnς από τnν Επιτροπή 

Ανταγωνισμού τnς Τουρκίας. 

Ο Ομιλος Safak είναι ένας από τους τρεις κο­

ρυφαίους ομίλους παροχής uπnρεσ1ών υγείας 

στnν Τουρκία κα1 διαθέτε1 τέσσερα νοσοκομεία 

στnν εuρύτερn περιοχή τnς Κωνσταντινούπολnς , 

με 470 κλίνες συνολικά . Το 2007 τα νοσοκομεία 

του Ομίλου Safak εξuπnρέτnσαν πάνω από 

240.000 ασθενείς , ενώ οι ασθενείς που έχουν 

εξuπnρετnθεί συνολικά από τα νοσοκομεία αυτά 

μέχρι σήμερα, ξεπερνούν το ένα εκατομμύριο. Το 

ΥΓΕΙΑ, σε συνεργασία με τους λο1πούς μετόχους 

του Ομίλου Safak, στοχεύει να αποκτήσει nγετι­

κή θέσn στnν ιδιωτική αγορά υπηρεσιών υγείας 

τπς Τουρκίας. Η εξαγορά ποσοστού στον Ομιλο 

Safak εντάσσεται στο πρόγραμμα ανάπτuξnς του 

ΥΓΕΙΑ , με απώτερο στόχο να αποτελέσει τον με­

γαλύτερο όμιλο παροχής ολοκλnρωμένων uπn­

ρεσιών υγείας στn νοτιανατολική Εuρώπn. Σnμε1-

ώνετα1 ότι το ΥΓΕΙΑ αποτελεί τον φορέα επενδύ­

σεων στον τομέα παροχής uπnρεσιών υγείας και 

νοσοκομειακής περίθαλψnς τnς MARFIN IN­

VESTMENT GROUP (MIG), που είναι ο βασικός 

μ έτοχος του ΥΓΕΙΑ. 

71•~ Groupama φοίνιξ 

Στρατηγική συμφωνία 

με τον Ομιλο Euromedica 
Σε συμφωνία με τον Ομιλο Euromedica προχώρnσε n Groupa­

ma Φοίνιξ Ασφαλιστική, στο πλαίσιο τnς αναβάθμισnς τnς ποιότn ­

τας των uπnρεσιών που προσφέρει στους ασφαλισμένους τnς. Στο 

πλαίσιο τnς συνεργασίας, n Groupama Φοίνιξ από 1 nς Σεπτεμβρί­
ου 2008 είναι σuμβεβλnμένn με νοσnλεuτικά ιδρύματα και κλινι­

κές, καλύπτοντας απευθείας τους ασφαλισμένους τnς στις περι­

πτώσεις νοσηλείας. Συγκεκριμένα, n συνεργασία αφορά: τnν κλι­
νική «Αθήναιον Α'» στnν Αθήνα, τον «Κυανού Σταυρό » , τn « Γενική 

Κλινική» και τnν «Κεντρική Κλινική » στn θεσσαλονiκn , τn γενική 

κλινική «Κυανούς Σταυρός» στn Λάρισα, τnν κλινικιΊ «Ζωοδόχος 

Πnγή» στnν Κοζάνn και τn «Γενική Κλινική Δωδεκανήσου » στn Ρό ­

δο. Αξίζει να σnμειωθεf ότι, στο ίδιο πλαίσιο συνεργασίας, τα δια­

γνωστικά κέντρα του Ομίλου Euromedica, σε πανελλαδικό επiπε­

δο, είναι εφεξής σuμβεβλnμένα με τnν Groupama Φοίνιξ για τις 

διαγνωστ1κές εξετάσεις των νέων εξωνοσοκομειακών προγραμ ­

μάτων, καθώς και για τον προασφαλιστικό έλεγχο. 

~ 
AKSHOTELS 

PORTO HELI 
CONFERENCE CENTRE 

Φιλοξένησε διεθνές 

ιατρικό συνέδριο 
Με επιτυχία πραγματοποιήθnκε τnν τελευταία εβδομάδα του Ι ­

ουνίου στο υπερσύγχρονο συνεδριακό κέντρο Porto Heli Con ­

ference Centre το 170 Διεθνές Ιατρ1κό Συνέδριο Στρεπτόκοκ ­

κου, δuναμικότnτας 400 συνέδρων. Στο πλαίσ10 του συνεδρίου , 

που έλαβε χώρα στους uψnλών προδιαγραφών συνεδριακούς 

χώρους του Porto Heli Conference Centre, δόθnκε n ευκαιρία 

στους παρευρισκομένους να ακούσουν διακεκριμένους ομιλn­

τές, συζnτώντας μαζi τους ενδιαφέροντα θέματα και απόψεις , α­

πολαμβάνοντας ταυτόχρονα τn μαγευτική ατμόσφαιρα του φυ­

σικού κόλπου στο Πόρτο Χέλι. Το συνέδριο, το οποίο διοργα ­

νώθnκε σε σuνεργασiα με το Εθνικό και Καποδιστριακό Πανε­

πιστήμιο Αθnνών, έκλε~σε με το αποχαιρετιστήριο πάρτι που έ­

λαβε χώρα στο μαγευτικό beach bar του ξενοδοχείου AKS Hi­

nitsa Bay. Τα δύο ξενοδοχεία 4 αστέρων AKS Porto Heli και AKS 

Hinitsa Bay τnς αλυσίδας AKS Hotels φιλοξένnσαν περισσότε ­

ρους από 400 συνέδρους από ολόκλnρn τnν ελλnνική επικρά ­

τεια, οι οποίοι είχαν τn δυνατότnτα να απολαύσουν τις ομορφιές 

τnς περιοχής . 

Έχοντας την πείρα 50 χρόνων σοβαρής παρουσίας στην ελληνική ασφαλιστική αγορά, 
η Εuρωπα'ίκή Έvωσις-Ασφάλειαι Μιvέπα εξελίσσει τον κλάδο ζωής και δημιουργεί τη ΜΙΝΕΤΤΑ LIFE, 

δίνοντας μια νέα διάσταση στις ασφάλειες ζωής. 

Η ΜΙΝΕΠΑ LIFE μπορεί και ικανοποιεί τις πραγματικές σας ανάγκες για ασφάλιση, προσφέροντας το συνταξιοδοτικό 

πρόγραμμα «Pension Benefit» και τα ευέλικτα ολοκληρωμένα προγράμματα ιατρικής περίθαλψης, 

και MEDICAL DIAMOND. 

ΜΙΝΕΤΤΑ Life 
Νέα Διάσταση στις Ασφάλειες Ζωής 

Αποζημιώνει Αμέσως 
• 1 

...-,PtPd 
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EULER HERMES EMPORIKI 
Ο κ . Stephane Rutili , 
διευθύνων σύμβουλος της 

Euler Hermes Emporiki, 
εταιρείας που εκπροσωπεί 

στην Ελλόδα τον Ομιλο Euler 
Hermes, πρώτο Ασφαλιστή 
Πιστώσεων παγκοσμίως , μιλό 

για την Ασφάλιση Πιστώσεων 

και το νέο πρωτοποριακό 

προϊόν «ΟΡΙΖΩΝ ». 

' . • . ' 

: - ~ 
\ - -· 

Αναπτυχθείτε με ασφάλεια 
Ποια εiναι n βασική αnοστολή τnς Ασφάλισης Πιστώσεων; 
Κάθε επιχεfρnσn, ανεξαρτήτως μεγέθους και αντικειμένου 

εργασιών, εξαρτάται τελικά από τnν οικονομική ευρωστfα των 

πελατών τnς και κινδυνεύει και n fδια όταν κάποιος από αυ­

τούς πτωχεύσει ή βρεθεf σε αδυναμfα πληρωμής. Τον κfνδυ­

νο αυτόν καλεfται να καλύψει ο Ασφαλιστής Πιστώσεων. 

Η Ασφάλιση Πιστώσεων εfναι n ασφάλισn των λογαρια­

σμών απαιτήσεων, του μόνου περιουσιακού στοιχεfου του ε­

νεργnτικού κάθε επιχεiρnσnς, το onofo, αν και αντιπροσω­

πεύει ένα σημαντικό ποσοστό αυτού, παραμένει σήμερα ανα­

σφάλιστο στnν πλειονότnτα των περιπτώσεων . 

Περιγράψτε μας τα οφέλn για τις ασφαλισμένες επιχει­

ρήσει ς. 

Η Ασφάλισn Πιστώσεων, μέσα από τις υπηρεσίες πρόλn­

ψnς, αποζnμfωσnς και διεκδfκnσnς που παρέχει, προσφέρει 

στnν ασφαλισμένη επιχείρnσn τα ακόλουθα οφέλn: 

■ Καλύτερη οργάνωση του τμήματος πιστωτικού ελέγχου 

τnς επιχεfρnσnς . 

■ Δυνατότnτα επέκτασnς των πωλήσεων σε υγιές πελατο­

λόγιο, με βάσn αξιόπιστες και πάντα ενημερωμένες εμπορι­

κές πλnροφορfες. 

■ Δυνατότnτα αξιοποfnσnς τnς Σύμβασης ως πρόσθετης 

κάλυψης του ασφαλισμένου στnν περfπτωσn χρnματοδότn­

σnς, με τnν απλή και ανέξοδη εκχώρnσή τnς σε κάποιο κατά­

στημα τράπεζας ή εταιρεfας factoring και, τέλος, 

■ διασφάλιση τnς πιστοδοτικής πολιτικής και βελτfωσn τnς 

εικόνας των 01κονομ1κών μεγεθών τnς επαεfρnσnς κατά τn 

δ1αδ1κασfα εισαγωγής τnς στn χρnματιστnριακή αγορά. 

Πώς προέκυψε n αναγκαιότητα για ένα νέο προϊόν; 
Το νέο πρωτοποριακό προϊόν μας, το onofo ήδn κυκλοφο­

ρεf από 01.01.2008 με το όνομα «ΟΡΙΖΩΝ » , έρχεται να κα­

λύψει τις ανάγκες τnς αγοράς. Ενας μεγάλος αριθμός ελλη­

νικών επιχειρήσεων δεν μπορούσε να καλυφθεf από το κα­

ταξιωμένο συμβατικό προϊόν που διαθέτουμε. Παράλληλα, 

σκοπός μας ήταν να μειώσουμε το κόστος ασφάλισnς, καθώς 

επfσnς και το διαχειριστικό κόστος για τον πελάτη και τον πα­

ραγωγό. 

Ποια εiναι τα πλεονεκτήματα του νέου καινοτομικού 

προϊόντος; 

Πρόκειται για ένα ευέλικτο, απλό και πρακτικό προϊόν, με 

ελάχιστες συμβατικές υποχρεώσεις και λfγες πλnρωμές, που 

συμπεριλαμβάνει σε μfα χαμnλή, κοινή χρέωση όλες τις υnn­

ρεσf ες τnς Euler Hermes Emporiki, δnλαδιΊ τnν υπηρεσία 

πρόλnψnς των επισφαλειών, μέσα από τον έλεγχο και τn συ­

νεχή παρακολούθnσn του πελατολογfου, τnν υπnρεσfα απο­

ζnμfωσnς σε περfπτωσn μn πλnρωμής από τον οφειλέτη, κα­

θώς και τnν unnpεσfa διεκδfκnσnς και εfσπραξnς των απαι­

τήσεων, μέσα από ένα διεθνές δfκτυο νομικών συνεργατών. 

Μ ιλήστε μας για τον Ομιλο Euler Hermes. 
Ο Ομιλος Euler Hermes εfναι σήμερα ο πρώτος Ασφαλι­

στής Πιστώσεων διεθνώς, με μερfδιο 36% τnς παγκόσμιας α­

γοράς πιστώσεων . Με εμπειρία πάνω από έναν αιώνα, έχει 

παρουσfα σε περισσότερες από 50 χώρες σε όλο τον κόσμο 

και 56.000 πελάτες. Δέχεται 25.000 αιτήματα για έγκρισn 

πιστωτικού opfou καθημερινώς, εκ των οποίων το 83% παfρ­

νει απάντnσn σε λιγότερο από 48 ώρες. 

ΑΣΨΜΕιΕΣ ΝΟΜΙΚΗΣ ΠΡΟΣΤΑΣΙΑΣ-ΑθΗΝΑ 210 749 0800-θΕΣ/ΝΙΚΗ 2310 520 720-ΠΑΤΡΑ 2610 275 211 e-maiι:info@arag.grwww.arag.com 
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~liι::D • Κύπρου Με άλλη άποψη νια τη ζωή 
Με μεγάλη επιτυχία nραγματοπο1ήθnκε πρόσφατα σε κεντρ1κό ξενο- !=~•-~~~ts::",ιr, 

δοχείο τnς Λευκωσίας n τελετή απονομής βραβείων στους συνεργάτες ~ιιΗ,-;,-...:--2.2..!...U-.:..--!!!"' 

του Παραγωγ1κού Συστήματος τnς ALICO AIG Life Κύπρου, οι οποiο1 

δ1ακρίθnκαν με τ~ς επ1δόσε1ς τους τn χρονιά που πέρασε. 

Tnv εκδήλωση, καθώς και το συνέδρ10 που ακολούθησε τnν επόμενη 

nμέρα, τiμnσαν με τnν παρουσία τους ο κ. Α. Βασιλείου, Vice President 

American lntemational Group, Director and Executive Vice President 

ALICO, ο κ . Α. Καρπασiτnς, γενικός δ1ευθυντής τnς ALICO AIG Life Κύπρου, και ο κ. Ν. Δασκαλάκnς, Regional Vice President -

Agency, C.E.E. Συμμετείχαν, επiσnς, ο κ. Σ. Στυλιανiδnς, διευθυντής Πωλήσεων Βόρειας και Κεντρικής Ελλάδος, καθώς και όλοι 

οι συνεργάτες και το προσωπικό τnς εταιρείας στnν Κύπρο. 

Tnv ικανοnοίnσn για τnν πορεία τnς εταιρείας εξέφρασε κατά τn διάρκεια τnς ομιλίας του ο κ . Α. Βασιλεlου, τονίζοντας ιδιαίτε­

ρα ότ~ n αγορά έχει ανάγκη από επαγγελματίες ασφαλιστ~κούς συμβούλους υψηλού επιπέδου, ενώ από τnν πλευρά του ο κ. Α. 

Καρπασίτnς ανέφερε -μεταξύ άλλων- ότ~ στ~ς ανάγκες του σύγχρονου ανθρώπου μόνο n ασφάλιση μπορεί να προσφέρει απο­

τελεσματ~κές λύσεις, συμβάλλοντας έτσι στnν ανύψωση του βιοτ~κού επιπέδου τnς κοινωνίας. 

φ ιNTERAMERιCAN 

1158 ο νέος αριθμός νια την Οδική Βοήθεια 
Στον αριθμό 1158 απαντά πλέον στις τηλεφωνικές κλήσεις των ασφα­

λισμένων τnς n lnteramerican Οδική Προστασία, εταιρεία παροχής υπη­

ρεσιών Οδικής Βοήθειας του ομfλου INTERAMERICAN. Να σnμε1ωθεί ό­

τι n εταιρεiα παραμένει, μετά τnν εφαρμογή του νέου νόμου για τnν οδι­

κή βοήθεια, μεταξύ των ελάχιστων εταιρειών Οδικής Βοήθειας που πλη­

ρούν το απαιτητικό πλαiσιο προϋποθέσεων λειτουργiας. Συνδυάζει τις πα­

ρεχόμενες υπηρεσίες επιτόπου αποκατάστασης βλάβης ή και μεταφοράς 

αυτοκινήτου με τn μοναδική υπnρεσiα άμεσης δράσης Autohelp τnς 

INTERAMERICAN, n onoia αναλαμβάνει τn διεκπεραiωσn όλων των απα­

ραiτnτων διαδικασιών σε περiπτωσn ατυχήματος . Το πρώτο εξάμηνο του 

2008 n Οδική Βοήθεια τnς INTERAMERICAN αντιμετώπισε 76. 700 πε­

ριστατικά με 32.393 επιτόπου τεχνικές υπnρεσiες, 35.329 μεταφορές 

και 8.978 με υποστήριξη Autohelp. 

Βραβείο για την 

ΑΟΝ 
Η ΑΟΝ βραβεύτηκε ως ο καλύτερος μεσiτnς 

ασφαλiσεων, σύμβουλος παροχών προσωπικού 

και μεσiτnς αντασφαλiσεων από τους αναγνώ­

στες του έγκριτου περιοδικού «Business lnsu­

rance», σε έρευνα που διεξήγαγε το περιοδικό 

με θέμα τ~ς καλύτερες εταιρείες ανά κλάδο α­

σφάλισης. Συγκεκριμένα, οι αναγνώστες του 

περιοδικού ψήφισαν τnν ΑΟΝ ως τnν κορυφαiα 

εταιρεiα στους κλάδους αυτούς, όσον αφορά 

τnν ποιότητα εξυπnρέτnσnς, τn χρnσιμότnτα και 

ποιότητα υπηρεσιών και τnν καινοτομiα . 

Α~ΦΑΛΙ~ΤΙΚΗ ΕΤΑΙΡΕΙΑ BDHGEIA~ 

europ 
assistance 

98 INAi1 

Europ Assistance Ελλάδος 

Πειραιώς 205 & Παν . Τσαλδάρn 177 78 Ταύρος 
Τnλ. : 21 Ο - 34 97 000 Fax: 21 Ο - 34 23 988 

φ ιNTERAMERιCAN Κέρδη και βελτίωση παραγωγής 

Κέρδn μετά από φόρους 5,8 εκατ. ευ­
ρώ εμφάν1σε n INTERAMERICAN κατά το 

α' εξάμηνο του έτους, αυξημένα κατά 

132% σε σχέσn με το αντίστοιχο περυσ~­

νό εξάμηνο (2,5 εκατ.), κυρiως -όπως 

σnμειώνεται σε ανακοίνωση- χάρn στnν 

πολύ θετ~κή απόδοση στους τομεiς Ζωής 

κα1 Υγεiας, παρά τnν αρνητική οικονομικιΊ 

συγκυρία, n onoia επέδρασε και στα απο­

τελέσματα του ασφαλιστικού κλάδου. Σn­

μαντικιΊ ιΊταν και n βελτfωσn των παραγω­

ΥJΚών αποτελεσμάτων τnς Εταιρεiας, που 

εμφανfζει συνολικά 241 εκατ. με1κτά εγ­
γεγραμμένα ασφάλιστρα έναντι 220,1 ε-

Στον κλάδο Γεν1κών Ασφαλε1ών, περι­

λαμβανομένων κα1 των τομέων Οδ1κής κα1 

Αμεσnς Ιατρικής ΒοιΊθε1ας, n INTERAME­

RICAN σημείωσε με1κτά εγγεγραμμένα α­

σφάλ1στρα 89,7 εκατ. ευρώ έναντι 84,2 
εκατ. το α ' εξάμηνο του 2007 (αύξnσn 
6,5%). Το μερiδ10 αγοράς τnς Εταιρεiας 

στις Γεν1κές Ασφάλε1ες, μα(j με τους το­

μεiς Βοnθεiας, έχε1 δ1αμορφωθεi σε 6,9%. 
Αξ1οσnμεiωτn εiνα1 n αύξnσn τnς νέας πα­

ραγωγής των Ομαδ1κών Ασφαλίσεων κα­

τά 58% - τομέας στον onoio n Εταιρεία έ­

χε~ εστιασθεi, στοχεύοντας στnν κερδο­

φόρο ανάπτυξή του κα1 δίνοντας έμφασn 

κατ. το α' εξάμηνο του 2007. στnν nροώθnσn ομαδ1κών συνταξ1οδοτι-

Ε1δικότερα, στον κλάδο Ζωής n INTER- κών προγραμμάτων που αποτελούν avά-

AMERICAN σnμεiωσε συνολική nαραγω- γκn τnς αγοράς. 

γή 151 εκατ. ευρώ, αυξnμένn κατά 11% Το επιχειρηματικό σχέδιο 

σε σύγκρισn με πέρυσ~, κατέχοντας μερi­

δ10 αγοράς 11,4%. Τα με1κτά εγγεγραμ­

μένα ασφάλιστρα στους τομεiς των προ­

γραμμάτων Ζωής και Συντάξεων ανιΊλθαν 

σε 61 εκατ. με αύξnσn 7%, σε ασφαλιστι­

κά προγράμματα επενδυτικού χαρακτήρα 

37 εκατ. με αύξnσn 32%, που οφεiλεται 

κυρiως στnν πολύ καλή ανταπόκριση του 

επενδυτικού κοινού στο νέο προϊόν εφά­

παξ καταβολής Maximum lncome και, τέ­

λος, σε προγράμματα καλύψεων Υγείας 

53,1 εκατ. (αύξnσn 5%). 

Οπως τονfστnκε από τον διευθύνοντα 

σύμβουλο κ. Γ. Κώτσαλο, n INTERAMERI­

CAN στοχεύει στn σταθερή βελτiωσn των 

τεχνικών αποτελεσμάτων τnς μέσα από 

μια σύγχρονη πολιτική δ10νομής και βελ­

τfωσnς διαδικασ~ών. Στο πλαiσ~ο αυτό, υ­

λοnοιεiται ένα σχέδ10 ενfσχυσnς των πω­

λιΊσεων και εφαρμογής ενός μοναδικού 

YJO τnν ελλnν1κή αγορά συστιΊματος αξιο­

λόγnσnς και ανταμοιβής των συνεργα­

τών. Ο επαγγελμστισμός, με τnν απαρέ­

γκλιτn συνέπεια τnς Εταιρεiας σε ό,τι αφο-

Ο κ. Γιώργος Κώτσαλος, διευθύνων 

σύμβουλος του Ομ1λου ιNTERAMERICAN . 

ρά τις υποχρεώσεις τnς και τn φερεγγυό­

τητά τnς, n πελατοκεντρικότnτα (με τnν εκ­

nόνnσn ενός ολοκληρωμένου πλαισiου 

σχέσης αμοιβαiου οφέλους με τον nελά­

τn) και n κα1νοτομία, στnν onoia n INTER­

AMERICAN έχε1 ιστορική παράδοση σn­

μαντικών πρωτοβουλιών YJO το «άνοιγμα» 

τnς ασφαλιστικής αγοράς, εlναι οι βασ~κοi 

άξονες uλonoinσnς του επιχειρnματικού 

σχεδίου τnς Εταιρεiας. Από τnν πλευρά 

του, ο πρόεδρος τnς INTERAMERICAN κ. 

Α. Hegarty, κατά τnν iδια συνάντnσn, ε­

πανέλαβε τn σταθερή στάσn του μητρικού 

Ομίλου EUREΚO YJO τnν ενfσχυσn τnς θέ­

σης τnς Εταιρείας και το ενδ1αφέρον των 

μετόχων τnς γ1α ενδεχόμενες επενδυτικές 

κ1νήσε1ς, μέσα από τnν αναqιτnσn ευκα1-

ρ1ών στnν ελλnν1κή ασφαλ1στικιΊ αγορά. 

ΓΠΑΤΛΑΝΤΙΚΗ 
ttl~-~ENΩΣH 
Αξιοπιστία και εξυπ έτ σ 

Αύξηση στη νέα 

παραγωγή του κλάδου ζωής 
Κέρδn προ φόρων 2.830 εκατ. ευρώ, αυξn- στρα 26.900 εκατ. ευρώ έναντι 23.284 εκατ. 

μένα κατά 2,95% σε σχέσn με το αντfστοιχο πε- ευρώ το α ' εξάμηνο του 2007 (αύξnσn 3.616 ε-

ρυσ1νό εξάμηνο (2.749 εκατ. ευρώ), κυρiως κατ. ευρώ, +15,53%). 

χάρn στnν πολύ θετ1κή αnόδοσn των τεχν1κών 

αποτελεσμάτων κλάδων παραγωγής, nαρου­

σlασε n Ατλαντική Ενωσn κατά το α' εξάμηνο του 

έτους. 

Σύμφωνα με τnν Εταιρεία, σnμαντ1κή ήταν n 

βελτίωση των παραγωγικών αποτελεσμάτων 

που σnμεlωσε μεικτά εγγεγραμμένα ασφάλι-

Αξ1οσnμεiωτn εiναι n αύξnσn τnς νέας παρα­

γωγής στους κλάδους Περιουσlας, Ζωής και Υ­

γεiας, στους οποίους n Εταιρεiα εστ~άζεται, στο­

χεύοντας στnν κερδοφόρο ανάπτυξή τους. 

Eniσnς, n Ατλαντική Ενωσn προχώρησε σε 

αύξnσn του μετοχ1κού τnς κεφαλαίου από 12 ε­

κατ. ευρώ σε 18 εκατ. ευρώ. 

Ο διευθύνων σύμβουλος 

και γενικός δ1ευθυντής 

της Ατλαντικής Ενωσnς. 
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ΕΘΝΙΚΗ 
Η ΠΡΩΤΗ ΑΣΦΑΛΙΣΤΙΚΗ Προσθέτει 
αξία το Bancassurance 

Σnμαντ1κπ αύξnσn κατέγραψε n παραγωγή των προϊόντων 

Bancassurance τnς Εθνικnς Ασφαλ1στικnς κατά το 7μnνο του 

έτους. Το σύνολο των τραnεζοασφαλ10τ1κών προγραμμάτων 

έχει διαμορφώσε1 nαραγωγn που ξεπερνά τα 135 εκατ. ευρώ, 

nαρουσ1άζοντας σnμαντ1κn αύξnσn (13,5%) σε σχέσn με το 

nερυσ1νό αντίστο1χο 7μnνο, οδnγώντας σε αρκετές nερ1nτώ­

σε1ς τnν εταιρεία σε θετ1κn αναθεώρnσn των στόχων τnς. Με­

γάλες nταν 01 εn1δόσε1ς του Ομίλου, τόσο στα ασφαλ10τ1κά 

προγράμματα που συνδέοντα~ με δάνε10 όσο κα1 στα εnενδυ­

τ~κά-αnοταμ1ευτ~κά συνταξ1οδοτ~κά προγράμματα που nρο­

σφέροντα1 από το τραnεζ1κό δίκτυο. 

Η δ1είσδυσn των ασφαλ1στnρίων συμβολαίων στα στεγαστ1-

κά δάνε1α γ1α anonλnpωμn τους λόγω αnώλε10ς Ζωnς n Μό­

νιμnς Ολικnς Ανικανότητας του δανειολnnτn ανnλθε στο 75% 

του συνόλου των δανε10λnnτών, ενώ πάνω από 35% nταν n 

αντίστο1χn διείσδυσn και στα καταναλωτικά δάνε1α μέσα από 

το nρωτοnορ1ακό Πρόγραμμα Προστασίας Πλnρωμών που 

καλύnτε1 τους δανε10λnnτες σε nερ1nτώσε1ς ανεργίας n νοσn­

λείας. 

Μεγάλn nταν n δυναμ1κn των nωλnσεων των συνταξ1οδοτ1-

κών-αnοταμ1ευτ1κών προγραμμάτων μnν10ίας καταβολnς α­

σφαλίστρου «ΠΡΟΣΘΕΤΩ μnν1αία » κα1 «ΦΡΟΝΤ1ΖΩ μnν1αία», 

γεγονός που οδnγεi σε υnερκάλυψn του στόχου που έχε1 τε­

θεί, ενώ συνεχiζετα1 κα1 φέτος n εντυnωσιακn πορεία στα συ­

νταξ1οδοτ1κά-αnοταμ1ευτ~κά προγράμματα εφάπαξ καταβολnς 

ασφαλίστρου «ΠΡΟΣΘΕΤΩ » και «ΦΡΟΝΤ1ΖΩ » . 

Αξiζε1 να αναφερθεί ότ1, παρά τn δυσμενn 01κονομ1κn συ­

γκυρία (1δ1αίτερα γ1α τ1ς μακροχρόνιες επενδύσεις), τον Ιού­

λ10 εnετεύχθn ρεκόρ nαραγωγnς σ' αυτά τα προϊόντα, ως α­

ποτέλεσμα και των συνδυαστ1κών nωλnσεων που nροώθnσε 

με εξαιρετικn επιτυχία n ΕΤΕ. 

fϊα τn συνέχεια, nρογραμματlζονται από τnν Εθνικn Ασφα­

λιστικn, τnν ΕΤΕ και τn NBG-Bancassurance κα1 νέα τραnεζο­

ασφαλ1στ~κά προϊόντα, βασισμένα κυρίως στις ανάγκες των 

πελατών, όπως αυτές αποτυπώνονται κα1 καταγράφονται από 

το δίκτυο τnς ΕΤΕ κατά τnν εξυnnρέτnσn τους. Παράλληλα, α­

ναμένεται από τον Οκτώβρ10 σnμαντ1κn δ1είσδυσn του Ομίλου 

σε προϊόντα Bancassurance στnν εnιχειρnματικn nίστn. 

Αξίζει, εnίσnς, να σnμε1ωθεί ότ1 μεγάλn επιτυχία καταγράφε1 

κα1 το δίκτυο τnς Εθν1κnς Ασφαλιστ~κnς στ1ς ασφαλίσε1ς Ζω­

nς στο εnτάμnνο n νέα nαραγωγn ασφαλίστρων έφτασε τα 21 

εκατ. ευρώ, μετά τα 3,2 εκατ. ευρώ του Ιουλίου, που αποτε­

λούν napayωyn ρεκόρ γ1α θερινό μnνα. 

[ilΆj 

---­
INSURANCE 

Εξαγόρασε 
την ιμπέριαλ 

Συμφωνία κο1νnς πορείας στnν ελλnνικn αγορά συ­

νυπέγραψαν οι ασφαλιστικές εταιρείες DEMCO INSU­

RANCE και ΙΜΠΕΡΙΜ Ε.ΛΛΑΣ, ανοlγοντας μ1α νέα σε­

λlδα στ1ς ασφαλιστ1κές εταιρείες. 

Ηδn οι εnοnτ1κές αρχές Ελλάδας και Κύπρου ενέ­

κρ1ναν τn συμφωνία μεταβίβασnς ολόκλnρου του α­

σφαλιστικού χαρτοφυλακίου τnς 1 ΜΠΕΡΙΜ στnν 

DEMCO INSURANCE. Ο πρόεδρος τnς ασφαλιστικnς 

ΙΜΠΕΡΙΜ κ. fϊώργος Τζανnς 

θεωρείται ένα από τα n10 γνω­

στά και καταξιωμένα στελέχn 

τnς ελλnνικnς αγοράς κα1 n 

DEMCO εγγυάται τnν αnρόσκοnτn 

συνέχισn τnς άρ1στnς εξυ­

Η συμφωνία συνεργασίας φέρει τn 

σφραγίδα του Δnμι'ηpn Κοντομnνό . 

nnρέτnσnς των πελα­

τών και του δικτύου 

συνεργατών τnς 

ΙΜΠΕΡΙΜ Ε.ΛΛΑΣ. 

Σκύβει πάνω 

από τα προβλήματα των πολιτών 

Ο Ομ1λος ΙΝΤΕΡΣΑΛΟΝΙΚΑ, πιστός στnν apxn του να 

nαρέχε1 χρnrnμες και nρακuκές υnnρεσlες, βοnθnσε στn 

διάσωσn αθλnτtι που συμμετείχε στον διάπλου του Τορω­

ναίου Κόλπου στn Χαλκιδικn, αnοδε1κνύοντας τον ανθρω­

nοκεντρ1κό του χαρακτtιρα. Στο πλαίσιο του προγράμμα­

τος Εταιρικnς Κοινωv~κnς Ευθύνnς του Ομίλου, n ΙΝΤΕΡ­

ΣΑΛΟΝΙΚΑ nταν παρούσα στn διάρκεια όλnς τnς δ1οργά­

νωσnς, με nλnρως εξοnλισμένn ιατρικn ομάδα και ασθε­

νοφόρο- χάρn δε στn σωτtιρια nαρέμβασn του 10τρού του 

υnοκαταστtιματος Μουδαv~ών nροσφέρθnκε n αnαραίτn­

τn αγωγn σε κολυμβnτn που έχασε Ός α~σθnσεις του. Πα­

ράλληλα, ο όμιλος συμμετείχε στο τριnμερο φεσΌβάλ 

«Γlορτές τnς Γnς» στn Βλάστn Κοζάνnς, με οχnματα Οδικnς 

Βοnθειας, ασθενοφόρο και ελικόπτερο και, χάρn σΌς συ­

ντοv~σμένες ενέργειες των υnοκαταστnμάτων ΠτολεμαΤ­

δας και Κοζάνnς, σώθnκε μία ακόμn ανθρώnινn ζωn κα­

τοίκου τnς nερ1οχnς που nταν αλλεργ~κός σε δnγματα με­

λισσών. Ακόμn, γ~ατρός τnς ΙΝΤΕΡΣΑΛΟΝΙΚΑ με το ασθε­

νοφόρο του Ομίλου έσωσε εn1βάτn στο αεροδρόμιο ΜΑ­

ΚΕΔΟΝΙΑ τnς θεσσαλονfκnς. Αφού δ1έγνωσε οξεία σκω­

λ1κοε1δίuδα, τον οδnγnσε σε nαρακείμενn κλιν1κn, όπου 

υnοβλnθnκε σε εγχείρnσn. 
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η επιλογή 

δική σας 

Ανώνυμος Ασφαλιστική & Αντασφαλιστική Εταιρεία 

Κεντρικά Γραφεία: Σόλωνος 137, 176 75 Καλλιθέα-Αθήνα Τ: 210 9477200 • F: 210 9407422 

ιατάατημα: Ί" χλμ. Θεσ/νίκης - Ν. Μουδανιών, 570 01 Θεσ/νίκη Τ: 2310 497900 • F: 2310 487110 

www.ydrogios.gr 

, 
1 () τn ... 

Εδώ και 36 χρόνια εφαρμόζουμε την ιδανική 
συνταγή της επιτυχημένης εταιρείας παροχής 

ασφαλιστικών υπηρεσιών: Χρηστή Διαχείριση , 

Έμπειρο Προσωπικό, Ευέλικτη Διοικητική 

Οργάνωση , Επιλεγμένοι Συνεργάτες, Άμεση 

Αποζημίωση Ζημιών , Σύγχρονα Ασφαλιστικά 

Προϊόντα . Στην γ ΔΡΟΓΕΙΟ αγαπάμε τις 

προκλήσεις! Έχουμε διανύσει μεγάλο δρόμο 

και ανταποκριθήκαμε επάξια στις ευκαιρίες, 

όπως και στις δυσκολίες. Έτσι πορευόμαστε 

και προς το μέλλον και προσβλέπουμε σε 

ακόμα ευρύτερη ανάπτυξη και στην επίτευξη 

ακόμα υψηλότερων στόχων. 

Ασφαλής Δύναμη! 



c:ι::: 

ι.--.ι 

"-+-1 
ι.--.ι 

::::ι= 

c::::::::ι 

"-+-1 

AIG 
GREECE. 
www.aig-greece.gr 

Αυξημένη 

η παραγωγή 

ασφαλίστρων 

νια το εννεάμηνο 

Αύξηση 20,82% σnμεiωσε στο εννεάμηνο 

του 2008 n παραγωγή ασφαλiστρων της AIG 

Greece, που περ1λαμβάνε1 τ1ς AIG Ελλάς Α.Ε. 

κα1 National Union Fire lnsurance Co., ετα1-

ρεiες μέλn του American 1nternationa1 

Group 1nc. Η αξiα τnς παραγωγής ανήλθε 

στα 47,07 εκατ. ευρώ κα1 n σύνθεση του α­

σφαλ1στ1κού χαρτοφυλακiου τnς AIG Greece 
συνέχ1σε να παρουσ1άζετα1 1σορροπnμένn, Χρήστος Αδαμαντ~άδnς 

περ1λαμβάνοντας κατά 56% έσοδα από ασφαλ1στ1κές εργασiες του 
AIG Personal Solutions κα1 κατά 44% του AIG Business 

Solutions. 01 κλάδο1 των AIG Business Solutions δ1ατήρnσαν 

τους ρυθμούς ανάπτυξης στους κλάδους Χρnματ1κών Απωλε1ών, 

Αστ1κής Ευθύνης & Δ1αχεfρ10nς Κρiσεων, ενώ συνεχiστnκε n αύ­

ξnσn στ1ς πωλήσε1ς σε όλn τn χώρα του νέου κλάδου Α­

ναπτυσσόμενων Αγορών. Στα AIG Persona1 Solutions τn μεγαλύ­

τερη αύξnσn κατέγραψαν 01 κλάδο1 Αυτοκ1νήτου κα1 Προσωπ1κής 

Περ1ουσfας. Η θετ1κή nopεfa των μεγεθών απε1κονiζετα1 κα1 στους 

επιμέρους λειτουργ1κούς δεfκτες τnς AIG Greece. Συγκεκριμένα, 

ο Δεiκτnς Ζnμ1ών κυμάνθηκε χαμηλότερα του 55% των καθαρών 
δεδουλευμένων ασφαλiστρων κα1 ο Δεiκτnς Γεν1κών Εξόδων, α­

φαιρουμένων των δ1κ01ωμάτων συμβολαiων, δ1αμορφώθnκε στο 

8,56% των καθαρών εγγεγραμμένων ασφαλiστρων. Ο Με1κτός 
Δεiκτnς δ1αμορφώθnκε αντfστο1χα στο 81,6%. 

Σε δnλώσε1ς του, ο διευθύνων σύμβουλος τnς AIG Greece, κ. 
Χρ. Αδαμαντ1άδnς, επεσήμανε πως, «παρά τ1ς αντiξοες συνθήκες 

που επ1κρατούν δ1εθνώς, καθώς κα1 το θόρυβο που δnμ1ουργή­

θnκε γύρω από τn μnτρ1κή AIG lnc., n στελέχωση, n οργάνωση κα1 

n στρατnγ1κή τοποθέτnσn τnς AIG Greece δ1ασφαλiζουν τnν α­

πρόσκοπτn συνέχ1σn τnς αναπτυξ1ακής τnς πορεiας στο τέταρτο 

τρiμnνο του 2008, αλλά κα1 γ1α το 2009, με προσήλωση στn στα­
θερότnτα, τnν κερδοφορiα κα1 τnν πο1οτ1κή εξυπnρέτnσn ασφαλ1-

σμένων κα1 αποζnμ1ωμένων» . 

Αξίzουν το καλύτεροι 

Γιατί να πληρώσω για την κόλuψπ των παιδιών μου 

• Διότ ι n υγεία των παιδιών μου είναι nολύτιμ n. 

• Διότι θα μου στο ιχίσει λιγότερο από 1 € τnν nμέpα. 
• Διότι το κόστος του npογpάμματοc φΟροεκπίπτει. 

• Διότι θα μπορώ να έχω όnοιον ιατρό θέλω ακόμn και 

στο σπίτι μου χωpic κανέναν περιορισμό. 

• Διότι τα νοοιiλεια πληρώνονται απευθείας σε οnοιοδιinοτε 

νοαn λευτικό ίδρυμα του κόσμου. 

• Διότ ι τελ ικά αποτελεί το n ιό χp ιiσιμο δώρο για το nοιδi μου . 

Θυγατρική 

νια την 

προώβηση 

του Bancassurance 
Στn σύσταση θυγατρ1κής μεσ1τ1κι'lς ασφαλ1στ1κής 

εταιρεiας, με σκοπό τnν προώθηση -μέσω των υ­

φ1στάμενων δ1κτύων τους- branded τραπεζοα­

σφαλ1στικών και παραδοσιακών ασφαλιστικών 

προϊόντων, σε συνεργασiα με τις σημαντικότερες 

ασφαλιστικές εταιρεiες της αγοράς, προχωρούν το 

Ταχυδρομικό Ταμιευτήριο και τα Ελληνικά Ταχυ­

δρομεiα. Η κivnσn αυτή, όπως σημειώνεται σε σχε­

τική ανακοiνωσn, αντανακλά τnν πρόθεση των δι-

01κήσεων των εταιρειών να δ1ευρύνουν το πλαiσιο 

τnς επιτυχούς τους συνεργασiας, εξυπηρετώντας 

παράλλnλα -με τον προσφορότερο τρόπο- τα συμ­

φέροντα τnς πελατεiας τους και δημιουργώντας α­

ξiα για τους μετόχους τους. 

Επiσnς, στο πλαiσιο υλοποinσnς σχετικής συμ­

φωνiας των δύο μερών, προέβη σε όλες τ1ς απαι ­

τούμενες ενέργειες για τn συμμετοχή τnς τράπεζας 

στnν αύξnσn του μετοχικού κεφαλαiου τής εταιρεf­

ας με τnν επωνυμiα ΜΠΕΣΤΜΪΝ CARDS ΠΑΡΟΧΗ 

ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΩΝ ΥΠΗΡΕΣΙΏΝ Α.Ε., καταβάλλοντας 

συνολικό ποσό ύψους 18.900.200 ευρώ, προς α­
νάλnψn 9.680.000 νέων κοινών ονομαστικών με­
τοχών, με τιμή διάθεσης 1,9525 ευρώ εκάστη. Με­

τά τnν ολοκλήρωση των δ1αδικασιών, το ποσοστό 

συμμετοχής τnς τράπεζας στο μετοχικό κεφάλαιο 

τnς ανωτέρω εταιρεiας θα ανέλθει σε πενήντα το1ς 

εκατό (50%). Το ισχυρό πλέον νέο κεφάλαιο τnς ε­
ταιρεiας θέτει τις βάσεις για τnν ενfσχυσn τnς δpα­

στnριοποinσnς τnς τράπεζας στον τομέα τnς έκδο­

σης κα1 διαχεiρ1σnς χρεωστικών και πιστωτ1κών 

καρτών και τnν περαιτέρω διεiσδυσή τnς στον το­

μέα αυτόν, στοχεύοντας στn διεκδiκnσn μεγαλύτε­

ρου μεpιδiου αγοράς. 

lnsurance & Reinsurance Brokers 
Μιχαλακοnούλου 125 • 
11527 • Αμπελόκπποι -Αθιiνα • Ελλάδα 
Τπλ . Κέντρο : 801 200 2489 (CΙΤΥ) 
Φόξ 003 0210 777 5 900 
www.citybrokers.gr 

[S] ΑΣΠΙΣ ΠΡΟΝΟ ΙΑ Διεύθυνση Πωλήσεων Ζαχαράτου - Γιούλη 

Αυξάνουν τις πωλήσεις 

Η περαιτέρω βελτiωσn τnς υποστήρ1ξnς των συνερ­

γατών , n πο1οτική ανάπτυξη των επιθεωρήσεων σε ό­

λους τους νομούς τnς Ελλάδας και n δnμιουργiα ακό­

μα υψηλότερων κινήτρων για όλους τους συνεργάτες 

κυρ1άρχnσαν στn συνάντηση των επιθεωρητών πωλή­

σεων του πρακτορειακού δικτύου τnς Δ/νσnς Πωλή­

σεων Ζαχαράτου - Γιούλη με τον πρόεδρο και διευθύ­

νοντα σύμβουλο τnς ΑΣΠΙΣ ΠΡΟΝΟΙΑ ΑΕΑΖ , κ. Περι ­

κλή Αθnνα i ο, που πραγματοποιήθnκε πρόσφατα . 

Η ανακο iνωσn από τον κ . Αθnναiο νέων υψηλότα­

των κινήτρων, αλλά κα1 n εύρεση λύσεων για όλα τα 

θέματα έδωσαν 1διαiτερn χαρά στους επικεφαλής, 01 

onoio1 δεσμεύτηκαν γ1α τnν αξιοπο i nσή τους . 

Ο ι υψηλές προσδοκiες τnς Εταιρεiας για τπ Δ/νσπ 

Πωλήσεων των κυρiων Χρήστου Ζαχαράτου και Δnμή­

τρn Γιούλη και τα συνεχώς αυξανόμενα μεγέθη της 

(αύξnσn 45% σε εισπράξεις α ' εξαμήνου σε σχέση με 

το αντfστοιχο περυσινό) , δεiχνουν το μέγεθος τnς 

ποιοτικότατης δουλειάς που επιτυγχάνεται σ ' αυτήν . 

01 nεpfnou 400 συνεργάτες εκπαιδεύονται συνε­
χώς, με στόχο την ενημέρωσή τους για τnν πληθώρα 

των υπηρεσιών τnς Εταιρεiας και σε όλους τους κλά­

δους , αλλά και τn συνεχή τους επαγγελματική βελτiω­

σn. 

Αυτή n καθnμερινn και συστηματική δουλειά που γf­

νεται από όλους τους επικεφαλής της Δ/νσnς, όπως 

αναφέρουν οι κύριοι Ζαχαράτος κα1 Γιούλnς , έχουν 

δnμ1ουργήσει τn συνταγή τnς επιτυχ i ας , με φανερά α ­

ποτελέσματα την ανάπτυξη των εργασιών και του ει­

σοδήματος των συνεργατών τους, δραστnριοποιούμε­

νοι σε όλους τους κλάδους. 

Πρέπει, επiσnς, να τονιστεi πως πεποiθnσn όλων 

των επ1κεφαλής της Δ/νσnς, όπως τονiζουν οι κύpιο 1 

Ζαχαράτος και Γιούλnς, εiναι ότι ο ασφαλιστικός σύμ ­

βουλος ή πράκτορας πρέπει να προσφέρει προς τους 

ασφαλισμένους του την υποδομή και τnν τεχνογνωσiα 

για τn λύση όλων των ασφαλιστικών αναγκών τους . 

Ετσι , κατά το μήνα Σεπτέμβρ10 συντονiζονται ειδικές 

εκπαιδευτικές nμερiδες γ1α τnν περαιτέρω aξ1ono i nσn 

του χαρτοφυλακiου του κάθε συνεργάτη. Επιπρόσθε­

τα, ο κ. Ζαχαράτος εξήρε το ρόλο τnς Εταιρεiας, που 

σέβεται κα1 τιμά τον ασφαλιστή. 

ΩΡΑ ΓΙΑ ΕΘΝΙΚΗ 

Είναι ώρα να προσθέσετε 
σύνταξη στη σύνταξή σαs. 

Συνr9ξιο½τικό πρ,όγραμμ~ προσθέ1:ω, 
Εγγυημενη συνrαξη οση και οποτε τη θέλετε. 
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□ ΑΣΠΙΣ ΠΡΟΝΟΙΑ 

ε όλα μέσα 
η Διεύθυνση 

Βασίλη Μπόκα 

Πλούσια δραστnριόmτα καταγράφει n Διεύθυνση 

του Βασfλn Μπόκα. Μέσα στο καλοκαίρι επιβράβευ­

σε με ένα ταξίδι στο Λονδίνο τους επιτυχόντες του 

διαγωνισμού Προϊόντων Ζωής, Γενικών και Τραπε­

<jκών Προϊόντων. Οι ασφαλι011κοί σύμβουλοι που 

ταξίδεψαν στο Λονδίνο ήταν ο Κωνσταντίνος Κώ­

τσανnς, ο 1ωάννnς Ζορμπάς, ο ΠανΟ'{lώmς Λελεδά­

κnς, ο Αποστόλης Μπέτσικας, n Στέλλα Ζαχαράκn, ο 

Χριστόφορος Μπάκας, ο Δημήτρης Λεκάκnς και ο 

Δημήτριος Λώλος. Επίσης, πραγματοποιήθηκε ενερ­

γός συμμετοχή στο παζάρι βοήθειας παιδιών με ει­

δικές ανάγκες του δήμου Καισαριανής, ενώ από m 

Δ/νσn Μnόκα πραγματοποιήθnκε σεμινάριο με ει­

σηγητή τον κ. Μουρμούρη υπό mv ευθύνη mς ΕΕΔΕ, 

με θέμα mv εnικοινωνiα. Το πρώτο επτάμηνο γιορ­

τάσθηκε σε club restaurant στn Γλυφάδα, ενώ mv 

ημέρα των ασφαλι011κών συμβούλων, όπως και κά­

θε χρόνο, πραγματοποιήθηκε ο ετήrnος Ο'{lασμός και 

ακολούθησε αιμοδοσfα από 22 συνεργάτες στnν 

τράπεζα αίματος που έχει δnμ1ουργnθεί. 

104 liJij] 

ΕΝΩΣΗCιι 
ΑΣΦΑΛΙΣΤΙΚΩΝ 

ΕΤΑΙΡΙΩΝ 
ΕΛΛΑΔΟΣ 

Στάση ζωής η πρόληψη 
Εμφασn στnν πρόλnψn δίνε~ n Ενωσn 

Ασφαλ1στ1κών Εταιριών Ελλάδος, που έ­

χε~ ανακnρύξει το τρέχον έτος ως Ετος 

Πρόλπψnς. Με μ1α σειρά επικο1νωνια­

κών και άλλων εκδnλώσεων κα1 ενερ­

γε1ών, n ΕΑΕΕ έχει στόχο να περάσε1 το 

μήνυμα τnς Πρόλnψnς σε όλους τους 

τομείς επαγγελματ1κής και κο1νωνικής 

δραστnρ1ότnτας, στ1ς μεγαλύτερες δυ­

νατόν ομάδες του κο1νού κα1, 1διαίτερα, 

στα παιδιά και τους νέους . 

Στο πλαίσ10 των εκδηλώσεων, που θα 

κορυφωθούν στ1ς 11 Νοεμβρiου, Ημέ­

ρα 1διωτ1κής Ασφάλισης, παρουσ1άστn-

κε κα1 έρευνα που δ1εξήχθn για πρώτn 

«Η άγνο1α κα1 n αμέλε1 α είνα1 01 

μεγαλύτερο~ κίνδυνο1 » τόν1σε 

n γεν1κΙΊ δ 1 ευθύντρ1α τnς ΕΑΕΕ, 

κ. Μαργαρίτα Αντωνάκn. 

φορά στnν Ελλάδα, γ1α τnν πρόλnψn, από τnν εταιρεiα ερευνών MARC 

γ1α λογαρ1ασμό τπς ΕΑΕΕ. Στnν ομιλiα τnς, n γενική δ1ευθύντρ1α τnς 

ΕΑΕΕ, κ. Μαργαρίτα Αντωνάκη, χαρακτnρiζοντας τnν άγνοια κ01 τnν α ­

μέλεια ως τους μεγαλύτερους κινδύνους, γνωστοποinσε ό11, σύμφωνα 

με τnν έρευνα τnς MARC, αλλά και τnν έρευνα του καθnγnτή κ. Τούντα 

για τον καρκiνο και τnν πρόλnψn, δεiχθnκε ότι -αν και κάτι έχει αρχi­

σει να κινεiτα1- εiμαστε ακόμn πολύ μακριά από τα επιθυμnτά επiπεδα . 

IAJ COMMERCIAL value 

Με νικnτρια τnν ΑΧΑ Ασφαλιστικn έλnξε ο τελικός αγώνας ασφαλι ­

στικών εταιρειών Commercia1 Value - ΑΧΑ, με αποτέλεσμα 4-5. Τnν 

ομάδα τnς C. Value αποτελούσαν 01: Μπόκας Βασiλnς, Γαβαλάκnς Δn ­

μnτρπς, Φραγκούλnς Κώστας, Πέτρου Δnμnτρnς, Μενεγάτος Γ1άννnς, 

Κρασώνnς Γlάννnς, Κολ1ός Στέλ1ος, Σ1καμ1άς Κώστας, Κουρομ1χελά­

κnς Γlώργος, Παπαγεωργiου Σπύρος . Η δ1οiκnσn τnς εταιρεiας επ1 -

βράβευσε τn συμμετοχn στον τελ1κό των πα1κτών-συνεργατών τnς με 

ένα συμβολ1κό ποσό, το onoio συγκiνnσε τους συμμετέχοντες . 

Γlα μ1α ακόμn φορά, τα 

10τρ1κά κέντρα τnς 

1ΝΤΕΡΣΜΟΝ1ΚΑ 

συνέβαλαν στnν 

αποσόβnσn γεγονότος 

που θα μπορούσε να 

καταστεi μοιραίο γ1α έναν 

συνάνθρωπό μας. Από 

τnν επ1στολι'1 του κ. Νiκου 

Χατζnν1κολάου προς τον 

πρόεδρο του Ομίλου, που 

ακολουθεi, δ1αφαiνεται π 

ορθότητα των επιλογών 

τnς Εταιρεiας, n οποία, με 

ένα δiκτυο 70 

υποκα~αστnμάτων και 

10τρ1κών κέντρων, 

καλύπτε1 το σύνολο του 

ελλαδικού χώρου, 

προσφέροντας 

πραγμα11κά χρnσιμες 

παροχές. Το Ασφαλ1011κό 

«ΝΑΙ » δnμοσ1εύε1 τnν 

επιστολn: 

15 χρόνια 

Με ευαισθησία νια τον άνθρωπο 

Αγαπητέ κύριε Πρόεδρε, 

θέλω να σας μεταφέρω πς καλύτερες ευχές μου για την εταιρία σας και εσάς προσω­

πικά και να σας ευχαριστήσω συγκεκριμένα για τη λειτουργία του υποκαταστήματός σας 

στο Δοξάτο Δράμας. 

Την 18.08.2008 ο πατέρας μου, που wγχάvει να είναι δύο φορές καρδιοχειρουργημέ­

vος, διαπληκήστηκε με υπαλλήλους του υποκαταστήματος κραπκής τράπεζας στο Δοξά­

το, παρουσία και του Διευθυντή, με αφορμή την αναγνώριση λάθους από μέρους της τρά­

πεζας για επιτόκιο δανείου που είχε συνάψει και για το οποίο δεν ήθελαν να δώσουν μια 

ολοκληρωμένη λύση. 

Κωλυσιεργούσαν αδικαιολόγητα, με αποτέλεσμα ο πατέρας μου να συγχιστεί και να δια­

ταραχθεί η ευαίσθητη υγεία του σε κρίσιμο βαθμό. Σωτήρια ήταν η επέμβαση όταν ο πα­

τέρας μου έσπευσε στο Υποκατάστημά σας, όντας ασφαλισμένος και γνωρίζοντας την ύ­

παρξη ιατρού. Η κρισιμότητα της κατάστασης διαπιστώθηκε από την ιατρό και μετέπειτα α­

πό την σύζυγό μου που τυγχάνει ιατρός. 

Πα το παραπάνω συμβάν σκέφτομαι να κινηθώ δικαστικά κατά της τράπεζας και θέλω 

να σας ευχαριστήσω, χαιρεήζοvτας την πρωτοβουλία σας για την τοποθέτηση ιατρού στο 

συγκεκριμένο υποκατάστημα και την ιατρική κάλυψη που παρέχετε στην επαρχία, δείχνο­

ντας έτσι το κοινωνικό πρόσωπο της εταιρίας σας. 

θέλω, τέλος, να συγχαρώ την υπεύθυνη του υποκαταστήματος Δοξάτου κ. Ιωάννα Σα­

ραvτοπούλου, τον σύζυγό της κ. Βασίλη Μέσση και την ιατρό κ. Ζωή Δουβάκη για την συ­

μπαράσταση και την ιατρική φροvήδα που επέδειξαν στον πατέρα μου. 

Με ιδιαίτερη εκτίμηση, 

Νικόλαος Χατζηvικολάου 

μαζί σας ... 
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Ανώνυμn Εταιρία Ασφαλειών ΖωrΊς 

Λεωφ. Συγγρού 138, 176 71 Καλλιθέα, ΑθrΊνα 
Τ: 210 922 35 64, Fax: 210 922 35 65 

e-mail: infa@vdv.gr, www.leben.gr 
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Πέρασε στην EFC Eurolife r1 ACTIVA 
~ lnsurance 

Σε συμφωνfα γ1α τnν απόκτηση του 100% των μετοχών τnς ACTIVA lnsurance ΜΕ προχώρησε n EFG Eurolife ΑΕΓΑ, 

θυγατρ1κή τnς Eurobank, από τnν κυnρ1ακή Commercial General lnsurance Ltd. Οnως αναφέρετα1 σε σχετ1κή ανακοf­

νωσn, n ολοκλήρωση τnς εξαγοράς αναμένετα1 έπειτα από τ1ς σχετ1κές εγκρfσε1ς από τις αρμόδ1ες αρχές. 

Με τnν κfvnσn αυτήν n EFG Eurolife εν1σχύε1 τnν αναnτυξ1ακή τnς nορεfα κα1 τnν παρουσία τnς στην ελλnν1κ1Ί αγορά, 

σύμφωνα με τnν ανακοfνωσn τnς εταφεfας. 

Η ACTIVA lnsurance (πρώην CGU Hellas) εfνα1 εταιρεfα με πολυετή δραστnρ1ότnτα στο χώρο των γενικών ασφαλίσεων, 

που έχει αναπτύξει ένα υγ1ές χαρτοφυλά­

κιο, διαμορφώνοντας το 2007 δεfκτn net 

combined ratio 86%. Προσφέρε1 υnnρε­
σfες κορυφαίας ποιότητας, τόσο ως nρω­

τασφαλιστής όσο και μέσω αντασφαλιστι­

κών αναλήψεων, κ01 έχει συνολικό κύκλο 

εργασιών 25,4 εκατ. ευρώ για το 2007, 
κέρδη μετά φόρων 3,3 εκατ. ευρώ και δεf­

κτn φερεγγυότητας 433%. Η ACTIVA ln­

surance έχει αναβαθμισμένη αξιολόγηση 

888+ stable από τον διεθνή οfκο Fitch. 

Τέλος, με τnν εξαγορά αυτήν, n EFG Eu­

rolife ΑΕΓΑ προτfθετα1 να ενισχύσει δυνα­

μικά τις ασφαλιστικές τnς δραστηριότητες, 

τόσο μέσω του τραπεζικού δ1κτύου τnς 

Eurobank EFG όσο και μέσω των ανεξάρ­

τητων δικτύων συνεργατών και πρακτό­

ρων, σε όλους τους κλάδους ασφαλfσεων 

κατά Ζnμ1ών, όπου διπλασιάζει τα αντί­

στοιχα μεγέθη. 

~ EUREKO 

Θετική προοπτική νια την ACTΙVA ιnsurance 

Ο διεθνής οfκος αξιολόγησης χρηματοοικονομικών οργανισμών 

Fitch Ratings ανακοfνωσε στ~ς 16.9.2008 ότι βελτιώνε1 τnν αξιολόγη­
ση τnς Προοπτικής (Outlook) τnς ACTIVA lnsurance από Σταθερή 

(Stable) σε θετική (Positive). Κατά τον Fitch, n θετική Προοπτική που 

έχε1 δοθεί στην εταιρεfα αnοτελεf ένδε1ξn για πιθανή αναβάθμιση τnς α­

ξιολόγησής τnς, ως αποτέλεσμα τnς εξαγοράς τnς από τnν EFG Eurolife 
ΑΕΓΑ, θυγατρική ασφαλ1στική του Ομfλου Eurobank EFG. 

Μεταξύ άλλων, ο Fitch σnμειώνε1 στην έκθεσή του ότι: 

■ Η θετική Προοnτ1κ1Ί αντανακλά τα δυνάμει οφέλη γ~α τnν ACTIVA 

ως μέλος ενός σημαντικά μεγαλύτερου ομfλου και τις δυνατότητες 

για συνέργειες. 

■ Η εξαγορά αναμένεται να εnεκτεfνει τις εργασfες τnς EFG Eurolife 

ΑΕΓΑ τόσο ως προς τα κανάλια διανομής όσο κα1 ως προς τον τύπο 

των ασφαλιστικών κινδύνων που αναλαμβάνει 

■ Με τn λήψη των αναγκαfων αδε1ών από τις αρμόδ1ες αρχές εfτε 

θα εnιβεβα1ωθεf n σημερινή αξιολόγηση 88Β+ είτε θα υπάρξει περαι­

τέρω αναβάθμ1σn σε Α-. 

Εξαγοράζει τη ρωσική Oranta 
Ο μητρικός τnς INTERAMERICAN Ομιλος EUREKO 8.Υ. και ο ρωσ1κός όμ1λος PromSvyazCapital Group (PSC) ανα­

κοίνωσαν ότι έχουν υnογράψε1 συμφωνητικό διά του onofou n EUREKO πρόκειται να αποκτήσει το σύνολο των ασφα­

λιστικών δραστηριοτήτων του ομίλου PromSvyaz Capital. 

Πρόκειται για τ1ς ασφαλ1στ1κές εταιρεfες Oranta και Oranta-M (μετοχική εταιρεfα με συμμετοχή του Δnμοσfου), οι ο­

ποfες εfναι γνωστές συλλογικά με τnν ονομασlα Oranta. Η ολοκλήρωση τnς εξαγοράς υnόκειτα1 στην εκπλήρωση ορι­

σμένων προϋποθέσεων, συμπεριλαμβανομένων και των σχετικών διο1κnτικών εγκρfσεων. 

Η εν λόγω εξαγορά αnοτελεf εn1χειρnματική ευκαιρfα σε ιδαν1κή στιγμή γ~α τn EUREKO, που εναρμονfζετα1 με τους στρα­

τηγικούς στόχους τnς κα1 τους στόχους τnς γεωγραφ1κής εξάπλωσπς του Ομfλου, καθώς προσφέρει έγκαφn και άμεση 

παρουσfα στn δυναμική αγορά τnς Ρωσfας και ανταnοκρfνεται στ1ς επιδιώξεις τnς EUREKO για τnν κεντρική και τnν α­

νατολ1κή Ευρώπη. 

Τα πάντα με σιγουριά 

120 χλμ . Ε .Ο . Αθnνών-Λαμίαs 144 51 Μεταμόρφωση 2os όροφοs Τηλ . 210 2897600 Fax. 210 210 28~ 

ΠΑΣΕΓΕΣ 

Νιώθετε 

άβολη & πληκτιι<ή 
τη συζήτηση 

, , 
με εναν τυχαιο 

ασφαλιστή; 

Σας Καταλαβαίνουμε! 
Είναι πραγματικά άβολο να νοιώθεις την υποχρέωση να συμφωνείς, 

για κάτι που δεν καταλαβαίνεις. Να υπογράφεις χωρίς να είσαι σίγου­

ρος για την τύχη της απόφασης που ... «πήρατε μαζί». 
Εμείς αντικρίζουμε τον άνθρωπο και τις ανάγκες του, «όπως είναι» 

και όχι όπως «θα θέλαμε να είναι». Εμείς μιλάμε μια γλώσσα ανθρώ­

πινη και κατανοητή. Μια γλώσσα που βασίζεται στη γνώση και την 

εμπιστοσύνη του Ευρωπαϊκού μοντέλου Συνεταιριστικής διαχείρι­

σης* . Με μετόχους τους μεγαλύτερους ασφαλιστικούς οργανισμούς 

της Ευρώπης και το σύνολο των Συνεταιριστικών Οργανώσεων της 

χώρας μας. Με περισσότερους από 250.000 ασφαλισμένους. 
Στο χώρο της Ασφάλισης δεν σπανίζουν ούτε οι προθέσεις ούτε οι 

αναφορές στον άνθρωπο. Σπανίζει όμως το αποτέλεσμα που να είναι 

ολοκληρωτικά αφιερωμένο σε αυτόν, και εδώ διαφέρουμε. 

Διαφέρουμε, γιατί προάγουμε ένα Νέο Ασφαλιστικό Πολιτισμό. 

Διαφέρουμε πολύ, γιατί εμείς, είμαστε ... Εσύ! 

*το 47% των Ευρωποίων ασφαλισμένων, εμπιστεύονται τις Συνεταιριστικές ασφαλ!στικές εταιρίες . 

ΣΥ 
ΦλΛΙΣΤΙ 

Ε , , ' ιμαστε ... εσυ. 

• 
France ltaly Belglum Holding 

ΣΥΝΕΤΑΙΡΙΣΤΙΚΕΣ ΟΡΓΑΝΩΣΕΙΣ ΣΥΝΕΤΑΙΡΙΣΤΙΚΕΣ ΤΡΑΠΕΖΕΣ ΣΥΝΕΤΑΙΡΙΣΤΙΚΕΣ ΑΣΦΑΛΙΣΤΙΚΕΣ ΕΤΑΙΡΙΕΣ 

Κεντρικά Γραφείο: Λεωφ. Συγγρού 367, 175 64 Π. Φάληρο , Αθήνα• Τηλ.: 210 9491 280 • 299, Telefax: 210 9403148 
Υποκατάστημα: Πολυτεχνείου 27 - 29,546 26 Θεσσαλονίκη - Τηλ. : 2310 554 331, 2310 554 355, Telefax: 2310 500 240 

portal: www.syneteristiki.gr • e-mail: com@syneteristiki.gr 
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Επιθεωρήσεις Β. καραβάvου και Δ. Αναστασίου 

ΕΘΝΙΚΗ 
Η ΠΡΩΤΗ ΑΣΦΑΛΙΣΤΙΚΗ 

Δημιουργεί στελέχη 
Με τn συμμετοχn 120 ασφαλ1στ1κών συμβού­

λων κα1 20 managers κα1 στελεχών τnς Εθν1κnς 

Ασφαλ10τ1κnς αnό τnν Αθnνα κα1 τnν nερ1φέρε1α, 

πραγματοπο1nθnκε στο μαγευτ1κό Βέρμ10 Ναού­

σnς n ετnσ1α συνάντnσn τnς συντονiστρ1ας Εn1-

θεώρnσnς 8. Καραθάνου κα1 τnς Εn1θεώρnσnς Δ. 

Αναστασίου. Tnv εκδnλωσn άνο1ξε ο συντον1στnς 

επ1θεωρnτnς κ. Βασiλnς Καραθάνος κα1 στnν ο­

μ1λία του αναφέρθπκε στα παραγωγ1κά αποτελέ­

σματα του 2007, τα onoia χαρακτnρ1σε 1δ1αiτερα 

1κανοπο1nτ1κά, που συνετέλεσαν ώστε n Επ1θεώ­

ρnσn να καταλάβε1 το 2007 τnν 1 n θέσn στα στε­

γαστ1κά δάνε1α, τnν ln θέσn στ1ς πωλnσε1ς Τρα­

πεζ1κών Προϊόντων, τπν 3n θέσn σ11ς Γεν1κές 

Ασφαλίσε1ς κα1 τnν 5n θέσn στn Δ1ατπρnσψότn­

τα. Ο κ. Καραθάνος τόν1σε ακόμn ότ1 n Επ1θεώρnσn απο­

τελούσε πάντα ένα εργαστnρ1 δnμ1ουργfας στελεχών κα1 

αποκορύφωσn αυτnς τnς λεηουργiας nταν n εξέλ1ξn του κ. 

Δnμnτρn Αναστασiου σε επ1θεωρnτn πωλnσεων. 

Σnμε1ώνετ01 ότ1 τnν εκδnλωσn τiμnσαν με τnν παρουσiα 

τους ο συντον1στnς δ/ντnς Πωλnσεων κ. Ταραβfδας κα1 ο 

συντον1στnς δ/ντnς Πωλnσεων Λ1αν1κnς Πώλnσnς κ. Πε-

ρ1κλnς Δnμnτρόπουλος. Ακόμn, παρευρέθnσαν ο 

προϊστάμενος τnς Περ1φερε1ακnς Υπ/νσnς Μακε­

δονfας -θράκnς κ. Ιωάννnς Ερμεfδnς, ο προϊστά­

μενος τnς Περ1φερε1ακnς Υπ/νσnς Κεντρ1κnς 

Ελλάδος κ. Δnμnτρ1ος Βουρδούμnς, 01 προϊστάμε­

νο1 Υποκ/των κ. Δnμnτρnς Κόρτζ1ος - Καστορ1άς, 

κ. Δnμ. Σπ1νθnρόπουλος - Βέρο1ας, κ . Θεόδωρος 

Μαρδίρnς - Κατερίνnς, κ. Σπύρος Καρατζούλnς -

Τρ1κάλων, κ. Μαρiα Γlαννουσά - Καρδiτσας, ο 

προϊστάμενος Ανάλnψnς του Περ1φερε1ακού Τομέα 

Μακεδονiας - θράκnς κ. Γεώργ1ος Στεφανiδnς κα1 

ο κ. Σπύρος Τσολακiδnς, προϊστάμενος του Περ1 -

φερε1ακού Τομέα Μακεδονfας - θράκnς . 

Τέλος, ο συντον1στnς δ1ευθυντnς Πωλnσεων 

Κώστας Ταραβίρας, βάσε1 μ1α τελευταfας έρευνας , 

ανέλυσε τnν αγορά τnς Βόρε1ας Ελλάδας κα1 κυρiως ό,τ1 

αφορά τnν Επ1θεώρnσn Καραθάνου σε κάθε νομό κα1 πό­

λn χωρ1στά. Σnμαντ1κό εύρnμα τnς έρευνας nταν το γεγο­

νός ότ1 01 πελάτες σε ποσοστό 90% είνα1 ευχαρ1στnμένο1 

από τnν Εθν1κn Ασφαλ1στ1κn κ01 εξiσου από τον ασφαλ1-

στ1κό σύμβουλο· αλλά κα1 01 ασφαλ1στ1κοί σύμβουλο1 συ­

νnθως δεν σταματούν στn μiα κα1 μόνο πώλnσn. 

ln erna ional 
Ufe Γιο καλύτερη zωή Αλλάξτε τη ζωή σας 

«Αλλαγn ζωnς » (changing lives) nταν το κεντρ1κό μnνυμα του φε11νού ετnσ1-

ου συνεδρiου του δ1εθνές οργαν1σμού ασφαλ1στών MDRT, που δ1εξnχθn στο Το­

ρόντο του Καναδά. Στο συνέδρ10 συμμετεfχαν περ1σσότερο1 από 7.000 ασφαλ1-

στ1κοf σύμβουλο1 από όλο τον κόσμο κα1 ανάμεσά τους 10 δ1ακεκρψένο1 ασφα­

λ1στ1κοί σύμβουλο1 τnς lnternational Life. Αναλυτικά, 01 συνεργάτες τnς εταφεί­

ας που πέτυχαν τ1ς προδ1αγραφές συμμετοχnς στο συνέδρ10 nταν 01 κ.κ. Ηλ. 

Αποστολόπουλος, Ε. Δiτσ10υ, Σ. Ζερβουδάκn, Π. Μ1κάλεφ, 1. Πετρουλάκnς, Χρ. 

Στ. Χpιστfδης, Ε. ΔΙτσιου, Δ. Συκοβάpης, 

Ηλ. Αποστολόπουλος, Σ. Ζεpβουδάκη , Π . ΛΙβας, 

Π. Μικάλεφ , Xp. Σκουλουδάκης, Κ . Φλόκας , 

θ. Χατζnιωάννου , 1. Πετpουλάκης. 

Σκουλουδάκnς, Δ. Συκοβάρπς, Κ. Φλόκας, θ. Χατζn1ωάννου κα1 Στ. Χρ1στiδnς. Τους ασφαλ1στές συνόδευε ο κ. Περ1κλnς 

Λiβας, δ1ευθύνων σύμβουλος τnς lnternational Life. 

1oa lNAiJ 

11 ~~~~§ HERMEs 1,!~;•ιt•Ι Ενισχύουν τη συvερyασία τους 
Η EULER Hermes κα1 n Rosno, μέ­

λn κα1 01 δύο του Ομίλου Allianz, συ­

νεργάζοντα1 στn Ρωσiα από το 2004. 

01 δύο εταφεiες εν1σχύουν τώρα τn 

συνεργασiα τους. Επε1τα από τn σύ­

στασn Γραφεiου Εκπροσώπnσnς τnς 

EULER Hermes στn Ρωσiα, μέσα στ1ς 

εγκαταστάσε1ς τnς Rosno, n iδρυσn 

τnς εταφεiας «000 Euler Hermes 

Credit Management» αποτελεi ένα 

ακόμn βnμα γ1α τnν επέκτασn τnς 1-

δ1ωτ1κnς ασφαλ1στ1κnς κάλυψnς π1-

στώσεων, τόσο γ1α τ1ς επαεφnσε1ς 

που δραστnρ1οπο10ύντα1 στn Ρωσiα 

όσο κα1 γ1α τ1ς εταφεiες που εξάγουν 

στn χώρα αυτn. 

Η αγορά Ασφάλ1σnς Π1στώσεων 

στn Ρωσiα βρiσκετα1 ακόμn σε αρχ1κό 

στάδ10. Ακόμn κα1 αν ο όγκος του ε1-

σαγωγ1κού κα1 του εξαγωγ1κού εμπο­

ρiου τnς Ρωσiας αυξάνετα1 κάθε χρό­

νο, λiγες μόνο εταφεiες επωφελού­

ντα1 από τα πλεονεκτnματα τnς 1δ1ω­

τ1κnς ασφάλ1σnς των εμπορευμάτων 

που παραδiδουν - παρά τους συνε­

χώς αυξανόμενους κ1νδύνους. Μόνο 

το 2007, n αξiα των εμπορ1κών απα1-

τnσεων ανnλθε στα 292,1 δ1σ. ευρώ 

- το 2001 n αξiα αυτn nταν τnς τάξε­

ως των 89,2 610. ευρώ. Ο αρ1θμός 

των εταφ1κών επ1σφαλε1ών στn Ρω­

σiα έφτασε τ1ς 19.200 περ1πτώσε1ς το 

2007. Η ζnτnσn γ1α υπnρεσiες Ασφά­

λ1σnς Πlστώσεων συνεχίζε1 να αυξά-

νετα1. Από το προnγούμενο έτος μό­

νο, ο αρ1θμός των απnμάτων ορίων 

πiστωσnς γ1α ρωσ1κές επ1χεφnσε1ς 

που έλαβαν n EULER Hermes κ01 n 

Rosno αυξnθnκε κατά 56%. Ο όγκος 
των καλύψεων ακολούθnσε παρόμο1α 

αύξnσn, ανερχόμενος σε 1,9 610. ευ­

ρώ το 2008. Προϋπόθεσn γ1α τnν πε­

ρα1τέρω επέκτασn τnς Ασφάλ1σnς Πl­

στώσεων αποτελεi n πο1οτ1κn παρα­

κολούθnσn των ρωσ1κών επ1χεφnμα­

τ1κών κ1νδύνων. Η iδρυσn τnς EULER 

Hermes Credit Management εiνα1 μiα 

σnμαντ1κn κivnσn γ1α τnν επiτευξn 

αυτού του σκοπού, αφού συνδυάζε1 τn 

μακρόχρονn δ1εθνn ασφαλ1σ11κn ε­

μnεφiα των δύο μεγάλων εταφε1ών . 

Tnv ευκαφία να βρεθούν εκτός εταφiας, κα1 να «χα­

λαρώσουν » στα μαγευτ1κά Π1έρ1α, εiχαν 01 υπάλλnλο1 τnς 

ARAG Hellas, από όλn τnν Ελλάδα, μαζί με τ1ς 01κογένε1-

ες τους . Σκοπός κα1 αντ1κεiμενο των εκδnλώσεων αυτών, 

που δ1οργανώνε1 n εταφfα, εfν01 π δυνατότnτα γ1α α­

νταλλαγn απόψεων κα1 n σύσφ1ξn των σχέσεων , που εi­

να1 1δ1αiτερα σnμαντικά γ1α το καλό εργασ1ακό κλίμα τnς 

εταφεiας. 

( Προγράμματα 
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11 Ο 

φ INTERAMERICAN 

Πρόοδος με όραμα, Θάρρος, προσπάβεια και ηγεσία 

Tnv napouσfa τnς lnteramerican 
«αισθάνθnκε», τnν τελεuταfα εβδο­

μάδα του Αuγούστοu,το κοσμοnολf­

τικο vnσf τnς Ρόδου. Ηταν το καθιε­

ρωμένο ταξfδι για 472 ανθρώπους 
τnς εταιρεfας (διοικnτικούς, συντονι­

στές και συνεργάτες) που φιλοξενιΊ­

θnκαν στις πολuτελεfς εγκαταστάσεις 

του ξενοδοχειακού σuγκροτιΊματος 

Rodos Palace, στnν Ιξιά Ιαλυσού, ό­
που βραβεύθnκαν οι διακεκριμένοι 

συντονιστές, unit managers και α­
σφαλιστικοf σύμβουλοι. Tnv κεντρικιΊ 

εκδιΊλωσπ-σuνάντnσn άνοιξε ο πρό­

εδρος του ομfλοu κ . Adrian Hegarty, 

ο οποfος επεσιΊμανε τn σuντελεσθεf­

σα πρόοδο τnς lnteramerican κατά 
τα τρfα τελεuταfα χρόνια, γεγονός για 

το onofo -όπως τόνισε- «χρειάστnκε 

όραμα, θάρρος, προσπάθεια και, πά-

Στο πάνελ των ομιλητών, από αριστερά οι: Γ. Καντώρος - διευθυντής Marketing Ομ1λου 
INTERAMERICAN, κ. Α. Hegarty - πρόεδρος Ομlλου EUREΚO, κ. Γ. Κώτσαλος - διευθύνων 

σύμβουλος Ομ!λου INTERAMERICAN, Γ. Μαυρέλπς - γενικός διευθυντής ΠωλrΊσεων και 

Marketing. Κάτω, οι συνεργάτες και τα διοικητικά στελέχη σε αναμνπστικrΊ φωτογραφ1α. 

νω an' όλα, nγεσfα», εκθειάζοντας τn 

διοfκnσn Γ. Κώτσαλοu. Ο γενικός δι­

εuθuντιΊς πωλιΊσεων και Marketing κ. 

Γιώργος Μαuρέλnς παροuσfασε τα 

πεπραγμένα του πρώτου επταμιΊνοu 

του 2008 σε επfπεδο οργάνωσnς, 

προϊόντων, διαδικασιών και παρο­

χών για το δlκτuο nωλιΊσεων, τα πα­

ραγωγικά αποτελέσματα και τους 

πρωταγωνιστές του δικτύου ανά το­

μέα δραστnριότnτας. Η σuνάντnσn ο­

λοκλnρώθnκε με τnν ομιλfα του διευ­

θύνοντος συμβούλου κ. Γιώργου 

Κώτσαλοu. Ο κ. Κώτσαλος περιέγρα­

ψε το δυσμενές 01κονομικό περ1βάλ­

λον και τις επιδράσε1ς του στnν α­

σφαλιστικιΊ αγορά, αναλύοντας τις 

συνέπειες που πρόκειται να έχει n ε-

φαρμογιΊ του Solvency 11. Ο διευθύ­

νων σύμβουλος αναγνώρισε στn νέα 

ΕποπτικιΊ ΑρχιΊ (ΕΠΕΙΑ) όχι μόνο τn 

βούλnσn, αλλά και τn δομιΊ και το σύ­

στnμα για τnν άσκnσn σοβαριΊς και 

αποτελεσματικιΊς εποπτεfας του α­

σφαλιστικού κλάδου. Ακόμπ, έθεσε 

σχnματικά και σε μορφή πuραμfδας 

τnς προτερα1ότnτες τnς lnter­
american στον επιχειρnσιακό σχε­
διασμό. «Εχοuμε στnν κορuφιΊ τnς 

πuραμfδας το Δfκτuο, από κάτω τους 

Κλάδους και κατόπιν τις Καινοτομfες. 

Ακολουθούν οι Τεχνολογfες και όλα 

αυτά εδράζονται σε ένα ικανό προ­

σωπικό, που ανταποκρfνεται στις 

προκλιΊσεις» υπογράμμισε ο κ. Κώ­

τσαλος. 

1 ~ 1 

ΝΤΑΛΙΑΝΗ ΕΠΕ 
ΜΕΣΙΤΕΣ ΑΣΦΑΛΙΣΕΩΝ 

ΘΕΣΣΜΟΝΙΚΗ: ΠΟΛΥΤΕΧΝΕΙΟΥ 45 Τ.Κ. 54625 
ΤΗΛ.2310542202 FAX.2310526091 

e-mail: daliani@daliani-insurance.gr www.daliani-insurance.gr 

BUCURESTI: BLVD CAROL 59 ROMANIA 
TEL. 004031-4251406 ♦ e-mail: daliani.asigurari@gmail.com 

interasco 
Ασφαλιστική Εταιρεία 

Κηφισiας 188 & Νέστορος 1, 152 31 Χα?,άνδρι, 
Τηλ : +302106776111 , Fax: +30 210 6776035, 
www.inLerasco.gr, e-mαil : info@interasco.g r 

Η I nterasco εξ-ασφάλιση .... εγγυάται. 

... γιατί είμαστε στον ασφαλιστικό χώρο από το 1 890 . 

... γιατί πάνω από 1 15 χρόνια εξ-ασφαλίζουμε με συνέπεια, εντιμότητα και 

σιγουριά χιλιάδες πελάτες μας. 

... γιατί σήμερα σαν μέλος του ομίλου Harel που έχει 1 ,Sεκ. πελάτες, 1, Ι € 
δις κύκλο εργασιών, 400.000.000,€ ίδια κεφάλαια και 1 1 ,2€ δις 
επενδυμένα κεφάλαια είμαστε δυνατοί περισσότερο από ποτέ. 

Πάνω από όλα όμως λογαριάζουμε εσάς που μας εμπιστεύεστε την υγεία 

σας, την περιουσία σας, το μέλλον και την ευτυχία σας. 

Αυτή την εμπιστοσύνη μετατρέπουμε σε σίγουρη δύναμη για να 
δημιουργείτε απερίσπαστοι και να προοδεύετε. 

Έτσι, γιατί ασφάλεια σημαίνει σίγουρα. γρήγορα ... απλά lnt:erasco! 
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Στοχεύει στην ανάπτυξη 

των εργασιών της στη Σλοβακία 
Η Generali Slovensko Poistovna ξεκίνnσε πρόσφατα τ~ς εp­

γασiες τnς στn Σλοβακiα. Η εκτ~μώμενn παραγωγή ασφαλί­

στρων τnς ασφαλ1στ~κής εταφεiας γIα το 2008 ανέpχετα1 στα 
6,6 δ~σ. SKK καI το μεpfδ10 αγοράς τnς στο 11 %. 
Τα αποθέματά τnς ανέpχοντα1 στα 11,2 δ~σ. SKK καI το με­

τοχ1κό τnς κεφάλα10 στα 750 εκατ. SKK. Ο αp1θμός των πελα­
τών τής εν λόγω ασφαλ1στ~κής εfναI πάνω αnό 600.000. 

Ο στόχος τnς Generali Slovensko Poistovna, a.s. είνα1 να 

αuξήσε1 το μεpίδ1ό τnς στn Σλοβακiα άνω του 15%, με nεpIσ­
σότεpο αnό 10 δ1σ. SKK παραγωγή ασφαλίστρων. 
Η Generali Slovensko δnμ1οupγήθnκε αnό τn σuγχώνεuσn 

τnς Ceska Poistovna - Slovensko καI τnς Generali Poistovna, 
δύο ετα1ρε1ών-μελών του Generali PPF Holding, ενός ομiλοu 
nou δpαστnp1οnο1εiτα1 σε όλn τnν Ανατολ1κή Eupώnn. 
Η ασφαλ1στ~κή εταφεία δ10θέτε1 145 υποκαταστήματα, ενώ 

θα σuνεχίσεI τn σuνεpγασfα τnς με τnν τράπεζα VUB Banka, n 
οποία δ1αθέτε1 ασφαλ1στ1κά προϊόντα από τα 222 υποκατα­
στήματά τnς. Η Generali Slovensko δpαστnp1οπο1είτα1 σε ό­
λους τους ασφαλ1στ1κούς κλάδους ζωής καI ζnμ1ών. 

Εκτός αnό το δ1κό τnς δiκτuο πωλήσεων κα1 τnς τράπεζας, θα 

αξ1οπο1ήσε1 ακόμn καI εξωτεp1-

κούς συνεργάτες, καθώς καI το 

lnternet κα1 τ~ς πωλήσε1ς μέσω 

τnλεφώνοu, γIα τnν ανάπτυξή τnς. 

Tnv περίοδο αυτήν απασχολεί 750 εργαζομένους κα11.200 α­
ποκλε1στ~κούς συνεργάτες πωλήσεων. 

«Ο στόχος τnς ασφαλ1στ~κής εταφεfας μας ε1ναI n ανάπτuξn 

δpαστnp1οτήτων όχ1 μόνο στον ασφαλ1στ~κό τομέα, αλλά κα1 

στον 01κονομ1κό τομέα, δnλαδή το Bancassurance καI τα σu­
νταξ1οδοτ~κά σχήματα» δήλωσε ο γεν1κός δ1εuθuντής τnς 

Generali Slovensko lng., κ. Antonin Nekvinda. 
Η Generali Slovensko εiναI μέλος του Ομiλοu PPF Generali 

Holdiπg ΒΥ, ο οποίος δpαστnp1οnο1εfτα1 σε 13 χώρες τnς Κε­
ντp1κής καI τnς Ανατολ1κής Εupώπnς. 

Μέσω των θυγατp1κών του δ10χεφίζετα1 ενεpγnτ~κό ύψους 

περίπου 1 Ο δ~σ. ευρώ καI εξυπnpετεi 9 εκατομμύp1α πελάτες σε 
ολόκλnpn τnν πεp1οχή. 

Ο όμ1λος PPF Generali Holding ΒΥ εfναI μIα κο1νή επIχεipn­

σn τnς Assicurazioni Genera1i (51 % μεpίδ10) καI του PPF Group 
(49% μεpiδ10). 

HDI 
GERLING 

www.hdi-gerling.com 

Το ΠΡΟΤΥΠΟ ΔΙΑΚΑΝΟΝΙΣΜΟΥ ΖΗΜΙΩΝ της Activa lnsurance 
αποτελεί ρητή δέσμευση απέναντι στουs ασφαλισμένουs, στους 

τρίτουs και στους συνεργάτεs τηs για: 

• Γραπτή επιβεβαίωση παραλαβήs κάθε αναγγελίαs ζπμιάs με τον 
αριθμό του φακέλου και τα πλήρη στοιχεία του υπευθύνου που 

θα τον χειριστεί. 

• Γραπτή ενημέρωση για όλα τα στοιχεία που χρειάζεται n εταιρεία 
ή οι πραγματογνώμονεs μέσα σε 15 εργάσιμεs μέρεs από την 
αναγγελία. 

• Ολοκλήρωση τns πραγματογνωμοσύνns και γραπτή ενημέρωση 
για το ακριβέs ποσό τns αnοζnμίωσns μέσα σε 20 εργάσιμεs μέρεs 
(10 εργάσιμεs μέρεs για ζnμιέs αυτοκινήτων) από την υποβολή 
όλων των στοιχείων που ζητήθηκαν. 

• Καταβολή της αποζημίωσης την επόμενη εργάσιμη ημέρα από τη 
συμφωνία με το δικαιούχο για ποσά μέχρι €200.000 και μέσα σε 
5 εργάσιμες ημέρες για μεγαλύτερα ποσά. 

• Άμεση και υπεύθυνη απάντηση κάθε ερωτήματοs ή παραπόνου 
τηλεφωνικά ή γραπτά. 

Συγγενής εταιρεία του ομίλου Aviva Τηλ. 210 6306800 Ι www.activa.gr 
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Leben lntemationat εξασφόλισn Δίνει λύσεις στα προβλήματα 
Στα οικονομικά επιτεύγματα mς εταιρεfας αναφέρθηκε 

ο γενικός διευθυντής κ. Αλέξανδρος Δούμας, mς VDV 
Leben, κατά m διάρκεια mς συνάνmσnς παραγωγικών 
συνεργατών mς, που πραγματοποιήθηκε σε κεντρικό ξε­

νοδοχεfο mς Αθήνας. Κατά m διάρκεια mς συνάνmσnς 
προβλήθηκαν προτάσεις, συζnτιΊθnκαν καθημερινά προ­

βλήματα και δόθπκαν επιμέρους λύσεις. Επειτα από με­

λέτη, οι άνθρωποι mς Leben θα φροντiσουν, όπως σε 
προηγούμενες συναντήσεις, να υλοποιήσουν τις προτά­

σεις και να παραγάγουν το ανάλογο έργο για κοινή ωφέ­

λεια. 

Κοινή διαπfστωσn σm λήξn mς συνάνmσnς ήταν ότι n 
Leben έχει μια συνεχή ανοδική πορεfα, λόγω mς υψnλής 
ποιόmτας προγραμμάτων που παρέχει, αλλά και από το 

γεγονός ότι οι άνθρωποι mς βρfσκονται πάνω στο πρό­

βλημα και δiδουν άμεσn λύσn. 

Ενα ακόμn ταξίδι που πραγματοποinσε, εν τω μεταξύ , 

π VDV Leben σε Δανfα - Σουnδfα με τους επιτυχόντες στο διαγωνισμό συνεργάτες mς κέρδισε τις καλύτερες των εντυπώ­

σεων. Εξι nμέρες ξεγνοιασιάς πέρασαν οι συνεργάτες mς εταιρεfας, συνοδευόμενοι από τον γενικό διευθυντή τής Leben, 
κ. Αλέξανδρο Δούμα , σm μαγευτική Κοπεγχάγη και στο Μάλμοε. 

Αν μπορείτε νο διοβόσετε οuτό το μnνuμο, σnμαίνε ι ότι έχουμε έρθει στnν επιθuμnτn απόστασn ... 

δίπλα σαs! 

Safe Businfsl! 

-

Νιώστε την ασφάλεια που προσφέρει: 

• η BU ΡΑ, το όνομα που εμπιστεύονται πάνω από 
8 εκατομμύρια άνθρωποι σε 190 χώρες 

• μια πολυβραβευμένη διεθνής ασφαλιστική εταιρεία 
υγείας με πάνω από 30 χρόνια εμπειρίας 

• το 24ωρο τηλεφωνικό μας κέντρο, με εξυπηρέτηση 
σε πολλές γλώσσες 

• η άμεση αποζημίωση 

• η ασφαλιστική μας κάλυψη, που περιλαμβάνει την 
24ωρη τηλεφωνική υπηρεσία HealthLine και 
προαιρετικά τον επαναπατρισμό 

• η γνώση και η εξειδίκευση των συμβούλων της 
General Union 

ΤΗΕ QUEEN'S AWAROS 
FOR ENTERPR ISE: 

Ι ΝΤΕRΝι\ΤΙΟΝΛL TRADE 

2005 

BUPA 
lnternational 

Κεντρικό γραφεία : 
nαπαστpάτου 51-53 & Δεpβενα κ!ων , 
185 45 Πε ιραιάς , Τηλ .: 210.4063.333 
www.gug.gr 
e-mail: inlo@gug.gr 
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Σε ανοδική τροχιά προς όφελος των πελατών 

Ανοδ1κά κ1νήθnκαν το α ' εξάμnνο του 

2008 όλα τα βασ1κά 01κονομ1κά μεγέ­
θn τnς Allianz Ελλάδος, εππρέποντας 

στnν Εταιρεία να διατnρεί τους υψπλούς 

στόχους που έχει θέσε~ γ1α τn φετινή 

χρονιά. 

Ειδικότερα, βάσει Διεθνών Λογ1στι­

κών Προτύπων, n Allianz Ελλάδος στο 

α' εξάμnνο του 2008 εμφάνισε κέρδn 
μετά από φόρους 5,5 εκατ. ευρώ κα1 

κύκλο εργασιών 100,6 εκατ. ευρώ. 
Ταυτόχρονα, σε nλήρn ταύτισn με 

τους οικονομικούς στόχους τnς χρο­

νιάς, n παραγωγή ασφαλfστρων ατομι­

κών Συμβολαfων Ζωής παρουσίασε αύ­

ξnσn 5,5%, 01 ομαδικές ασφαλίσεις 

10,1 % κα1 n παραγωγή ασφαλίστρων 

του κλάδου Αυτοκ1νήτου 10,7%. Η πα­
ραγωγή Γενικών Ασφαλίσεων ανήλθε 

στα 41 ,2 εκατ. ευρώ κα1 n δραστπρ1ό­

τnτα Ζωής στα 59,9 εκατ. ευρώ. 

«Σnμαντ1κή συμβολή στπν κερδοφο­

ρία μας , πέραν τnς σωστής επενδυτ1κής 

τοποθέτnσής τπς από τα τέλn τπς περα-

Allίanz@) 

Ο διευθύνων σύμβουλος & CEO τnς Allianz 

Ελλάδος, κ. Πέτρος Παπανικολάου . 

ρούμε υψπλά επίπεδα αποθεματοποίn­

σnς προς όφελος των πελατών μας» 

δήλωσε ο διευθύνων σύμβουλος & CEO 

τπς Allianz Ελλάδος, κ. Πέτρος Παπανι-

σμένnς χρον1άς, έχει n ακόμn ορθολο- κολάου, σχολ1άζοντας τα οικονομ1κά α-

γ1κότερn διαχείρισn των ασφαλ1στ1κών ποτελέσματα, κα1 επ1σήμανε ότι «n ανά-

κινδύνων, που μας εnπρέnει να δ1ατπ- nτυξn του συνόλου των εργασ1ών μας 

συνοδεύετα1 από σnμαντική αύξnσn α­

ριθμού πελατών, προϊόν τnς ποιοτικής 

nαραγωγ1κής εnίδοσnς των συνεργα ­

τών μας». 

Αναλυτικά, κατά το πρώτο εξάμnνο 

του 2008 n Allianz Ελλάδος βελτfωσε 

nεραπέρω τις επιδόσεις τnς στον κλά­

δο Γενικών Ασφαλειών, με τον κρίσιμο 

δείκτn Combined Ratio να υποχωρεί 

στο 89,5% από 91,6% το 2007, συμ ­

βάλλοντας σπμαντικά στnν ενfσχυσn 

τnς κερδοφορfας, που άγγιξε τα 3,4 ε­

κατ . ευρώ. 

Ο Δείκτnς Ζnμιών διαμορφώθnκε 

στο 58,8% και ο Δείκτnς Εξόδων στο 
30,7%. Ειδ1κότερα, ο Δεfκτnς Ζnμ1ών 
του κλάδου Αυτοκινήτων μειώθnκε στο 

61,4% από 66,8% το αντίστοιχο περυ­
σινό διάστnμα. Τέλος, ο δείκτnς αnο­

θεματοnοίnσnς του κλάδου Αυτοκινή ­

των έφθασε στο 222,8%, ως ποσοστό 
επί των εγγεγραμμένων ασφαλίστρων , 

από 242,6% τnν αντίστο1χn περυσ1νή 
περfοδο, και ο δείκτnς Αποθεματοnοί ­

nσnς Αστικής Ευθύνnς Αυτοκ1νήτου 

κυμάνθnκε στο 333,7% από 365,5% 
nέρυσ1 το αντίστο1χο δ1άστnμα . 

Πρώτη δύναμη στις ασφαλίσεις σκαφών 

AIGAION 
Α Σ φ Α Λ ι Σ Τ Ι Κ Η Α. Ε. 

Η ανάπτυξn των εργασιών τnς AIGAION 

συνεχίζεται βάσει του business plan τπς 

Εταιρεfας. Η συνολ1κή παραγωγή τπς κα­

τά το α ' εξάμnνο 2008 ανήλθε στα 24 ε­
κατ. ευρώ , παρουσ1άζοντας αύξnσn 30% 
σε σχέσn με το α ' εξάμnνο του 2007. Η 
παραγωγή του κλάδου Πλοίων κα1 Σκα­

φών παρουσίασε αύξnσn 16% σε σχέσn 

με τnν αντίστο1χn του 2007. 
Σύμφωνα με τα επίσnμα στοιχεία τnς 

r!M 

Ενωσnς Ασφαλιστ1κών Εταιριών Ελλάδος 

τπς 31.12.2007, n AIGAION στον κλάδο 
Σκαφών Αναψυχής είχε το 15% τπς συ­
νολ1κής παραγωγής και το 2008 υπολο­
γίζεται ότι θα φτάσε~ στο 20%. 
Η τεχνογνωσία τπς AIGAION Ασφαλι­

στική Α.Ε. στ1ς θαλάσσ1ες ασφαλiσεις, το 

υψnλό επiπεδο των υπnρεσιών που πα­

ρέχε1 κα1 n φερεγγυότπτά τπς αποδεικνύ­

οντα1 γ1α μία ακόμn φορά από τπν εμπι­

στοσύνn του κοινού, n οποία αποτελεί τπν 

κινnτήρια δύναμn που ωθεί τnν AIGAION 

όλο κα1 ΠΙΟ ψnλά. 

Ο κ . Νικόλαος Βελλιάδnς, πρόεδρος 

κα1 διευθύνων σύμβουλος 

τnς AlGAION Ασφαλιστική Α . Ε . 

Πληρώστε λιγότερα ασφάλιστρα αυτοκινήτου με ένα νέο 
πρωτοποριακό, ευέλικτο πρόγραμμα από τη VICTORIA με 
τιμές "κομμένες και ραμμένες" στα μέτρα σας. 

Στη Victoria αναγνωρίζουμε ότι είστε μοναδικοί. 
Γιατί λοπόν να πληρώνετε για την ασφάλιση του 
αυτοκινήτου σας το ίδιο με όλους; Αποκτήστε 
σήμερα ένα από τα πέντε καινούργια ασφαλιστικά 
μας προγράμματα αυτοκινήτου , στην ιδανική τιμή 
για εσάς. Αξιοπιστία, εξυπηρέτηση και ένα ισχυρό 
συμβόλαιο ασφάλειας που μετατρέπει την επιλογή 
σας σε ευκαιρία. ,,Εξυπνη» τιμολόγηση για 
έξυπνους ανθρώπους από τη Victoria, θυγατρική 
του ισχυρού ομίλου ERGO. 

■ Ολοκληρωμένο προγράμματα 
με πρωτοποριακές παροχές. 

■ Κοντά σος 24 ώρες, με φροντίδα 
ατυχήματος και φιλικό διακανονισμό. 

■ Αξιόπιστη οδική βοήθεια 
οπό την Eurosos Assistance. 

■ Ολοκληρωμένη νομική προστασία 
από την D.A.S.- Hellas. 

■ Εγγύηση γιο την άμεση αποζημίωσή σας, 
όπου και ον βρίσκεστε. 

www.victoria.gr 

VICTORIA 
Εταιρία του ασφαλιστικού 

ομίλου ERGO. 

Η Αξιόπιστη Ασφαλιστική Δύναμη! 

Βοσ.Σοφίας97, 11521 Αθήνα-Τηλ. κέντρο: 210 3705300-Fax: 210 3705550 
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~•~ Groupama φοίνιξ 

Σε συμφωνία με το Δ.Σ. 
του ΠΑΣΕΕΔ προχώρησε 

η C:roupama Φοίνιξ 

Την Groupama Φοfν1ξ επέλεξε ο 

Πανελλι'ιν1ος Σύλλογος Εμπόρων κα1 

Ε1σαγωγέων Δ1κύκλων γ1α τπν ασφά­

λ1σn όλων των μελών του, ενώ n 

συμφωνfα ολοκληρώθηκε μέσω του 

κ. Κ. Ν1κολετάκn, συντον1στn του 

Γραφεfου Πωλι'ισεων Α1γάλεω. Η 

συμφωνfα αυτn έχε1 nδn υλοπο1nθεf 

με την υπογραφn 100 συμβολαfων, 

ενώ αναμένετα1 να κλεfσουν περfπου 

200 μέχρ1 το τέλος του 2008. Το α­
σφαλ1στ1κό πρόγραμμα που επέλεξε ο 

ΠΑΣΕΕΔ για την ολοκληρωμένη κά­

λυψη των μελών του εfναι το Safe 

Business - ένα από τα πολλά καινο­

τομ1κά προϊόντα της σεφάς Safe που 

διαθέτει n Groupama Φοfνιξ. Το Safe 

Business αποτελεf ιδανικό συνδυα­

σμό «κλασ1κών» καλύψεων (πυρός, 

κλοπnς και σε1σμού) κα1 πολλαπλών 

πρόσθετων καλύψεων σε προσιτό 

κόστος ασφάλ1σnς, ενώ αφορά κάθε 

εfδους εμπορ1κn επ1χεfρnσn -μικρn, 

μεσαfα n μεγάλη- με ασφαλ1σμένο 

κεφάλαιο μέχρ1 1.000.000 ευρώ . 

HSBC ~ Allίanz@) 

BMS Hellas 

ο Νίκος rουλής, σύμβουλος διοίκησης 

Η BMS Hellas συνεχfζε1 την αναπτυξιακn της πορεfα στην ελλnνικn αγορά κα1 

στα Βαλκάνια, εν1σχύοντας παράλληλα το ανθρώπ1νο δυναμ1κό της με 1κανά και 

έμπεφα στελέχη. Στο πλαfσιο αυτό, ο κ. Νfκος Γουλι'ις ανέλαβε επισnμως από 

τπν ln Σεπτεμβρfου τα καθnκοντα του συμβούλου δωfκnσnς της BMS Hellas, 

με πεδfο ευθύνης τα τεχν1κά θέματα των αντασφαλιστ1κών καλύψεων και συμ­

βάσεων. Ο Νίκος Γουλι'ις ξεκίνησε την καριέρα του στην Εθνικn Ασφαλ1στ1κn το 

1981, όπου κα1 παρέμε1νε μέχρ1 το 2007, οπότε αποχώρησε με το βαθμό του 
αναπλnρωτn διευθυντn του τομέα Αντασφαλfσεων & Αναλογιστικnς. Στη δ1άρ­
κε1α των 26 αυτών χρόνων ασχολι'ιθnκε αποκλε1στικά με το αντασφαλ1στ1κό α­
ντ1κεfμενο. Εχει δ1ατελέσε1 πρόεδρος της Επιτροπnς Αντασφαλειών της ΕΑΕΕ 

κα1 από το 1996 εfναι ε1σnγnτnς στο Ελληνικό Ινστιτούτο Ασφαλ1στικών Σπου­
δών (Αντασφάλε1ες). Εχει παρακολουθnσε1 πλι'ιθος σεμιναρfων και επψορφω­

τικών κύκλων στnν Ελλάδα κα1 στο εξωτερ1κό, μιλάε1 απταfστως αγγλικά και Ι­

σπανικά και είνα1 παντρεμένος και πατέρας δύο πα1δ1ών. 

~ Marsh & Mclennan Companies ο καλύτερος μεσίτης 
Τον τfτλο του καλύτερου μεσfτn ασφαλfσεων για την Ευρώπn, την Ασfα και τις χώρες 

της ευρύτερης περιοχής του Ειρnνικού κατέκτησε n MARSH, ο μεγαλύτερος μεσfτnς α­

σφαλlσεων και σύμβουλος κινδύνων στον κόσμο, σε πρόσφατη βράβευσn που πραγμα­

τοποιnθnκε στη Νέα Υόρκη από το nεριοδ1κό «Reactions». Η βράβευσn από το περ1οδι­

κό βασfστnκε στα αποτελέσματα έρευνας που δ1εξήγαγε πρόσφατα μεταξύ των αναγνω­

στών του, οι οποίοι κατέταξαν τη MARSH στην πρώτη θέσn. Εκφράζοντας την ικανοnοf­

nσή του, ο Alex Moczarski, πρόεδρος της MARSH lnternational, τόνισε ότι «n βράβευσn 

αποδεικνύει τις εξαιρετ1κές δυνατότητες που διαθέτει n εταιρεfα σε όλο τον κόσμο και α­

ποτελεί αναγνώρισn της προστιθέμενnς αξίας που παρέχουμε στους πελάτες μας». 

Στρατηγική συνεργασία στο Bancassurance 
Συνεργασfα συνυπέγραψαν n HSBC και n Allianz σε θέματα 

τραπεζοασφαλειών και προβλέπει τη διάθεσn τραnεζοασφαλιστι­

κών προϊόντων και υπηρεσιών αποκλειστικά σχεδιασμένων για 

τους πελάτες της HSBC με την υποστnριξn της Allianz, συνεργα­

σlα n οποfα εγγυάται προστ1θέμενn αξία σε προσφερόμενες υ­

πηρεσίες και προϊόντα, ακρίβεια στις συναλλαγές, ουσιαστική ε­

ξυπnρέτnσn και σύγχρονες λύσεις που μεγ1στοπο1ούν την ασφά­

λε1α του καταναλωτή. 

γνώσn των τοπικών αναγκών αντανακλάται το κύρος τους και 

δnμιουργούνται νέες προοπτικές ανάπτυξης στnν αγορά των 

τραπεζοασφαλιστικών προϊόντων στη χώρα μας. Το εύρος και n 

ποιότητα των προσφερόμενων υπnρεσ1ών έχουν σχεδ1αστεf με 

γνώμονα το όφελος και τις ανάγκες του Ελλnνα καταναλωτn, πα­

ρέχοντας πρόσβασn σε καινοτόμες λύσεις, 01 οποίες ήδn εφαρ­

μόζοντα1 και χρnσιμοποωύνται αποτελεσματ1κά στις ώριμες ευ­

ρωπαϊκές αγορές. Ειδικότερα, οι πελάτες της HSBC θα μπορούν 

να επιλέξουν -μέσα από ένα ευρύ φάσμα σύγχρονων ασφαλ1-

στικών προϊόντων- τnν κάλυψn των τραπεζικών συναλλαγών 

τους, καθώς και την κάλυψη πιο εξειδικευμένων αναγκών, με-

Η HSBC δίνει διεθνώς ιδ1αίτερn σημασία σε ασφαλιστικά 

προϊόντα και με τn συνεργασία αυτnν εν1σχύε1 και στην Ελλάδα 

την παρουσfα της στον εν λόγω τομέα. Μέσα από το σχεδιασμό 

κα1νοτόμων προϊόντων και υπnρεσ1ών που φέρουν τη σφραγί- ρικές από τις οποίες εlνα1 n υγεία, n συνταξιοδότnσn και n προ-

δα τnς τεχνογνωσίας των δύο παγκόσμ1ων οργαν1σμών και τη στασία της περ1ουσίας τους. 
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Οι ασφαλιστικές εταιρείες ταξιδεύουν 

ΕΘΝΙΚΗ 
Η ΠΡΩΤΗ ΑΣΦΑΛΙΣΤΙΚΗ 

Εκατόν ογδόντα άνθρωπο~ τπς Εθν1κής Ασφαλ1στ~κής απόλαυσαν τπν π10 μα­

γευτ~κή πεp1οχή τπς Ισπανiας, τπν Ανδαλουσiα. Πpόκεηα1 γ1α τους επηυχόντες 

στον ετήσ10 «μ1κpό» δ1αγων1σμό του εταιp1κού κα1 πpακτοp1κού δ1κτύου γ1α το 

2007. Ολο1 γύp1σαν με τ~ς καλύτερες εντυπώσε1ς κα1 αναμνήσεις, καθώς επισκέ­

φθπκαν τπ Σεβiλλn, τn Γρανάδα κα1 τnν Κόρδοβα. Στο πλαiσιο του ταξιδ10ύ έγινε 

n καθ1εpωμένn συνάντnσn εpγασiας με τn διοiκnσn τnς εταιpεiας, που γ1α άλλn 

μια φορά αποδεfχθnκε ουσιαστική και χρήσψn, στο μέσο μ10ς κpiσψnς χρονιάς, 

ενώ το iδιο βράδυ το επίσημο δεiπνο -με ανάλογη δ1ασκέδασn- πpαγματοπο1ή­

θnκε στn Hacienda Boticaria. 

Στn «βασίλ1σσα τnς Ισπανίας», τn Maδpiτn, πpαγματοποfnσε n ΑΧΑ Ασφαλιστική το 

ταξiδι επιβράβευσης των καλύτερων ασφαλιστ~κών πρακτόρων τπς. Οι συνεργάτες ξε­

ναγήθnκαν στα πιο σnμαντ1κά αξ1οθέατα του 1στοp1κού κέντρου τnς πόλης. Κατά τn 

δ1άpκε1α του ταξ1δ1ού δεν θα μπορούσε, φυσ1κά, να παpαλε1φθεi μiα επiσκεψn στα κε­

ντρ1κά γpαφεiα τnς ΑΧΑ ]σπανiας. Εκεi τους υποδέχθηκε ο κ. Jorge Paricio Villen, δ1-

ευθυντής Δ1κτύων Δ1ανομής, ο οποiος τους μiλnσε γ1α τnν 1σπαν1κή ασφαλ1στ~κή αγο­

ρά, το μεpiδ10 τnς ΑΧΑ το 2007 κα1 το δiκτυο πωλήσεών τnς. Αναφέρθηκε, επiσnς, 

στnν αποστολή, αλλά κα1 τn στρατnγ1κή του ομiλου γ1α τnν επiτευξn του στόχου «Φ1λοδοξiα 2012» κα1 

γ1α το πώς n ΑΧΑ Ισπανiας θα τον επηύχε1. Το ταξiδ1 ολοκλnpώθnκε με μ1α ολοήμερη εκδρομή στnν π10 

1στοp1κή πόλn τnς ]σπανiας, το γpαφ1κό Τολέδο. Τους δ1ακεκρψένους συνεργάτες συνόδευσαν 01 κ.κ. 

Π. Καυκάς, Α. Μπάpδας, Α. Χατζnστύλnς, θ. Πουφ1νάς κα1 Ε. Ν1κολοπούλου. 

Στnν Κωνσταντ~νούπολn ταξiδεψαν 01 δ1ακεκρψένο1 συνεργάτες του Δ1-

κτύου Πωλήσεων Agency τnς Groupama Φοiνιξ. Το ταξίδι πpαγματοπο1ήθn­

κε στο πλαiσ10 τnς επ1βpάβευσnς των συνεργατών τnς εταιpεiας κα1 αποτέλε­

σε σnμαντ1κή ευκαιpiα γ1α τnν πεpα1τέpω σύσφ1ξn κα1 ενδυνάμωση των σχέ­

σεων. Οι συνεργάτες τnς Groupama Φοiν1ξ εiχαν τn δυνατότnτα να πεpιnγn­

θούν σε πολλά κα1 σnμαντ1κά σnμεfα τnς Κωνσταντ1νούπολnς, μιας πόλης που 

συνδέε1 τn Δύσn με τnν Ανατολή. Ανάμεσα στα μέpn που επ1σκέφθnκαν ήταν 

01 γpαφ1κές πεp1οχές του Φavapiou, τα παράλ10 του Βοσπόρου , καθώς κα1 τα 

σημαντικά μνnμεiα τnς Πόλης, όπως το Τοπ Καπi και n Αγiα Σοφiα. Τους συ­

νεργάτες συνόδευαν ο γεν1κός δ/ντής κ. Bertrand Woirhaye, ο εμπορικός 

δ/ντής κ. Νικόλαος Φιοpάντnς, καθώς κα1 άλλα στελέχη τnς διεύθυνσης. 

Μ1α αξέχαστη επταήμερη κρουαζιέρα στn Χαβάη 

ήταν n επιβράβευση για τους κοpυφαiους ασφαλ1-

στ1κούς συμβούλους τnς ALICO AIG Life από τnν 

Ελλάδα, καθώς κα1 από άλλες χώρες του κόσμου 

όπου δpαστnpιοπο1εiτα1 n εταιpεiα, 01 οποiο1 πέτυ­

χαν τ1ς πpοϋποθέσε1ς γ1α τn συμμετοχή τους στο 

παγκόσμιο συνέδρ10. Το συνέδριο πραγματοποιή­

θηκε στα τέλn Αυγούστου κα1 τiμnσαν με τnν παρουσiα τους n κ. J. Phillips, AUCO President and COO, και ο κ. Α. Βα­

σ1λεiου, Vice President American lnternational Group, Director and Executive Vice President AUCO. 
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Με σταθερά αυξανόμενο κύκλο εργασιών 

lnternational 
Life Γιο καλύτερη zωη 

Ο κ . Φωκίων Μπράβος, πρόεδρος και 

διευθύνων σύμβουλος του Ομίλου. 

Κερδοφορfα παρουσίασε κα1 το 2007 
ο Ομ1λος εταφε1ών 1nternationa1 Life. 

Σuγκεκρψένα, με βάσn τα Δ1εθνή Πρότυ­

πα Χρnματοο1κονομ1κής Πλnροφόρnσnς, 

ο Ομ1λος παροuσfασε κερδοφορfα προ 

φόρων ύψους 2,8 εκατ ευρώ. Το ύψος 
των 1δίων κεφαλαfων του Ομfλοu ανήλθε 

σε 26 εκατ. ευρώ, με σuνολ1κά έσοδα ύ­
ψους 57 εκατ. ευρώ. Αξfζε1 να σnμε1ωθεί 
ότ~ n 1nternationa1 Life ΑΕΑΖ καλύπτε1 το 

περ1θώρ10 φερεγγuότnτας τnν 31.12.2006 
κατά 443%, σε σχέσn με αυτό που ορfζε1 
νόμος. Το 2007 ο Ομ1λος εταφε1ών τnς 
1nternationa1 Life σuνέχ~σε τnν ανοδ1κή 

του πορεfα, 1σχuροπο1ώντας τnν napou­

σfa του στnν αγορά κα1 στοχεύοντας στn 

δ1εύρuνσn τnς πελατε1ακής του βάσnς κα1 

του μερ1δfοu αγοράς του. 01 κupfapxo1 

στρατnγ1κοί άξονες στους οποίους στnρf-

ζετα1 n λεηοuργfα του Ομfλοu εfνα1: 

- Η βέλτ~στn εξunnρέτnσn συνεργατών 

κα1 ασφαλ~σμένων. 

- Ο σχεδ1ασμός κ01νοτόμων προϊόντων 

& uπnρεσ1ών. 
- Η ανάπτuξn του δ1κτύοu πωλήσεων. 

- Η συνεχής εκπαίδεuσn των ανθρώπων του. 

- Η εnένδuσn σε σύγχρονες τεχνολογfες. 

Σήμερα, ο Ομ1λος εταφε1ών 1ntematio­

na1 Life έχε~ εuέλ1κτή, σύγχρονn δομή, uγ1-

ές χαρτοφuλάκ10, σταθερά αυξανόμενο 

κύκλο εργασ1ών κα1 βασίζετα1 στnν uψnλή 

τεχνολογfα, έτσ1 ώστε να μπορεf να εξuπn­

ρετεf γρήγορα κα1 πο1011κά τους συνεργά­

τες κα1 τους ασφαλ1σμένοuς του. Οπως ε­

π1σnμαiνετα1 σε σχετ~κή ανακοfνωσn, με 

συνετή δ1αχείρ1σn, σαφεfς κα1 ρεαλ1011-

κούς στόχους, ο Ομ1λος σuνεχίζε1 τnν ανα­

nτuξ1ακή του πορεfα κα1 το 2008. 

Θερμή ανταπόκριση των ασφαλισμένων 8 9,~}~~~~~~Y~l§~ 
Η αύξnσn του κύκλου εργασ1ών των εταφε1ών του Ομfλοu 

τnς Genera1 Union κα1 n περαηέρω ενfσχuσn σχεδόν σε όλους 

τους κλάδους, στους οποίους δραστnρ1οnο1εfτα1, αποδε1κνύ­

οuν γ1α ακόμn μία φορά ότ1 τα προγράμματά τnς (αλλά κα1 το 

σύνολο των unnρεσ1ών nou προσφέρε1 στnν αγορά) έχουν τn 

θερμή ανταπόκρ1σn των ασφαλ1σμένων τnς. 

Οπως προκύπτε1 από τα 01κονομ1κά τnς αποτελέσματα, σπμα­

ντ~κή είνα1 n αύξnσn που σnμεfωσε ο κύκλος εργασ1ών τnς Ετα1-

ρείας το α' εξάμηνο του 2008 σε σχέσn με το αντfστο1χο nερu­

σ1νό δ1άστnμα, κατά το onofo επfσnς εfχε παροuσ1άσε1 εντuπω-

01ακά αποτελέσματα. Σύμφωνα με τα 01κονομ1κά στο1χεία 'y]a το 

α ' εξάμηνο του 2008, n παραγωγή των εταιρε1ών του Ομfλοu ε­

ξακολοuθεf κα1 αυτήν τn χρον1ά να κ1νεfτα1 με αuξnτ~κές τάσε1ς. 

Με κύρ10 γνώμονα τnν nοιότnτα και τn σταδιακή αναμόρ­

φωσn του δ1κτύοu των αντ~προσώπων του, από τ~ς αρχές του 

2008, δόθnκε 1δ1αfτερn έμφασn στnν περαηέρω ανάπτυξη του 

χαρτοφuλακfοu των εταφε1ών του Ομfλοu τnς Genera1 Union. 

Κατά το α' εξάμηνο τnς χρονιάς που διανύουμε, 01 εταφεf­

ες του Ομfλοu, κuρfως λόγω τnς αξιοσnμεfωτnς αύξnσnς nou 

πέτυχαν -σuγκριτ~κά με πέρυσι- στnν παραγωγή των λο1nών 

κλάδων τους, ενίσχυσε ακόμn περ1σσότερο τn θέσn του Ομί­

λου στnν αγορά. Αναλuτ~κότερα, στnν παραγωγή των λο1nών 

κλάδων, n Genera1 Union σε σχέσn με 

το αντίστοιχο εξάμnνο του 2007 ση­

μείωσε άνοδο κατά 26,18%, ενώ n 

Genera1 Trust κατά 32,74%. 
Σnμαντ1κή άνοδο σnμεfωσε κα1 n 

παραγωγή των καθαρών ασφαλfστρων 

των εταφε1ών του Ομiλοu κατά το α ' ε­

ξάμηνο του 2008, αφού σε σχέσn με 
το αντfστο1χο δ1άστnμα του 2007 πα­
ροuσfασε αύξnσn τnς τάξεως του 

8,44% - δnλαδή, το ποσό των 

56.636.813,76 ευρώ ανfιλθε στα 

Ο πρόεδρος κσι 

διευθύνων σύμβουλος 

του Ομίλου, κ . Γιώργος 

Διαμαντόπουλος. 

61.414.375,33 ευρώ. Με αuξnτική τάσn τnς τάξεως του 
8,20%, σε σχέσn με το αντfστο1χο χρον1κό δ1άστnμα πέρυσι, 

κ1νήθnκαν κα1 τα μεικτά ασφάλ1στρα των εταφε1ών του Ομf­

λοu και από το ποσό των 82.540.604,94 ευρώ ανήλθαν στα 

89.310.605,13 ευρώ. 
Επfσnς, n Genera1 Union προχώρησε σε αύξnσn κατά 

1.000.442 ευρώ του μετοχικού τnς κεφαλαfοu , το onofo α­

νέρχεται πλέον στα 24.041.436 ευρώ, κα1 n Genera1 Trust 

προέβn σε αύξnσn κατά 1.499.400 ευρώ του μετοχικού τnς 

κεφαλαfοu, το onofo δ1αμορφώνεται στα 6.006.420 ευρώ. 
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AKSHOTELS 

PORTO HELI 
CONFERENCE CENTRE 

PELOPONNES E • GREECE 

Fun business, serious pleasure. 

Στο Συνεδριακό Κέντρο Πόρτο Χέλι η εργασία, η ανάγκη για ψυχαγωγία και 

οι ιδέες σας βρίσκουν το πιο πρόσφορο έδαφος για δημιουργία. 

Εμπνεuστείτε, αξιοποιήστε την τεχνολογία αιχμής και τις άρτιες εγκαταστάσεις, 

κερδίστε γνώση και δπμιοuργήστε σχέσεις συνεργασίας και εμπιστοσύνπς με 

ανθρώπους που μοιράζοντα ι το ίδ ιο όραμα. Χαρείτε το ταξίδ ι στα καταγάλανα 
νερά του Αργοσαρωνικού, ανακαλύψτε συναρπαστικές γωνιές της Πελοποννήσου 

και απολαύστε την φροντίδα και τπν πολυτέλεια που σας παρέχουμε. 

Ζήστε την μαγεία ενός τόπου που συνδυάζει αρμονικά τπν καταπράσινη φύση 

με το γαλάζιο της θάλασσας και την παραδοσιακή εικόνα με την κοσμ ι κή ζωή 

και το αρχοντικό άρωμα των Σπετσών. 

D1-1e eve1-1-t. 
Η ι:..Κe ιτ eve1-1-tf vι(.I 

Κεντρικά Γραφεία: 

Τ.Θ. 62137 
Λεωφ. Κηφισίας 346 
152 10 Χαλάνδρι, Αθήνα . 

Tel: 210 68 56 992 
Fαχ: 210 68 52 440 
e-mail: info@aksconference.com 
www .aksconference.com 
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)Εϊ EUREKO 

Επένδυση στη 

yνώση νια τη 

Μικροασφάλιση 

Από m σnμανuκή πρωτοβουλiα EUREKO 

για mν προαγωγή mς έρευνας και mς εκ­

παiδευσnς στον τομέα mς Μικροασφάλι ­

σnς σnματοδοτήθnκε n επiσnμn έναρξn mς 

λεηουργίας του νέου κέντρου διοlκnσnς 

και συνεδρiων mς EUREKO/ ACHMEA στο 

Zeist mς Ολλανδfας. Συγκεκρψένα, π EU­

REKO ανακοiνωσε ένα σχέδιο δράσnς για 

m Μικροασφάλισn, στο οποίο προβλέπεται 

π iδρυσn του Microinsurance Knowledge 

Centre (Κέντρου Γνώσnς για m Μικροα­

σφάλισn) καt π χρnματοδόmσn ειδικής έ­

δρας Μικροασφάλισnς σε ολλανδικό πανε­

πιστήμιο . Στόχος mς EUREKO, όπως επισn­

μαίνει ο κ. G. van Olphen, ανuπρόεδρος 

του Εκτελεστtκού Συμβουλiου mς EUREKO, 

εiναι n επέκτασn mς αλλnλασφάλισnς καt 

αλλnλεγγύnς στtς αναπτυσσόμενες χώρες, 

πέρα από m φιλανθρωπία και με βάσn οι­

κονομικά επtχεφήματα, ώστε να βελτtω­

θούν οι οικονομικές δυνατόmτες ατόμων 

και επιχεφήσεων στtς χώρες αυτές. 

Στην έδρα 

της Hareι 

Σε ολιγοήμερn επίσκεψn σmν έδρα mς 

Harel προσκάλεσε n lnterasco ΑΕΓΑ τους 

διευθύνοντες τnς εταφείας ΜΑΣ ΑΕΜΑ, 

καθώς και εκπρόσωπο του Ομiλου Αντένα . 

Κατά m διάρκεια τnς επισκέψεώς τους, 

πραγματοποιήθnκε σεφά συναντήσεων 

στα κεντρικά γραφεiα του Ομίλου Harel 

στο Τελ Αβiβ, παρουσiα του Chairman & 

CEO του Ομiλου Harel, κ. Yair Hamburger, 

και του Chairman of Harel Credit & lnter­

national Business & Vice-CEO mς Harel, 

κ. Muky Abramovitz. 
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AIGAION 
Α Σ φ Α Λ ι Σ Τ ι Κ Η Α . Ε . 

7n Exclusive νachting 

Το «παρών» έδωσε και φέτος n AIGA\ON ΑΣΦΜΙΣΤΙΚΗ στnν καθιερωμένn 

έκθεσn σκαφών αναψυχnς «7π Exclusive Yachting» που πραγματοποιnθnκε 

στnν Alcity Μαρiνα - Αγiου Κοσμά. Οι άνθρωποι τnς AIGAION ενnμέρωσαν 

εκθέτες και επισκέπτες για τα ολοκλnρωμένα ασφαλιστικά προγράμματα τnς 

εταφεiας , τα onoia περιλαμβάνουν καλύψεις για iδιες ζnμiες σε σκάφος και 

μπχανn από κάθε κiνδυνο, αστικn ευθύνn έναντι τρiτων, νομικn προστασία, 

ασφάλισn πλnρώματος και ενυπόθnκου ενδιαφέροντος. 

MDRT® 
fia πρώτn χρονιά Ελλnνiδα ασφαλ1στ1κή κα1 01κονομ1κn σύμβουλος, n κ. 

Ρiτα Χρ1στοδουλάτου , διορiσθnκε πρόεδρος τnς Επιτροπnς Επικοινωνiας Με­

λών (MCC) όλπς τnς Ευρωπαϊκής Ζώνπς του Million Dollar Round Table 

(MDRT) γ1α το 2008-2009. Η κ. Ρfτα Χρ1στοδουλάτου εfναι n πρώτn ασφα­

λ1στ1κn σύμβουλος στπν ~στορiα του MDRT από τnν ελλπνικn ασφαλιστικn α­

γορά που εκλέγεται πρόεδρος του MDRT Ευρώππς. 

Η κ . Ρiτα Χριστοδουλάτου εργάζετ01 στπν Ασφαλ1στ1κn 81ομπχανiα από το 

1992 και εiνα1 μέλος του διεθνούς οργαν~σμού Financial Planning Associa­

tion (FPA), καθώς και γεν1κn γραμματέας του Ινστιτούτου Ανάπτυξης Γυν01 -

κών Μάνατζερς και Επιχεφπματιών (ΙΑΓΜΕ). 

ΦΥΣΙΚΟ ΠΡΟΣΠΠΟ 

ΥΨΗΛΗ ΦΟΡΟΛΟΠΑ 1 

ΙΑΜΗΛΑ ΚΕΡΙΗ 2 

ΕΥΒΥΙΙΗ EIS OIOUHPON 3 

ΑΤΟΙΙΚΗ DΡΟΙΠΑΒΕΙΑ 4 

ΠΕΡΙΟΡΙΣΙΕΝΗ ΠΡΟΟΠΤΙΚΗ 5 

νεξάpτητος ΕγκεκpΙJ!S'f!Ρς Φορέας Εκπαίδευσης 

7φαλιοτικών Διαμεσολ'pβούντων, Πpακτόpων,Μεσιτών, 
ιντονιοτών, Πραγματογνωμόνων, Υπαλλήλων 

ΝΟΜΙΚΟ ΠΡΟΣΠΠΟ 

ΙΑΜΗΛΗ ΦΟΡΟΛΟrΙΑ 1 

ΥΨΗΛΑ ΙΕΡΙΗ 2 

ΙWΦΑΙΙΣΗ- ΙΑΤΟΙΥΡDΣΗ 3 

ΟΜΑΙΙΚΗ DΡΟΣΠΑΒΕΙΑ 4 

ΙΥΝΑΜΙΚΗ ΠΡΟΟDΤΙΙΗ 5 

1 
e 
1 

ι 
1 
1 
1 
! 
1 
δ 

COORDINATORS Group of Companies 
Όμιλος εταιρειών Π&Ε Καρναχωρίτη 

Τηλ:210-5734000 210-5715800 fax: 210-5765891 

e-mail: coord@otenet.gr , portal : www.1co.gr 
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Γυναίκα και Πρόληψη: 

Συμμετέχουμε! 
fϊα ολόκλnρο τον Οκτώβρ10 θα βρlσκετα1 σε εξέλ1ξn μ1α νέα πρωτο­

βουλία τnς ING Ελλάδος, με τίτλο «Γυναίκα κα1 Πρόλnψn: Συμμετέχου­

με!», που στοχεύε1 στnν ενnμέρωσn κα1 αφύπν1σn των γυνα1κών σε θέ­

ματα πρόλnψnς του καρκiνου του μαστού, καθώς ως γνωστόν n πρόλn­

ψn εiνα1 n καλύτερn θεραπεία. Η ING, σε συνεργασiα με Δ1αγνωστ1κά Κέ­

ντρα τnς Euromedica στn θεσσαλονiκn, δiνε1 τn δυνατότnτα σε κάθε εν­

δ1αφερόμενn γυναίκα να κάνε~ εντελώς δωρεάν μ1α εξέτασn μαστογρα­

φiας, συμπερ1λαμβανομένnς κα1 τnς γνωμάτευσnς 10τρού. Η κο1νων1κn 

αυτn πρωτοβουλiα έχε~ στόχο τnν αφύπν~σn των γυν01κών σε θέματα 

πρόλnψnς. fϊα περ1σσότερες πλnροφορiες, 01 ενδ1αφερόμενες γυναiκες 

μπορούν εiτε να επ1σκεφθούν τnν 1στοσελiδα τnς ING (www.ing.gr), εl­

τε να καλέσουν στα τnλέφωνα τnς εταφεiας, εiτε να επ1σκεφθούν τα Δ10-

γνωστ1κά Κέντρα τnς Euromedica θεσσαλονiκnς. 

Υπογράφει ο Φερνάντο Αλόvσο 

Tnv υπογραφή του Φερνάντο Αλόνσο φέρε~ το πρώτο γκραν πρι τπς Φόρμουλα 

1, που διεξήχθπ στπ Σιγκαπούρn υπό το φως των προβολέων, με χορπγό τπν ING. 

Εκμεταλλευόμενος σερ\ σοβαρών λαθών των άλλων οδnγών, αλλά και τnν napou­

σia του αυτοκ1νήτου ασφαλείας στα μέσα του αγώνα, ο Ισπανός κατέκτnσε τπν πρώ­

τπ φεπνή του νίκn με τπ Renault και μόλις πρώτπ από το περσινό γκραν πρι τπς Ιτα­

λiας, ως οδnγός τπς McLaren. Ο Αλόνσο ή­

ταν πιο γρήγορος σε όλα τα δοκιμασπκά, 

αλλά σος κατατακτnριες δοκιμές προδόθn­

κε από τnν αντλία βενζίνnς του μονοθεσίου 

του, με αποτέλεσμα να εκκ1νήσε1 στο γκρ1ντ 

από τπ 15n θέσn, ενώ ο Μάσα από τnν πρώ­

τn, έχοντας στο πλά1 του τον Χάμιλτον. Ο 

Αλόνσο, που αναqπεί νέα ομάδα για τπν ε­

πόμενn σεζόν, ήταν πανευτυχής - γεγονός 

που αποτυπώθnκε κα1 στις φράσε1ς του 

:«Φαντασπκό. Το πρώτο nόvτ~ουμ στπ σεζόν και πρώτπ νίκn. Δεν μπορώ να το πι­

στέψω. θα χρειαστώ μερικές nμέρες για να συνειδnτοποιήσω πως νικήσαμε τόσα 

μονοθέσ1α που είναι καλύτερα από το δ1κό μας. Ημασταν άτυχο~ στα δοκιμασπκά, 

αλλά τυχεροi στον αγώνα. Το αυτοκίνπτο ασφαλείας με βοήθnσε». Στπ δεύτερn θέ­

σn, που είνα1 n καλύτερn στπν καρ1έρα του, κατετάγn ο Νίκο Ρόψπεργκ με Wi11iams, 

ενώ τnν πρώτn οκτάδα συμnλrΊρωσαν οι Γκλοκ (Toyota), Φέτελ (Toro Rosso), Χά1-

ντφελντ (BMW Sauber), Κούλθαρ (RedBuH-Renault) και Νακαζίμα (Williams). 
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Χτίζουμε μαζί 

το παιδικό Χωριό 

505 Θράκης 

Με τn θερμή υποστιΊp1ξn τnς Groupama Φοί­

ν1ξ και με βασ1κό μήνυμα «Χτίζουμε μαζi τnν ε­

πόμενn αγκαλ1ά στο Πα1δ1κό Χωp1ό SOS θρά­

κnς», τα Παιδ1κά Χωριά SOS ολοκλιΊpωσαν το 

ταξίδι του «Σπηιού» τους, που ξεκίνnσε από τnν 

πλατεία Κοραή, στnν Αθήνα, κα1 επισκέφθnκε 

όλες ης μεγάλες πόλε1ς τπς Ελλάδας. Σκοπός 

του ταξ1διού ιΊταν n ενnμέρωσn κα1 ευα1σθnτο­

nοinσπ του κο1νού σχετικά με τnν ανάγκπ 01-

κονομικιΊς ενίσχυσnς του οργανισμού γ1α το 

νέο πρόγραμμα -το Πα1δ1κό Χωριό SOS θρά­

κnς- που θα τεθεί σε πλιΊρn λειτουργία τον Νο­

έμβριο του 2008. Στn σύντομn τελετή που 

πραγματοπο1ιΊθnκε στπν ΑθιΊνα, ο αντ1δήμαp­

χος Αθnναiων κ. Ελευθέρ1ος Σκ1αδάς χαιpέτ~σε 

τπν nροσπάθε1α του οργαν~σμού κα1 εξέφρασε 

τnν υποστιΊp1ξιΊ του στnν πpοσπάθε1α των Παι­

δ1κών Χωριών. Ο κ. Bertrand Woirhaye, γενι­

κός δ1ευθυντής τπς Groupama Φοίν1ξ, εξέφρα­

σε τπ συγκlνnσή του γ1α τnν όλn προσπάθε1α 

που n Groupama Φοίνιξ Ασφαλιστ1κιΊ θέλnσε 

να στπρίξει ενεργά. Η υποστήρ1ξn αυτή είνα1 σε 

απόλυτn σύμπνο1α με τn φιλοσοφία που δ1έπει 

τπν κοινωνικιΊ παρουσία του ομίλου κα1 το σn­

μαντ1κότεpο είνα1 ότ1 ανταnοκρίνετα1 σ' αυτό 

που n Groupama Φοiν1ξ θεωρεί χρέος τnς: να 

συμμετέχε1 στο κο1νων1κό γiγνεσθαι τπς Ελλά­

δας, τόν1σε ο κ . Bertrand Woirhaye, ενώ ο κ. 

Γlώpγος Πρωτόπαππας, διευθυντής των Παιδι­

κών Χωριών SOS, ευχαplστnσε τnν Groupama 

Φοίνιξ για τn σnμαντική βοήθε1ά τnς. 

ΧΡΟΝΙΑ 

agency 

Γ. ΚΥΡ ΛΑΚΗΣ Α.Ε.Α.Π. 
The First lnsurance Agency 

• Πειραιάς: ΚaρaΤσκου 117, 185 35, (3ος όροφος), Τnλ.: 210 4223000, Fax: 210 4222888, 210 4229544 
• Νiκαια: Π. Ράλλn 469, 184 51, Τnλ: 210 4252988 - 89, 210 4207368, Fax: 210 4204681 

• Ηράκλειο Κρήτης: Ζωγράφου 7, 712 01, Τnλ: 2810 341655, Fax: 2810 244372 
• Αfγινα: Φσνερωμένnς 11, Τnλ. - Fax: 22970 29102 
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ΤΡΙΑ ΒΙΒΛΙΑ 

καλαίσθητο και 

σκληρόδετο, ένα 

ποιοτικό δώρο γιο 

μόνοτζερ κόθε 

ηλικίας. 

Μερικοί οπό τους πιο 

καταξιωμένους 

επιχειρηματίες, 

συγγραφείς και 

φιλοσόφους όλων 

των εποχών 

μεταφέρουν τη γνώση 

και τη σοφία τους, 

ανοίγοντας το δρόμο 

γιο την επιτυχία στη 

ζωή και στη δοuλειό. 

12a iiϊl 

01 100 π10 σοφές 1δέες γ1α τπ δουλε1ά 

LESLIE POCKELL, ADRIENNE AVILA (επιμ.) 

Μετάφραση: Ελενα Τσουκαλά, /SBN: 978-960-218-582-7, 

σελ. 128 
Ισως π~στεύεις πως έχεις όλα τα αναγκαία εφόδ1α για να πε­

τύχεις στπν καρ1έρα σου· όμως, πολλές φορές, στο δρόμο σου 

ορθώνονται αναπάντεχα εμπόδ1α, που ακόμn και ο π10 1κανός 

μάνατζερ θα δυσκολευόταν να ξεπεράσει. 

Αυτό το απόσταγμα σοφίας θα σε βοnθιΊσε1 να γiνε1ς πιο επι-

κο1νων1ακός, να μάθε1ς πώς να χειρίζεσαι τα δυνατά κα1 τα αδύνατα σnμεiα των συνερ­

γατών σου κα1 να ανακαλύψεις τρόπους να διακρ1θεfς. 

Οι 

ι-.-. "'·· _ ...... 

1 ,. 

Οι 100 π10 σοφοί κανόνες ηγεσίας όλων των εποχών 
LESL/E POCKELL, ADRIENNE AVILA (επιμ.) 
Μετάφραση: Ελενα Τσουκαλά, /SBN: 978-960-218-580-3, 

σελ. 128 
Στn ζωιΊ, αργά ιΊ γριΊγορα, όλοι καλούμαστε να γίνουμε ηγέτες 

- μιας ομάδας, ενός οργανισμού, μιας τάξnς ιΊ, ακόμn, και τnς οι­

κογένειάς μας. Ποιο είναι, όμως, το πραγματικό νόnμα τnς ηγε­

σίας; 

Στο βιβλίο αυτό θα βρεις διαχρονικές συμβουλές, που κάθε n­

γέτnς μπορεί να αξιοποιιΊσει. Με άξονα τον κλασικό προσδιορισμό των πέντε βασικών χα­

ρακτηριστικών του επιτυχημένου nγέτn από τον Sun Tzu, τονfζεται n αξfα τnς ευφυίας, τnς 

εμπιστοσύνης, του ανθρωπισμού, του θάρρους και τnς πειθαρχfας . 

Αν είσαι μάνατζερ, δάσκαλος ιΊ γονιός ιΊ κατέχεις οποιονδιΊποτε άλλον ηγετικό ρόλο, οι 

πολύτιμοι αυτοί κανόνες σού δείχνουν τον τρόπο για να διακριθεfς στnν τέχνn τπς nγε-

σiας. 

Οι 100 καλύτερες συμβουλές πωλήσεων στον κόσμο 
LESLIE POCKELL, ADRIENNE AVILA (επιμ.) 

Μετάφραση: Ελενα Τσουκαλά, ISBN: 978-960-218-581-Ο, 
σελ. 136 
Από το πρώτο αναγνωριστικό τnλεφώνnμα μέχρι το κλεfσιμο 

μιας συμφωνίας, οι πωλιΊσεις είναι μια απαιτnτικιΊ διαδικασία· γι ' 

αυτό, επιτυχημένοι εfναι όσοι πωλητές αναζητούν διαρκώς και-

νούργιους τρόπους για να βεληώσοuν τnν απόδοσιΊ τους. 

οι 

Στο βιβλfο αυτό μερικοf από τους μεγαλύτερους στοχαστές δfνουν πολύτιμες συμβου­

λές και προτεfνουν έξυπνες τεχνικές πειθούς, που θα σε βοnθιΊσουν να ξεπερνάς τα ε­

μπόδια, να μαθαfνεις από τα λάθn σου, να καταλαβαfνεις και να ικανοποιεfς τις ανάγκες 

των πελατών σου. 

ΑΣΦΑΛΙΣΤΙΚΟ 

ΠΕΡΙΟΔΙΚΟ ΤΟΥ ΑΣΦΑΛΙΣΤΗ 

Διαλέξτε με ασφάλεια 

ένα ΝΑΙ 

αλ / ζ ,, 
για ... κ υτερη ωη. 

ΟΘΩΝΟΣ & ΦΙΛΕΛΛΗΝΩΝ 3. 105 57 ΑΘΗΝΑ . ΤΗΛ .: 210 3229394, FAX : 210 3257074 . 

www.asfalistikonai .gr - e-mail: info@asfalistikonai.gr 



ΠΑΣΦΑΛΙΣΤΙΚΟ r- ΑΝΕΑΡΟΟΟ 

ΝΑΙ 
AIMtlNIAIO 

ΕΙΊ111ΗΜΟΝΙΚΟ 
ΠΕΡιομ(Ο ΤΟΥ 

ΠΕΡΙΟΔΙΚΟ ΤΟΥ ΑΣΦΑΛΙΠΗ ΑΣtΑΛΙΣΊ'Η 

ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΟ - ΑΣΦΜΙΠΙΚΟ ΡΕΠΟΡΤΑΖ 
ΛΑΜΠΡΟΣ ΚΑΡΑΠΕΩΡΓΟΣ, 

ΒΙΒΗ ΝΙΚΟΛΟΠΟΥΛΟΥ - ΣΕΒΑΠΑΚΗ, 

ΚΩΣΤΗΣ ΣΠΥΡΟΥ, ΧΡΙΠΟΣ ΚΙΤΣΙΟΣ, 

ΣΟΦΗ ΛΟΥΚΑ, ΒΑΣΩ ΜΟΥΡΕΛΑ 

ΛΟΓΙΠΗΡΙΟ Κ. ΠΑΠΑΝΤΩΝΟΠΟΥΛΟΣ 

ΔΙΑΝΟΜΗ Ε. ΜΑΝΤΑ 

ΥΠΕΥθΥΝΗ ΔΙΑΦΗΜΙΣΗΣ - ΣΥΝΔΡΟΜΏΝ 
Γ. ΚΑΛΤΣΩΝΗ (georgia.kaltsoni@distratoeditions.com) 

ΔΙΟΡθΩΣΗ ΚΕΙΜΕΝΩΝ ΑΥΓΗ Μ . ΠΛΑΤΣΗ 

Ι'ΕΟΡΠΟΣ - ΚΟΝ/ΝΟΣ ΕΥΑΓ. DIYPOY -
Ε. D1YPOY Ο.Ε. ΕΚΑΟΣΕΙΣ 

ΦΙΛΕΛΛΗΝΟΝ 3-ΑΘΙΝ Τ.Κ.105 57 
λΦΜ: 999368058 - ΑΟΥ: ΔΑ ΑθΗΝΟΝ 

ΊΗΛ.: 210-3229.394 - FAX: 210-3257.074 

ΔΗΜΙΟΥΡΓΙΚΟ ΑΓΓΕΛΙΚΗ ΤΖΑΝΕΤΟΠΟΥΛΟΥ 

ΕΠ Ι ΜΕΛΕΙΑ - ΠΑΡΑΓΩΓΗ ΦΩΤΟΕΚΔΟΤΙΚΗ Α.Ε. 

ΕΚΤΥΠΩΣΗ - ΒΙΒΛΙΟΔΕΣΙΑ Χ.Κ. ΤΕΓΟΠΟΥΛΟΣ Α.Ε. 

ΔΙΑΝΟΜΗ - ΠΕΡΙΠΤΕΡΑ ΠΡΑΚΤΟΡΕΙΟ ΑΡΓΟΣ Α.Ε. 

ΕΤΗΣΙΑ ΣΥΝΔΡΟΜΗ 

ΙΔΙΩΤΕΣ: 50 € - ΦΟΙΤΗΤΕΣ: 25 € 
ΕΤΑΙΡΕΙΕΣ - ΟΡΓΑΝΙΣΜΟΙ: 100 € ΤΙ ΜΗ ΤΕΥΧΟΥΣ: 5 € 

ΓΙΑ ΠΛΗΡΩΜΗ ΣΥΝΔΡΟΜΏΝ: 

ΕθΝΙΚΗ ΤΡΑΠΕΖΑ ΤΗΣ ΕΛΛΑΔΟΣ 

ΑΡ. ΛΟΓΑΡΙΑΣΜΟΥ: 51342181 / 104 

ΜΕΛΟΣ 1ΉΣ ΕΝΩΣΗΣ ΙΔΙΟΚΤΗΤΩΝ ΓΕΡΙΟΔΙΚΟΥ 1ΎΠΟΥ 

ΓΡΑΦΕJΑ: ΟθΩΝΟΣ & ΦΙΛΕΛΛΗΝΩΝ 3, 105 57 λθΗΝΑ 
ΤΗΛ.: 210-3229.394, FAX: 210-3257.074 

E-MAIL: infoOasfalistikonai.gr 
www.asfalistikonai.gr 

ΤΑ ΕΠΏΝΥΜΑ ΑΡθΡΑ ΕΚΦΡΑΖΟΥΝ θΕΣΕΙΣ 

ΤΩΝ ΑΡθΡΟΓΡΑΦΩΝ ΚΑΙ ΟΧΙ ΤΟΥ ΠΕΡΙΟΔΙΚΟΥ «ΝΑΙ • 

ΑΠΑΓΟΡΕΥΕΤΑΙ Η ΑΝΑΔΗΜΟΣΙΕΥΣΗ , 

Η ΑΝΑΠΑΡΑΓΩΓΗ, ΟΛΙΚΗ , ΜΕΡΙΚΗ Ή ΠΕΡΙΛΗΠΤΙΚΗ 

Ή ΚΑΤΑ ΠΑΡΑΦΡΑΣΗ Ή ΔΙΑΣΚΕΥΗ / ΑΠΟΔΟΣΗ ΤΟΥ 
ΠΕΡΙΕΧΟΜΕΝΟΥ ΤΟΥ ΠΕΡΙΟΔΙΚΟΥ ΜΕ ΟΠΟΙΟΔΗΠΟΤΕ 
ΤΡΟΠΟ, ΜΗΧΑΝΙΚΟ, ΗΛΕΚΤΡΟΝΙΚΟ, ΦΩΤΟΤΥΠΙΚΟ, 

ΗΧΟΓΡΑΦΗΣΗΣΉ ΑΛΛΟ, 
ΧΩΡΙΣ ΠΡΟΗΓΟΥΜΕΝΗ ΓΡΑΠΤΗ ΑΔΕΙΑ ΤΟΥ ΕΚΔΟΤΗ . 

ΝΟΜΟΣ 2121 / 1993 ΠΗΝ ΕΛΛΑΔΑ ΚΑΙ ΚΑΝΟΝΕΣ 
ΔΙΕΘΝΟΥΣ ΔΙΚΑΙΟΥ ΠΟΥ ΙΣΧΥΟΥΝ ΠΗΝ ΕΛΛΑΔΑ 

ΔΕΝ ΕΙΧΕ ΠΡΟΤΕΡΑΙΟΤΗΤΑ. 
ΕΥΤΥΧΩΣ ΕΧΩ ΕθΝΙΚΗ. 

Κοι η Εθνική σος αποζημιώνει η ίδιο. 
Αμtσως. 

Αυτό είναι το προνόμιο να έχετε Εθνική . Και είναι 
ανεκτίμητο . 
Γιατί αν σας τρακάρουν και δεν φταίτε, με ένα απλό 
τηλεφώνημα, ένας ειδικός συνεργάτης έρχεται επί 
τόπου , αναλαμβάνει τα διαδικαστικά, μεταφέρει το 
αυτοκίνητό σας στο συνεργείο και φροντίζει να 
αποζημιωθείτε αμέσως οπό την ίδιο την Εθνική. 

Την Εθνική την κάνετε γιο τον εαυτό σος. 
Όχι γιο τους άλλους. 

ΕΘΝΙΚΗ 
Η ΠΡΩΤΗ ΑΣΦΑλιΣΤΙΚΗ 



Σώστε τα ευρώ σας! 

Πληροφορίες στο 801 802 803 804 
ή από κινητό στο 210 32 88000 • 

& σε όλα τα καταστήματα της 
Τ ράπεζαc; Πειραιώς 

ING Jia) ΠΕΙΡΑΙΩΣ 
BANCASSURANCE 
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